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 מבוא .1

 
 הצגת הבעיה 1.1

 
. 2016מיליארד דולר בשנת  42תעשיית המוזיקה העולמית גדלה, וגלגלה 

מוזיקה, המערכת הבירוקרטית של הוצאות למרות השוק ההולך וגדל לשירותי 

מוזיקה כרגע לא מאפשרת לאמנים קטנים לדון ולערוך משא ומתן על התנאים 

 למעריץ.-שהם מקבלים עם החברות הגדולות, שמבוססות על מכירות אומן

אחוזים  80-בנוסף, מערכות ממורכזות לשידור מוזיקה לוקחות מהאמנים עד ל

אמנים קטנים רבים. בזמן שמכירות ישירות בין מהרווחים שלהם, מה שפוגע ב

האמן למעריצים היו אפשריות בעבר, אמנים כיום תלויים במערכות בעלות 

לכל השמעה. אמנים  0.0003$, שמשלמות סכומים כמו Spotifyמונופול כגון 

גדולים מסתמכים על הופעות וספונסרים כדי להתמודד עם זה, אבל אמנים 

רק כמה אלפי מעריצים, לא יכולים לשרוד בעזרת קטנים יותר, שיש להם 

 ההכנסה הזניחה הזו.

 

 למה? 1.2

 
? זה בגלל שהמהפכה הדיגיטלית 21-למה זה ששירותי שידור שולטים במאה ה

הפכה את הבעלות על שירים כמעט בלתי אפשרית. שירים וקטעים יכולים 

"בעלות" להימחק, לזוז, להיות מועתקים בקלות על המחשב של השומע. אין 

 על השירים במרחב הדיגיטלי.

-ומודל ה"שלם Spotifyלאמנים אין ברירה אלא לבחור בפלטפורמות כמו 

בעלים". -להיות-כדי-להשתמש" שלהם במקום המודל הישן של "שלם-כדי

למעשה, הרבה אמנים כמו כוכבת הפופ טיילור סוויפט, הביעו את עמדתם נגד 

ת חלק מהשירים שלהם משירותים להשתמש" על ידי הוצא-כדי-מודל "שלם

אלו כדי להעביר מסר. אולם, זה גורם לחיכוך בין אמנים ומעריצים. למעריצים 

, SoundCloudכיום יש המון סוגי פלטפורמות השמעה לבחור מהם, כמו 

YouTubeו ,-Pandora.בזמן שהאמנים לא מצליחים לקבל תשלום הולם , 

 

 הצהרת המשימה 1.3

 

היא ליצור מערכת מבוזרת לשיתוף  Opus Foundation-המשימה של ה

מערכת שתיתן סיכוי  –מוזיקה שתהיה חסינה לצנזורה, הוגנת ונוחה לשימוש 

 גדול יותר לשומעים ושוק הוגן יותר לאמנים כדי לקבל כסף.

 

Opus  היא כוח שיבוש גדול בתעשיית המוזיקה שיגרום לשינוי בצורה

בתעשיית  middle men-. על ידי הסרת ה21-שמוזיקה משותפת במאה ה

מוזיקה, מערכות מכירת מוזיקה, חברות שיווק, ואולפנים הוצאות  –המוזיקה 

תחזק את האמנים הקטנים ותגרום  Opusלכל אלה יש חלק גדול מהרווחים.  –

 משמעותי בדרך שבה אנשים שומעים מוזיקה ומשלמים עליה.לשינוי 



מצד הפלטפורמות הקיימות  Opusללא ספק, תהיה התנגדות כלפי פלטפורמת 

כיום בשוק והם ינסו להחזיק את האמנים שברשותם כבני ארובה. אולם, 

Opus  נמצאת במקום טוב שממנו היא יכולה להשתמש בחוזים חכמים

 ולל מהפכה בתעשיית המוזיקה., כדי לחIPFS-ובמערכת ה

 

 מטרות הליבה .2
 

 להנדס את מערכת המוזיקה היעילה ביותר בעולם: 2.1

 

עם החוזים  IPFSבשילוב טכנולוגיה חדשנית של מערכות מבוזרות כמו 

מתכננת לבנות  Ethereum ,Opus-החכמים שאי אפשר לשנות במערכת ה

 תעבורה.תשתית כוללת בצורה אפקטיבית מאוד שתאפשר עיקוב נמוך ב

, שמובל בידי מדעני מחשבים שרוצים לחולל שינוי Opusצוות הפיתוח של 

 בתעשיית, מדענים ומהנדסים כרגע עושים:

 

 משפרים את התשתית של שיתוף הקבצים, יוצרים סטנדרטים חדשים. •

 .Ethereum-בודקים לעומק את הפרוטוקול של החוזים החכמים ברשת ה •

 Universal Music Reference Number-מסיימים את רישום ה •

-משפרים את שכבת האפליקציה, שהיא השכבה האחרונה בין מערכות ה •

Ethereum  ו-IPFS .עם המשתמשים 

מפתחים לעומק את מערכת השידור החי שלנו שפועלת על הבלוקצ'יין,  •

 שהיא אחת מהרבה דרכים להשתמש בפלטפורמה שלנו.

דיבידנדים חודשיים מפתחים עוד דרכים לשליטה בפלטפורמה )למשל,  •

 בתמורה לפעילות, הנחות וכו'( ברמת החוזה.

 

 :בניית חווית משתמש מעולה מאפס 2.2

 

חווית המשתמש היא המפתח לעסקים טובים בטווח הארוך. מנכ"ל אמזון, 

Jeff Bezos  יותר בחווית המשתמש מאשר בפרסום בחמש  100השקיע פי

-ריך את השווי של המע Airbnb ,Mike Gebbiaהשנים הראשונות. מנכ"ל 

UX  מיליארד דולר. חווית משתמש טובה היא בהחלט טובה  10-שלהם ב

רואות עליות גדולות  UX-לעסקים. מחקרים מראים שחברות שמשקעים ב

 במספר האנשים שמשתמשים בשירותים שלהם בהשוואה למתחרים.

 

 לוקח את הקונספט הזה ברצינות. למעשה, אנחנו עיצבנו את Opus-הצוות ב

הפלטפורמה סביב חווית משתמש מעולה. בעולם הבלוקצ'יין, הרבה מהחווית 

הם גרועות ומסובכות, ומתבצעות בעזרת ממשקים גרועים. מה שאנחנו הצלחנו 

ברמה פשוטה מאוד  UX-לעשות הוא לנפץ את המחסום הזה בעזרת תשתית ו

 שתאפשר חווית משתמש רספונסיבית ומוכחת.

 

מתכננת להשקיע משאבים רבים  Opusים בלבד, בסביבה שמתמקדת בקונספט

כדי לספק חווית משתמש שאין שניה לה, מה שיאפשר לנו לקחת  UX/UI-ב



 מיליארד הדולר של שידור המוזיקה. 40חלק משמעותי מתעשיית 

 

 לספק תמריצים בשוק החופשי 2.3

 

מנהיגים  Spotify-ו  Apple Musicשירותי שידור גדולים ומתווכים כמו 

, Apple Musicתקנות עקביות של מחירים שבהם האמנים יכולים להשתמש. 

. זה גורם להגבלה של 1.29$-או ל 0.99$-לדוגמה, מגבילה את השירים ל

מודל המחירים ואומר שאמנים פופולריים לא יכולים לתמחר את המוזיקה 

טנים שלהם בצורה נאותה, מה שפוגע קשות בפוטנציאל שלהם. אם אמנים ק

או כאלה שנמצאים בנישה מסוימת ירצו למכור במחירים גבוהים יותר, הם לא 

 יכולים לעשות זאת. 

 

הצוות שלנו מאמין בשוק חופשי ומאמין שמערכות צריכות לאפשר לאמנים 

לתמחר כרצונם. אנחנו לא ננהיג מחירים קבועים לכולם. לעומת זאת, 

אז יוכלו לבחור אם הם רוצים  המחירים יהיו תלויים לגמרי באומן. מעריצים

 לשלם על השיר או לא. 

 

בגלל תשתית השוק החופשי, אמנים מחליטים לתמחר ולהעלות שירים 

שהמעריצים מוכנים לשלם עליהם. לדוגמה, אמנים יכולים להקליט שירים 

 ( ולתמחר אותם יקר יותר.640Kbpsבאיכות דיגיטלית גבוהה יותר )

 

 לטווח הרחוקליצור תכנית שיווק מוצלחת  2.4

 

תקדם את הפלטפורמה דרך  Opusאחרי שנבדוק שכל התשתית קיימת, 

שותפויות ודרך שיווק לא ישיר. התוכנית שלנו היא לגייס אמנים בזמן שאנחנו 

מקדמים את הפלטפורמה למעריצים. יש הרבה שווקים חדשים, בעיקר 

וכל ת Opusריק שבו  –במדינות כמו סין, שבהם אין פלטפורמות חזקות 

 לצמוח.

 

לא בדומה לפרויקטים אחרים שמתמקדים רק בקונספט אחד, המטרה העיקרית 

שלנו היא להביא את הטכנולוגיה לכלל האוכלוסייה. בזמן שאנחנו השקענו 

משאבים משמעותיים ביצירת טכנולוגית תשתית מהפכנית, אנחנו גם מחויבים 

בכמה  Spotifyמו לשיווק ולהפיכת הפלטפורמה לכזאת שתוכל להיות טובה כ

 השנים האחרונות.

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 טכנולוגיה  .3
 

 סקירה כללית 3.1

 

 
 

 Opus. סקירה של פלטפורמת 1מוצג 

 

כמדעני מחשב ומהנדסים, אנחנו מאמינים בפיתוח פתרונות עסקיים שיכולים 

 להתרחב, אך הם בראש ובראשונה אמינים.

 IPFS-שמשתמשת בשכבות  4מה שאנחנו מציעים בדף זה הוא מערכת בעלת 

, JSON UMRNכמערכת קבצים, במערכת חדשנית כמאגר מידע בסגנון 

בקוד פתוח כדי  APIs-כשכבה לוגית, וב Ethereum-בחוזים חכמים ברשת ה

 לתקשר עם אפליקציות חיצוניות.

 

על ידי הפרדת האחסון והלוגיקה לשתי שכבות שונות, אנחנו יכולים לאפשר 

 התרחבות. ביזור ברמה גבוהה ואפשרות

 

 IPFS –מערכת קבצים גלובלית  3.2

 

 IPFSמה זה  3.2.1

 

( היא מערכת קבצים מבוזרת עמית לעמית IPFSמערכת הקבצים הגלובלית )

 IPFSשמתחברת מערכות מחשוב לאותה מערכת הקבצים. בכמה דרכים, 

, שמחליף BitTorrentיכולה להימשל לנחיל  IPFSדומה לאינטרנט, אבל 

מספקת מהירות  IPFS. במילים אחרות, git repositoryאובייקטים בתוך 

 hyperגבוהה של תוכן בצורת אחסון בבלוקים, וגישה אליהם באמצעות 



links . זה יוצרMerkle DAG  כללי, מבנה נתונים שבו כל אחד יכול לבנות

 IPFS מערכות קבצים בעלות גרסה, בלוקצ'יינים, ואפילו רשתות קבועות.

עם תמריצים לבלוקים, ומערכת   distributed hash table-משלבת את ה

לא  nodes-שמות שמוודאת את עצמה. אין נקודת כשל אחת במערכת זו, וה

 צריכים לתת אמון אחד בשני.

 

 
 

מדיה שמסווגת על ידי תוכן וזהויות במקום -היא מערכת הייפר IPFS. 2מוצג 

 מיקום.

 

, המערכת ניטרלית לגמרי והשרתים יכולים IPFSברמת הפרוטוקול של 

לא חייבים להיות  IPFSלפעול דרך כל פרוטוקול שירצו. למעשה, שרתי 

יכולים לפעול על ארכיטקטורות  IPFSיחידה. שרתי  IPמופנים בידי כתובת 

, ועוד. מערכת ההעברה הניטרלית הזו מוודאת NDN ,XIAרשת שונות כמו 

 נגדים לשינוי או צנזורה.שהקבצים עוברים דרך הרשת ומת

 

IPFS  היא מערכת מתקדמת ומהפכנית באחסון המבוזר. על ידי אי אחסון כל

 Opus-צורה של הפלטפורמה בשרת שאינו מבוזר, אין ארגון, אפילו לא ה

foundation שיכול להגביל או להסיר כל אומן שרוצה לפרסם בפלטפורמת ,

Opus . 

 

 IPFSאפשרות ההתרחבות של  3.2.2

 

הוא אוסף של פרוטוקולים אחרים שמוגשים על ידי רשת של   IPFSול פרוטוק

 TCPאו  UDP. אולם, הרשת יכולה לבצע פעילויות דרך פורט IPFSשרתי 

 יכולה להתרחב להמון חיבורי נקודה לנקודה בו זמנית. IPFSבודד. 

 

 לדוגמה שרת יכול:

 

 TCPמסוימת בפרוטוקול  IPלהקשיב לכתובת  •

 UDT/UDP/IPת בפרוטוקול להקשיב לכתובת אחר •

 X,Y,Zלפתוח שידורים שונים עם שרתים  •



 לשרתים אחרים HTTP2להתרחב בשידור על  •

 

3.2.3 Opus ו-IPFS 

 

למפות ולהגיע לקטעי  Opusלחוזים החכמים של  מאפשרת IPFS-מערכת ה

שהוא קבוע ובלתי ניתן לשינוי.  hash-מוזיקה יחידים על ידי מיפוי שלהם ל

 .IPFS-ההאש הזה מבטיח בעלות קבועה על המוזיקה שבמערכת ה

 

 קח את ההאש

QmUhD25MRvghabeUxPxc7qBtzSnZvQn8DG2WgrbMkPRq

RF  .הוא יכול להיות משומש כדי להגיע לקובץ המוזיקה באופן לדוגמה

 . IPFS-גלובלי, בצורה שאינה מאובטחת ברשת ה

 

ם לוודא שההאש הזה מבטיח קשר קבוע בין ההאש לבין הקובץ אנחנו יכולי

 .IPFS-של שרתי ה Merkle tree-שהוא מיצג על ידי בחינה של ה

 

 
 Merkle hash root-. דיאגרמת ה3מוצג 

 

 root-אם שרת עוין תוקף את הרשת, מרבית הרשת יכולה לזהות את השינוי ב

hash קה שנמצאת על המוזיולחפש במקומו שרתים חדשים, מה שמבטיח ש

-השרתים אינה משתנה, והשירים נשארים זהים. תכונות אלה של רשת ה

IPFS  ,חשובות כדי לעבור לקהל הרחב. יכולה להיות סיבה פוליטית, חברתית

או כלכלית לשרתים לשנות את הקבצים שנמצאים עליהם, אבל מכיוון שזה 

 חישובית וקריפטוגרפית., זה בלתי אפשרי מבחינה hash tree-ישנה את ה

 

אתה יכול לנגן את קטע המוזיקה על ידי חיבור אל הרשת בעזרת קובץ 

Node.js  מקומי שמתחבר לרשתIPFS אתה יכול להתחבר אליו בצורה לא .

 :Opusכמו זה של  HTTP API-מאובטחת דרך ה

 

-https://gateway.opus

foundation.org/ipfs/QmUhD25MRvghabeUxPxc7qBtzSnZvQn

https://gateway.opus-foundation.org/ipfs/QmUhD25MRvghabeUxPxc7qBtzSnZvQn8DG2WgrbMkPRqRF
https://gateway.opus-foundation.org/ipfs/QmUhD25MRvghabeUxPxc7qBtzSnZvQn8DG2WgrbMkPRqRF


8DG2WgrbMkPRqRF 

 

 

 Ethereum-חוזים חכמים ו 3.3

 
חוזים חכמים הם תוכנות בלתי ניתנות לשינוי שמופעלות שתנאים מסוימים 

מתוכנתים עם סט מסוים של מתקיימים. החוזים החכמים האלה יכולים להיות 

פקודות שיופעלו על המכונה הוירטואלית שממנה הם יופעלו בצורה בלתי ניתנת 

 לשינוי ושקופה.

 

חוזים חכמים הרבה יותר טובים מתוכנות רגילות מכיוון שאפשר לוודא אותם 

בצורה מהירה וזולה, והם שקופים לחלוטין. הלוגיקה יכולה להיות מתוכנתת לתוך 

אם עושים זאת זה מאפשר .  Turing-completeצורה של קוד מחשב החוזים ב

משהו מהפכני: תוכנה מבוזרת לחלוטין. במערכת מבוזרת לחלוטין ובטוחה 

קריפטוגרפית זו, זה בלתי אפשרי מבחינה כלכלית לא לאפשר לחוזים חכמים 

לפעול, במיוחד שעותקים שלהם מועתקים ומופעלים על מיליוני מחשבים בכל 

 י העולם.רחב

 

 בחוזים החכמים Opusהלוגיה של  3.3.1

 

יכולה לספק כמויות גדולות מאוד של מידע  Opusבזמן שרשת האחסון של 

מאיות  300עיקוב של ביט בשנייה ב-מגה 20-הגענו ל IPFS)שבחנו את 

השנייה(, בלי רשת הלוגיקה שנמצאת במרכז, אמנים לא יוכלו להעלות מוזיקה 

האנשים שיוצרים רשימות השמעה לא מקבלים כסף על . Opusאל פרוטוקול 

 Opusשירותי יצירת רשימות ההשמעה שלהם ועל שיתוף קטעי המוזיקה. 

צריכה שכבת לוגיקה שמעבדת את התשלומים ישירות מהאמנים ליוצרים 

ומהאמנים למעריצים בזמן שהיא גם יוצרת דרך לקחת בעלות על השירים ועל 

 י.ההעברה שלהם באופן דיגיטל

 

. על ידי Ethereum-אנחנו עושים זאת באמצעות חוזים חכמים ברשת ה

אחוזים  100-שימוש בחוזים חכמים, אמנים ומעריצים יוכלו להיות בטוחים ש

מהתשלומים מגיעים לאמנים באופן שקוף, בלתי ניתן לשינוי ובלי לקחת מהם 

סות חלק גדול מהרווחים שלהם. אמנים יכולים גם להיות בטוחים שההכנ

 שלהם לא ישתנו בגלל חמדנות של חברות כאלה ואחרות.

 

זאת ועוד, על ידי הבטחה שלא רק רשת האחסון, אלא גם רשת הלוגיקה 

לספק שירות מבוזר לחלוטין.  Opusמבוזרת לגמרי, יכולה פלטפורמת 

לא מאחסן דבר בשרת  , לא בדומה לפרויקטים אחרים, Opusפרוטוקול 

רה מרכזית או ארגון יכולים לקחת בעלות על מרכזי. בצורה זו שום חב

 .Opusהפונקציות של רשת 

 

 

https://gateway.opus-foundation.org/ipfs/QmUhD25MRvghabeUxPxc7qBtzSnZvQn8DG2WgrbMkPRqRF


3.3.2 Ethereum במקום בלוקצ'יין מותאם אישית 

 

היא בהחלט אפשרות.  Opus-יצירת בלוקצ'יין מותאם אישית עבור רשת ה

למעשה, הצוות התנסה בשינויים שונים של ביטקוין שהופכים אותו לבר תכנות 

. אולם, זה היה לוקח זמן רב והיה תלוי בטעויות אנוש לפתח ++Cבשפת 

היינו  Bitcoin Coreמערכת כזו. ובנוסף, בגלל האפשרויות המועטות של 

 צריכים להשקיע זמן רב ביצירת תשתיות מידע חדשות.

 

 :Bitcoinהאפשרויות המובנות של 

 

case OP_ADD: 

case OP_SUB: 

case OP_BOOLAND: 

case OP_BOOLOR: 

case OP_NUMEQUAL: 

case OP_NUMEQUALVERIFY: 

case OP_NUMNOTEQUAL: 

case OP_LESSTHAN: 

case OP_GREATERTHAN: 

case OP_LESSTHANOREQUAL: 

case OP_GREATERTHANOREQUAL: 

case OP_MIN: 

case OP_MAX: 

 

הפשטה, של מבני נתונים , מציע רמה גדולה יותר של Ethereumמצד שני, 

 עוד.נפוצים, ו

כדי לאבטח רשת  POW-בנוסף, זה יהיה בעייתי מבחינה כלכלית להשתמש ב

, בגלל שיש הרבה סיבות שבגללן צדדים Opusנפרדת עבור פרוטוקול 

שלישיים ירצו לתקוף את השירות )למשל שירותי שידור מוזיקה(. זה יהיה 

בגלל  Ethereumהרבה יותר אפקטיבי להשתמש בשרת בלוקציין קיימת כמו 

 חסינות הגבוהה הרבה יותר שלה להתקפות.ה

 

 העברת קבצים 3.4

 

 לבין הנגן EVMבין  3.4.1

 

" הוא אינטרקציה בין Javascript web3 APIה" Ethereumשל  API-ה

. שרת קל Ethereum Virtual Machine-הווירטואלי לבין ה Opusשרת 

משקל זה יכול להופיע בין הדפדפן או במכשיר של הלקוח כמו מחשב פרטי או 

 טלפון נייד.

 

 :JavaScriptקניית מפתח פרטי להסרת הצפנה בחוזה החכם באמצעות 



 
 purchaseAndPlay: (licenseAddress)=>{ 

let price = workList[licenseAddress].price; 

if(price > balance){ 

App.setStatus("Insufficient balance..."); 

throw "insufficient balance"; 

} 

App.setStatus("Initiating transaction...(Please wait)"); 

console.log(workList); 

App.getSongFromAddress(licenseAddress).then((instance) => { 

return instance.getPrice.call(); 

}).then((price) =>{ 

OpusToken.at(tokenAddress).then((opus) => { 

return opus.transfer(licenseAddress, price, {from: account}); 

}).then(()=>{ 

App.setStatus("Transaction complete!"); 

App.refreshStatus(); 

App.playSong(licenseAddress); 

}).catch((e) => { 

console.log(e); 

App.setStatus("Error purchasing song..."); 

}); 

}) 

}, 

Smart contract license purchase interface: 

Copyright, Opus Foundation 2016-2017 
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function processPurchase(address _from, uint _value, bytes _data) public { 

if(ownership[_from]){ 

throw; 

} 

if(!(msg.sender == tokenAddress)){ 

throw; 

} 

if(_value < price){ 

throw; 

} 

ownership[_from] = true; 

uint refund = price.sub(_value); 

token.transfer(owner, price); 

if(refund > 0){ 

token.transfer(_from, refund); 

} 

} 

 

 

 

 



 לבין הדפדפן IPFSבין  3.4.2

 

 apiמתבצעת באמצעות ה Opusלבין פלטפורמת  IPFS-התקשורת בין רשת ה

להתחבר בצורה אפקטיבית יותר, ניתן להשתמש בחיבורים . כדי IPFSשל 

צד שלישי לנגנים. בזמן שזה יכול להיות פגיע למתקפות, אי  שנוצרו על ידי

הצורך בהורדת מידע רב למחשב של הלקוחות יאפשר לאנשים רבים יותר 

 .Opusלהשתמש בפלטפורמת 

 

 העלאת קבצים 3.4.3

 

לבין  IPFS-ק בין רשת היספק ממש Opus foundation-מעלה הקבצים של ה

. העלאת קבצים יכולה להיות מושגת גם באמצעות כל מעלה קבצים EVM-ה

ומשתמש באלגוריתם  UMRNשל צד שלישי שעוקב אחר הפורמט של 

ות שלא יהיו בסטנדרט זה לא יוכלו להירכש בידי . ההעלאOpusההצפנה של 

פחתת השוק , מה שיגרום להOpusצדדים שלישיים שמנגנים דרך פלטפורמת 

 הפוטנציאלי.

 

 מה עם מעלה צד שלישי לא עוקב אחרי הפורמט הנכון?

 

העלאת קבצים מודרכת בידי תיאוריית המשחק הכלכלית. זה עולה מעט מאוד 

. אם מעלה צד שלישי UMRNכדי לרשום קטעי מוזיקה אל  OPUSאסימוני 

לנגן לא לא מעלה את השירים שלו בצורה שאנחנו ממליצים, אנשים שירצו 

יוכלו לזהות את השיר שלו, והמכירות שלו יפחתו. בגלל שאמנים רוצים להגיע 

לקהל רחב ככל שיותר, הם יעלו שירים בפורמט הנכון ובעלי הנתונים הנכונים 

 כדי להגיע לקהל הרחב ביותר האפשרי.

 

 

 ניגון שירים לאחור 3.4.4

 

גן שירים וכל נגן צד שלישי אחר יכול לנ Opusנגן המוזיקה המקורי של 

מאיות השנייה. צוואר הבקבוק  200אחורנית באופן ספונטני בעיקוב של 

. EVM-לבין ה API-והזמן שלוקח בין ה RPC CALLS-העיקרי הוא ה

אולם, העיקוב הזה דומה לעיקוב במגוון שירותי הזרמה אחרים, למעשה, בגלל 

 , לפעמים העיקוב הזה קטן יותר מאשרIPFS-הטבע המבוזרת של רשת ה

 בפלטפורמות רגילות באזורים מאוכלסים יותר.

 

 תמריץ לזמינות קבועה של שירים 3.4.5

 

מוביל לקטע מוזיקה אחד ברשת  hashמבטיחים שכל  IPFSהאשים של 

בצורה כזאת שאם נוספים שרתים חדשים לרשת, כל הרשת תקבל גישה לשיר 

החדש שמאוחסן על השרת. זה מבטיח את האבטחה של הקבצים שמאובטחים 

 .IPFS-רשת הב

 



אולם, יש כמה בעיות שקשורות לזמינות קבועה של הקבצים. בזמן שיש 

תמריצים לאמנים להשאיר גיבוי לשירים שהם מעלים, זאת לא חובה, ולכן יש 

"תאבד" את השיר שהאמן העלה. כרגע, יש  IPFSסיכוי קטנטן שהרשת של 

ולאחסן אותו דרך אחת להבטיח זמינות קבועה והיא לקבל את המידע מהרשת 

 על שרת. P2Pבצורת 

 

למרבה המזל, יש כמה פיתוחים בתחום הרשתות המבוזרות כדי להבטיח 

. מנגנון אחד כזה הוא IPFSזמינות קבועה ואמינה של קבצים ברשתות 

Filecoin .שמשלם לשרתים מבוזרים כדי לאחסן קבצים ואת הגיבויים שלהם ,

בגלל שקבצי מוזיקה הם קטנים ולא דורשים מקום רב, אנחנו יכולים, בעתיד, 

 Filecoinלשלב עמלה מסויימת לכל שיר כדי להעלות אותו אוטומטית לשרת 

-שיאחסן אותו למקרה הלא סביר של איבוד הקבצים של המוזיקה ברשת ה

IPFS . 

 

 הצפנה של קבצי מוזיקה. 3.5
 

. EVMבייט, גדולים מידי לאחסון על -קבצי מוזיקה, אפילו שהם רק כמו מגה

. אולם, קבצי IPFSלכן, אנחנו מאחסנים את הקבצים על רשת האחסון 

המוזיקה יכולים להיות מנוגנים באופן חופשי וקבוע על ידי כל אחד שיש לו 

מתקינה מערכת הצפנה ואלגוריתם כדי  Opus. לכן, IPFSגישה לרשת 

משתמש בו  Opus-להבטיח שרק הבעלים של הקובץ יוכל לגשת אליו. מה ש

שחוסמת את הגישה  public-private keyהיא מערכת הצפנה קלילה בצורת 

מבטיחה   AES 256-לכולם חוץ מל"בעלים" של הקובץ. ההצפנה של

 שהקובץ מוזרם. שהמידע יהיה מוצפן בצורה יעילה וקלילה בזמן

 

-, דרך הIPFS-הקבצים מוזרמים וההצפנה מוסרת בזמן אמת בין רשת ה

Opus API ועד ללקוחות היחידים. אנחנו עושים זאת בצורה חלקה, אנחנו ,

 שיהיו מוצפנים בזמן אמת.  chunks-מחלקים את הקבצים ל

 



 
 

 ++Crypto-תהיה שינוי של ספריית ה Opusספריית הסרת ההצפנה של 

AES C++ .שמספקת מהירות גבוהה להצפנת קבצים 

 

3.6 Opus UMRN 

 
, רישום סטנדרטי שמנוהל על ידי הגוף ISBNלתעשיית הספרים יש את 

דולרים. בזמן  125עולה  ISBN-. רישום מספר אחד אצל הISBNהמרכזי 

 שזה יכול להיחשב זול לכותבים גדולים, זה סכום גדול יותר לכותבים קטנים.

 

. UMRN-מציעה הוא רישום מוזיקה מהפכני ומהיר שידוע כ Opus-מה ש

, בזמן שהרישום Ethereum-הרישום בשירות זה ייוצר מחוזה חכם ברשת ה

הוא שירות רישום מוזיקה  IPFS .UMRNמגיע מידית ונשמר ברשת הקבצים 

מהפכני ומאגר מידע בשביל תעשיית המוזיקה שמאפשר לאמנים קטנים ונגני 

Opus יוני שירים על ידי שימוש במאגר דיגיטלי, גלובאלי, ובלתי לזהות מיל

 ניתן לשינוי.

 

 הגנה מספאם 3.6.1

 

שמסוגלת   IPFSנמצא במערכת הקבצים  UMRNבזמן שמאגר המידע של 

יוכל לחפש בתוך מאגר המידע  Opus API-לספק מהירות גבוהה מאוד, ה

 . כלומר שהמהירות של מאגר המידע תוכלt=O(log(n))במהירות של 

להתרחב מעולה בגדלים גדולים, המאגר עלול להפוך לגדול מידי. אנחנו 

ולגרום  UMRN-נצטרך להגביל את התקפות הספאם שעלולות להעיק על ה

לו להאט בזמן שנאפשר לאמנים קטנים לשלם סכומים קטנים מאוד של כסף 

 על מנת להירשם במאגר נתוני המוזיקה עם המוזיקה שלהם.



 

-שבו פונקציית הישתמש בחוזה חכם  Opus UMRN-כדי לעשות זאת, ה

sigmoid שנמצאת בהרבה פעמים בלמידת מכונות או בסטטיסטיקה. כדי ,

ברגע שמספר  אקספוננציאליתלהגדיל את המחיר לכל בלוק לרמה קבועה ו

גדול של רישומים לבלוק נרשם. זה מבטיח שבזמן שאין מתקפה על הרשת, זה 

ובץ מוזיקה. בזמן שמספר הרישומים עולה לכל יעלה כמעט כלום כדי לרשום ק

י ויגמור את האסימונים ברשותו של אקספוננציאלבלוק, המחיר יעלה באופן 

 התוקף. 

 

 
 

 

 

מתבסס על החוזה שיאפשר מספר גדול של עסקאות במחיר נמוך  UMRN-ה

לפני שהמחיר עולה לרמה גבוהה. זה נוצר כדי להפחית ספאם על הרשת וגם 

כדי ליצור מגבלה תיאורטית כדי לאפשר לאמנים לשחרר מוזיקה במחיר גבוה 

יותר אפילו בזמן מתקפת ספאם. הגנה כזאת הכרחית בגלל שיש מניעים 

, בעיקר מצד פלטפורמות גדולות Opusר הנתונים של פלטפורמת לתקיפת מאג

 .Opus UMRN-להזרמת מוזיקה, והן ירצו בעיקר לתקוף את ה

 

 הסבר באנגלית בנוגע למחירי ההרשמה:

 



 

 

 
    

 

 סטנדרטים להעלאת מוזיקה 3.6.2

 

מגדירה אוסף של הוראות לאמנים כדי לפרסם את  Opus Foundation-ה

. Opus API-המוזיקה שלהם על הפרוטוקול בצורה שתהיה מתאימה גם ל

אינם ניתנים לשינוי, וכך גם קבצים  Ethereum-בגלל שחוזים חכמים ברשת ה

אוניברסלי שיאפשר לכל  metadata, אנחנו מציגים אוסף IPFS-על רשת ה

ת לצד המוזיקה עצמה, המידע יאוחסן בקובץ מוזיקה להיות מסודרת ברש

JSON. 

 

דאטא הסטנדרטי יהיה מקביל ויעבוד עם מאגרי מידע קיימים כמו אלה -המטא

. המטא דאטא Music Business Association-שפורסמו בהוראות על ידי ה

 Amazon, Beats, BMI, Disney הזאת מייצגת חברות רבות שכוללות את:

Music Group, Google, Epitaph, iTunes, Mirosoft, Sonyה .-Opus 



Foundation מתכוונת לגרום ל-Opus  להיות ידידותי ככל האפשר למשתמש

ולאמנים. לכן, על ידי עמידה בתקנות קיימות, אנחנו נוכל להבטיח תאימות 

 מלאה עם הרבה מהסטנדרטים של היום.

 

 דאטא:-מדריך מטא

 

 .CSVשם האמן או האומנים בקובץ 

 .Unicode-השיר בשם 

 הז'אנר של השיר.

 .ss:hh:mmהאורך של השיר בפורמט 

 המדינה שבו פורסם.

אלבום/סינגל )אם אלבום, השתמש באותו מספר אלבום שנוצר בידי החוזה 

 (.Opusהחכם של 

 דוגמה של קובץ האודיו.

 מוציא לאור )לא חובה(.

 

 מענקי אומנים ו"אוצרות" 3.7
 

 מענקי אומנים 3.7.1

 

לעיתים קרובות מתקשים לקדם את המוזיקה שלהם. האפשרויות אמנים קטנים 

המסורתיות כדי לקדם את המוזיקה מערבות תשלומים גדולים מראש ופרסום 

 ישיר למעריצים, שאינו בהכרח מוביל לרווח בהתאם למחיר הפרסום.

 

, במערכת חדישה Artist bounty-מציעים היא מערכת ה Opus-מה שאנחנו ב

ים כלי חדש לקידום המוזיקה על ידי עירוב ישיר של זו, האמנים מקבל

 OPTהקהילה. במערכת זו, האמנים יכולים להציע מספר קטן של אסימוני 

לכל אחד ששיתף את המוזיקה שלהם ואנשים נכנסו ללינק האישי שלו וקנו 

דרכו את המוזיקה שלהם. זה יכול לתת סיבה לאנשים לשתף את השירים 

הם, בגלל שהם יקבלו סכום כסף קטן על כל רכישה האהובים עליהם עם חברי

לכל שיר שלו,  OPTאסימוני  2.5שמתבצעת דרכם. לדוגמה, אמן יכול לדרוש 

 כמתנה לכל אחד שישתף את השיר ומישהו יקנה דרכו. OPT 0.3ולהעניק 

 

 curators-תמריצים ל 3.7.2

 

ל חלק אחר של תעשיית המוזיקה שאינו מקבל תשומת לב הוא המספר הגדול ש

" וכו', remixלמעשה אנשים שמשלבים מוזיקה ויוצרים ", curators-ה

, אנחנו רוצים Opus-והאנשים שיוצרים רשימות השמעה להנאת המעריצים. ב

פופולאריים יוכלו לקבל  curators-לוודא שכל אחד מקבל טיפול הוגן כך ש

דרך הכנסה דרך מערכת מענקי האומנים על ידי אסיפת מספר שירים ומכירתם 

 הלינק האישי שלהם למטרות רווח.

 



 
 

 IPFS-הגדלת החוזים החכמים וה 3.8
 

Ethereum  מגדיר את הלוגיקה, העברת הערך, והניהול שלOpus בזמן ש-

IPFS  ,מאחסנת את המידע שנצרך בפלטפורמה. על ידי חיבור שתי המערכות

בזמן שאנחנו  Ethereum-אנו מתגברים על מהירות האחסון האיטית ב

 משתמשים ביכולות האבטחה המתקדמות והלוגיקה שמוצעות בו.

 

 IPFS-שמועלים כנגד שירים ב hashesווידוא  3.8.1

 

 IPFSלתקשר ישירות עם  Ethereum-, זה בלתי אפשרי לקונבנציונליבאופן 

. בזמן ששימוש בצד שלישי הייתה Oracle-בלי הצורך בגשר צד שלישי או ב

העדיפה לשמור על המערכת הכללית מבוזרת  Opus foundation-אפשרות, ה

 לחלוטין במקום.

 

מה שאנחנו מציעים היא מערכת חדשנית שמתגמלת אנשים שמעלים קטעי 

מוזיקה בפורמט הנכון, כך שיוכלו להשתייך לקטעי המוזיקה נתונים נוספים. 

. שתי הרשתות יוכלו להשתמש Opusהנתונים יאוחסנו במאגר הנתונים של 

 ר נתונים זה וכך נפתרת הבעיה.במאג

 

בזמן שכל מערכת תוכל להיות מוצפת, על ידי תגמול של אנשים להעלות 

-לבין ה Ethereum-בצורה נכונה, יצרנו מערכת איכותית שתקשר בין רשת ה

IPFS swarm. 

 

 

 



 IPFS swarm-לבין ה Ethereum-הממשק בין החוזים החכמים ב 3.8.2

 

 DNS-הם המקבילים של עולם הבלוקצ'יין ל IPFSוגם  Ethereumגם 

כדי לפתור בעיה הכרחית שהיא  80-נוצר בשנות ה DNS-והאינטרנט. ה

 hosts.txtיצירת קשר עם מחשבים שונים על ידי שימוש בקובץ אחד שנקרא 

 שאוחסן בסטנפורד. זה אפשר לתעבורה להגיע בצורה מהירה ופשוטה לרשת.

 

בסטנפורד( הייתה אפשרות  DNS-)כמו הבזמן שיצירת מוקד אחד ממורכז 

פשוטה ומהירה, היא עובדת נגד המטרה של ביזור הרשת. בלי גורם אחד 

משתמשת בהגנת ספאם ביחד עם  IPFS ,Opus-שיחבר בין רשת האיתריום ו

כדי לבדוק שכל הקבצים שמגיעים הם  IPFSהטבע הבלתי ניתן לשינוי של 

 אמינים ובטוחים לשימוש.

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 Opusיישומי משתמשי קצה: הנגנים המקוריים של  .4

 
על מנת ליצור את הנגנים  Opus API-אפליקציות צד שלישי יכולות להשתמש ב

האישיים שלהם )לדוגמה, ארנקי ביטקוין שונים(. אולם, הצוות שלנו מתכנן 

 להוציא גם את הנגן המקורי של הפלטפורמה.

 

, Opus API-יציבה כדי לגשת אל הבזמן שהנגנים המקוריים יהיו פלטפורמה 

למפתחי צד שלישי. אנחנו גם נהפוך את הנגן  APIאנחנו נפרסם הדרכה ומדריכי 

מאמין בקוד פתוח ובביזור והוא יעודד  Opusשלנו לקוד פתוח בכל צורה. צוות 

 במוצרים שלהם. Opus API-את המפתחים להשתמש ב

 

info@opus-ר אתנו באימייל בלי קשר, אנחנו מעודדים מפתחי צד שלישי לתקש

foundation.org כדי לקבל עצות לגבי ה-API  שלנו כדי להבטיח חווית משתמש

 איכותית.

 

 פלטפורמת הטלפונים הניידים 4.1
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 פלטפורמת נגן האינטרנט 4.2

 

 

 

 

 



 
 

 מנגנון האסימונים .5

 
 תכונות 5.1

 

 Opus token (OPT)שם האסימון: 

 1.6מספר כולל של אסימונים: יקבע אחרי המכירה )מקסימום של 

 מיליארד(

 סוג אספקה: דפלציוני

 ERC23פורמט: תואם 

 18^10אפשרות לחילוק: 

 סחיר בין משתמשים: כן

 לא יוצרו עוד אסימונים אחרי המכירה.
 

 סטנדרט האסימונים 5.2

 

מספק ממשק משותף בין נכסים דיגיטליים ברשת  ERC20פורמט האסימונים 

, ומאפשר לחבר בין ארנקים שונים, נגנים, ובורסות בצורה קלה Ethereum-ה

 ונוחה. 

כדי  ERC23מתוכננים להיות מותאמים לגמרי עם סטנדרט  OPTאסימוני 

(, ועוד Mist,Geth,Metamaskלוודא שהם מתאימים לכל הנגנים, הארנקים )

 ים, כמו בורסות מבוזרות.שירותים עתידי

 

 



5.2.1 ERC23 

 

הוא סטנדרט חדש, אבל מותאם לאחור, של אסימונים  ERC23סטנדרט 

 קיימים: ERC20שפותר כמה בעיות שקיימות באסימוני 

 

 
 

 (Crowdfundingמכירת המונים ) .6

 
 למה מכירת המונים? 6.1

 

המטרה הסופית שלנו היא לבנות פלטפורמה מבוזרת לחלוטין שמספקת נגן 

 מוזיקה מבוזר שיוכל לשנות לחלוטין את תעשיית המוזיקה.

-, ה2016קיבל סכום ראשון של כסף ממשקיעים בדצמבר  Opusבזמן שצוות 

Opus foundation  לא תסכים לקבל עוד כסף ממשקיעים נוספים בגלל

שהפילוסופיה שלנו היא להפוך את הפלטפורמה למבוזרת להחזיר את הכוח 

ם. אם היו לנו מחזיקי מניות זה לא רק שזה ישנה את בחזרה לאנשים ולאמני

אלא גם יגרום למרכוז שאין בו צורך של  foundation-התמריצים של ה

הפלטפורמה שלנו. אנחנו רוצים לשלוט בכיוון שאליו הולכת פלטפורמת 

Opus. 

 

 פילוסופיית מכירת האסימונים 6.1.1

 

המשקיעים. אולם, אנחנו רוצים לעשות את המכירה הוגנת ככל שניתן לטובת 

אנחנו לא רוצים לגייס סכומי כסף גדולים ולא נחוצים ולכן אנחנו נשים הגבלה 

 מיליון דולר שהיא סופית ולא ניתן לעבור אותה. 20של 

 

בניסיון להבטיח ביזור, אנחנו גם נגביל את הסכום שניתן לקבל מכל כתובת 

 ת.אחוז מכמות האסימונים הכללי 1איתר +  1000-של משקיע ל

 

בעזרת המבנה הזה, אנחנו מקווים שלא רק נוכל להבטיח ביזור של האסימונים 



מה שיעזור להגדלת ההשפעה של הרשת, אלא גם יקדם את בקרב המשקיעים, 

 האינטרסים של המשקיעים שלנו.

 

 מבנה 6.2

 

 
 

 
 

 

 

 



 השתתפות עם מטבעות אחרים 6.2.1

 

מאמין בחשיבה קדימה ובפלטפורמות בפיתוח אקטיבי כמו  Opusצוות 

Ethereum אולם, כדי לוודא שהמכירה נגישה לכמה שיותר אנשים, אנחנו .

הראשון שלך ואיך  Ethereum-גם נפרסם מדריך על איך ליצור את ארנק ה

, Litecoin, או Dashלתרום בעזרת כל מטבע ווירטואלי אחר כמו ביטקוין, 

 .Shapeshiftבממיר כמו  באמצעות שימוש

 

 יצירת האסימונים 6.2.2

 

 מיליארד יוצרו במכירה 1.6

 מיליארד ימכרו במכירת ההמונים 0.9

וישומשו באיטיות כדי לפתח  Opus foundation-מיליון יוחזקו בידי ה 100

את המוצר ובנוסף כדי לייצב את השוק על מנת לפתח מחיר יציב יותר של 

 בעתיד.האסימון בבורסות ביחס לדולר 

. בסך angel investors-, למפתחים, ולfoundation-מיליון יגיעו ל 600

אחוזים לחברי הצוות הקיימים  foundation ,10-אחוזים ל 20הכל, 

 .angel investors-אחוזים ל 7.5-והעתידיים, ו

 

 החלוקה הגרועה ביותר 6.3

 
פר אנחנו ראינו הרבה מכירות לקהל שבהם רוב האסימונים נרכשו בידי מס

ביזור גדול מאוד. המכירה המתקדמת שלנו -קטן של כתובות, מה שגרם לאי

 והתכונות שלה ימנעו זאת.

 LimitPerAddress(x) = 1000 + Total/100במצב הגרוע ביותר שבו 

נוצר על ידי כל כתובת שהשתתפה במכירה, אנחנו מבטיחים רמה גבוה של 

 ביזור כמו שניתן לראות בסימולציה זו:

 

 
 

מהכמות הכוללת של האסימונים  2%אפילו הכתובת העשירה ביותר תכיל רק 

 )בהנחה של האסימונים נמכרו ברגע אחד(.

 



 השימוש בכסף 6.4
 

למטה ניתן לראות את השימוש הצפוי בכסף. את רוב האסימונים שיוחזקו בידי 

(, שישמרו לכמה חודשים 500M, הצוות והמשקיעים )Opus foundation-ה

 .OPTאציה שבה יהיה צורך להשתמש באסימוני או עד לסיטו

 

 
 

 תמריצי השתתפות בפלטפורמה .7
 

 מודל עסקי 7.1

 אמנים בפלטפורמה 7.1.1

 

 אמנים עולים

 
אמנים עולים ינטו לשחרר את התכנים שלהם בפלטפורמה מכיוון שהיא 

מאפשרת להם לתמחר את השירים שלהם כפי שירצו בצורת שוק חופשי. זה 

גם מאפשר לאמנים להגיע לקהלים חדשים ולמקורות הכנסה חדשים שאינם 

. האמנים המתחילים Spotifyאפשריים וקיימים בפלטפורמות רגילות כגון 

חו לשמוע כי הם לא צריכים לחתום על חוזים לטווח ארוך או לשלם הללו ישמ

 הרבה כסף על הרשמה כדי להכניס את המוזיקה שלהם לפלטפורמה.

 

אמנים פחות מבוססים יכולים לשחרר תצוגה מקדימה לשירים שלהם בצורת 

שניות וללא הצפנה של השירים שלהם. אם המעריצים  30שירים באורך 

השיר, הוא או היא יצטרכו לשלם את הכסף עבורו כדי  רוצים להאזין לשאר

לפתוח את השיר המלא. הפיצ'ר הזה תלוי לגמרי באמנים שמעלים את השירים 

 .Opusשלהם לפלטפורמת 

 

 אמנים מבוססים



. בניגוד לפלטפורמות אחרות Opusאמנים מבוססים גם יאהבו את פרוטוקול 

לוקח רק כאחוז  Opusקול אחוז מהרווחים שלהם, פרוטו 80-שלוקחות עד ל

עד שלושה אחוזים מהרווחים שלהם לטובת הקהילה. בנוסף, אין אפשרות 

שקטעי המוזיקה שלהם יורדו מהפלטפורמה או יקבלו באן בעקבות סנקציות 

 והגבלות של מדינות.

עם מערכת המענקים שבנויה על חוזים חכמים ברשת האיתריום, אמנים גם 

ים שלהם שישתפו את המוזיקה שלהם, מה יוכלו להציע מענקים למעריצ

 שמגדיל גם את הרווחים של האמן וגם את מספר המעריצים שלו.

 

והתשתית שלו יוכלו להיות  Opus-העובדה שהפרוטוקול שנמצא מתחת ל

אומרת שאמנים יוכלו  Opus API-משומשים בידי צדדים שלישיים דרך ה

 כסף.להגיע לקהלים הרבה יותר גדולים ולהרוויח יותר 

 

 מעריצי מוזיקה 7.1.2

 

Opus  מציעה פלטפורמה מהפכנית למעריצי המוזיקה שמאפשרת להם לגשת

 לספריית המוזיקה שלהם ישירות מהענן, ומתי שירצו.

עם סכום הכסף הקטן שאפשר להתחיל איתו, התמריצים, והעובדה שלא ניתן 

ם , אנחנו מצפים שמספר האמניIPFS-לשנות את בלוקצ'יין האיתריום ואת ה

שמשחררים את שיריהם בפלטפורמה יהיה גדול יותר מפלטפורמות אחרות. זה 

 Opus API-יאפשר לאדם הממוצע להנות ממגוון רחב יותר של מוזיקה דרך ה

 בהשוואה לפלטפורמות מתחרות וקיימות.

 

בגלל שהשירים מאוחסנים באופן בלתי ניתן לשינוי על מערכת הקבצים 

IPFS בעלים" -להיות-כדי-להינות שוב ממודל "קנה, מעריצי המוזיקה יוכלו

 ולהיות בטוחים שתהיה להם גישה לספריית המוזיקה שלהם בכל מקום וזמן.

 

בנוסף לזה, ביחד עם מערכת המענקים, מעריצים שהם בעצם פופולריים 

ברשתות חברתיות יוכלו להרוויח קצת כסף משיתוף המוזיקה ברשתות 

על ידי האומן( מכל קנייה שמתבצעת החברתיות, ולקחת חלק קטן )שנקבע 

דרך הכתובת שלהם )דרך הלינק שלהם(. זה יכול להיות אטרקטיבי למאזינים 

 שרוצים להרוויח כסף מהצד.

 

 מחזיקי אסימונים 7.1.3

 

בדיוק כמו שהערך של אסימוני איתריום מגיע מהערך של השירותים שניתנים 

, או שהערך של ביטקוין נקבע על ידי השירותים Ethereum-ברשת ה

יגיע מהמוזיקה הנוכחית והעתידית  OPTשמשתמשים בו, הערך של אסימוני 

 מיליארד דולר בשנה. 43בשוק שווה . Opusשתסופק בידי פלטפורמת 

 

תגדל מצד מעריצים ואמנים והפלטפורמה תהפוך  OPTאם הדרישה לאסימוני 

אלבומים  100לפופולרית יותר ויותר, המחיר יושפע מכך. לדוגמה, אם 

אסימוני  50דולר לאלבום, אבל יש רק  9.99נמכרים בפלטפורמה במחיר של 



OPT אסימון. מה שגורם למחיר האסימון הבודד  0.5, כל אלבום ימכר במחיר

יטחון בכך שהערך של האסימונים מגובה בידי מוצרים דולרים. יש ב 20להיות 

 .OPTאמיתיים שיש להם ערך בעולם האמיתי ויכולים לתמוך בערך אסימוני 

 

שבו הם  OpusDAO-יוכלו להשתתף ב OPTבנוסף, מחזיקים של אסימוני 

 DAO-יוכלו להחליט על העתיד של הפלטפורמה ולאשר הצעות שונות ל

 שנשלחו בידי משתמשים.

 

 

 השפעות על הרשת 7.2

 

 השפעות על רשתות קיימות בתעשיית המוזיקה 7.2.1

 

בעוד שנאמנות למותג קיימת בפלטפורמות שידור מסוימות, זה לא מאוד נפוץ בתעשייה. 

הם בני עשר שנים או פחות, ומעריצים רבים  SoundCloud–או  Spotifyשירותים כמו 

בומים מקוטעים, זמינים בפלטפורמות משתמשים במגוון גדול של פלטפורמות. הרבה אל

מסוימות ולא באחרות. בנוסף, רוב הפלטפורמות הקיימות אימצו מודלים להזרמת מוזיקה 

 אבל לא מכירת שירים. 

בגלל שפלטפורמות קיימות מתמקדות בעיקר בהזרמה, למעריצים אין הרבה עלויות לגבי 

 שירים שנרכשו אחרי שהם מחליפים פלטפורמה.

 

 .Opus-לעבור ללא מזיק 

 

 מניעים לשינוי 7.2.2

( דרך Spotifyתעניק מניעים להחלפת השירות )כמו שעושה  Opus foundation-ה

מענקים וקמפיינים, אבל גם תספק חווית משתמש טובה יותר דרך ממשק המשתמשים על 

טוב יותר  UI/UXידי מעצבים שעובדים עם הצוות. כמו שנמצא במחקר, ממשק משתמש 

יות הסיבה המכריעה שבגללה אנשים עוברים לפלטפורמות אחרות. על ידי אספקת יכול לה

ממשק משתמש באותה הרמה או טוב יותר, מהירות גבוהה ואפשרות להתרחב, אנחנו 

 מקווים להתגבר על השפעת הרשת.

 

 Opus DAO-ה 7.2.3

יע מספק גם "קרן" לניהול וממשל בפלטפורמה, והכסף אליה מג Opusהחוזה החכם של 

 Opus DAO-משניים עד שלושה אחוזים מהכנסות המכירה. זה ישומש כדי לשלם על ה

לולאת  –כדי לקדם את הפלטפורמה וכך ליצור גדילה נוספת ולשפר את הקרן הממשלתית 

 משוב חיובית.



 

 
 

 Opus DAOממשל ושיווק:  .8
 

 Opus-כל רשת מתפתחת צריכה לחיות בנפרד מצוות הפיתוח. אנחנו ב

foundation  מאמינים באמת בפילוסופיה הדמוקרטית הזאת. לא רק שהפכנו

את הקוד של הפלטפורמה לקוד פתוח, אלא גם הוספנו אלמנטים שונים של 

 דמוקרטיה לפלטפורמה שלנו.

 

 Opusהאוצר של  8.1

 

יגיע מקרן שמגיעה מכל המוזיקה שנמכרת  Opusכסף השיווק והפיתוח של 

 2-3מה. התוכנית הנוכחית שלנו היא לקחת דרך החוזה החכם של הפלטפור

אחוזים מכל הרווחים מהמוזיקה, אבל זה עלול להשתנות בהתאם למה שתרצה 

הקהילה שהפלטפורמה הסופית תצא לאור. אנחנו כרגע משנים את המספרים 

 ".Opusשל "אוצר 

 

8.2 Opus DAO 

 

 1000. אולם, כל הצעה "תשרוף" Opusכל אדם יוכל להציע בקשה לרשת 

כדי למנוע הצפה. תהיה תקופה של חודש אחד די להצביע  OPTימוני אס

וההצעות שבהם יש את מספר ההצבעות הגבוה ביותר ישקלו לפי מספר 

שכל אחד מהמצביעים מחזיק. כל אחד יכול להשתתף בתהליך  OPTאסימוני 

 הצבעה זה. בסוף החודש, ההצעות הזוכות יקבלו מימון.

 

 הצבעה 8.3

 

השימוש הטוב ביותר בכסף הזה, אנחנו ניישם מסגרת הצבעה כדי לעשות את 

. משתמשים שיש ברשותם סכום Dash DAO-חודשים, כמו זאת שנמצאת ב

, ומעוניינים בשיפור הרשת, יוכלו להצביע באופן OPTגדול של אסימוני 



חודשי על הצעות תקציב שאנשים שולחים לרשת. בסוף החודש, אסימוני 

OPT וכות.ישולמו להצעות הז 

 

 

 
 

כסף שלא נעשה בו שימוש נשרף בסוף כל חודש, מה שמפחית את המספר 

 ומעלה את הערך לכל אסימון בודד.  OPTהכולל של אסימוני 

 

 דפלציונית אספקה, 18^10-יכולים להיות מחולקים ל OPTבגלל שאסימוני 

 .Opusהיא לא בעיה לפעילות של 

 

 

 

 

 



 מקרים שנחקרו .9
 

 צריך להיות מבוזר Opusלמה  9.1

 

אחת ההשקות הגדולות  – Frank Oceanשל  "Blonde"רק יומיים אחרי 

של  iTunes ,Lucian Grainage-שהושקה ב –ביותר של השנה 

Universal Music Group –  אדם שנחשב אחד החזקים בתעשיית המוזיקה

 הורה להפסיק את נוהל ה"בלעדיות" להפצה עם עסקי הזרמת המוזיקה. –

 

בניגוד למה  Apple Music-ו Spotify-יום אחד אחרי, השירים הורדו מ

 Frank Ocean. השירותים המרכזיים הללו היו חייבים לציית. Frankשרצה 

ונגד חברות  UMGמיליון דולרים נגד  2היה עלול לקבל תביעות של עד 

 הפצה אחרות.

 

בעיות כמו זו הן הסיבה למה פלטפורמות מרכזיות וחוזים כרגע מטרידים את 

תעשיית המוזיקה. הם קורעות אמנים בין מקורות הכנסה מסורתיים לבין 

 שירותים מקוונים נצלניים. 

של היום, עם  buzzwords-אנחנו מסכימים לגמרי שביזור ובלוקצ'יין הם ה

לוקצ'יין" רק בגלל הפופולאריות שלו. המון חברות ומכונים שיוצרים "מוצרי ב

הרבה מהפרויקטים האלה נכשלים בהבנת המושג של "ביזור" או שפשוט לא 

מציגים מוצר מבוזר באמת, ומוכרים מוצר שרק נדמה למבוזר. פרוטוקול 

Opus  שונה ביסודו ובטכנולוגיה שלנו לגמרי. הפרוטוקול שלנו מציע שירות

א מבוזר לחלוטין, בניגוד להרבה לחלוטין שהו blockchainמבוסס 

שנמצא  Opusפלטפורמות "מבוזרות" שקיימות היום. אין אפילו חלק אחד של 

 תחת שליטה של קבוצה אחת.

 

, זה היה מאוחסן בצורה בלתי Opusפרסם בפלטפורמת  Frank Oceanאם 

ובחוזים החכמים, ובהאשים שלהם  IPFSניתנת לשינוי במערכת הקבצים 

לא היה  Frank. מה שאומר שהאלבום של Ethereum-השנמצאים ברשת 

, ומונע מפרנק טרחה משפטית ובדיקה שכל מה שהוא UMG-מורד בידי ה

 מתאים למחיר שהוא קבע עבור השירים שלו. 100%מקבל תמיד 

 

 ששומע מגוון רחב של אמנים מוזיקופילה 9.2

 

קה כמו טוד ממונקו הוא שומע כבד של מוזיקה, הוא שומע את כל סוגי המוזי

ופולק. הוא גם אוהב לטייל ברחבי העולם ונהנה לשמוע  countryפופ, מטאל, 

-C-, וCongolese rumba, K-pop-מגוון רחב של שירים מקומיים כמו ה

pop האמנים האהובים עליו הם .Aaron Parker, Taylor Swiftו ,-Thom 

York . 

 

 האהובים עליו.למרבה הצער, יש הרבה מכשולים בין טוד לבין האמנים 

 



בייט. הוא לא רוצה להיסחב -גיגה 30-המוזיקה האהובה על טוד שוקלת מעל ל

 Appleאיתה לכל מקום שהוא הולך ולכן הוא משתמש בשירותי הזרמה. 

Music80-, לצערו של טוד, חסומה במונקו. למעשה, היא חסומה במעל ל 

אמנים שהוא אוהב, , אולם, לצערו, הרבה מהSpotify-מדינות. לכן טוד פונה ל

בגלל המחירון הצמוד שהם  Spotify-, לא קיימים בTaylor Swiftכולל את 

מנהיגים. מוזיקה בינלאומית גם מאוד מוגבלת ומחולקת בתעשיית הזרמת 

המוזיקה מכיוון שכל פלטפורמת שידור והזרמה משתמשת בפלטפורמה משלה. 

-מיות בנוסף לזה אומר שטוד צריך להשתמש בהרבה פלטפורמות בינלאו

Soundcloud  ו-Spotify. 

 

-, וSpotify, QQ Musicעל כל פנים, טוד עכשיו משתמש בשילוב של 

SoundCloud  ,כדי להאזין לכל מה שהוא רוצה. זה מאוד מתסכל את טוד

 והוא היה רוצה שיהיה פתרון מלא יותר.

 

נות , טוד יכול לקOpus-מגיעה לתמונה. על ידי שימוש ב Opus-זה היכן ש

. לא Ethereumולאחסן מפתחות הצפנה למוזיקה ישירות על החוזה החכם של 

משנה לאן ילך, כל המוזיקה שלו תהיה זמינה לו. בגלל העובדה שהפרוטוקול 

חסין לצנזורה, ועולה מעט כסף לשימוש, האמנים האהובים על טוד העלו את 

ן פלטפורמות השירים שלהם למכירה על הפלטפורמה, וטוד לא חייב לעבור בי

 כדי למצוא משהו להאזין לו.

 

צד שלישי, יש נגנים שמציעים שירות מקומי. בגלל  APIs-בגלל שימוש ב

 , כל השירים זמינים לכל נגני הצד השלישי.Ethereumהתשתית העולמית של 

 

 

 אספן המוזיקה 9.3

 

המאוחרות. במהלך החיים שלו, התחביב האהוב עליו היה  40-פיטר בשנות ה

מוזיקה. הוא עצוב שבעידן הדיגיטלי המוזיקה חולפת ומוזרמת. הוא היה אסיפת 

רוצה להיות בעלים של שירים ברשת ולהיות יכול להזרים אותם אפילו אחרי 

 שהאתרים שלהם נסגרים.

 

, Opusמחייה את החלומות של פיטר כאספן מוזיקה. עם  Opusפרוטוקול 

שאומר שכל שיר שהוא  , מהIPFSהשירים נשמרים לעד על מערכת הקבצים 

 לעד. "יהיה "שלו Opusכונה בפלטפורמת 

 

שהוא מבוזר לחלוטין, אפילו  Opus API-מסתמכים על ה Opusבגלל שנגני 

אם נגן נסגר, פיטר עדיין יכול להביות בטוח שנגנים אחרים יתנו לו גישה 

 .IPFS-למוזיקה שלו ב

 

 Audiophile-ה 9.4

 

Jupiter  הואaudiophile  ,640שרק מאזין למוזיקה באיכות גבוההKbps .



הוא מתקשה מאוד למצוא אודיו באיכות זו להאזין לו. אפילו שהוא מוכן לשלם 

יותר, אמנים הרבה פעמים לא משחררים גרסאות באיכות גבוהה של השירים 

 .128Kbps-שלהם בגלל שפלטפורמות הזרמה מגבילות את איכות המוזיקה ל

 

אם  640Kbpsיוכל להנות ממוזיקה באיכות  Opus ,Jupiter-על ידי שימוש ב

האמנים מוכנים להעלות מוזיקה באיכות גבוהה )והם יעלו, בגלל שהם יכולים 

והרבה  IPFS ,Jupiterלהרוויח ממנה יותר(. במועבר ישירות ממערכת 

audiophiles  אחרים כמוהו עכשיו יוכלו להינות ממגוון רחב של אודיו

 או כל נגן צד שלישי אחר. Opus-ירות מבאיכות גבוהה יש

 

 הופ המתחיל שמשחרר את השיר הראשון שלו-אמן ההיפ 9.5

 

Clarie  כותבת מוזיקה לקבוצה הקטנה של מעריצי שלה בפייסבוק בזמנה

גם כדי להגדיל את ההשפעה שלה  Spotify-החופשי. היא רוצה לשחרר שיר ב

ל אמנים מתחילים כמו וגם כדי להרוויח כסף על העבודה שלה. אולם, בשבי

Clarie שחרור קטע מוזיקה הוא לא דבר פשוט. העלות הגבוהה של ,

 Clarie-אומרת ש –ופלטפורמות הזרמה  labelsההרשמה, עם מוציאים לאור, 

 לא יכולה להרוויח את הכסף שהיא ראויה לו.

 

-יכולה לרשום את השיר הראשון שלה ב Clarie, לעומת זאת, Opusעם 

UMRN וזה החכם בצורה פשוטה וזולה. דרך החClarie   עכשיו יכולה להגיע

לקהל רחב בלי הצורך להירשם בחוזים. היא יכולה להציב מחיר משילה 

בשביל הקהל הקטן שלה ולדעת שהיא מקבלת את כל הכסף שלה באופן שקוף 

 . Opusמכל נגן 

Clarie ר גם מציעה מענק קטן לאנשים שמשתפים את המוזיקה שלה, מה שעוז

 Clarie ישירות מהבלוקצ'יין,  Opusהרצת קמפיין של למכירות. על ידי 

יכולה להגדיל משמעותית את הקהל שאליו היא מגיעה ולהגיע למכירות 

 גבוהות תוך כמה שבועות.

 

 האמן המבוסס שמחפש קהל גדול יותר 9.6

 

Frank כבר מוכר את השירים שלו ב-Spotify ,Apple Music  ופלטפורמות

עד  20-גדולות אחרות. הוא מתוסכל מהפלטפורמות האלה, שנותנות לו רק כ

 אחוזים מהרווחים שלו. 30

 

לא רק מסיר את הבעיות שמגיעות עם  Opus ,Frank-על ידי שימוש ב

 Frankפלטפורמות מרכזיות, אלא גם מגלגל יותר רווחים מאי פעם. בנוסף, 

לא תעלה את העמלות  Opus-ודע שמרגיש בטוח יותר מכיוון שהוא י

 בפתאומיות או תמחק את השירים שלו מהפלטפורמה.

 

 אשף רשימות ההשמעה 9.7

 

. בזמנו החופשי, Marcus Stephanאנשים אוהבים את הטעם במוזיקה של 



Marcus  יוצר במקצועיות רשימות השמעה שמהם מיליוני אנשים ברחבי

יתה יוכל להרוויח כסף היה רוצה למצוא דרך שא Marcusהעולם נהנים. 

 מעבודתו.

 

, אמנים נותנים מענקים לאנשים שמשתפים את המוזיקה שלהם. Opus-ב

Marcus  שמח מאוד. הוא יכול עכשיו ליצור רשימות השמעה שמכילות את

 המוזיקה הזו ולקבל כסף על ידי שיתוף מוזיקה של אמנים אלה.

 

Marcus ודמת ומתפרנס מכך.עכשיו יוצר רשימות השמעה במקום עבודתו הק 

 

 אנשי מקצוע בתחום השיווק 9.8

 

Jack הוא מקצוען שיווק שמחפש עבודה. ה-Opus DAO  אוסף שניים עד

 OPTשלושה אחוזים מהרווחים בשביל הסיבה הזו בדיוק. כל חודש, מחזיקי 

יוכלו להצביע כיצד להשתמש בכסף זה. המערכת תפנה חלק מהכסף לטובת 

, מה ששובר את Opusכדי לעבוד עבור  Jackותשלם לאנשים כמו   שיווק,

 .Opusהשפעת הרשת, ומגדיל את הפופולאריות של 

 

 

 

 מפת דרכים .10

 
 תחילת הפיתוח – 2016יולי 

 Opus-ליצירת צוות פיתוח רשמי  – 2016אוגוסט 

 ++C-יצירת תשתית בלוקצ'יין מותאמת אישית ב – 2016ספטמבר 

 (Sia, Storj, IPFSשכבת האחסון/יישום התשתית ) – 2016אוקטובר 

 אלפא טכנית – 2016נובמבר 

 Ethereum-ב Opusפיתוח החוזה החכם של  – 2016דצמבר 

 מימון ממשקיע חיצוני – 2017ינואר 

, פיתוח של API-בדיקת החוזה החכם, הרחבת הצוות לפיתוח ה – 2017מרץ 

Opus DAO 

ומעצבי  UI/UXהוספת מעצבי  .Opus UMRN-שיפור ה – 2017אפריל 

 אינטרנט, עבודה עם אמנים קטנים, פיתוח מערכת המענקים

, שיפור Opusהוצאת הבטא, שיפור האתר. פיתוח המכירה של  – 2017מאי 

APIs 

 , הוצאה רשמית.OpusDAOבדיקת אבטחה ופרסום למדיה, בדיקת  – 2017יוני 

 מכירה לקהל הרחב, הרחב העסק – 2017יולי 

-הרחבת הצוות על ידי הוספת מפתחים ויועצים, הצטרפות ל – 2017אוגוסט 

EEA 

 יישום סופי של מערכת הצבעה וניהול בשילוב מערכת המענקים – 2017ספטמבר 

 Opus API-פרסום מדריכים ל – 2017אוקטובר 

 לשפר, לבדוק, ולבחון את הרשת הראשית – 2017נובמבר 



 הרשת הראשיתהוצאת  – 2017סוף 

 , התרחבותRaiden's releaseשילוב עם  – 2018-19
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 סקירה 11.1
 

צ'יין הבלתי ניתן לשינוי, עכשיו מגיעה סביבה שבה נוכל עם ההגעה של הבלוק

 בעלים" מוצלחת.-להיות-כדי-לבנות אסטרטגיית "קנה

 

בעלים" -להיות-כדי-מידע היסטורי בתעשיית המוזיקה הראה שמודל ה"קנה

ביותר עבור אמנים מתחילים ומקצועיים. אמנים שמשחררים שירים הוא הטוב 

ויוצרים הכנסה על בסיס מספר המכירות והפופולאריות שלהם. למרבה הצער, 

המודל הזה נכבש על ידי שירותי הזרמה בגלל שיצירת בעלות קבועה בעולם 

הדיגיטלי היא דבר מסובך. מודל מרכזי להזרמה עם שרתים ממורכזים היא 

 הקלה ביותר. הדרך

 

Opus  פותרת את זה על ידי שימוש במערכת הקבצים הבלתי ניתנת לשינוי

IPFS  בשילוב עם חוזים חכמים. הפתרון שלנו הוא מערכת מבוזרת

בעלים", שבו משתמשים יכולים -להיות-כדי-שמאפשרת את מודל "קנה

 "לקנות" שירים ולדעת שהם היו זמינים בכל מקום וזמן.

 

 Opusוק של פריצת הדרך בש 11.2

 

האימוץ הראשוני תמיד יהיה אתגר לכל פלטפורמה; זה היה אתגר גדול בשביל 

Spotify  כדי להיכנס לתעשיית המוזיקה לפני מספר שנים. כדי להתגבר על

 האתגר הזה, אנחנו מתכננים להתמקד בחלקים מסויימים בשוק.

 

 סין  11.2.1

 

הקרובות. בלי  תעשיית המוזיקה הסינית עומדת לגדול בצורה אדירה בשנים

תוכל ליצור טביעת רגל בשוק  Opus-מתחרים מבוססים, אנחנו מצפים ש

הסיני במהירות ובקלות. השגרירים הסיניים שלנו יובילו את קמפיין השיווק 

שלנו בתוך סין על ידי קידום הפלטפורמה בתוך המדינה בצורה אזורית וגם 

 בעזרת תקשורת המונית וקמפיין פרסום.

 

לה הסינית מורידה הרבה שירותי הזרמה באינטרנט ומצנזרת בנוסף, הממש

תוכן בגלל הפחד שהשירותים הללו "יהרסו את הנוער". בעזרת הטכנולוגיה 

, זאת לא תהיה בעיה בכלל. Opusהמבוזרת והבלתי ניתנת לצנזורה של 

החסינות של הפלטפורמה לצנזורה תספק לנו תנופה גדולה בשוק הסיני שמלא 

 ירותי הזרמה.בצנזורה של ש

 



 בינלאומי  11.2.2

 

המוזיקה היום לרוב מושמעת על ידי אנשים בכל רחבי העולם, אפילו על ידי 

אנשים שלא מבינים את השפה של השיר. חלק השוק הזה הולך לגדול בשנים 

הקרובות בקצב מהיר. כרגע, אין שירות מאחד שמשלב מוזיקה למקום אחד 

 מכל רחבי העולם.

 

הגלובלי שלנו יאפשר שירות שכזה מההתחלה. המוזיקה שמפורסמת  API-ה

בכל מקום בעולם תגיע למאגר שלנו ויהיה אפשר לחפש אותה בכל מקום אחר 

לקחת חלק ולהפיק  Opus-, שמאפשר לUMRNבעולם דרך מסד הנתונים 

 תועלת מהקהל העולמי הגדל למוזיקה.

 

 שווקי נישה  11.2.3

 

מתמקדת על מעמד  Apple Music. שוק המוזיקה ממוקד מאוד בנישות

מתמקדת באנשים צעירים יותר  Spotify-הביניים ומשפחות בעיקר, בזמן ש

בגיל הקולג'. זה מעניין, בגלל שמוזיקה היא משהו אישי מאוד. אנשים אוהבים 

זה מה שמאפשר להם להתחבר עם  –לקשר את המוזיקה לחברה או שירות 

 שירותי מוזיקה.

 

Opusותי הזרמה אחרים, מבוסס על , בניגוד לשירAPI זה אומר שכל חברה .

בתוך הסביבה שלה והנגן המיוחד שלה. זה  Opusתוכל לשלב את פרוטוקול 

לקחת יתרון תחרותי משמעותי, ולהתנהג כקרן שנגנים  Opus-מאפשר ל

 שונים יכולים לפעול דרכה בעולם המוזיקה.

טפורמת מוזיקה אחרת יש את הפוטנציאל להיות גדול יותר מכל פל Opus-ל

של  APIמכיוון שהיא יכולה להתמקד בכל שווקי הנישה במקביל באמצעות 

 צדדים שלישיים.

 

 

 Opusתחזיות לפלטפורמת   .12

 

 :Opusלמטה תוכלו למצוא כמה תחזיות לגודל הפוטנציאלי של פלטפורמת 

 

 בזמן שאנחנו מתבססים יותר על גידול אורגני, אנחנו מצפים שהיתרון התחרותי

המשמעותי שלנו יעזור לנו להתגבר על פתרונות קיימים ועל ההשפעות של 

. בלי קשר, SoundCloud-ו Spotify ,Apple Musicהרשתות האחרות כמו 

 :Opusלמטה תוכלו למצוא תחזיות שמרניות, צפויות ואופטימליות לפלטפורמת 

 

 שיטתיות 12.1

 

כל התחזיות מחושבות עם סטטיסטיקות ממספר המכירות הכולל של תעשיית 

לבדה גדלה  Apple Musicמיליארד דולר בשנה. למעשה,  40המוזיקה שהוא 



 .2017בשבעה מיליארד דולר בהכנסות בשנת 

 

דולר, שהוא הערכה נמוכה מידי בגלל  0.99-המחיר של כל שיר מוערך ב

 ה לא רק מזרים אותם.שהשירים הופכים להיות שלך ואת

 

החישוב של ערך כל הפלטפורמה מבוסס על הערכות שפורסמו בידי 

Damodaran  שהוא אמד את הערך של גופים פרטיים. בזמן שלנו אין מידע

על שיעור התשואה, אנחנו נחשב כמה השערות שמבוססות על ערכים שונים 

 ביחד עם הערך המשויך של המערכת האקולוגית של המוזיקה.

 

 
 

 הערכה שמרנית 12.2

 

בהערכה השמרנית, אנחנו רואים אימוץ טוב בקהילות מסוימות ובמדינות 

מסוימות. אנחנו נכנסים לשוק הסיני שנה או שתיים אחרי שהשקנו את 

. אנחנו נראה קצת הצלחה מחוץ Ethereumהפלטפורמה, וכמה פלטפורמות 

 לקהילה.

 

 
 

 הערכה אידיאלית 12.3

 

רואים תמיכה התחלתית טובה מאוד מקהילת המוזיקה. במצב האידיאלי, אנחנו 

אנחנו מתרחבים לשווקים שונים במדינות שונות כבר בשנה הראשונה. 

-המחירים אטרקטיביים, ואנחנו עולים במכירות בכמה השנים הבאות. ה

Opus treasury  .יוצרת לולאת משוב חיובית ואנחנו חווים מכירות מוגברות 



 

 

 
 

 הערכה יוצאת דופן 12.4

 

-במצב יוצא דופן, אנחנו חווים צמיחה נפיצה מהמון מפתחים שמשתמשים ב

Opus API אנחנו חווים מכירות מוגברות וגדלים במהירות רבה ומקבלים .

אלינו אמנים מובילים שונים. בשנים הקרובות, אנחנו נהפוך לתקן המקובל של 

וק באמת מחוללת מהפכה במוזיקה ומרחיבה את ש Opusשיתוף מוזיקה. 

 המוזיקה למקומות שהוא מעולם לא היה בהם.

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 סיכום .13

 
, עכשיו קיימת האפשרות IPFSומערכת הקבצים  blockchain-עם הופעתו של ה

לבנות דרך אטרקטיבית להבטחת הבעלות על קובץ מסוים והבטחת מחיר שוק הוגן 

 שכולל מערכת תשלומים ישירה בין האמן והמעריצים.

 

בעלים" החדישה שלנו פותחת אפשרויות חדשות בתחום -להיות-כדי-"קנהמערכת 

מציעה הוא קונספט מהפכני של פלטפורמת שיתוף   Opus-שיתוף המוזיקה. מה ש

מערכת  –מוזיקה מבוזרת שמציעה מחירים נמוכים מעוד לצד עמלות מזעריות 

בים, שבה האמנים מקבלים תשלום הוגן, המעריצים נהנים מהמוזיקה שהם אוה

איפה שלא יהיו. עם ההדגמה שהבאנו שמבוססת על הבלוקצ'יין, הפכנו את 

 הקונספט הזה למציאות.

 

מקווה להשיג את המטרה האולטימטיבית בהפצת מוזיקה:  Opus foundation-ה

מערכת שוק הוגנת שיכולה להגדיל את מערכת חסינה לצנזורה, ומבוזרת לגמרי, 

, אנחנו מקווים להביא שלב חדש למוזיקה Opusעצמה, והיא חסרת השהייה. דרך 

 דיגיטלית בחינם שחופשי מהאזיקים של תאגידים תעבי בצע.
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