Pouziti Kuponi Pro Podnikani: Vyhody A Nevyhody

Kupony mohou zvysit prodej, zapojeni zakaznikii a generovani piijmi. Zatimco fyzické kupony
1ze pouzit v obchodé¢, digitalni kupony Ize také zpiistupnit prostiednictvim marketingovych
zprav a akci na webovych strankéach spole¢nosti.

Odhaduje se, ze 60 % spotiebitelti pravdépodobné vyzkousi novy produkt v disledku kuponu,
zatimco 46 % uvedlo, Ze by sviij pldnovany ndkup zménili.

At uZ je kupon navrzen tak, aby nalakal zdkaznika k navstévé kamenného obchodu nebo webové
stranky spolecnosti, kupony mohou byt efektivnim zpiisobem, jak zvysit trzby z prodeje.
Ptestoze kupony mohou generovat nové ptijmy, je dilezité planovat doptedu.

Vyhody Pouzivani Kuponi Pro Podnikani

Mezi vyhody nabizeni kupont patii uvedeni novych zakaznikti do vaseho obchodu nebo webu.
Kupony jsou skvélym zplisobem, jak zavést nové produktové fady nebo vdm pomohou prodat
nechténé zasoby, abyste mohli uvolnit misto pro vice produktt . Kupony lze strategicky vyuzit k
povzbuzeni zékaznikl ke koupi vynosnéjsiho produktu. To zvysi vasi ziskovou marzi. Kupony
1ze pouzit jako odménu pro zédkazniky, ktefi jsou jiz vérni vasemu obchodu, protoze jim
umoznite v ném nadale nakupovat. Podivejte se na toto a zjistéte aktualni zpravy informace
slevové kody.

Seznam E-Mailového Marketingu

Miizete maximalizujte vyhody kuponti v dneSnim digitdlnim svété pomoci kupont, které vam
pomohou vytvofit marketingovou strategii pro socialni média (SMM). Zakaznik mlze byt
doporucujeme zadat svou e-mailovou adresu, neZ jim bude zaslan kupon.

Casem si miizete vybudovat e-mailovou zékladnu a vytvofit tak dlouhodobou obchodni strategii.
To lze pouzit pro opakované obchody, nové produkty a dal§i marketingové kampané. Pokud vas
kupon neni online kupon, pozadejte je, aby uvedli své jméno a e-mailovou adresu, abyste mohli
kupon pouZit pfi registraci.

Stranky Socialnich Siti

Skvély zptisob, jak distribuovat kupony online, je prostfednictvim webi socialnich médii, jako je
Meta (META), coz byl dfive Facebook. Slevy a kupony mlZete nabizet na své obchodni strance
na Facebooku . Kupon mohou zékaznici pouzit v obchod¢ nebo online. Chcete-li vytvofit
naléhavost a povzbudit nové zékazniky nebo stavajici zdkazniky, mizete nastavit datum vyprseni
platnosti.

Vasi obchodni stranku lze také pouzit k propagaci produktt a akci a komunikaci se zakazniky.
Vztahy se zakazniky miiZete posilovat pravidelnou interakci s nimi, sdilenim novinek a
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nabizenim slev. Odhaduje se, Ze 55 % spotiebitelt uvedlo, ze podniky, které nabizeji kupony a
slevy, vytvareji pozitivnéjsi dojem z obchodu nebo jeho znacek. 1

Kupony Pro Firmy: Nevyhody

Kupony jsou pro firmy drahé. Kazda sleva, kterou nabidnete, bude mit za nasledek méné€ penéz
pro vasi firmu. Musite zjistit, zda vase sleva zlepsi vasi ziskovou marzi. Chcete piivést zpét
zédkazniky, ktefi jiz odesli do jinych obchodl a hledali kupony? Sloupek Jaye Goltze "Doing The
Math on a Groupon Deal" nastifiuje metodu, kterou lze pouzit k urceni, zda sleva z kuponu bude
pfinosem pro vase podnikéni.

Kanibalizuje Stavajici Pfijmy

Dokonce i vasi stali zakaznici si mohou zvyknout ¢ekat na internetové nakupovani kupony, coz
kanibalizuje pfijmy vytvotfené pied zavedenim kuponového programu. Mohlo by tedy byt
nejlepsi, kdybyste zvazili, kdy a jak tyto kupony nabizet, abyste se vyhnuli dopadu na vasi
stavajici zakaznickou zéakladnu.

Nizky Zisk

Kampané s kupony sice mohou pfinést mensi zisk za polozky nebo produkty v nich obsazené,
neovlivni v§ak vyrobni naklady. V disledku toho je dilezité zvazit hodnotu kuponové kampané
pro firmu a to, zda sleva z dlouhodobého hlediska povede k dostate¢nym novym piijmim z
prodeje, aby vyrovnaly néklady na kampaii .

Uvédomte si nasledujici zvlastni tivahy

Zvazte, jak byste chtéli vyuzit kuponové strategie ke zlepSeni svého hospodaiského vysledku.
Naptiklad:

Kupoény mohou zvysit navstévnost vaseho obchodu a povzbudit zdkazniky k nakupu dalSich
produktt. Toto je bézna taktika, kterou pouzivaji obchody s potravinami.

Kupon miiZe predstavit nové zédkazniky ve vaSem obchodé. Bude také podporovat dlouhodobé
vztahy s nimi prostiednictvim socialnich médii a e-mailu.

Zakaznici, ktefi tam néjakou dobu nebyli, by je mohli pouzit k povzbuzeni k navratu. Mizete
napfiiklad poslat kupon zédkaznikim, ktefi zde nebyli 60 dni nebo déle, pomoci solidni
marketingové databaze.

Secteno PodtrZeno
Kupoény mohou piivést obchody do vaseho obchodu a pomohou vytvofit strategii slevového

marketingu, kterd vam umozni dlouhodobé¢ zvysit vaSe opakované obchody nebo prodeje na
zakaznika. Kupony jsou skv€lym zptsobem, jak pfimét klienty, aby si koupili vice vaSich sluzeb
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a produktii. Nicméné je nezbytné porovnat nové piijmy z kuponové kampané s naklady sleva
nebo nizsi zisk na produkt od novych 1 stavajicich zékaznikd.



