
Teknoloji al listesinde 
Borsa uzmanları teknoloji 
şirketlerinin borsa falına baktı
lar. Uzmanlar teknoloji şirket
lerinin geleceğini parlak görü
yorlar. Bu şirketlerin gelecekte
ki potansiyellerinin de altını 
çizen uzmanlar teknoloji şirket
lerinin hisselerinin kendi al lis
telerinde yer aldığını söylediler. 

Borsa uzmanları İMKB'deki 
teknoloji hisselerine ilişkin 

beklentilerini tek cümleyle 
özetliyorlar: "Teknoloji hisse
lerinin borsada satın alınan de
ğeri onların büyüme potansi
yelleridir." Klasik ekonomi şir
ketlerinin büyüme potansiyel
lerinin artık çok az olduğu ve 
az olan bu potansiyelin de bo
yutlarının belli olduğu belirtili
yor. Uzmanlar, teknoloji şirket
lerinde ise potansiyelin çok 

fazla olduğu ve büyümenin sı
nırlarının henüz çizilmediği 
düşüncesindeler. "Sınırlan çi
zilmeyen bu potansiyel aynı 
zamanda riski de beraberinde 
taşıyor. Ancak yeni dünyada 
risk almazsanız büyüme şansı
nız zaten yok" diyen uzmanlar 
yaşanan gelişmelerin bu şirket
ler için çeşitli avantajlar sağla
yacağını ifade ediyorlar. 

İMKB'de işlem gören tek
noloji şirketleri arasında Ne-
taş, Alcatel, Aselsan, Türk Pi
relli Kablo, Logo, Escort ve 
Turkcell yer alıyor. Bu şirket
ler için avantaj oluşturacak ge
lişmeler uzmanlar tarafından 
şu noktalarda özetleniyor: 

• Türk Telekom'un özelleş
me sürecine girmesi. 

• Katma değerli hizmetlerin 

liberalleştirilmesi. 
• 3 ve 4'üncü GSM'in dev

reye girmesi ve bunun için ya
pılacak altyapı yatırımları. 

• PC penetrasyonunun dü
şük olması ve kampanyalarla 
PC sayısının hızla artması. 

• Internet alanındaki geliş
meler ve şirketlerin bu alanda 
yapılanmaları. 

> Sayfa 3 

Eğlenceli bir 
işletim sistemi 
Microsoft, Windows 2000' in 

sistem özelliklerini, çokluortam 

uygulamalarında son derece 

başarılı bir altyapıyla 

birleştirince, ortaya 

Windows Me çıktı. 

MİcrOSOft, Windows Millenium Edition 
(Windows Me), adını verdiği yeni işletim sis
temini 6-10 Eylül tarihleri arasında düzenle
nen Bilişim 2000'de görücüye çıkartacak. 

> Sayfa 36 

IBM Türk'te 
"e-place" yapılanması 

"İhracatta ilk sırada 
yer alacağız" 
Vestel Elektronik gelecek yıl 

750-800 milyon dolarlık 

ihracat yapmayı hedefliyor. 

Bu ihracatın 100 milyon 

doları da bilgi cihazlarından 

sağlanacak. 

İstanbul Sanayi Odası (İSO) Türkiye'nin 
en büyük 500 şirketini açıkladı. Sıralamada 
bilişim teknolojileri alanında çalışmalar ya
pan ve bu alanda üretimleri olan şirketler de 

> Sayfa 30 

ISS'lerin geleceği 
içerikte 
ISS'ler, 2 yıl içinde pazarın 

büyük ölçüde değişeceğini 

ve sadece katmadeğerli 

hizmetler verebilen 

Internet servis sağlayıcıların 

ayakta kalabileceğini 

belirttiler. 

Her geçen gün yeni oyuncuların pazara gir
mesiyle Internet daha geniş kitlelere ulaşır ol
du. Internet servis sağlayıcılar ise, içerik hiz-

> Sayfa 6 

8 Infoshop'tan Intel destekli 

e-ticaret 

12 Uydu iletişiminde 

yeni isim: e-Sat 

34 TEB 8 fidan büyütecek 

38 Ericsson, Linux'u evlere 

taşıyacak 
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Teknoloji al listesinde 
GÜNEŞ KAZDAĞLI 

Sayfa 1 > 

Borsa uzmanları İMKB'de 
işlem gören teknoloji şirketle
rini şöyle değerlendiriyorlar: 

Garanti Yatırım Başak 
Engin 
Altyapıcıların önünde 
büyük fırsatlar var 

Ekipman sağlayan Alcatel 
ve Netaş'ın önünde 2 önemli 
fırsat var. Bu fırsatlardan biri 
Internet diğeri GSM. İki şir
ketin de hedefi bu alanlarda 
satışlarını artırmak. Çünkü 
ikisi de şu dönem ağırlıklı 
olarak TT'ye altyapı sağlayı
cı konumundalar. TT'ye de 
satışlarını bırakmak istemi
yorlar. Biraz daha düşük ama 
çok daha önemli 2 pazar ha
line geldiklerini umdukları 
Internet ve GSM sektörlerine 
iş yapmayı da hedefliyorlar. 
Özellikle Netaş'ın Internet 
konusunda çok ciddi bir atılı
mı var. Alcatel'in de Turk-
cell'le imzalayacağı bir an
laşma gündemde. Bu konuda 
ön anlaşma imzalandı. Bu 
anlaşmayla Turkcell'e GSM 
konusunda ekipman sağlama
yı düşünüyor. 

Ayrıca bu 2 şirket Türki
ye'yi merkez olarak kullana
rak Türki Cumhuriyetleri'ne 
ihracat yapmayı da düşünü
yorlar. Önlerinde satışlarını 
ve karlılıklarını artırma konu

sunda önemli bir potansiyel 
var. 

Escort ve Logo'ya gelince. 
Escort'un Türkiye PC paza
rında ciddi aşamalar kaydet
mesi bekleniyor. PC sayısının 
yıl sonunda 2.4 milyon olma
sı öngörülüyor. Logo da özel
likle KOBİTere yazılım satan 
bir şirket. Yurtdışına yönelik 
de çeşitli planlan var ve iyi 
yönetilen bir şirket. Önümüz
deki günlerde satışlarını ciddi 
oranda artırabileceklerini dü
şünüyorum. 

Turkcell'in ise durumu çok 
ayrı. Türkiye'nin lider GSM 
operatörü, Turkcell'in halka 
arzında oluşturulan konsorsi
yumda olduğumuz için bir 
tavsiyede bulunamıyorum. 
Ancak 17 milyar dolarlık bir 
şirket değeriyle birçok şirke
tin piyasa değerini katlamış 
durumda. 

Yıl sonuna kadar ne olacak 
sorusuna gelince; Logo halka 
arz edildikten sonra çok hızlı 
gitti, yıl sonuna kadar böyle 
gideceğini sanmıyorum. 
TT'nin özelleştirmesi ve yeni 
GSM Ter nedeniyle Alcatel ve 
Netaş bizim "al" listemizde. 
Biz bu şirketlerin dolar bazın
da yüzde 50 yukarı çıkma po
tansiyelleri olduğunu düşünü
yoruz. Sonuç olarak Nas
daq'daki son gelişmelerle in
sanlar daha temkinli olmaya 
başladılar. Ancak bir potansi
yel var ve bu potansiyel risk
lerine rağmen devam edecek. 

Alan Yatırım Menkul 
Değerler Tuncay Turşucu 
TT'nin özelleştirilmesi 
önemli 

Türk Telekom'un özelleşti
rilmesi ile teknoloji altyapısı 
şirketleri için önemli bir süreç 
başlamış oldu. Söz konusu sü
reçte başta GSM altyapısının 
hazırlanması telekomun gerek
sinim duyacağı yatırımların 
yapılması, Internet teknolojisi
ne yatırımların başlaması gibi 
büyük projeler Türkiye'de fa
aliyet gösteren telekomünikas
yon şirketleri için büyük önem 
taşıyor. Başta GSM altyapısı 
hazırlanmasında ekipmanların 
yarısı yurtdışından, diğer yarı
sı ise yurtiçinden sağlanacak. 
Bunda en büyük neden olarak, 
dünyada hiç bir şirketin tek bir 
lokasyonda her şeyi aynı anda 
üretmemesi gösterilebilir. Bu 
durumda ekipmanın tamamı
nın yurtdışından gelmesi im
kansız olarak gösteriliyor. 

TT'nin en iyi müşterisi ol
ması ve satışlarının yüzde 75-
80 gibi büyük bir bölümünü 
Telekom'a gerçekleştiren Al
catel'in Türkiye'de yakın gele
cekte yaşanacak teknoloji alt
yapısının hazırlanmasında en 
büyük fayda sağlayacak şirket 
olacağını düşünüyoruz. Tele
kom ile ilişkilerinin yüksek 
düzeyde olması ve özelleştir
me sonrasında yüzde 51 ora
nında payın yine devlette kala
cak olması önemli bir avantaj. 
Bunun yanında 2000 yılı net 

kar beklentilerine yönelik ola
rak en düşük F/K ile işlem gö
ren Alcatel'de geleceğe yöne
lik beklentilerin hızlı .şekilde 
alınacağını düşünüyoruz. 
İkinci büyük faydayı sağlaya
cak olan şirketin Netaş ve son
rasında Aselsan olacağını ön
görüyoruz. 

Alcatel: 
• 2000 yılında 200 milyon 

dolar ciro hedefliyor. 
• Internet altyapı çalışmala

rını fırsat olarak görüyor, 2 ye
ni GSM altyapısında oldukça 
önemli bir pay almayı hedefli
yor. 

• Çin'de telekomünikasyon 
sektöründe yüzde 20-25 pazar 
payına sahip. 

• Cep telefonlarında yüzde 
8-10 pazar payını yüzde 15-20 
seviyesine çıkarmayı planlı
yor. 

• TT'nin özelleştirilmesi 
sonrasında altyapı yatırımla
rında büyük fayda sağlamayı 
bekliyor. 

• 2000 yılında 9.8 trilyon 
lira net kar bekliyoruz. 

Netaş: 
• 2000 yılında 14.4 trilyon 

lira net kar bekliyoruz. 
• GSM altyapısının hazırlan

masıyla yakından ilgileniyor. 
• Her yıl ortalama yüzde 20 

büyüme hedefliyor. 
• Şirket geçen günlerde Ru

meli Holding'e ait RTNET ile 
3.2 milyon dolar değerinde 
Türkiye altyapısının kurulması 
için anlaşma imzaladı. 

• Ayrıca optik iletişim alanı
na 15 milyon dolar, IP alanına 
20 milyon dolar ve GSM tek
nolojilerine 6 milyon dolar ya
tırım yapma kararı aldı. 

Aselsan: 
• 2000 yılında 8.3 trilyon 

lira net kar bekliyoruz. 
• Şirket ilk 5 ayda 28.3 tril

yon lira satış gerçekleştirdi. 
Bunun yüzde 14.5'i ihracat. 

• 2000 yılı cirosunu lira ba
zında yüzde 100 artırarak 
167.8 trilyon lira düzeyine çı
karmayı planlıyor. 

• İngiliz Mata British Aeros
pace şirketi ile Rapier MK2 
füzelerinin üretimi için anlaş
ma imzaladı. Projeyi 6 yılda 
tamamlamayı hedefliyor. 

> Sayfa 4 

A v r u p a A m e r i k a H o l d i n g : 

@ n e t i le I S S p a z a r ı n d a 

HABER MERKEZI 

A
vrupa Amerika 
Holding de bir In
ternet servis sağla
yıcı şirket ile In

ternet dünyasına adım attı. 
Kuruluşu tamamlama 

aşamasında olan @net şirke
ti, çok yakında hizmet ver
meye başlayacak. 

Şirketin başında 1,5 yıl 
aradan sonra tekrar Internet 
dünyasına dönüş yapan Bu
rak Yel var. Daha önce uzun 
bir süre Superonline'ın genel 
müdürlüğünü yapan Yel, In-

ternet deneyimlerini yeni şir
kette uygulamayı amaçlıyor. 
Internet servis sağlayıcılık 
sektörüne geç giren Holding, 

arayı kapamak için sağlam ve 
hızlı hareket etmek gerektiği
nin farkında. 

Şirketin, hem kurumsal 
hem bireysel kullanıcıya hiz
met vereceği öğrenildi. An
cak asıl ağırlık bireysel taraf
ta olacak. 

Holding, Internet dünyası
na bir Internet şirketini satın 
alarak girdi. Boğaziçi Bilgi
sayar'ın Internet şirketi 
ANet'i bünyesine katan şir
ket, erişimin yanı sıra içerik 
tarafında da hummalı bir ça
lışma yürütüyor. • 

bthaber@interpro.com.tr 
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Projenin toplam değeri 
1.6 milyon sterlin düze
yinde. 

Escort: 
• 1998 yılında 4.5 mil

yon dolar zarar gerçek
leştiren Escort 1999 yı
lında karını 2.1 milyon 
dolar düzeyine çıkarmayı 
başardı. 2000 yılında şir
ketin net satışlarının do
lar bazında yüzde 99 ar
tışla 68 milyon dolar dü

zeyine çıkması bekleni
yor. Net karının ise yüzde 
246 artışla 7.3 milyon do
lar seviyesinde gerçek
leşmesi tahmin ediliyor. 

Ata yatırım Nihat 
Narin 
Sektörün henüz 
başındayız 

Ben teknoloji sektörü
ne oldukça pozitif bakı
yorum. Alcatel ve Ne
taş'ın özel bir durumu 
var. Bunlar 1999 yılı or

talarından itibaren çok 
ciddi bir fiyat artışı yaşa
dılar ve piyasa değerleri
ni etkiledi. Netaş şimdi 
neredeyse 750 milyon 
dolar gibi değerle işlem 
görürken Alcatel'in de
ğeri yaklaşık 400-450 
milyon dolar seviyelerin
de. Beklentilerin kısmen 
satın alındığını bu iki şir
ket için söyleyebilirim. 
Ama bu bittiği anlamına 
gelmiyor, çünkü sektö
rün henüz başındayız. 

TT'nin tekelinin kırılma
sı önemli bir gelişme ola
cak, çünkü bütün katma 
değerli işler onun altında 
yatıyor. Internet ve GSM 
örneklerinde olduğu gibi 
artık devletin yanında 
özel sektör yatırımları da 
var. Doğal olarak bu iki 
şirket gibi diğer şirketle
rin de -Simko gibi- büyü
meleri daha hızlanacak. 
Bunun ötesinde TT'nin 
özelleştirilmesi Eylül ayı 
itibariyle başlayacak, 
eğer orada yüzde 20 gibi 
bir satış gerçekleşirse ya
tırım miktarında ciddi bir 
artış olacak demektir. 
Doğal olarak oradaki 
pastanın da büyüdüğünü 
düşünürsek, yine Netaş 
ve Alcatel'in iyi bir so
nuca gideceğini düşüne
biliriz. Bu şirketler 1999 
yılını kötü geçirdiler. Ne
taş satış rakamı olarak 
200 milyon doları zor 
buldu. Alcatel de yakla
şık 150 milyon dolarla 
yılı kapattı. Bizim tahmi
nimiz Alcatel'in yıl so
nuna kadar 200 ile 210 
milyon dolar gibi bir se
viyeye ulaşması yönün
de. Netaş için ise 250 ile 
260 milyon dolar öngö
rüyoruz. Bu rakamlar 
1999'a göre çok ciddi 
büyüme gerçekleşeceği
ni gösteriyor. 

Escort, Logo ve Turk-
cell'e gelince: Sektör 
olarak Türkiye'deki PC 
penetrasyonuna baktığı
mız zaman gerek Escort 

olsun gerekse diğer PC 
dağıtıcı, üretici, pazarla
yıcı şirketler için pazarın 
büyük olduğunu görüyo
ruz. Bugün 2 milyona 
yakın PC kullanıcısı var. 
65 milyonluk bir ülkede 
yaşıyoruz. Burada tek 
kriter PC Terin fiyatları
nın aşağıya çekilmesi 
olacak. Pazarın büyüme
si mutlaka Escort'u da 
etkileyecektir. Escort'un 
borçlarını, finansal yapı
sını düzeltmesi gereki
yor. O da sanırım halka 
arza gelen parayla yolu
na girecek. Kampanyala
rı ile bu gelişmeleri des-
tekleyebilirlerse Escort 
iyi bir şirket. Ama biz 
Escort'un değerlenmesi

ni yaklaşık yüzde 20 is-
kontolu bulmuştuk. Es
cort Ta ilgili önerimiz de
vam ediyor. Logo için 
daha farklı düşünceleri
miz var. Çünkü Logo bir 
yazılım şirketi ancak Lo
go'nun biraz daha altya
pısının sadece yazılım
dan ziyade bir Internet 
altyapısına dönüşebile
ceği üzerine birtakım 
tezlerimiz var. Logo'nun 
içerisinde gerçekten bir
takım potansiyeller var. 
Uzun dönem içerisinde 
iyi bir şirket olacak diye 
tahmin ediyorum. Turk
cell için hala konsorsi
yumdaki sessizlik döne
mimiz devam ediyor. • 
gunesk@ interpro. com. tr 

Pirelli Kablo'daki gelişme 

B
orsa uzmanları İMKB'de işlem gören 
Türk Pirelli Kablo konusunda da yorum 
yaptılar. Uzmanlar Pirelli Kablo'yu ayrı 
bir kategoride değerlendirmek gerektiği

ni belirterek şu yorumu yaptılar: 
"Bildiğiniz gibi Pirelli kablo üreticisi bir şirket. 

Onlar için fiber optik kablolardaki gelişmeler olduk
ça önemli. Aslında bakır telli normal telefon kablo
larında Türkiye belli bir doyuma ulaşılmış durumda. 
Artık fiber optik üzerinden yatırımların yapılması 
lazım. Orada da TT'nin bütçeleri sınırlı. Fiber optik 
kablonun Türkiye'deki yaygınlaşması katma değer
li hizmetlerin ayrı şirketlere verilmesiyle gerçekle
şecek ve çok büyük bir yatırım patlaması olacak. 
Onun dışında Pirelli Kablo Siemens'ten ayrılıp Pi
relli Grubu'na satıldı. Yeni sahiplerinin dünyadaki 
stratejisi daha farklı. Bu strateji gereği artık Türk Pi
relli istenen malı, istenen kalitede düşük maliyetle 
üretebilirse dünyanın her ülkesinden sipariş 
alabilecek. Yani bütün Pirelli grubunun alacağı iş
lerden para alma imkanına sahip artık." • 

Düşler düşer mi? 

D
üşler vardır unutulmaz. 
Düşler vardır akılda tutul
maz. Düşler vardır, gözka-
pağına saplanmış kıymığa 

benzer. Açınca gözlerinizi acısına da
yanılmaz. 

Internet Üst Kurulu, Internet kulla
nıcılarına istem dışı elektronik posta 
gönderen ve e-posta adreslerini pa
zarlayan "sanal tacirlere" 
karşı savaş açmış. Yayınla
dığı bildiride "Özgür ileti
şim ortamına zarar verme
den, bu özgürlüklerin kişi
lere zarar vermesini de en
gelleyecek yöntemlerin ge
liştirilmesi" gereğini vurgu
lamış. İçinden çıkılması 
zor bir bilmece. 

Bildiride, "Bireylerin özgür irade
sine müdahale edici, bireysel ve ulu
sal kaynak israfına yol açıcı olması 
nedenleri ile, Internet Üst Kurulu 
SPAM 'ın bir kamu suçu oluşturdu
ğunu düşünmektedir. SPAM'ın oluş
turduğu sakıncaların en aza indirgen
mesi ve gelişmekte olan Internet kül
türüne bu konuda bir etik değer ka
zandırmak için yapılmakta olan ve 
yapılacak çalışmalar kurulumuzca 
desteklenmektedir" deniliyor. 

Doğrusu, pencerenizi açtığınızda 
mis gibi bahar havası yerine leş gibi 
çöp kokusu solumaya başlarsanız, 
çevre temizliğinin zamanı çoktan gel 
di de geçti demektir. Çevre temizliği 
bir kültür sorunu olduğu kadar, birey 
sel etikle de içiçedir. Sadece ceza, 

yasaklama, engelleme ile önleneme
diğine hepimiz tanığız. Konu iletişim 
özgürlüğünün kötüye kullanılmasın
dan kaynaklanıyorsa işimiz daha zor
dur. 

Internet'in özgür ortamını zedele
meden, bu özgürlüğü kötüye kulla
nanlardan kurtulmanın yolu yasakla
ma ve cezalandırma olamaz. Bu yön

tem eninde sonunda yeni 
bir kötüye kullanmayla so
nuçlanır. Üst Kurul, Adalet 
Bakanlığı'na danışarak bir 
çözüm bulmaya yöneldiği 
için bu saptamayı yapma 
gereği duydum. Evet ben de 
çok rahatsızım, "istenme
yen misafirlerden. Adresi
min CD'lere yüklenerek sa

tışa sunulmasından. Ama neyin rek
lam, neyin bilgi olduğuna kim karar 
verecek. Böyle bir yasaklama gelirse, 
ticari çıkar uğruna etik değerleri ar
sızca yok sayanlar, reklamlarına "bil
gi" maskesi geçirmenin bir yolunu da 
kolaylıkla bulacaklardır. 

Internet'in özgür ortamı, bir 
gelecek düşü gibiydi. Şimdi 
gözümüzün kenarına ilişmiş küçük 
kıymıklar gibi acı vermeye başladı. 
Gözümüzü açıp gerçek dünyaya bak
sak canımız yanıyor, gözümüzü 
kapatıp düş görmeye devam etmek 
de mümkün olmuyor. 

Dedimya zor bir bilmece. Böyle 
giderse korkarım bir gün düşler de 
gözden düşecek. 

kbalci@tr-net.net.tr 

Kasım'da numaralandırılıyoruz 

Y
irmi altı yıl 
önce başlayan 
M E R N İ S 
Projesi niha

yet geçtiğimiz hafta Ba
kanlar Kurulu'nda alınan 
bir kararla uygulamaya 
geçecek. Geçtiğimiz haf
taki Bakanlar Kurulu 
toplantısında MERNİS 
Projesi tartışıldı. Kasım 
ayından itibaren 11 hane
li vatandaşlık numarala
rının dağıtılmasına ve 5 
yıl içinde de nüfus cüz
danlarının yenilenmesine 
karar verilen toplantıda 
İçişleri Bakanı Saadettin 
Tantan yeni nüfus cüz
danlarından din, kan gru

bu ve medeni hal bölüm
lerinin çıkarılmasını iste
diklerini açıkladı. 

Adalet, sağlık, asker
lik, emniyet gibi alanlar
daki işlemlerde hız ve et
kinlik sağlayacak vatan
daşlık numarası uygula
masının ardından optik 
okuyuculu yeni nüfus 
cüzdanı uygulamasına 
geçilecek. Üzerinde par
mak izi bulunan yeni 
cüzdanlarda bulunan fo
toğraf, bilgisayar orta
mında basılacak. Baskı 
ve yazı karakteri aracılı
ğıyla alınan güvenlik ön
lemleri ile yeni nüfus 
cüzdanında tahrip, tahrif 

ve sahtekarlık yapılması 
önlenmiş olacak. Yap-iş-
let-devret modeli ile üre
tilecek nüfus cüzdanları
nın Avrupa Birliği stan
dartlarına uygun olması 
öngörülüyor. 

Nüfus işlemlerinin bil
gisayar ortamında yapıl
masını sağlayacak olan 
MERNİS Projesinin yay
gınlaştırma ayağı çalış
malarına geçtiğimiz ay
larda başlanmıştı. 923 il
çeye yaygınlaştırılan 
proje için bugüne dek 
Dünya Bankası'ndan alı
nan 5,5 milyon doların 
3,5 milyon doları kul
lanıldı. • 

www.bthaber.com.tr 

mailto:kbalci@tr-net.net.tr
http://www.bthaber.com.tr
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ISS'lerin geleceği içerikte 
ÖZGÜR KARAGÖZ 

Sayfa 1 > 

metlerine daha çok ağır
lık vermeye ve müşteri
lerine nasıl daha farklı 
hizmet vereceklerinin 
yollarını aramaya başla
dılar. Öte yandan büyük 
ISS Terin küçük ISS veya 
Internet şirketlerini satın 
almaya ve incubator şir
ketler kurmaya başlama
ları son günlerin en çok 
konuşulan ve tartışılan 
konuları oldu. 

Internet pazarının ne
reye doğru gittiğini göre
bilmek amacıyla, 
ISS Terden Internet paza
rının önümüzdeki 2 yılını 
değerlendirmelerini iste
dik. ISS Terden aldığımız 
bilgilere göre, önümüz
deki iki yılda, müşterile
rine uzun vadeli hizmet
ler verebilen, kalıcı birta
kım faydalar sağlayan 
şirketlerin ayakta kalaca
ğı ve belli konularda uz
manlaşmış şirketlerin 
oluşacağı görüşü ortaya 
çıktı. ISS Terin uzmanla
şacakları bu konular ise, 

içerik, elektronik ticaret 
ve incubator'lük olarak 
belirtildi. Ayrıca servis 
sağlayıcıların, özellikle 
de erişim servisinde uz
manlaşmış şirketlerin alt
yapılarını büyütecekleri 
ve omurga işletmecileri
nin pazarda etkin rol oy
nayacağı da kaydedildi. 

4 ISS kalacak 
Internet şirketlerinin 

hangi hizmetlere ağırlık 
verecekleri konusunda 
pazarın durumunu dikka
te alarak birtakım tercih
ler yapmaları gerektiğini 
ifade eden Turk Nokta 
Net Genel Müdürü Ah
met Yürekli, 2002'ye gi
rerken bireysel erişim 
pazarında 4 adet ISS ka
lacağını söyledi. Yürekli, 
"Turk Nokta Net'in ku
rulduğu yıllarda içerikten 
bireysel hizmetlere, ku
rumsal hizmetlere, elekt
ronik ticarete ve Linux 
tasarımına kadar, her 
alanda bütün şirketler fa
aliyet gösteriyordu. Ama 
bunların her biri artık bi
rer uzmalık alanı olmaya 
başladı" dedi. Bu uzman

lıkların artık daha da de
rinleşeceğini belirten 
Yürekli, şirketlerin iyi 
oldukları alanı seçip, 
kaynaklarını oraya yön
lendirmeleri gerektiğini 
vurguladı. 

Müşteriye yapılan 

yatırımlar 

yoğunlaşacak 
Konuyla ilgili olarak 

görüşlerini aldığımız 
Vestelnet Genel Müdürü 
Cem Soysal ise, Türki
ye'de Internet sektörü
nün çok sağlıklı bir şekil
de büyüdüğünü vurgula
yarak, pazarın bugünkü 
büyük oyuncularının 2 
yıl sonra da yine büyük 
pazar paylarına sahip 
olacaklarını söyledi. 
Soysal, "Önümüzdeki 
yıllarda çeşitli konularda 
uzmanlaşmış şirketler or
taya çıkacak. Her şirket 
kendi alanında büyüme
sini sürdürecek" dedi. 
Şirketlerin ağırlıklı ola
rak uzmanlaşacakları 
alanın içerik olduğunu 
öne süren Soysal, içerik 
maliyetlerinin düşeceği
ni, birçok içerik servisi-

nin Internet üzerinden tü
ketilir duruma geleceğini 
vurguladı. Bugün ISSler 
için altyapı yatırımları
nın ön planda olduğunu 
söyleyen Soysal, "Yakın
da bu altyapı yatırımları
nın yerini müşteriye ya
pılan yatırımlar alacak. 
Elektronik ticaret plat
formları üzerinden müş
teriye bambaşka değerler 
katılacak. Internet üze
rinden tüketilen servisler 
arttıkça müşteriye daha 
fazla yatırım yapılacak" 
dedi. 

Yabancı yatırımcılar 

gelecek 
Netone Satış ve Pazar

lama Müdürü Mehmet 
Erkmen, 2002'ye girer
ken Türkiye'de birçok 
küçük ISS'nin büyükler 
tarafından satın alınaca
ğını, yabancı yatırımcı
ların Türkiye pazarına 
girmesiyle bazı ISS Te
rin ayakta kalamayaca
ğını ya da işlev değişti

rerek farklı hizmetler 
vermeye başlayacakları
nı vurguladı. 

Erkmen, yabancı yatı
rımcıların pazara girme
siyle birlikte önümüzde
ki 2 yıl içinde 10 ya da 
15 tane ISS'nin ayakta 
kalabileceğini iddia etti. 
ISS Terin ayakta kalabil
meleri için öncelikle ya
tırım yapmaları ve viz
yonlarını çok iyi belirle
meleri gerektiğini belir
ten Erkmen, Internet şir
ketlerinin kar elde ede
bilmeleri için müşterile
rine katma değerli hiz
metler sunmaları gerek
tiğine dikkat çekti. Erk
men, bu katma değerli 
hizmetleri şöyle sıraladı: 
VPN (Virtual Private 
Network), VPDN (Vir
tual Private Dialup Net
work) ve VoIP (Voice 
Ove IP). 

İhlas.net Genel Müdür 
Yardımcısı Ömer Demir 
ise, bu görüşlerden fark
lı yorumlar yaptı. Şirket

lerin bütün hizmetleri 
birbirine paralel olarak 
yürütmesi gerektiğini 
söyleyen Demir, "Bir 
ISS, sadece Internet eri
şimi ya da içerik hizme
ti vererek ayakta kala
maz. Mutlaka kurumsal 
hizmetlere de yer ver
mesi gerekiyor. Bilişim 
şirketi görünümündeki 
ISS Terin daha kolay 
ayakta kalacağını düşü
nüyorum" dedi. Demir 
önümüzdeki 2 yıl içinde 
pazarda yalnızca 4 ya da 
5 tane ISS'nin ayakta 
kalabileceğini söyledi. 
Türkiye'de Internet eri
şimi sağlayan cihazların 
satın alınabilirliğinin ha
la yüksek olduğunu, In
ternet pazarının bekle
nen seviyeye henüz ge
lemediğini ifade eden 
Demir, tek bir alana 
odaklanmanın şirketler 
için doğru bir strateji ol
madığını da sözlerine 
ekledi. • 
ozgurk@interpro. com. tr 

Ayın karanlık yüzü... 

K
amu hizmetlerinde sürekli
lik ve eşitlik, gelişme çiz
gisindeki ülkelerde sorun 
olagelmiştir. Son günlerde 

çıkan bazı gazete haberleri hem bu so
runun bizde ciddi boyutlarda sürdüğü
nü gösteriyor hem de ayın karanlık 
yüzünde neler olduğu konu
sunda bende ciddi kaygılar 
uyandırıyor. 

Üçüncü GSM operatör 
adayının lisans imzalama 
süreci uzayadursun tüm ba
sın organlarını birden baz 
istasyonlarının ne denli 
sağlığa zararlı olduğu yö
nünde bir haber dalgası 
kaplayıveriyor. Baz istasyonunun 
önünde ardında durmak istemem ama 
bana kalırsa bu kampanya bazı işlerin 
sağlığı üzerinde etkili olmayı amaçlı
yor diye düşünüyorum. 

"Bir kısım medya"nın uzman görü
şü olmaksızın ahkam kesme merakı
nın geleneksel bir sorumsuzluk mu 
yoksa güdümlü bir mermi taarruzu 
mu olduğu da yine zihinleri kurcalı
yor. 

Kitlelere bilgi sunma "enformas
yon" süreci güdümlenince "dezenfor-
masyon" adını alıyor. Belirli amaçlar
la kulaklara akıtılan güdüleme çi
mentolarının temizlenmesi zaman alı
yor. Özellikle teknik konularda, işle
tilen süreçleri, kamu yararı, yasal uy

gunluk, mali yükü vb. açılardan di
diklemek hiç kuşkusuz tüm medya 
mensuplarının doğal görevi olmalı. 
Ne var ki, uzman görüşlerine olumlu 
olumsuz yanlarıyla geniş yer vermek 
koşuluyla. 

Evinin damını açık artırmaya koy
ma liberalizminden beş da
kikada eli sopalı yaptırım
cılığa döndünüz mü size 
kimse inanmaz. 

Bu konuda çok "liberal" 
olduğunu düşündüğünüz ül
kelerde ne yapıldığına bir 
dikkatlice bakıp örneğin 
FCC kuralları bu konuda ne 
diyor derseniz sonuçlar şa

şırtıcı olabilir. Kablo kanalları kaz
mak için kaldırım ve sokakları delik 
deşik etmek de üçbin yıllık binanın 
üzerine anten davulu takmak da aynı 
derecede abes ve sakıncalıdır. 

Sağlıksız kentleşmenin onlarca sı
kıntısının üzerine yeni teknolojilerin 
yarar ve kolaylıkları ile gitmek 
yerine onları da yozlaştırmak süreci 
başlatılmakta. Eğer insanların bant 
genişliği gereksinimi ve yeni iletişim 
medyalarına gereksinimi varsa bu 
yatırımları tekelci yaptırım gücü ile 
değil sağlık, çevre, tarihsel doku ve 
estetik kuralları gözetilerek yap
malıyız. Bunu yaparken de yorgunu 
yokuşa sürmemeliyiz. 

akine@interpro.com.tr 

mailto:akine@interpro.com.tr
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Infoshop'tan Intel destekli e-ticaret 
BELIZ KUDAT 

W
eb sitesin
den bili
şim tek
nolojileri 

ürünlerinin satışını ger
çekleştiren Infoshop 
(www.infoshop.com.tr), 
Intel desteğiyle satışla
rını artırmayı hedefli
yor. Sitesinin altyapı
sında Intel Pentium III 
Xeon işlemci tabanlı 
Compaq sunucular kul
lanmaya başlayan In
foshop, bu teknoloji ya
tırımıyla yeni bir pazar
lama faaliyetine hazır
landığını açıkladı. Yak
laşık 1 ay sonra agresif 
bir reklam kampanyası
na başlayacak olan In
foshop, bu kampanyay
la günlük sipariş alma 
sayısını 500 adede 

çıkartmayı planlıyor. 
Şu an günde 25-30 

adetlik sipariş aldıkları
nı kaydeden Infoshop 
Teknoloji Müdürü Kaan 
Dönmez, 500 adetlik bu 
hedefe an çok 1 ay içe
risinde ulaşmak istedik
lerini belirtti. Gerek 
www.infoshop.com.tr 
sitesinin, gerekse ku
rumsal teknoloji altya
pılarının Intel mimarisi
ne dayalı olarak yapı
landırıldığını vurgula
yan Dönmez, sipariş 
adetlerinde planladıkla
rı rakama ulaşmadan 
önce gerekli altyapıyı 
hazırlamak amacıyla 
yola çıktıklarını ifade 
etti. Windows 2000 iş
letim sistemi üzerinde 
çalışan sitenin Intel ta
banlı altyapısıyla günde 
200 binin üzerinde zi
yaretçiyi ve 500'den 

fazla alışveriş işlemini 
destekleyebildiği öğre
nildi. 

Infoshop ve Intel'in 
işbirliği sadece altyapı 
yenileme çalışmalarıy
la sınırlı kalmıyor. Ey
lül ayı içerisinde Info 
shop sitesinde Intel'e 
özel bir bölüm açıla
cak. Bu bölüm aracılı
ğıyla Intel ve ürünleri 
hakkında hem bilgi ve
rilecek hem de ürün sa
tışı gerçekleştirilecek. 
Bu uygulamayla Info 
shop, Intel'in küresel 
olarak e-ticaret şirketle
ri için uyguladığı Reta
ilers Programı'nin da 
bir üyesi olacak. Bu 
program dahilindeki e-
ticaret şirketlerinin sağ
ladığı hizmetlerin kali
tesi ve güvenliği Intel 
tarafından onaylanmış 
oluyor. 

Intel vizyonu 

e-ticareti destekliyor 
Konuyla ilgili olarak 

bilgi veren Intel'in Reta
iler Programı Sorumlusu 
Peter Hayward, progra
mın Intel'in yeni Internet 
vizyonu doğrultusunda 

gerçekleştirildiğini be
lirtti. Hayward, "Bizim 
vizyonumuz Internet 
ekonomisinin yapı taşla
rını inşa etmek. Bu da 
aslında Intel tabanlı su
nucular aracılığıyla olu
yor. Infoshop, Avru

pa'da Intel mimarisi üze
rine sitelerini kurmuş 
şirketlerden bir tanesi. 
Bu program ile e-ticarete 
olan desteğimizi sürdür
düğümüzü de bir kez da
ha belirtmiş oluyoruz" 
dedi. Avrupa'daki e-tica

ret hacminin 2000 yılı 
sonuna kadar 69 milyar, 
2003 yılı sonunda ise 
500 milyar euro'ya ula
şacağının altını çizen 
Hayward, sözlerine şöy
le devam etti: "E-ticaret 
pazarının potansiyeli 
her gün büyüyor. Dola
yısıyla Türk e-ticaret 
şirketleri de dahil olmak 
üzere birçok şirket 
web'deki varlıklarını 
korumak zorundalar. 
Özellikle perakende 

alanında sitenizi 24 saat 
ayakta tutmanız gereki
yor. Infoshop da bu alan
daki potansiyelin farkın
da ve altyapısını güçlen
dirmeye yönelik olarak 
yatırım yapıyor". • 

belizk@interpro.com.tr 

E-ticaret sitesine gelen 

günlük sipariş adedini 500'e 

çıkarmayı planlayan Infoshop, 

altyapı yatırımını Intel 

ürünleriyle yaptı. 

Chat'ın sonu mu? 

K
ültür boyutunda, özellikle 
iletişim kurma tarzlarında-
ki değişim, her ne kadar 
tüm toplumu kapsamasa 

da, çok dramatik farklılaştırma yarata
biliyor. 

Internet'in bilgisayarların tekelin
den çıkıp, TV ve benzeri cihazlara 
indirgenmesi de yeni bir 
vadi araladı bizlere. 

İletişimde, daha önce va
rolmayan bir yöntem de 
chat. Yani bilgisayar aracı
lığıyla karşılıklı yazışma. 
Bu, daha önce yoktu. Bel
ki, iş ve haberleşme odaklı 
teleks, bunun atası sayılabi
lir. Ancak chat, karşınızda
kinin kim olduğunu bilmeden, bizlere 
sosyalleşme ve iletişim imkanı getir
di. 

Teknoloji, oluşan gelişmelere para
lel tarzda, daha doğuş aşamasındaki 
chat kavramını, yeniden şekillendiri
yor. Aslında her yeni alet, kendi kül
türünü yarattığından, bilgisayarın do
ğurduğu chat kavramı, webcam dedi
ğimiz yeni cihazlarla belki de tarih 
olacak. 

Chat ortamında, ekranınızda, kim
liklerinden asla emin olmadığınız 
nick'ler (lakap) ve onlara yüklediği
niz anlamların etkisinde gelişen soh
betler söz konusu. Şimdilerde yay
gınlaşmaya başlayan webcam, 
chat'in bu kendine has "güvenli ve 
özgür" iletişim rengini silecek gibi 
görünüyor. 

Örneğin nick'lerin artık anlamı 
kalmayacak. Zira karşınızdakini gör
dükten sora, lakaba gereksinim duy
mayacaksınız. Artı, chat'te sohbet et-

tiğinizin, yaşından ya da cinsiyetin
den, o beyan etmedikçe (ki beyanı 
doğru ise tabii) emin değilsiniz. Web
cam, insanların bu, nick Terin arka
sında kendilerine oluşturdukları gü
venli sırça köşkleri tuzla buz edeceğe 
benziyor. 

Görüntülü sohbet için gerek tekno
loji, gerek cihazlar ve ge
rekse iletişim altyapısı ha
zır. Ancak insanlar buna 
hazır değil. Genel davranış, 
görüntülü chat'i, sohbet ya
da "bedensiz özgürlük 
odaklı" sosyalleşme aracı 
olarak değil, görüntülü tele
fon tarzında kullanmaktan 
yana şekilleniyor. 

Zira insanlar, bedenlerini geride bı
rakarak varoldukları sanal alemde, 
ikinci kimlik gereksinimini nickleri 
ile karşılıyorlar. Webcam ise bu 
nick Terin teflonunu söküyor, bir ba
kıma lakapların arkasındaki insanı 
açığa çıkarıyor. Bu da sanal dünyada 
gerçek insan olmanın getirdiği "be
densiz özgürlük" kavramını tehdit 
ediyor. 

e-Kültür, gerek varoluş biçimi ve 
gerese değişim süreçleri itibarıyla, 
yeni dünyanın dinamiklerini anlamak 
isteyenlerin ilgi odaği olmak zorun
da. Yenibin Yıl'ın @ekonomi sayfa
sında, nasıl ki Yeni Ekonomi'yi say-
falaştırdık, galiba sanal kültür konu
sunda da yeni açılımlar sağlamanın 
zamanı gelmiş bulunuyor. 

15 yıldır içinde ve oluşumunda bu
lunduğum sanal kültürle ilgili, tespit 
ve bilgileri aktarmaya devam 
edeceğim. 

seref@oguz.net 

http://www.infoshop.com.tr
http://www.infoshop.com.tr
mailto:belizk@interpro.com.tr
mailto:seref@oguz.net
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Uydu iletişiminde yeni isim: e-Sat 
P I N A R U Y L U M D İ K İ C İ 

U
ydu haberleş
me sektörün
de yıllarca 
hizmet gös

termiş kişilerin biraraya 

gelerek kurdukları e-Sat 
Satellite Communicati
ons, Temmuz 2000 tarihi 
itibariyle faaliyete geçti. 
Uydu haberleşme alanın
da toplam çözüm sun
mak amacıyla yola çıkan 

şirketin Genel Müdürlük 
görevini ise Ahmet Ha
marat yapıyor. 

E-Sat Satellite Com
munications Genel Mü
dürü Ahmet Hamarat, 
şirketin temel faaliyet 

alanını "Ulusal ve ulusla
rarası kurumsal müşteri
lere ve Internet servis 
sağlayıcılara uydu haber
leşme temelli iletişim çö
zümleri sunmak" olarak 
tanımladı. 

e-Sat, IP/NET hizmeti 
ile ABD ve Avrupa'daki 
Internet omurgalarından 
256 Kbps'den 155 
Mbps'e kadar olan ara
lıkta Internet omurgala
rına sürekli bağlantı su-

nuyor. Hamarat, ISS ve 
kurumsal Internet kulla
nıcılarının devamlı artan 
bant genişliği gereksi
nimlerini karşılamak 
için hızlı ve ekonomik 
bir altyapı sağladıklarını 
belirtti. 

e-Sat'ın diğer faaliyeti 
ise Türkiye içerisindeki 
şirketlere noktadan nok
taya uydu üzerinden ke
sintisiz iletişim sağla
mak. e-Sat'ın SCPC 
(Single Channel per Car
rier) çözümü SCPC/ 
NET, yurtiçinde nokta
dan noktaya ya da nokta
dan çok noktaya uydu 
üzerinden veri iletişimi 
altyapısı sağlıyor. 
SCPC/NET ile iki nokta 
arasında 64 Kbps'den 2 
Mbps'e kadar 64 
Kbps'lik artımlarda hiz
met almanın mümkün ol
duğunu söyleyen Hama
rat, bu yelpaze içinde ve
ri hizmeti, IP veri dağılı
mı ve uydu üzerinden 
iletişim sunduklarını be
lirtti. Bu hizmeti özellik
le bankalara, kurumsal 
şirketlere ve özel şirket
lere verdiklerini sözleri
ne ekledi. 

e-Sat'ın üçüncü faali
yet konusu hakkında bil
gi veren Hamarat, 
SAT/WORKS hizmetleri 
ile 1.8 metreden 13 met
re çapına kadar büyük
lükte olan uydu antenle
rine montaj, işletim ve 
yerel bakım hizmeti sun
duklarını belirtti. 

Diğer taraftan Hama
rat, Türk Telekom ile iş
birliği içinde çalıştıkları
nı ifade ederek TURK-
SAT 1C ve TURKSAT 
1B uydularını kullandık
larını da sözlerine ekledi. 

Ahmet Hamarat, 
AT&T ve British Tele
com gibi büyük teleko
münikasyon şirketleri ile 
işbirliğine devam ederek 
2001 yılı sonlarına doğru 
Türkiye uydu haberleşme 
pazarının yaklaşık yüzde 
65'ini elde etmeyi hedef
lediklerini söyledi. • 
pinaru@interpro.com.tr 

mailto:pinaru@interpro.com.tr
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Pamukbank'tan teknoloji atağı 
HABER MERKEZI 

P
amukbank, rakiple
rinden farklı bir ko
numa yükselebilmek 
amacıyla, elindeki 

mevcut verileri IBM'in "busi
ness intelligence" uygulama
larıyla bilgiye dönüştürmeye 
başladı. 

Daha önce çağrı merkezi 
hizmetlerine de birlikte imza 
atan Pamukbank ve IBM 
Türk'ün ortak çalışması sonu
cu geliştirilen business intelli
gence projesi, doğru ve etkin 
bilgi kullanımıyla müşterilere 
özel finansal hizmetler suna
rak, onların bankaya olan bağ
lılığını arttırmayı amaçlıyor. 

Pamukbank'ın yeni projesi
nin tanıtıldığı toplantıda ko
nuşan Pamukbank Genel Mü
dürü Orhan Emirdağ, Türki
ye'de bankacılık sektöründe, 
özellikle 1980 sonrası tekno
lojik alanda ve müşteri ilişki
lerinde yeni bakış açılarının 
ortaya çıktığını belirtti. Emir
dağ, Avrupa Birliği'ne giriş 

süreci ve enflasyonun düşme
siyle birlikte rekabetin iyice 
artacağı bankacılık sektörün
de, komisyonlarını aşağı çek
meye zorlanan bankaların ma
liyeti çok iyi kontrol altında 
tutması gerektiğini söyledi. 
Rastgele pazarlama çözümleri 
yerine müşterilerin davranış 
özelliklerini ve beklentilerini 
kavramanın, giderek önem 
kazandığını vurgulayan Emir
dağ, gelecekte müşteri karlılı
ğına bir bütün olarak bakmak 
gerekeceğini ifade etti ve "Pa
mukbank olarak Türk banka
cılığını ileri taşıyacak olan bu 
projede öncü olmaktan çok 
memnunuz" dedi. Toplantıda 
söz alan IBM Türk Genel Mü
dürü Hüseyin Kızıltay da, şir
ketlerinin business intelligen
ce konusunda geniş kadrosuy
la dünya çapında hizmet ver
diğini, ayrıca çözümler için 
yazılım ve donanım teknoloji
lerine de yatırım yaptıklarını 
kaydetti. Pamukbank'ın hazır 
altyapısının, bu proje için bü
yük bir avantaj oluşturduğunu 
söyleyen Kızıltay, "Biz bu 
projede Pamukbank'la çalış
maktan mutluluk duyuyoruz" 
dedi. 

Müşteri segmentasyonu, 
karlılık ve risk analizi, müşte
ri bağlılığını arttırma, çapraz 
satış, analize yönelik hızlı ra
porlama, müşteri odaklı çalış
ma gibi alanlara yönelik çö
zümlerden oluşan bu projeyle 
Pamukbank, müşterilerini ta
nıyıp tercihlerini anlamayı, 
onların ilgi alanlarına yönelik 
hizmetler sunmayı hedefliyor. 

Geliştirilen projelerde müş
teri bilgilerinin kullanımıyla 
kapsamlı bir segmentasyon 
modeli oluşturulması, banka
nın müşteri ilişkileri yöneti
mi, risk yönetimi gibi strateji
lerinin belirlenmesi sonucun
da, müşteriler daha iyi tanına
rak yeni pazarlama stratejileri 
yaratılabiliyor. 

Öte yandan Pamukbank bu 
projenin yanında, veritabanı 
pazarlaması için de bir 
bölüm kurdu. • 

bthaber@interpro.com.tr 

mailto:bthaber@interpro.com.tr




1 6 Haberler BThaber • Sayı 280 • 7-13 Ağustos 2000 

Cep telefonlarının radyasyon miktarı açıklanacak 
Derleyen: 

M A H I R B . A Ş U T 

A
rtık cep tele
f o n u n u z u n 
r a d y a s y o n 
miktarı hak

kında bilgi alma ve karar 
verme şansınız olabilir. 
ABD mobil telefon en
düstrisi, cep telefonların
dan kullanıcılara aktarı
lan radyasyon miktarları
nı tespit etmek ve yayın
lamak üzere harekete 
geçti. 

CNN'in bildirdiğine 
göre CTIA (Cellular Te-
lecommunications In-
dustry Association 
Hücresel İletişim En
düstrisi Birliği), mobil 
telefon üreticilerinden 
ürettikleri cihazlara ait 
SAR (Specific Absorbed 
Radiation - Spesifik So
ğurulmuş Radyasyon) 

bilgilerini Ağustos 2000' 
den başlamak üzere ya
yınlamalarını istedi. 

CTIA tarafından onay 
almak isteyen üreticiler 
bu bilgileri CTIA'ya gön
dermek durumundalar. 
Bu bilginin, kullanıcıla
rın satın aldığı cep tele
fonlarının kutularına gir
mesi ise 3 ila 6 aylık bir 
süre alacak. 

Teknik niteliği yüksek 
olan bu verilerin son kul
lanıcı tarafından ne şekil
de kullanılabileceği yete
ri kadar açık olmamakla 
birlikte en azından bir te
lefonu bir diğeri ile kı

yaslama olanağı yarat
ması ve bu durumun da 
üreticileri daha tedbirli 
hareket etmeye götürece
ği bekleniyor. 

Bugüne dek endüstri
nin büyük bir bölümünün 
neden bu bilgileri yayın
lamaktan kaçındığı ise 
bir bilmece. CTIA, bun
dan önce basın mensup
larından ve diğer kesim
lerden SAR bilgilerini 
yayınlama yönünde ge
len taleplere bunun ge
reksiz bir "Güzellik Ya
rışması" yaratacağı ge
rekçesi ile karşı çıkıyor
du. CTIA, üretilen tüm 

telefonların ABD'nin bu 
yöndeki yasalarına ve 
teknik limitlerine uygun 
olduğunu vurgulamakla 
yetiniyordu. 

Sigara endüstrisi 

modeli 
Konu hakkında, ulus

lararası yayınlarda yüz
lerce okuyucu ve analist 
yorumu yer alıyor. Yo
rum yapanların büyük 
bir kısmı cep telefonları
nın gerçekten bir miktar 
zararlı olduğuna inan
dıklarını ancak kullan
mayı bırakmanın müm
kün olmadığı vurgulu
yorlar. 

Mobil telefon endüst
risini sigara endüstrisine 
benzeten bir Slashdot 
okuyucusu şu yorumu 
yapıyor: "...Cep telefon
larından yayılan radyas
yonun kanser yapacak 
miktarda olduğu kanıtla
nırsa gerçek sorun bunun 
bugüne dek neden sak
landığı olacaktır. Sigara 
endüstrisi, sigaranın 
kanser yapıcı etkisini 
çok iyi bildiği halde bu
nu çok uzun yıllar bo
yunca kabul etmedi ve 
önleyici bir çalışma yap
maya asla yanaşmadı..." 

Cep telefonu endüstri
sini, sigara endüstrisi ile 
benzeştiren yaklaşım en
düstri analistlerinden de 
destek görüyor. Pruden

tial Securities Analistle
rinden Chris Larsen mo-
bilcilerin, sigara endüst
risinden öğrenecek çok 
şeyleri olduğunu vurgu
luyor: "Bugüne kadar ne
den öne çıkıp da şunları 
söylemediler: İşte, istedi
ğiniz bilgi buradadır lüt
fen kararınızı verin. Bu
nun iyi veya kötü oldu
ğunu bilmiyoruz ama bil
gi burada. Sigara şirket
leri açık davranmamakla 
çok ciddi biçimde yara
landılar biz böyle olma
yacağız." 

Bilindiği gibi sigara 
şirketleri, geçtiğimiz 
günlerde ürünlerinin 
kansere yol açtığı ve bu 
konuda tiryakilere hiç bir 

uyarı yapmadıkları ge
rekçesi ile kendileri aley
hine açılan davalardan 
toplam 145 milyar dolar
lık tazminat ödemeye 
mahkum edilmişlerdi. 

Ericsson ve Motorola 
gibi şirketler, ürettikleri 
telefonlara ait SAR de
ğerlerini yayınlamak ve 
bu cihazlardan yayılan 
radyasyonun etkileri 
hakkındaki deneyleri ak
tarmak konusunda çok 
açık davranıyorlar. Web 
sitesinde bu konuda de
taylı bilgi veren Erics
son, dileyen herkese bu 
konuda hazırlanmış özel 
bir dökümanı posta yo
luyla da gönderiyor. • 

mahir@netgaleri.com 

CTIA tarafından onay almak 

isteyen üreticiler cep 

telefonlarından aktarılan 

radyasyon miktarını 

bildirecekler. 

Vatandaş BT pasaport alıyor 

B
T İngiltere'de düzenlene
cek telekomünikasyon se
minerine katılmak için bir 
davet alır. Ancak İngilte

re'ye gidebilmek için vize alması ve 
pasaportunda boş vize sayfası kalma 
dığı için yeni pasaport çıkartması ge
rekmektedir. Bu işlem için 
nüfusa bağlı olduğu ildeki 
yetkili merciiye başvurması 
gerekmektedir. 

İşleri çok yoğun olması
na rağmen o günün akşa
mında yola koyulur. Ertesi 
sabah merciinin kapısında-
dır. Kendisi hiç beklenme
dik bir ilgiyle karşılaşır ve 
öğle saatlerinde yeni pasaportunu alır. 
Ertesi gün İngiltere Başkonsoloslu
ğu'nda vize sırasında beklemektedir. 
4 saat bekledikten sonra içeri alınır. 
Yetkili pasaportundaki doğum tarihi
nin yanlış olduğunu ve vize vereme
yeceklerini söyler. Başından aşağıya 
kaynar sular dökülmüştür. Hemen di
ğer ildeki merciide bulunan yetkiliyi 
arar. Yetkili, pasaportu gönderdiği 
takdirde yanlışlığı düzelteceklerini 
söyler. Akşamüstü pasaportu kargoyla 
gönderir. 

İki gün sonra pasaport tekrar elinde
dir. Konsolosluğa tekrar gider, başvu
rusunu yapar. Ancak bu sefer de pasa
portun doğum tarihi hanesinde tahrifat 
olduğu gerekçesiyle vizeyi veremeye
ceklerini söylerler. Pasaportu tekrar 
geri gönderir. Yakın bir akrabasından 
da bu işi takip etmesini rica eder. 

Dört gün sonra, akrabası telefonda 

kendisinin bizzat oraya gelip tekrar 
merciiye başvurması gerektiğini söy
lemektedir. Yetkiliyi telefonla arayıp, 
hatayı yapanların düzeltmesi gerekti
ğini söyler. Yetkiliden aldığı cevap 
"Kardeşim sen haklısın ancak biz 
senden 180 kat daha haklıyız çünkü 

her gün 180 pasaport başvu
rusuyla ilgileniyoruz. Eğer 
pasaportunu değiştirmek is
tiyorsan bizzat kendin gel 
yoksa biz bir şey yapama
yız." şeklindedir. 

Pasaportunu geri aldırır. 
Bağlı bulunduğu kayma
kamlık bu işi kendilerinin 
yapabileceğini söylediği için 

oraya başvurur. Ertesi gün yerel merci-
iden kendisini arayan yetkili pasaport
ta tahrifat olduğunu ve bu tahrifatın ki
min tarafından yapıldığını kendisinin 
bilemeyeceğini bu nedenle merkeze 
başvurması gerektiğini söyler. 

Son olarak merkeze gider ve başvu
rur. Nihayet derdinden anlayan bir 
amir bulur. İki saat kuyrukta bekledik
ten sonra, yakın arkadaşının bankacı 
dostunun başvurusu için hiçbir belge
yi kontrol etmek istemeyen başka bir 
memur, söylene söylene, evrakları di
dik didik ederek başvuruyu kabul 
eder. Vatandaş BT tam 25 gün sonra 
yeni pasaportunu alma mutluğunu ya
şamaktadır. Vatandaş BT, ülkesine 
Bilgi Teknolojilerini (BT) getireme
yenleri her gün üzüntüyle düşünerek, 
uzmanı olduğu BT konusunda ülkesi
ne hizmet etmeye devam etmektedir. 

gereky@fit.com. tr 

Napster benzeri sitelere rağbet 

D
ünya çapında 
21 milyon 
üzeri Napster 
k u l l a n ı c ı s ı 

evsiz kalacak diye düşü
nülürken yavaş yavaş 
Napigator, Agry Coffee 
ve GigaBeat gibi diğer 
müzik paylaşım siteleri
ne taşınmaya başladı. 
Normal trafiklerinin iki 

üç katına çıkan bu siteler 
ise gelen talepleri karşı
lamakta zorlanıyor. 

Aslında kullanım ko
laylığının Napster'e ge
tirdiği başarıyı yeni pay
laşım sitelerinin yakala
ması zor gibi görünüyor. 

Dava sonucu Napster'a 
ilgiyi her zamankinden 
daha fazla artırarak Inter-

net'teki eğlence sitelerinin 
en çok ziyaret edilenlerin
den biri konumuna getirdi. 
Tüm bu gelişmeler yaşa
nırken, MP3.com ise EMİ, 
Warner Music Group ve 
BMG Entertainment gibi 
müzik devleriyle anlaşma 
yaptı ve bu şirketlerin ya
yınladığı şarkıların dağı
tımını üstlendi. • 

Yüksek Askeri Şura'da bilgisayarlı seçim 

T
ürk Silahlı 
K u v v e t l e r i 
bünyesindeki 
yeni atamaları 

karara bağlamak üzere 
geçtiğimiz hafta Başba
kan Bülent Ecevit baş
kanlığında toplanan 
Yüksek Askeri Şura yeni 
bin yılın ilk toplantısını 

çağa yaraşır şekilde yap
tı. Yüksek Askeri Şura, 
toplantılarında bir ilke 
imza atarak toplantı bo
yunca tüm çalışmalarını 
bilgisayarla yürüttü. İki 
üyenin bir bilgisayar kul
landığı toplantıda Yük
sek Askeri Şura üyeleri 
gündemi, tüm görüşme

leri, sunumları, emeklili
ği, ihracı ya da terfisi 
gündeme gelen Türk Si
lahlı Kuvvetleri mensup
larının dosyalarını kristal 
ekranlı bilgisayarlardan 
takip ettiler. Toplantı 
sonunda atamalarla ilgili 
seçim de bilgisayarlarla 
yapıldı. • 

www.bthaber.com.tr 

mailto:mahir@netgaleri.com
mailto:gereky@fit.com
http://MP3.com
http://www.bthaber.com.tr




1 8 Haberler BThaber • Sayı 280 • 7-13 Ağustos 2000 

Fuara geniş kapsamlı 
bilişim altyapısı 

B
ilişim 2000 A CeBIT Event 
fuar organizasyonunun dü
zenlendiği Beylikdüzü Tü-
yap Fuar ve Kongre Merke-

zi'ne çok geniş kapsamlı bir bilişim 
altyapısı hazırlandı. İletişim sponsoru 
Türk Telekom ve HİFAŞ tarafından 
140Mbit/s kapasiteli fiber transmisyon 
sistemi üzerinden 600 hat kapasiteli 
analog, sayısal ve ISDN telefon servis
leri ile 19.2 Kbit/s hızından 2 Mbit/s 
hızına kadar her türlü veri iletişimi ser
visi hizmete hazırlandı. Bu yıl daha ge
lişmiş sistemlerle hizmet verecek olan 
bilgi sistemi sayesinde, katılımcı şir
ketler teknik anlamda bir sorunla karşı
laşmayacaklar. 

Bilgi sisteminde her türlü ses ve veri 
bağlantısı ile uçtan uca erişim için ge

reken yerel ve uzak bağ
lantılarda, HİFAŞ gereken 
desteği verecek. 

"Bilişim 2000 A CeBIT 
Event" fuar etkinlikleriyle 
ilgili her türlü bilgi, elekt
ronik ortamda web sitesine ve tüm fuar 
alanlarında yer alan kiosklara yerleşti
riliyor. Gerek fuar alanındaki 
yönlendirmeler gerekse 
elektronik ortamdaki bilgi 
dağılımı son derece profes
yonel bir şekilde hazırlanı
yor. Bilgi sisteminin donanı
mı Compaq, ağ sistemleri 
Probil tarafından karşılanı
yor. Sistemin arayüz tasarımı 
ise E-Dizayn tarafından ger
çekleştirildi. • 

Bilişim 2000 sitesinde 
Evreka teknolojisi 

B 
ilişim 2000 A 
CeBIT Event 
web sitesi 
(www.bil i-

sim2000.com.tr), tüm 
fuar ve diğer etkinlik

lerle ilgili güncel bilgileri içeriyor. 
Web sitesinde bu yıl ilk olarak, her tür

lü ayrıntılı bilgiye ulaşılmasına olanak 
sağlayan Bilişim 2000 Türkçe Arama 
Servisi yer alıyor. 

İnterprobis'in Evreka akıllı arama 
teknolojileriyle oluşturulan Bilişim 
2000 Türkçe Arama Servisi sayesinde, 
fuara katılan şirketler ve bu şirketlerin 
ürünleriyle ilgili ayrıntılı bilgilere eri
şilebiliyor. 

Web sitesini ziyaret edenler ziyaretçi 
katılım koşulları, fuara katılacak şir
ketler, tanıtım seminerleri ve sosyal et
kinlikler hakkında ayrıntılı bilgiye eri
şebiliyorlar. Superonline'ın sponsorlu
ğu ile desteklenen web sitesinde, bu yıl 
fuarın uluslararası bir boyutta olacağı 
yansıtılarak, uluslararası katılımcı şir
ketlere ve ziyaretçilere de ağırlık veri
liyor. • 

Avrasya bilişim 
pazarında fırsatlar 

Y 
abancı konuş
macıların ka-
t ı l ı m ı y l a , 
uluslararası 

bir boyutta bilgi ve ileti
şim teknolojilerinin tar
tışılacağı IFonlCT 2000 
- Uluslararası Bilgi ve 
İletişim Teknolojileri 
Forumu, ilk defa bu yıl 
düzenleniyor. 

Forum, bilgi ve ileti
şim teknolojileri alanın
da Avrasya bölgesindeki 
pazarın durumu, iş dün
yası ve kamu sektörü po
litikaları ve işbirliği ola
naklarını tartışmak, ulus
lararası uzmanların, iş 
adamlarının görüş ve bil

gi birikimlerini meslek
taşları ile paylaşmalarına 
olanak sağlamak ama
cıyla gerçekleştirilecek. 

8-9 Eylül tarihlerinde, 
Topkapı B Salonu'nda 
İngilizce olarak gerçek
leştirilecek olan IFo
nlCT 2000, 'Türkiye Ge
lişen Bilişim Pazarı', 
'Uluslararası Bilişim 
Firmalarının Avrasya 
Vizyonu', 'Ortak Bilişim 
Projelerinin Finansma
nı', 'Avrasya Bilişim Pa
zarı', 'Avrasya Bilişim 
Pazarı için Teknolojiler' 
ve 'Bilişimde Türk-Yu
nan İşbirliği' başlıklı 
toplantıları içeriyor. • 

Sponsorlar artıyor 

B 
ilişim 2000 A 
CeBIT Event 
de olduğu gibi 
"Bilişim 2000 

Etkinlikler"in de ana 
sponsoru Turkcell. Her 
iki organizasyonun açılış 
sponsorluğunu ise Si
emens üstleniyor. 

Ayrıca "Bilişim 2000 
Etkinlikler"de her günün 
ayrı sponsorları var. Et

kinliklerin ilk günü olan 
6 Eylül'ün sponsorları 
VestelNet-Dexar, 7 Ey
lül'ün sponsoru Metek-
san Sistem, 8 Eylül'ün 
sponsoru Microsoft, 9 
Eylül'de gerçekleştirile
cek etkinliklerin sponso
ru ise İhlas/Acer. 

"Bilişim 2000 Etkin
likler" basın sponsorları: 
BThaber, Computerlife, 

InformationWeek, IT-
Business Weekly, Milli
yet Gazetesi İş Yaşamı, 
NTV Görsel Medya, PC 
Week ve Sabah Gazetesi 
İşte İnsan. 

Resmi sponsorlukları, 
Başak Hayat, BTnet, 
Cisco Systems, Dimage, 
E-B Group, Eko Basım 
Yayın Dağıtım, İnterpro 
Pazar Araştırma Merke

zi (PAM), KoçSistem-
IBM, ve Neteks üstlen
di. Altınyıldız Network, 
Doluca, Efes Pilsen, 
KoçSistem, LinkSistem, 
MBS, Microsoft, Profilo 
Telra, Superonline ve 
Trio Çözümevi ise, hiz
met sponsorları olarak 
yer alacak. • 

Web sitesinden kayıt olanağı 

B 
ilişim 2000 
Etkinlikler'e 
kayıt yaptır
mak için katı

lım formunu doldurup, 
0212-212 31 21 numara
ya fakslamak gerekiyor. 

Katılım formuna 
www.bilisim2000.com.tr 
adresinden de erişilebili
yor. Ayrıca çevrimiçi 
olarak yapılan kayıtlarda 
yüzde 10 indirim uygula
nıyor. 

Etkinliklerle ilgili ay
rıntılı bilgi almak için 
ise, 0212- 212 31 22 nu
maralı telefondan İnterp
ro A.Ş. Organizasyon 
Departmanı'na başvur
mak gerekiyor. • 

Risk sermayesi tartışılacak 

T
UBISAD ve 
Sabancı Üni
versitesi işbir
liği ile hazırla

nan "Risk Sermayesi 
Forumu" da birçok 
farklı ülkelerden konuş
macıların katılımıyla 
gerçekleşecek. 

Forumda risk serma
yesinin bugünü ve gele

ceği tartışılarak, konuy
la ilgili dünyadan ör
nekler verilecek. 

7 Eylül'de Topkapı B 
Salonu'nda gerçekleşti
rilecek olan forumda 
yer alan toplantıların 
başlıkları şöyle: 

"Bilişim Sektöründe 
Risk Sermayesinin Ro
lü ve Önemi", "Dijital 

Devrim ve Girişimci 
Ekonomi", "Risk Ser
mayesi Sektörü ve Dün
yadan Örnekler", "Tür
kiye'de Risk Sermaye
sinin Bugünü ve Gele
ceği", "Risk Sermaye 
Firmaları Gelecekte 
Hangi Bilişim Projeleri
ne Yatırım Yapacak
lar?" • 

http://www.bili-
http://sim2000.com.tr
http://www.bilisim2000.com.tr
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Etkinlik Haberleri 

Dexar'dan 3 ana uydu yer istasyonu 
H A B E R M E R K E Z I 

T
ürk Telekom ile 
' T U R K SAT 
Sayısal Uydu 
Platformu' ser

vis anlaşmasını imzala
yan Dexar, Avcılar'da 
Digital Teleport'u kurdu. 
Dexar'ın, aralarında 
Hughes Network 
Systems (HNS)'ın da bu
lunduğu birçok şirketin 
teknoloji ortaklığıyla ku-
rulumunu gerçekleştirdi
ği Dexar Digital Tele-
port, TUR-VTV-001, 
002 ve 003 olmak üzere 
3 ana yer uydu istasyonu 
ile çeşitli servislerin ve
rilmesi için kullanılacak 
olan sistemlerden oluşu
yor. Bu yer istasyonla
rından TUR-VTV-001 
TURKSAT 1B'ye, TUR-
VTV-002 ve TUR-VTV-
003 ise New Skies Ulus
lararası Uydu Organizas
yonu'na kayıtlı. 

TUR-VTV-001 ile 
kapsama alanındaki ül
kelere Internet, çokluor-
tam ve birçok telekomü
nikasyon hizmeti verile
bilecek. Dexar, Barracu
da Speedware, IP Multi
cast, Webcast, Newscast 

ve paket gönderimi gibi 
hizmetlerin bulunduğunu 
bildirdi. 

Öte yandan, "Nokta
dan noktaya" ya da "nok
tadan çok noktaya" veri, 
ses ve görüntü iletimi, 
uzaktan eğitim ve vide-
okonferans gibi hizmet
lerin de daha yüksek ka
liteyle kullanıcılara ulaş
tırılacağı öğrenildi. 

TUR-VTV-003, kendi 
görüş ve hareket alanın
daki uydu sistemleri ile 
çalışabildiği için kısa sü
reli ya da geçici servis 
taleplerini karşılarken, 
TUR-VTV-002 ise New 
Skies'a ait NSS K101 
uydusu üzerinden yük
sek kapasiteli Internet 

bağlantısı sağlayacak. 
Dexar Genel Müdürü 

Sinan Terek, TT ile yap
tıkları anlaşmanın TV 
yayıncılığı haricinde tüm 
hizmetleri içerdiğini be
lirtti. Dexar'in çözüm 
şirketi değil, bir teknolo
ji şirketi olduğunu vur
gulayan Terek, uydu üze
rinden sayısal veri, ses 
ve görüntü aktarımı alt
yapısını hazırlayarak, bi
reysel ve kurumsal müş
terilerine gereksinimleri 
doğrultusunda hizmetler 
vermeyi hedeflediklerini 
söyledi. 

Digital Teleport'ta yer 
alan 3 ana uydu yer istas
yonunun 7.6 metre ça
pında antenleri bulunu
yor. Konuyla ilgili olarak 
bilgi veren yetkililer, Di
gital Teleport'un yurtiçi 
TTNet Internet omurga
sına ve TDM sayısal veri 
iletişim ağına bağlantıla
rının yüksek kapasiteli 
fiber bağlantıyla gerçek
leştirildiğini kaydettiler. 
Diğer taraftan, ABD 
AGIS ve DIGES Internet 
omurgalarına bağlantılar 
da yüksek kapasiteli uy
du linkleri aracılığıyla 
yapılıyor. • 
bthaber@interpro.com.tr 

Matrox, Türkiye'de dağıtım kanalı 
oluşturuyor 

H A B E R M E R K E Z I 

E
kran kartı üre
t i c i l e r i n d e n 
Matrox, 1 Ni
san 2000 tari

hinden itibaren aldığı 
yeni organizasyon kara
rını şimdi de Türkiye 
dağıtıcısı Turanlı Elekt
ronik ile Türkiye'de uy
gulayacak. 

Türkiye pazarı hak
kında bilgi almak ama
cıyla Türkiye'ye gelen 
Matrox Yunanistan, İtal
ya ve Türkiye Satış Mü
dürü Maurizio Vacca, 
Turanlı ile birlikte yerli 
PC üreticileri ile görüş
meler yaptıklarını belirt
tiler. Matrox, Türki
ye'de yeni bir dağıtım 
kanalı oluşturmayı he
defliyor. Öte yandan şir
ket, yeni organizasyon 

yapısı çerçevesinde pa
zarlama faaliyetlerine de 
ağırlık vereceğini kay
detti. 

Konuyla ilgili olarak 
bir açıklama yapan Tu
ranlı Elektronik Genel 
Müdürü Ömer Turanlı, 
bundan böyle Matrox 
Ürünleri ile ilgili tüm ye
nilikleri reklam ve ha
berler yoluyla kamuoyu
na duyuracaklarını ifade 
etti. PC üreticileri Vestel, 
Datateknik ve Yıldız 
Elektronik ile Matrox 
ürünlerinin kullanılması
na yönelik olarak görüş

meler yaptıklarını söyle
yen Turanlı, "Diğer 
taraftan dağıtım kanalı 
oluşturma çalışmaları 
çerçevesinde ise Çizgi 
Elektronik, Arena ve En
ter şirketleriyle görüşme
lerimiz sürüyor" dedi. 

Öte yandan Matrox 
Millenium G 450 serisi
nin Eylül ayı içinde Tür
kiye'de tanıtılacağı be
lirtildi. Ürünün çift kafa 
özelliğinin bulunduğu 
ve bir bilgisayara iki ek
ran bağlama olanağı 
sunduğu kaydedildi. 

Matrox'taki yeni 
gelişmeler doğrultusun
da ayrıca, Türkiye'de 1 
Nisan 2000 tarihinden 
önce alınan Matrox ek
ran kartlarına da 3 yıl 
garanti verileceği öğ
renildi. • 
bthaber@interpro.com.tr 

P r o g r e s s v e A r m a d a y e n i ü r ü n l e r i n i t a n ı t t ı 

P
rogress Yazılım 
ve Armada, tü
müyle JMS 
uyumlu, yeni bir 

Java mesajlaşma çözümü 
olan Progress SonicMQ 
ve her tür uygulamanın 

her tür bağlantıyla ve her 
türlü donanım üzerinde 
çalıştırılabilmesini sağla
yan Citrix Meta Frame 
yazılımlarını tanıttı. 

Armada şirket merke
zinde düzenlenen tanı

tım toplantılarına çok 
sayıda yazılım şirketi 
yetkilisi ve kendi bünye
leri içinde uygulama ge
liştiren şirketlerin bilgi 
işlem bölüm yöneticileri 
katıldı. • 

mailto:bthaber@interpro.com.tr
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'Akılsızlar kimseden bir şey öğrenemezler ama akıllılar 

akılsızlardan bile çok şey öğrenirler." 

Konfüçyüs 

Zirvede tek başına... 
irvede tek başına olan kişi 

Zgenel müdürdür. O artık 
yalnızdır. Şirkette herkesin 
üzerindedir, herkesten yet

kilidir, herkesten çok sorumluluk sa
hibidir. Kariyeri boyunca savaşarak 
geldiği diğer departmanlar adındaki 
yeldeğirmenleri, sorumluluk alanı 
içinde yer alıvermiştir. Tüm depart
manların sorumluluğu üzerindedir. 
Bu "zirvedeki yalnız" için alışılagel
miş bir durum değildir. Özellikle be
lirli bir alanda yükselip, başarıların
dan dolayı genel müdürlüğe yüksel
miş kişiler için... 

Eski günleri zaman zaman özler
ler. Özlemin ötesinde çoğu kez, za
manlarının bir bölümünü eski işlerini 
yaparak geçirirler. Satıştan yükselen
ler satışın çok içindedirler. Finanstan 
yükselenler finansın, üretimden ge
lenler üretimin... Bunu ge
reksizce, çoğu zaman da 
farkında olmaksızın yapar
lar. Pek çok insanın oto-
matikman el alışkanlığı ile 
sigaraya davranması gibi... 
Hatta bu da onun gibi sağlı
ğa zararlıdır. Hem kendi 
sağlığına, hem şirketin sağ
lığına... 

Zirvedeki yalnız, çalışma arkadaş
ları ile arasındaki ilişkileri dengede 
tutmak durumundadır. Sınırlar 
önemlidir. İşle dostluğun yeri, karış
tırılmamalıdır. Onun bir yönetici ol
duğu unutulmamalıdır. Zaten bu 
yüzden yalnızdır. İşyerinde bağlantılı 
olmadığı kimse kalmamıştır; herkes 
hiyerarşi içinde de olsa, O'na bağlı
dır. 

Çoğu kez kendi bakış açısıyla ba
kan, empatiyi nadiren başarabilen 
departmanlar yine birbiri ile çatışma 
halindeyken genel müdür artık taraf 
tutamaz. Çünkü tüm departmanların 
üzerindedir. Departmanların hepsi 
ona lazımdır. Dengeleri tutturmak 
durumundadır. Satınalma hesaplı 
alım anlaşmaları, kaliteli teslim alma 
yapmalıdır. Satış satmalıdır. Ama 
bütçenin-muhasebenin-finansın pe
şinde koştuğu her türlü maliyet de 

önemlidir. Üretim önemlidir. Lojistik 
de...Kapıdaki güvenlik de önemlidir, 
santral görevlisi de... Ancak genel 
müdür, genel müdür olalı beri herke
sin ve herşeyin önemli olduğunu an
ladığı halde, diğer departmanlarda 
böyle bir bilinç değişimi yaşanma
mıştır. Onlar hala kendi bakış açıla
rıyla, sadece kendi departmanlarını 
düşünmeye devam ederler. Maliyet 
ve lojistik kaygısız satış, satış ve 
maliyet kaygısız üretim, satış ve lo
jistik kaygısız finans ve diğerleri. 
Birbirinden habersiz ve kaygısız de
partmanlar... Hepsi kendini düşün
mek için eğitilmiş, kendini düşüne
rek bugünlere gelmiş. Hala doğru 
sandığını sürdürmekte. 

Bu ortamda genel müdürün ciddi 
bir ortağı, yine de vardır. Farkına 
varmışsa ve bu kişiler kendilerini iyi 

yetiştirmişse, şirketin bü
tün olarak iyileştirilmesi 
yolunda genel müdür san
dığı kadar tek başına de
ğildir. Özlük işleri ve ka
yıt kuyutun ötesine geçe
bilmiş, hukuktan maliyet
lere, şirket içi iletişimden 
kurumsal imaja, insanların 
geliştirilmesi ve eğitimin

den performanslarının ölçümüne ka
dar pek çok alanda genel müdüre, 
şirketin bütünsel yararı için, depart-
manlararası ayrım yapmaksızın çalı
şabilecek stratejik insan kaynakları 
yönetimi vardır. İnsan kaynakları 
yöneticileri şirketin bütünüyle il
gilenir, genel müdürün bakış açısını 
paylaşırlar. Doğrudan genel müdür
lüğe bağlı olduğu için kurmay bir 
bölüm olarak diğer departmanlarla 
görünürde eşit, ama özde bütünsellik 
nedeniyle bir parça daha ileridedir
ler. Böyle bir desteği genel müdür 
ancak danışmanlardan alabilir. Doğ
ru ve işe yarar olanlarından... İyi 
yetişmiş genel müdürler ve insan 
kaynaklan yöneticileri, ihtiyacın far
kına vardıkları takdirde bu anlamda 
iyi bir ekip ve model oluşturabilirler. 
Ne dersiniz? 

meltemy@altavista.com 

Microsoft sertifika 
programında bir "ilk" 

Ö Z G Ü R K A R A G Ö Z 

B
ilişim sektörü
ne işgücü sağ
lamak amacıy
la başlatılan 

sertifika programı Micro
soft Sistem Mühendisliği 
Akademisi 'ni programını 
başarıyla bitiren Cemşit 
Behmenyar, bir "ilk"i 
gerçekleştirerek, 1 gün 
içerisinde 6 sınava girip, 
sınavların hepsini geçe
rek Microsoft Sistem 
Mühendisi (MCSE) oldu. 
İstanbul Teknik Üniver
sitesi İletişim ve Haber
leşme Bölümü mezunu 
olan Behmenyar, Si-
emens'in bilgi teknoloji
leri bölümünde çalışıyor. 
Kursta gösterdiği başa
rıyla ilgili olarak görüş
tüğümüz Behmenyar, 
Microsoft Sistem Mü
hendisi olmayı uzun sü
reden beri kendine amaç 
edindiğini söyledi. Mic
rosoft Sistem Mühendis
liği Akademisi gibi serti
fika programlarının bili
şim sektöründe çalışanlar 
için çok önemli olduğunu 
vurgulayan Behmenyar, 
"Sertifika programları 
her türlü konuyla ilgili 
ayrıntılı bilgi sahibi olun
masına olanak sağlıyor. 
İş hayatında her konunun 
ayrıntılarını öğrenmek 
çoğu zaman mümkün ol
muyor" dedi. Behmen
yar, bu sertifikaların şir
ketler için de çok büyük 
önemi olduğuna dikkat 
çekerek, "Bu sertifikalar
la bilginizi kanıtlamış 
oluyorsunuz. Şirketler de 
bu bilgilere sahip olan 
elemanlara öncelik veri
yorlar" dedi. Behmenyar, 
Siemens'teki görevine 
devam edeceğini ama 
sertifika programlarına 
katılmayı bırakmayaca
ğını da ekledi. 

Hedef eleman 

açığını kapatmak 

Microsoft Sistem Mü
hendisliği Akademisi'nin 
69 kişinin katılımıyla 
gerçekleştiğini belirten 
KoçSistem Eğitim Hiz
metleri Yöneticisi Dilek 
Günçer, başarı oranının 
çok yüksek olduğunu ifa
de etti. Eylül ayında ser
tifika programının tekrar
lanacağını belirten Gün
çer, "Microsoft'un verile
rine göre bilişim sektö
ründe 65 bin civarında 
eleman açığı var. Bizim 
hedefimiz, Microsoft'la 
birlikte bu açığı kapat
mak" dedi. Programa ka
tılmak için bilişim kö
kenli olmak gerekmiyor. 

Günçer, proje sonunda 
Microsoft'un katılımcıla
ra çeşitli olanaklar da 
sağlayacağından bahse
derek, "MCSE sertifikası 
alan ve çalışmayan kişile
re, Microsoft kendi çalış
tığı bir şirket aracılığıyla 
bilişim sektöründeki şir
ketlerde ya da diğer şir
ketlerin bilgiişlem mer

kezlerinde 3 aylık staj 
olanağı tanıyor" dedi. 

Bu eğitimin kendileri 
için çok farklı bir dene
yim olduğunu belirten 
Günçer, "Bugüne kadar 
hep kurumsal hizmetler 
verdik. İlk defa bu kurs 
sayesinde bireylere indik 
ve Koç Finans Tüketici 
Kredisi olanlara bu ola
nağı sağladık" dedi. 

KoçSistem Eğitim 
Hizmetleri Uzmanı Taner 
Ültanır'dan aldığımız 
bilgilere göre, bu sertifi
ka programına katılma
nın ilk şartı İngilizce bil
mek; çünkü kullanılan 
eğitim dokümanlarının 
hepsi İngilizce. Derslerin 
bir kısmında laboratuvar-
larda, programlara yöne
lik işlemler yapılıyor. 
Öğrencilerin en fazla te
rimler konusunda zorlan
dığından bahseden Ülta
nır, ilk derste kavramlar 
ve terimlere yönelik bir 
eğitim verildiğini, daha 
sonra da Microsoft yazı
lımları eğitimi verildiğini 
söyledi. • 
ozgurk@interpro.com.tr 

Microsoft Sistem Mühendisliği 

Akademisi'nde ilk defa bir öğrenci 

6 sınava birden girip, sınavların 

hepsini 1 gün içerisinde geçerek 

Microsoft Sistem Mühedisi oldu. 

mailto:meltemy@altavista.com
mailto:ozgurk@interpro.com.tr
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Bilişim uzmanlığına ilk adım: Artıfikasyon 2000 
H A B E R M E R K E Z I 

V
erdiği eğitim
lerle sektör
deki eğitimli 
eleman ek

sikliğini gidermeyi he
defleyen Global Vision, 
şimdi de bu sektörde ça
lışmaya hevesli kişilerin 
de kolayca katılabilece
ği bir sistem hazırladı. 

Artıfikasyon 2000 adı 
verilen bu projede 
amaç, Microsoft, No
vell, Cisco gibi kuruluş
ların üst düzey eğitimle

rine bir altyapı hazırla
mak. 

Temelde A+ ve Net
work + eğitimleri üzeri
ne kurulmuş olan bu 
eğitim ve sertifikasyon 
sistemi şöyle: 48 saatten 
oluşan bir eğitim prog
ramı haftanın 4 günü 
(Pazartesi-Perşembe) 
19:00 - 22:15 saatleri 
arasında yapılacak. 4 
haftalık bu süreçte katı
lımcılar CompTIA'nın 
PC ve çevre birimleri 
teknolojilerini inceleyen 
A+, ağ teknolojilerini 

inceleyen Network + ve 
Microsoft Networking 
Essentials sınavlarına 
girebilecek becerileri 
kazanmış olacaklar. 

İlk iki hafta, günümüz 
mikrobilgisayarları tanı
tılacak. Kullanılan ürün
lerin kuruluş, konfigü-
rasyon ve arıza tespit 
konuları incelenecek. 
Böylelikle 2 hafta içeri
sinde teknisyenliğe 
adım atılmış olacak. 
Son iki hafta ise kablo-
lama teknolojilerinden 
başlayıp uzaktan erişim 

teknolojilerine uzanan 
ağ teknolojisi konu baş
lıkları mevcut. Bu içe
rikte özellikle TCP/IP 
tabanlı Windows NT ve 
9x ağlarının kuruluşu, 
hata tespiti gibi çalışma
lar var. Kursu bitiren ka
tılımcı A+ sınavları ve 
Microsoft Networking 
Essentials veya Net-
work+ sınavlarından bi
rini alabilir. 

Global Vision yetkili
leri, bu eğitimi bitiren 
kişinin ayrıca TCP/IP 
ağı kullanan ve/veya 
RAS erişimleri olan 
LAN/WAN konfigüras-
yonlu bir şirkette rahat
lıkla destek elemanı gö

revini yerine getirebile
ceğini, hemen hemen 
her türlü PC kuruluş ve 
onarım işlerini yapabi
leceğini belirtiyor. 

Özellikle çalışma sa
atleri dışında verilecek 
olan bu program ile ka
tılımcı kişi, tüm dünya
nın kabul etmiş olduğu 
sertifikalar ile kendini 
çok daha iyi ifade ede
bileceği gibi, kendini 
geliştirmek isteği doğ
rultusunda altyapısını 
da hazırlamış olacak. 

Kasım ayından itiba
ren kendilerini daha faz
la geliştirmek isteyen 
fakat buna vakit ayıra-
mayan kişiler için ise 

yine akşam saatlerinde 1 
haftalık Server + (server 
teknolojileri) ve 2 Haf
talık I-Net + (Internet 
Teknolojileri) eğitimleri 
de verilmeye başlana
cak. 

1. grubu 12 Eylül Pa
zartesi akşamı başlaya
cak olan Artıfikasyon 
2000 programı için daha 
detaylı bilgi ve içerikle
ri www.globalvisi-
on.com.tr adresinden 
veya 270 55 00 no.lu te
lefondan alabilirsiniz. • 
bthaber@interpro.com.tr 

Turkcell yöneticilerine 
sertifika 

T 
urkcell'in Bo
ğaziçi Üniver
sitesi Vakfı iş
birliğiyle hazır

ladığı Yönetim Geliştir
me Programı devam edi
yor. Müdür, koordinatör 
ve şef düzeyindeki Turk
cell yöneticilerinin katıl
dığı modüler ve kredi ba
zında hazırlanan eğitim
de, yöneticilere finansal 
yönetim, pazarlama, eko
nomi, organizasyon yö
netimi, psikoloji ve ista
tistik konularında değişik 
bakış açıları kazandırıl
ması hedefleniyor. 

Her yönetici grubu 
için iki hafta süren prog

ram yöneticilere, yönet
sel bilgi ve beceriler ka
zandırmanın yanı sıra, 
birlikte tartışma ortamla
rı da sunuyor. Bu prog
ram ortamı, yöneticilere 
iletişim ve ekip çalışma
sı açısından da destek 
oluyor. 

Turkcell İletişim Hiz
metleri A.Ş. Kurumsal 
İletişim Direktörü Okşan 
Atilla Sanön, eğitime, 
yöneticilerin yanı sıra 
yönetici adaylarını da ka
tıldığını belirtti. Prog
ramda alınan sonuçlar 
Turkcell yöneticilerinin 
kariyer planlamalarını 
doğrudan etkiliyor. • 

ODTÜ sanal 
öğrencilerini bekliyor 

O
rtadoğu Tek
nik Üniversi
tesi, 1998 yı
lında başlattı

ğı Internet'e Dayalı 
Asenkron Eğitim Uygu
laması (IDE_A) ile Bilgi 
Teknolojileri Sertifika 
Programı'nın 4. grup 
eğitimini 2 Ekim 2000 
tarihinde başlatıyor. 

ODTÜ Sürekli Eğitim 
Merkezi'nin idari ve 
ODTÜ Bilgi İşlem Mer
kezi'nin teknik desteğiy
le sürdürülen program, 
bilgi teknolojileri ya da 
bilgisayar mühendisliği 
dersi alamamış ancak bu 
konuya ilgi duyan, ken
disini geliştirmek isteyen 
ve bu alanda çalışmak is
teyen kişilere katkıda 
bulunmayı amaçlıyor. 
Örgün eğitim öğrencile
rine verilen derslerle ay
nı içeriğe sahip olan 8 te
mel bilgisayar mühen
disliği dersinin 4 dönem
de verildiği programın 
akademik yönü oldukça 
ağır basıyor. Bu nedenle 
öğrencilerin, ODTÜ öğ

retim üyelerinin Türkçe 
olarak hazırladığı dersle
ri ciddi bir disiplin için
de takip etmeleri, hafta
da en az on saatlik bir ça
lışmaya hazır olmaları 
gerekiyor. 

Zaman ve mekandan 
bağımsız bir eğitim anla
yışı getiren bu uygula
mada katılımcılar dersle
ri, diledikleri zamanda 
herhangi bir bilgisayar
dan Internet'e bağlana
rak izliyor. Her dönem 
sonunda ODTÜ'de 1 
günlük yüz yüze eğiti
min ardından sınavlarda 
başarılı olan katılımcılar, 
bilgi teknolojileri sertifi
kasına hak kazanıyor. 
Uygulamaya katılmak 
isteyenlerin 8 Eylül 2000 
tarihine kadar başvuruda 
bulunmaları gerekiyor. 
Konuyla ilgili ayrıntılı 
bilgi almak isteyenler, 
Internet'te http:/idea.me-
tu.edu.tr adresini ziyaret 
edebilir ya da bil
gici idea.metu.edu.tr ad
resine e-posta ile 
ulaşabilirler. • 

Görev Değişiklikleri... 

Caner Öner emekli oldu 

C
aner Öner, 31 
yıllık iş haya
tından sonra 
NCR Türki

ye'den emekli oldu. Zi
raat Bankası'nda Genel 
Müdür Yardımcılığı gö
revinde de bulunan Öner, 
6.5 yıldır NCR Türki
ye'de Genel Müdür ola
rak görev yapıyordu. • 

Porcan 'a yeni soluk 

P
orcan Bilgisa
yar'ın, Tedarik 
Zinciri Yöneti
mi konusunda 

doğrudan satış ve kanal 
gruplarından sorumlu sa

tış grup müdürlüğüne 
Hasan Çiçekçi getirildi. 

Çiçekçi, Porcan'dan 
önce son olarak Bil-
tim'de satış ve pazarlama 
grup müdürlüğü yaptı. • 

Kart-Sis'in yeni üyesi 

K
art-Sis Kart 
S i s t e m l e r i , 
pazarlama ve 
satış ekibine 

yeni bir üye daha ekledi. 
Kart-Sis satış ve pa

zarlama bölümünde gö
reve başlayan Dilek 
Gürbüz'ün, 1 yıllık 
halkla ilişkiler ve 2 yıl
lık satış deneyimi bulu
nuyor. • 

Logomotif bayilerinin 

Rusya gezisi 

Ç
ocuklara yöne
lik eğitim prog
ramları üreten 
Logomotif Mul-

timedya, ikinci bayi ge
zisini Rusya'ya gerçek
leştirdi. Logomotif Mul-
timedya'nın ana dağıtım 
merkezi Motif Bilgisa
yar'la birlikte düzenledi

ği Rusya gezisine 23 ba
şarılı bayi temsilcisi ka
tıldı. Bayi temsilcileri, 3 
günlük gezi sonunda 
motivasyonları artarak 
Türkiye'ye döndüler. 
Logomotif Multimedya 
geçen yıl da Uzak
doğu'da bir bayi gezisi 
düzenlemişti. • 

D a t a S i s t e m ' d e n y e l k e n e d e s t e k 

D
ata Sistem'in sponsorluğunu üstlendiği 
2000 Lazer Radyal Dünya Şampiyonası, 
Çeşme'de düzenlendi. Gençlerde Türk ta
kımının dünya şampiyonluğunu elde etti

ği şampiyonada, tüm altyapı hizmetlerini Data Sis
tem karşıladı. Kurduğu bilgisayar ağıyla yarış sonuç
larını hızlı biçimde hesaplayıp en kısa zamanda tüm 
dünyaya duyuran Data Sistem, kurduğu Internet 
cafe'yle de katılımcılara özel hizmet verdi. • 

Arçelik'in yeni genel 

m ü d ü r ü Nedim Esgin 

A
rçelik'te 1994 
yılından bu 
yana genel 
müdürlük gö

revini sürdüren Mehmet 
Ali Berkman, Koç Hol
ding Planlama Başkanlı-
ğı'na atandı. Berk-
man'dan boşalan Arçelik 
genel müdürlüğü konu
muna Nedim Esgin geti
rildi. 1982 yılında Ram 

Dış Ticaret'te İhracat 
Müdürü olarak göreve 
başlayan Esgin, on yıl 
süreyle de Ram Fran
ce'ın genel müdürlüğünü 
yürüttü. Esgin, 1998 yı
lından itibaren de Koç 
Holding Başkan Yardım
cısı olarak DTG Ulus
lararası Pazarlama ve 
Satış Sorumlusu olarak 
görev yaptı. • 

http://www.globalvisi-
http://on.com.tr
mailto:bthaber@interpro.com.tr
http://tu.edu.tr
http://idea.metu.edu.tr
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Sektör Haberleri 

Epson 'un 

Ar-Ge 

merkezi 

S ingapur 'da 

açıldı 

Y
azıcı ve tara
yıcı üreticisi 
Seiko Epson, 
Singapur'da 

Araştırma ve Geliştir
me Merkezi açtı. 

Konuyla ilgili olarak 
bir açıklama yapan Ep
son, son birkaç yıldır 
tarayıcılarına olan tale
bin yüzde 300 oranında 
arttığını belirterek 
Ar-Ge merkezinin bu 
doğrultuda kurulduğu
nu ifade etti. 

Singapur'un konumu 
itibariyle stratejik bir 
bölge olduğunu söyle
yen Seiko Epson Gö
rüntüleme ve Bilgi 
Ürünleri Operasyonları 
Başkanı Toshio Kimu-
ra, Japonya haricindeki 
tek tarayıcı üretim mer
kezinin de Singapur'da 
bulunmasından ötürü 
merkezi burada açtıkla
rını vurguladı. • 

Ihlas/Acer ciro hedefini yeniledi 
hlas/Acer, 45 mil-

İ
yon dolar olan 2000 
yılı ciro hedefini 70 
milyon dolar olarak 

yeniledi. İlk altı ayda 
toplam 39 bin PC satışı 
ve 40 milyon doların 
üzerinde ciroya ulaştık
larını belirten İhlas/Acer 
Genel Müdür Yardımcısı 
Faik Burhanoğlu, yıl so
nunda PC satışlarını 60 
bine çıkarmayı planla
dıklarını ifade etti. 

Burhanoğlu, İnterpro 
Pazar Araştırma Merke
zi (PAM)'ın yaptığı araş-

tırma ile de Türkiye'de 
2000 yılının ilk çeyre
ğinde en çok PC satan 
şirketin İhlas/Acer oldu-

ğunun ortaya çıktığını 
belirtti. 

Burhanoğlu sözlerine 
şöyle devam etti: "Önü
müzdeki dönemde de 
farklı pazarlama araçla
rını kullanarak PC paza
rında lider duruma gel
meyi hedefliyoruz. Acer, 
sahip olduğu geniş ürün 
yelpazesiyle hem birey
sel, hem de kurumsal 
kullanıcılara hitap edi
yor. Amacımız, 2000 yı
lında kurumsal pazara 
daha fazla ağırlık ver
mek". • 

İhlas.net kullanıcılarına 

WAP hizmeti 
hlas.net, aboneleri-

İ
ne WAP teknoloji
sine dayalı yeni bir 
hizmet sunuyor. 

Bu hizmetle, İhlas.net 
WAP telefonu olan abo
nelerinin sitesine ulaşa
rak çeşitli konularda 
bilgi almalarını sağlı
yor. Bu uygulamayla, 
aboneler para piyasala
rı, hava durumu, kül-
tür-sanat, nöbetçi ecza
neler gibi bilgilere ula
şabiliyorlar. 

Ayrıca son dakika ha
berlerine de buradan 
ulaşmak mümkün. İh
las.net yetkilileri, kısa 
süre sonra alışveriş reh
beri, sağlık bilgileri, re
zervasyon gibi uygula
maların da başlayacağı
nı kaydettiler. Bu hiz
metten yararlanmak is
teyen İhlas.net abonele
ri ve Internet kullanıcı
ları www.ihlas.net.tr ad
resinden ayrıntılı bilgi 
alabilirler. • 

TurkcellPuan'la hediyeler kazanın 

T
urkcell, numa
raları 0 532 ve 
0 533'le başla
yan aboneleri

nin yararlanabilecekleri 
yeni bir hizmet başlattı. 
TurkcellPuan adını taşı
yan bu hizmetle, abone
ler konuştukça ve Turk
cell servislerini kullan
dıkça hediyeler kazan
ma olanağı buluyorlar. 
Bu uygulamayla abone
ler, puanlarını tamamla
dıkça cep telefonu, mü
zik seti, bilgisayar, 

elektrikli ev aletleri, 
yurtdışı seyahatleri gibi 
çeşitli hediyelerin sahi
bi olabiliyorlar. 

TurkcellPuan hediye 
katalogunu edinebilmek 
ve hediye talebinde bu
lunabilmek için abone
lerin, başvuru formları
nı doldurarak teslim et
meleri yeterli. Hediye 
talepleri, hediye katalo
gunun arkasındaki for
mu posta veya faksla 
göndererek ya da Turk-
cell'in www.turk

cell.com.tr Internet site
sini kullanarak yapılabi
liyor. 

Biriken puanları ise 
faturalardan takip et
mek, 444 0 532 numara
lı müşteri hizmetleri 
hattından veya 
www.turkcell .com.tr 
adresinden öğrenmek 
mümkün. 

Ayrıca aboneler 
5011'e PUAN mesajını 
gönderdiklerinde puan
larını yazılı mesaj ola
rak alabiliyorlar. • 

InfoNet, Intrusion.com'un 

Türkiye temsilcisi 

I
nternet güvenlik 
sağlayıcısı InfoNet 
(Information Tech
nologies), Introsi-

on.com'un Türkiye tem
silcisi oldu. 

Internet Servis Sağla
yıcılara, kamu kuruluşla
rına ve kurumsal müşte
rilere ağ ve Internet gü
venliğine yönelik çö
zümler sunan Intrusi
on.com'un hisseleri, Ha
ziran ayından bu yana 

Nasdaq'da işlem görü
yor. 

Intrusion.com'un, Ka
ne güvenlik yazılımı ve 
SecureCom güvenlik 
platformundan oluşan 
ödül kazanan bir ürün 
yelpazesi bulunuyor. 

Diğer taraftan, Info
Net'in telefon numarala
rı da değişti. Şirkete ula
şabilmek için yeni tele
fon numarası şöyle: 

Tel: 0212-356 55 80 m 

http://hlas.net
http://www.ihlas.net.tr
http://www.turk�
http://com.tr
http://www.turkcell.com.tr
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Sektör Haberleri 

Beyaz iletişim'den 

Alcatel atağı 

1
996'dan itibaren 
ağ ürünleri ko
nusunda faaliyet 
gösteren Beyaz 

İletişim, Edimax, Acer 
Netxus, FiberLine, Won
derful Wire Cable dağı
tım zincirine son olarak 
Alcatel Kablolama Çö
zümlerini de ekledi. 

Beyaz İletişim Satış 
ve Pazarlama Müdürü 
Pınar Küçük, Alcatel'i 
seçme sebeplerini ve 
kanal stratejilerini şöyle 
açıkladı: "Alcatel ürün
lerinin özelliklerini anla
tan eğitim seminerleri 
düzenleyip talebi yarata
cağız. Alcatel kablolama 
çözümlerini kullanan 
çok sayıda büyük şirket 
olduğu biliyoruz. Bu sa
yıyı arttırıcı yönde son 

kullanıcılara yönelik se
minerler vereceğiz. Çö
züm ortaklarımızla ve 
Türkiye'de kablolama 
işini, yapan tüm bilgisa
yar şirketlerine yönelik 
üç ilde ürün tanıtım se
minerleri düzenleyece
ğiz. Alcatel ürünlerini 
satıp destek verebilecek 
sertifikalı yetkili kurucu
lar seçerek iki günlük 
yetkili kurucu kursu ve
receğiz." 

Beyaz İletişim Türki
ye'de evrensel kablola
ma konusunda hizmet 
edilebilecek büyük bir 
pazar bulunduğunu ve 
geliştireceği pazarlama 
stratejileri ile 2000 yılı 
sonuna kadar Alcatel 
kullanıcılarının sayısını 
artırmayı hedefliyor. • 

C a n o n ' d a n hediye yağmuru 

C
anon, mürek
kep püskürt
meli yazıcısı 
BJC-7100 ve 

lazer yazıcısı LBP ile 
yaptığı kampanyada 
Motorola M3788 cep 
telefonu hediye ediyor. 
Hat ve kartın da dahil 
olduğu kampanya 15 
Ağustos tarihine kadar 
devam edecek. 

BJC-7100 modelinin 
özelliklerinden en 
önemlisi sudan etkilen
meyen baskılar yapıyor 
olması. Kullandığı P-
POP teknolojisi ile ka
ğıt üzerine mürekkep
ten önce kimyasal bir 
madde püskürterek ya
zıcının kağıttan bağım
sız baskı kalitesine sa
hip olmasını sağlıyor. 
Ayrıca gelişmiş yazıcı 
yazılımları sayesinde 

sayısal kameralardan 
ve Internet'ten alınan 
düşük çözünürlüklü gö
rüntüleri yüksek kalite
li baskı, 2 veya 4 sayfa
yı tek sayfaya sığdıra-
bilme olanağı sağlıyor. 
Ayrıca ürün kullandığı 
foto kartuş sayesinde 
yüksek kalitede fotoğ
raf baskıları da yapabi
liyor. 

Kampanya kapsa
mında ürünün fiyatı 
235 Euro+KDV olarak 
belirlenmiş. 

Uzun ömürlü 
ve sürekli 

Canon'un giriş sevi
yesi lazer yazıcısı 
LBP-800 ürünün özel
liklerine gelince, en be
lirgin özellik tampon 
bellek kullanılıyor ol
ması. Bunun dışında 

başka bellek bulunma
yan LBP-800, bu saye
de gönderilen dosyanın 
bilgisayar belleğinde 
işlenerek yazıcıya sa
dece basma görevi ver
mesi yazıcının ömrünü 
ve süratini tam olarak 
kullanıyor. 

Ayrıca üründe sesli 
yazdırma ve hata bil
dirme özellikleri de 
bulunuyor. Baskı süre
sinin verilmesi ise, ürü
ne de bulunan bir başka 
yenilik. Ürünün kam
panya fiyatı ise 358 Eu
ro+KDV. • 

Bilgi için: 
Canon dağıtıcıları 
Arena: 0212-233 30 50 
Barem: 0212-213 68 80 
Penta: 0212-320 02 04 
Yıldız: 0212-216 32 62 
Hesmak: 0216-391 88 00 

N e t c i n i . c o m ' a 

b ü y ü k i l g i 

S
AP Türkiye, 
IBM Türk, 
Microsoft Tür
kiye ve Alcatel 

Teletaş "Netcini.com" 
projesine ilginin büyük 
olduğunu kaydettiler. 
Proje için açılan 
www.netcini.com sitesi
nin 25 gün sonunda 20 
bin kişi tarafından ziya
ret edildiği öğrenildi. 
Proje ile Internet'te iş 
yapmak isteyen kişilerin 
teşvik edilmesi amaçla
nıyor. Seçilecek "en cin 
fikirli proje", SAP Tür
kiye, IBM Türk, Micro
soft Türkiye ve Alcatel 
Teletaş'ın donanım, ya
zılım ve danışmanlık 
desteğiyle hayata geçiri
lecek. Projenin son katı
lım tarihi ise 30 Eylül 
2000. • 

http://Netcini.com
http://Netcini.com
http://www.netcini.com
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IBM Türk'de "e-place" yapılanması 
GÜNEŞ KAZDAĞLI 

Sayfa 1 > 

Bilişim şirketleri yeni 
dünya düzeninin kuralla
rına uygun olarak kendi 
yapılarını değiştiriyorlar. 
Artık iş süreçleri, iş yap
ma biçimi kısaca iç orga
nizasyon yapısı da yeni 
dünyanın kurallarına gö
re değişime uğruyor. Bu 
değişimle e-ticaret, e-
devlet, e-birey, e-toplum, 
e-medya, e-iletişimden 
sonra şimdi de e-place 
gündemde. IBM Türk de 
e-place olarak adlandırı
lan bu yeni yapılanmada 
çalışanının daha mutlu 
ve daha verimli olmasını 
amaçlıyor. 

Öncelikle çalışanları
nın altyapı gereksinimle
rini çözmeye çalıştıkları
nı belirten IBM Türk İn
san Kaynakları Bölüm 
Müdürü Aysun Barın bu 
gereksinim çerçevesinde 

elemanlarına cep telefo
nu, araç, dizüstü bilgisa
yar sağlamaya çalıştıkla
rını söyledi. Barın, altya
pıya ilişkin çalışmaların 
1998 yılında başladığını 
ve bu konuda tatmin edi
ci bir noktaya ulaştıkları
nı kaydetti. Uygulama
nın öncelikle coğrafi ola
rak bir bölgede başlaya
cağı öğrenildi. 40-50 ki
şiden oluşan bu grup pi
lot çalışmayı oluştura
cak. Pilot çalışmanın 
Ağustos ayında başlaya
cağı ve Kasım ayından 
itibarende böyle bir ça
lışma ortamına geçilece
ği öğrenildi. IBM Türk 
genelinde ise proje 2000 
yılı sonu ya da 2001 yılı
nın ilk çeyreğinde fiilen 
uygulamaya geçecek. İs
tanbul'da uygulamanın 
belli görevleri odaklaya
rak değil binanın yapısı 
da gözönüne alınarak kat 
kat başlayacağı da öğre
nildi. 

Öte yandan yapılan
manın çalışanlar için bir 
engel oluşturmadığı aksi
ne çalışanları memnun 
edeceği ve verimliliği ar
tıracağı da kaydedildi. 

Aysun Barın bu nokta
da çalışanla yönetici ara
sında iletişimin ve güve
nin tam olması gerektiği
ni belirterek şunlan söy
ledi: "Bu uygulamada 
söz konusu değişikliğin 
çalışanlar için engel de
ğil bilakis çalışanı mem
nun eden, verimliliğini 
artıran bir yapıyı berabe
rinde getirdiğini görme
miz lazım. O nedenle bir 
bölgeyi kapsayan pilot 
çalışmaya karar verdik. 
Mobil çalışanlar ve müş
teri ilişkisi ön planda 
olanlar için artık sabah 8 

akşam 5 kavramı söz ko
nusu değildir. Bu yapıda 
görünür olmak değil so
nucu getiriyor olmak 
önemli. Burada da çalı
şanla yönetici arasında 
iletişimin, güvenin yer
leşmiş ve tam olması ge
rekiyor. 1997-98 yıllann-
da ekip çalışmasına, iç 
motivasyona ve sadece 
hedeflediği sonuçlara 
odaklanmaya yönelik 
birtakım oluşturulması 
ve bu kültürün yerleşme
si için çalışmalar yaptık. 
Bu anlamda belli bir 
noktaya gelmeyi hedefli
yoruz o nedenle de aşa
malı olarak başlayacağı
mız bu projede 2000 yılı
nın son çeyreği ya da 
2001 yılının başından iti
baren de fiilen uygula
mayı kurup tüm çalışan-
lan böyle bir çalışma or
tamına taşımış olacağız." 

Ofis içi yerleşim düze
nini de değiştirecek olan 
IBM Türk açık ofis uy
gulamasına geçiyor. Bu 

kararla çalışanların daha 
çok birbirini görebilme
leri ve rahat iletişim ku
rabilmesi amaçlanıyor. 
Aysun Barın bu yapılan
mada iki tip çalışan ta
nımladıklarını belirterek, 
"Bu çalışanlardan bir bö
lümü görevi sürekli ofis
te olanlar. Diğerleri ise 
görevi mümkün oldu
ğunca ofis dışında bulun
mayı gerektiren eleman
lar. Satış temsilcileri, bil
gi teknoloji uzmanları, 
danışmanlar ve diğer uz
manlarımız zamanın bü
yük kısmını müşteride 
geçiren grubumuzu oluş
turuyor. Bu grup için 
ofiste yerleşik bir düzen 
söz konusu olmayıp daha 
çok paylaşımlı düzenler 
düşünülüyor. Fakat bu 
grup için yapmaya çalış
tığımız hem organizas
yon, hem altyapı içeri
sinde işlevlerini çok ra
hat bir şekilde yürütebi
lecekleri mekanizmaları 
kurmak" dedi. 

IBM Türk'ün genel ya
pısına bakıldığında çalı
şanlarının yüzde 70'nin 
mobil olarak tarif edebile
cek grupta yüzde 30'unun 
ise yerleşik düzene gerek

sinimi olan çalışanlar ol
duğu görülüyor. Yani söz 
konusu yapı değişikliği 
şirketin çalışanlarının ya
rısından çoğunu etkiliyor. 
Bu yapı IBM Türk'te yö
netici sayısını azaltacak 
mı? sorumuzu ise Aysun 
Barın 'şöyle yanıtladı: 
"IBM organizasyonlanna 
baktığınızda da yönetim 
modeli açısından pek çok 
şirkette de gördüğünüz gi
bi tamamı ile hiyeraşik 
yapılardan yatay yapılara 
doğru bir geçiş var. Mat-
riks organizasyonlar çok 
yaygın, şimdi ara kade
meler giderek azalıyor. İş 
dünyasındaki, insan kay
naklan konusundaki müş
teri ve pazardaki değiş
meler, gereksinimler şir
ketlerin bu değişimlere 
ayak uydurabilecek şekil
de kendilerini revize et
melerini gerektiriyor. 
IBM'de de bunu yaşıyo
ruz ve yaşamaya devam 
edeceğiz. Tamamı ile ya
tay bir yapıya doğru gidi
yoruz. Bu yönetici sayısı 
azalacak noktasına doğru
dan bağlanmayabilir ama 
yapısal bir değişiklik ya
şadığımız gerçek." • 
gunesk@interpro.com. tr 

e-place yapılanmasında önemli 

olan ofiste görünür olmak değil 

sonucu getirmek. 

Domino teorisi, yeniden 

I
nternet'te her şey ne çabuk değişi
yor. Yakın bir süre önce yere göğe 
koyulmayan dünyanın ünlü e-tica
ret siteleri üzerinde soğuk rüzgar

lar esmekte. E-ticaret şirketlerinin piya
sa fiyatları düşüyor. Yatırımcıların "par
lak gelecek" öngörülerinin yerini "reel 
kar" talepleri almaya başlı
yor. 

Kara haberler üst üste ge
lirmiş. Şimdi de pabuçları 
dama atıldığı söylenen klasik 
satıcıların "yeni yetmeleri" 
Internet'te alaşağı edecekle
rine ilişkin haberler ortalığa 
yayılmakta. Ardından, soğuk 
savaş döneminin ünlü "do
mino teorisi" hortladı. Bunun nedeni 
Internet şirketlerinin yatırım portföyle
rinde başka Internet şirketlerinin hisse
lerinden bol miktarda bulunması. 

İşlerin iyi gittiği, yani e-şirket hisse
lerinin yükseldiği dönemde bu hisseler
den satış yapılarak faaliyet zararları ka
patılıyordu. (Biz bu öyküyü biliyoruz 
galiba?) 

Şimdiye kadar birer can simidi olan 
bu hisseler birden birer el bombasına 
dönüşmüş durumda. Örneğin, Ama
zon'un portföyünde drugstore.com, 
ashford.com, homegrocer.com ve 
pets.com hisseleri olduğu belirtiliyor. 
Şubat ayı fiyatlarına göre bunlarda yüz
de 70-90 değer kaybı söz konusu. Bir 
başka ifadeyle Amazon'un yatırımları 
son aylarda 1.4 milyar dolar değer kay-

betmiş bulunuyor. (Satın aldığı değer
lere göre ise Amazon'un hala yüzde 38 
artışda olduğu belirtiliyor.) 

Benzeri şekilde, aralarında Dell, In
tel, Microsoft'un da yer aldığı 28 şirke
tin 99 yılında e-şirket'lere yaptıkları ya
tırımın 6 milyar dolar olduğu belirtili

yor. Yatırımların değer kaybı 
Dell'de 600 milyon dolan, 
Microsoft'ta 1 milyar doları 
buluyor. 

Şirket hesaplarını denetle
yen Securities and Exchange 
Commission e-şirketlere uya
rı yağdırmaya başlamış. Uya
rının nedeni bu şirketlerin kâr 
gösterebilmek için olmadık 

makyajlara kalkışması. Öyle görülüyor 
ki ABD'de hızlı spekülasyon dönemi 
bitiyor. Fiyat oluşumlarında yeniden re
el karlılık etkili olmaya başlayacak. 
Karlı olmayan şirketlerden kaçışın do
mino etkisi yaratmasından korkuluyor. 

Bütün bunlardan bize ne demiyelim. 
Çok yakında bizi de yakından ilgilendi-
rebilir. ABD'de denizin tükendiğini gö
ren maceracı sermaye gruplarının ken
dilerine yeni ülkeler aramaya başladık
tan belirtiliyor. Amaç, şişirilmiş şirket 
değerleri yaratıp yerel borsalardan para 
transfer etmek. 

Umarım, sektörümüzde hızlanmaya 
başlayan borsaya açılma çalışmaları 
maceracı sermaye gruplarının eline 
geçmez. 

hsevand@tepum.com.tr 

İhlas/Acer B2B uygulamasına başladı 
HABeR MERKEZI 

İ 
hlas/Acer, e-ticare--
te ilk adımını işten 
işe e-ticaret (B2B) 
uygulamasıyla attı. 

İlk etapta 200'ün üzerin
de bayileriyle tüm iş 
akışlarını ve ticareti web 
ortamına taşıyan İh
las/Acer, 2000 sonunda 
bayileriyle ticaretinin 
yüzde 80'ini Internet or
tamına taşımayı amaçlı
yor. B2B uygulamasın
da İhlas/Acer bayileri, 
İhlas.net'in Internet say
fasından bir kullanıcı 
adı ve şifreyle bağlan
dıkları "Bayiweb" site
sinden ücretsiz olarak 
yararlanabiliyorlar. Bu 
sitede şirket ve ürünle il
gili tüm bilgileri görebi
len bayiler, istedikleri 
ürünü Bayiweb'den ger
çek zamanlı olarak sipa
riş verebiliyorlar. Bayi
ler, faturalarını kendileri 

kesebildikleri gibi, kredi 
limiti ve hesap bilgileri 
gibi önemli ayrıntıları 
da anında öğrenebiliyor
lar. 

İhlas/Acer'ın B2B uy
gulamasının tanıtıldığı 
toplantıda konuşan İh
las/Acer Genel Müdürü 
Murat Akgiray, uygula
mayı bayilerle başlatma
larında, e-ticaretin Tür
kiye'de öncelikle B2B 
uygulamalarıyla geniş
leyeceğine inanmaları
nın etkili olduğunu söy
ledi. 

Web sayfası hazırla
ma, Internet üzerinde si
pariş ve destek sayfaları 
oluşturma gibi çalışma
ların e-ticaretin sadece 
küçük bir parçası oldu
ğunu vurgulayan Akgi
ray, önemli olanın bun
ların hepsinin bir arada 
ve şirketin temel bilgi 
sistemi ve otomasyo-
nuyla entegre edilmesi 
olduğunu kaydetti. 

Öte yandan İh
las/Acer, B2B uygula
masını gereksinim du
yan kuruluşlara da sat
mayı hedefliyor. Acer ve 
İhlas/Acer'ın artık dona
nım değil birer hizmet 
şirketi olduğunu dile ge
tiren Akgiray, bu yıldan 
sonra çok iddialı olacak
ları kurumsal pazarda 
gereksinim duyulan bilgi 
teknolojileri konusunda 
sundukları çözümlerden 
birinin B2B olacağını 
söyledi. • 

bt haber @ interpro.com.tr 

www.bthaber.com.tr 
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" ihracatta ilk sırada yer alacağız" 
G Ü N E Ş K A Z D A Ğ L I 

Sayfa 1 > 

yer aldı. Bu şirketler arasında 
Vestel Elektronik ilk 500 sıra
lamasında 298 trilyon 627 
milyar lirayla yedinci, ihracat 
listesinde ise 441 milyon 139 
bin dolarlık geliriyle Arçelik'i 
geçerek ikinci sırada yer aldı. 
Sıralamayla ilgili olarak Ves
tel Şirketler Grubu İcra Kuru
lu Başkam Ömer Yüngül'le 
görüştük. Yüngül, 2000 yılı 
sonunda ulaşacakları hedefle
riyle gelecek yıl ihracat liste
sinde ilk sırada yer alacakları
nı kaydetti. Bu yıl ihracat he
deflerinin 750-800 milyon do
lar olduğunu belirten Yüngül 
şunları söyledi: 

"Vestel yıllardır ihracat ya
pan bir şirket ancak son 4 yıl
da ihracatımız her yıl 2'ye 
katlanarak devam ediyor. Bil
diğiniz gibi televizyonun ya-
nısıra bilgi teknolojilerine yö

nelik cihazlarımızı da ihraç 
ediyoruz. 2000 yılında bu 
ürünlerde büyük artışlar sağ
ladık. Televizyonda Avru
pa'da birinci sıradayız. 2000 
yılı sonu hedefimiz ihracatta 
750-800 milyon doları yaka
lamak. Bu hedefin yaklaşık 
100 milyon dolarını BT ürün
lerinden elde etmeyi planlıyo
ruz. BT ürünlerimiz arasında 
Internet TV, Internet için set-
top box var, ayrıca Ameri
ka'ya ihraç edeceğimiz yeni 
bir ürünümüz daha var. Bu 
ürünümüz Amerika'dan son
ra, 2001 yılında Türkiye paza
rında satışa sunulacak." 

Vestel Şirketler Grubu İcra 
Kurulu Başkanı Ömer Yüngül 
söz konusu ürünün önümüz
deki haftalarda duyurusunun 
yapılacağını ve Eylül ayında 
Amerika'da pazara sunulaca
ğını da belirtti. Başarılarında 
Ar-Ge yatırımlarının önemi
nin büyük olduğunu da kay
deden Yüngül, "Bizim Ameri-

ka'da 3 yıl önce kurduğumuz 
araştırma geliştirme merkezi
miz var, orada devamlı ürün 
geliştiriliyor. Şu anda 2002 
yılının ürünleri üzerinde çalı
şılıyor. Avrupa'da da Ar-Ge 
çalışmalarımız var, ayrıca 
dünya şirketleriyle çok deği
şik konularda işbirliklerimiz 
devam ediyor" dedi. 

Özel sektörün en 

büyüğü Arçelik 
İstanbul Sanayi Odası'nın 

500 Raporu'na göre, Türki
ye'nin 1999 yılında en büyük 
sanayi kuruluşu bu yıl da 
Tüpraş oldu. Tüpraş, 1 katril
yon 313 trilyon 619 milyar 
297 milyon lira tutarındaki 

üretimden satış geliriyle ilk 
sırada yer aldı. TEAŞ, 821 
trilyon 754 milyar 136 mil
yon lira ile ikincilikteki yeri
ni korurken, özel sektörün en 
büyük şirketi olan Arçelik, 
465 trilyon 757 milyar 808 
milyon lirayla üçüncü sırada 
yer aldı. Daha önce de belirt
tiğimiz gibi İSO 500 Rapo-
ru'nda ilk 50 şirket arasında 
bilişim teknolojileri alanında 
da faaliyet gösteren ve üretim 
yapan şirketler de var. Bu şir
ketlerden ilk 50'de yer alan 
Arçelik'i 298 trilyon 627 mil
yar 259 milyon lira ile Ves-
tel Elektronik izliyor. Yirmi 

ikinci sırada yer alan Beko 
Elektronik'in geliri ise 123 
trilyon 504 milyar 319 mil
yon lira. İlk 50 sıralamasında 
otuz üçüncü sırada Profilo 
Telra Elektronik (99 trilyon 
140 milyar 161 milyon lira), 
otuz yedinci sırada Simko Ti
caret ve San. (90 trilyon 554 
milyar 966 milyon lira), kırk 
beşinci sırada Aselsan Elekt
ronik San. (81 trilyon 523 
milyar 698 milyon lira) ve 
kırk sekizinci sırada Netaş 
Northern Electronik (76 tril
yon 50 milyar 91 milyon lira) 
yer alıyor. • 

gunesk@interpw.com.tr 

Vestel Elektronik'in 2000 yılı sonunda 

yapmayı planladığı 750-800 milyon 

dolarlık ihracatın 100 milyon dolarını 

BT ürünleri oluşturuyor. 

Bilişim dünyasının en büyükleri 
Bilgisayar dünyasının 

en büyük şirketi olan 

IBM, 87.5 milyar 

dolar satışla Global 

500'ün 16. sırasında 

bulunuyor. 

Derleyen: A M İ L K ü N T 

Y 
ıllık gelirleri itiba
riyle dünyanın en 
büyük 500 şirketi
ni saptayan Fortu

ne dergisinin geleneksel araş
tırmasının 1999 yılına ait so
nuçları açıklandı. 

"Global 500" adlı listedeki 
şirketlerin ülkelere göre dağılı
mında Amerikan şirketlerinin 
sayısı 179 olarak başta gelir
ken laponya 107, İngiltere 38, 
Almanya ve Fransa 37 şirketle 
listede yer aldılar. 

Her yıl olduğu gibi General 
Motors 1999 yılındaki 176.6 

milyar dolarlık satışı ile dün
yanın en büyük şirketi unvanı
nı korudu. Bilişim dünyasının 
en büyük şirketi olarak IBM 
ise, 87.5 milyar dolar satışla 
Global 500'ün 16. sırasında 
bulunuyor. 

43 sektörü kapsayan Global 
500'deki bilişim sektörü şir
ketlerinin sayılarının ve top
lam satışlarının dağılımı 
tabloda görülmektedir. 

1999 yılı gelirlerine göre en 

yüksek kar oranı sağlayan ilk 
50 şirket arasında Microsoft 
yüzde 39.4 ile birinci ve Intel 
yüzde 24.9 ile yedinci sırada
lar. Global 500'de en fazla kar 
eden ilk 50 şirket arasında bili
şim şirketlerinin başını 4. sıra
da yer alan 8.2 milyar dolar 
kar ile SBC Communications 
çekerken, 7.8 milyar dolarla 
Microsoft yedinci, 7.7 milyar 
dolar ile Intel sekizinci durum
da bulunuyor. • 

www.bthaber.com.tr 
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Telekomünikasyon sektörünün en değerli şirketleri 
Derleyen: A M İ L K ü N T 

M
erkezi Ce
n e v r e ' d e 
b u l u n a n 
M o r g a n 

Stanley International'ın 
yaptığı araştırma sonu
cunda 22 ülkede piyasa 
değeri en yüksek olan bin 
şirket belirlendi. 31 Ma
yıs 2000 tarihinde dünya 
borsalarında işlem gören 
hisse senetlerinin toplam 
değerlerine göre yapılan 
sıralamadaki ilk 10 şirket 
Tablo 1 'de gösteriliyor. 

Bu araştırma sonucunda 
telekomünikasyon sektö

ründeki 10 şirket dünya
nın en değerli ilk 25 şirke
ti arasında yer aldı (Tablo 
2). Oysa 1999 yılındaki sı
ralamada ilk 25 arasına 
sadece 4 telekomünikas
yon şirketi girmişti. Özel
likle Deutsche Telekom, 
France Telecom, Ericsson, 
Nokia ve Vodafone gibi 
Avrupa telekomünikasyon 
şirketlerinin geçen yıl sı
ralamalarına göre bu yıl 
çok daha büyük çıkışta ol
dukları görülüyor. 

Telekomünikasyon sek
töründeki şirketlerin sade
ce Avrupa'da değil Japon
ya'da da büyük aşama 
yaptıkları bu araştırmanın 

vardığı sonuçlardan biri. 
Geçen yıl 27. sıradaki 
kablosuz işletmeci DoCo

Mo bu yıl 8. sırada yer alı
yor. Bu şirketin mobil In
ternet bağlantısı i-mode'a 

1999 Şubat ayından bu 
yana bağlanan abonelerin 
sayısı 8 milyonu geçiyor. 

Yine geçen yıl 712. sıra
daki Japan Telecom bu yıl 
191. sıraya yükseldi. • 

E-iş şirketlerine CRM çözümleri 

C
RM (Müşteri 
İlişkileri Yö
netimi) konu
sunda çözüm 

sunan Arges Danışman
lık, ABD merkezli yazı
lım şirketi Vignette ile 
bu alandaki işbirliğini 
sürdürüyor. Arges ve 
Vignette, hızlanan ortak 
çalışmaları kapsamında 
özellikle e-iş konusun
da faaliyet gösteren şir-

ketlere CRM çözümleri 
sunacaklarını belirtti
ler. 

Konuyla ilgili olarak 
bilgi veren Vignette Ye
ni Teknoloji Geliştirme 
Sorumlusu ve Analist 
Stuart Evans, elektronik 
işleri detaylandırma, 
müşterilere gerçek ya
şamda olduğundan daha 
yakın olup gereksinim
lerini doğru çözümlerle 

karşılama, elektronik 
işle değişen koşullara 
anında yanıt verme ve 
müşterilerin davranışla
rını yakından izleme 
konularında çözümler 
sunduklarını söyledi. 

Stuart Evans, "Arges 

ile ortak amacımız, e-iş 
yapanlara başarılı bir 
içerik yönetimi sağla
mak" dedi. 

Elektronik ilişki kur
manın müşteriyle ilişki
lerin kalıcılığını sağ
lamanın temellerini 

hazırladığını söyleyen 
Evans, "Vignette ürün
lerinin sınırsız kişisel-
leştirme olanaklarıyla 
sanal ortamda gerçek 
bir müşteri hizmeti su
nulmasını sağlıyoruz" 
şeklinde konuştu. • 

Internet reklam tarihi 
• lk Internet banner reklamı, ilk 

I ticari Internet tarayıcısının pi
yasaya sunulması ile aynı za
manda yayınlandı. Ekim 

1994'de bir teknoloji yayını olan 
www.hotwired.com ilk Internet rek
lamlarının satışını ve yayınını yaptı 
Kasım 1994'te ise Netsca
pe ilk ticari Internet tarayı 
cısı Navigator'ı piyasaya 
sundu. Bu noktadan sonra 
Internet, tarihin en hızlı 
reklam ortamı olarak ge
lişmeye başladı. Morgan 
Stanley Technology Rese
arch'ün yaptığı bir araştır
maya göre, radyo yeni bir 
teknoloji olarak piyasaya çıktıktan 
sonra 50 milyon kullanıcıya 38 yıl
da, televizyon 13 yılda ulaşırken, In
ternet bu sayıya 5 yıldan kısa bir sü
rede ulaştı. 

Başlangıçta, teknoloji meraklıları
na teknoloji ürünlerini tanıtmak için 
verilen Internet reklamları, Internet 
kullanıcılarının sayısındaki baş dön
dürücü artış ve Internet kullanıcı 
profilinin teknoloji meraklılarından 
sade vatandaşa dönmesi ile kabuk 
değiştirdi. Artan sayıdaki insan, za
manlarından önemli bir bölümünü 
Internet erişimi ile değerlendiriyor. 
Peki bu zamanı nereden buluyorlar? 
Forrester Research tarafından yapı
lan bir araştırmaya göre yüzde 78'i 

daha az televizyon seyrederek elde 
ettikleri zamanı Internet'te kullanı
yorlar. Tüketicinin televizyondan In
ternet'e doğru kayması, reklamvere-
ni de peşinde taşıyor. 

Ekim 1994'de birkaç yüz dolar ile 
başlayan Internet reklamları, 1999 

yılında 4.6 milyar dolara 
ulaştı. 1998'den 99'a dolar 
bazında yüzde 140 artış 
gösteren Internet reklamla
rının, 2004 yılında tüm 
reklam pastasından yüzde 
20 pay alması bekleniyor. 
Bu da kısa bir süre içeri
sinde Internet'in en önemli 
reklam ortamlarından biri 

olmasını sağlayacak. 

Internet, şimdiye kadarki tüm ya
yın ortamlarından çok daha hızlı ge
lişti. Internet reklamcılığı da. Beş 
yıllık kısa tarihi içinde Internet rek
lamları, dünyanın büyük reklam ve
renlerinin önce ajandalarına sonra da 
bütçelerine girdi, daha sonra da pa
yını artırdı. Ülkemizde Internet rek
lamları, şimdiye değin reklam bütçe
lerinin diğer kalemlerinden mütevazı 
kaydırmalar ile gerçekleştirildi. 
2001 yılı, reklam verenlerin Inter
net'i kendi adı altında bütçelerine 
almaları ile ülkemizde Internet rek
lamcılığının atılım yapacağı yıl 
olacak. 

uergun@noktakom.com 
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TEB, 8 fidan büyütecek 
H A B E R M E R K E Z I 

T
EB İletişim bir 
fidanlık (incu
bator) şirketi 
olmak için ça

lışmalarını hızlandırdı. 
Şu anda 8 projeye des
tek veren TEB'in bun
ların içinden 4 projeyi 
finansal olarak destek
leyeceği öğrenildi. 
2001 yılı sonunda ise 
proje sayısının 20'yi 
bulması düşünülüyor. 

Özellikle son yıllarda 
Internet pazarının geli
şip büyümesi için geliş
tirilen iş modellerine 
risk sermayesinin yanı 
sıra incubator denilen 
ve Türkçe karşılığı fi
danlık ya da kuluçka 
merkezi olarak tanımla
nan yeni bir model daha 
eklenmeye başlandı. 
Bilindiği gibi fidanlık 
(incubator) oluşumu
nun özünde Internet 

dünyasındaki ilginç, 
çarpıcı", para kazandırı
cı iş modellerinin oluş
masına ve gelişmesine 
her anlamda destek ver
mek yatıyor. 

Küçük şirketlere 

destek şart 
TEB İletişim Genel 

Müdürü Can Hasan Ço-
lakoğlu, Internet sektö
ründe çok sayıda küçük 
şirket olduğunu ve bu 
şirketlerin büyümesi 
için de desteklenmesi 
gerektiğini belirtti. Ço-
lakoğlu konuyla ilgili 
olarak şunları söyledi: 
"İşlerini büyütmek için 
finansal desteğe, elle
rinden tutacak büyük 

şirketlere ihtiyaçları 
var. Hiçbirisi muhasebe 
bilmiyor. Ortak pazar
lama bütçesinden bun
ları faydalandırabiliriz 
diye düşündük. Sonra 
onların şirketlerine or
tak olmayı teklif ettik. 
Kendi bilgi birikimimi
zi stratejik olarak hem 
bizim servislerimize 
yardımcı olabilecek 
hem de kendine başlı 
başına para kazandıra
cak işlere yatırım yap
mamız ve taşın altına 
bizim de elimizi koya
rak geliştirmemiz gere
kiyor." 

Çolakoğlu, yurtdışın
daki modeller ile Türki
ye'deki durumun farklı 

olduğunu da dikkat çe
kerek şu bilgileri verdi: 
"Yurtdışında bu işe gi
ren 2 yıl sonra bu şirke
ti halka arz edebileceği
ni biliyor. Türkiye'de 
ise sermaye piyasasının 
durumu ortada. Bu şir
ketleri geliştirip bir sü
re sonra stratejik bir or
tağa satabilirsiniz. Ya 
da çok kar ediyorsa de
vam edebilirsiniz. Uzun 
dönemli bakmalısınız. 
Yurtdışındaki sermaye 
piyasalarında değeri 
olan işler seçmelisiniz 
ki yurtdışındaki yatı
rımcılara satabilesiniz. 
Incubate ettiğimiz proje 
büyükse yabancının da 
yatırım yapmasını sağ
lıyoruz. Daha küçükse 
biz onlara yatırım yapı
yoruz. Sonra yabancılar 
bize yatırım yapıyor." 

TEB İletişim'in bu 
konudaki farkını ise Ço
lakoğlu şöyle özetledi: 
"Çok geniş bir yetenek 
havuzuna erişimimiz 
var. Hatta biz yanımızda 
çalışan birkaç arkadaşı
mıza kendi şirketinizi 
kurmanız daha iyi olur 
deyip onlara da şirket 
kurdurduk. Onlara pat
ron olarak değil, arka
daş olarak yaklaşıyoruz. 
Onların iyi fikirleri ol
ması, cin gibi olmaları 
ve yakın bir gelecekte 
getirdikleri fikrin para 
eder olması önemli. Biz 
ise onlara altyapı sağlı
yoruz. Pazarlama bütçe
mizden faydalandırıyo
ruz. Bizim yaptığımız 
bağlantılar sayesinde 
yeni iş geliştirme strate
jilerinde bizi ciddi refe
rans alıyor. İş geliştirme 
stratejileri konusunda 
onlara akıl, gerekirse ta
sarım uyulama geliştir
me desteği veriyoruz." 

TEB, şirketlerin hep
sine yüzde 60-80 ora
nında ortak oluyor, yö
netimine karışmıyor ve 
bu şirketleri 2 yılda 
kendi başlarına para ka
zanır duruma getirmeyi 
amaçlıyor. 

Başarı oranı 

yüksek 
Daha önce de belirtti

ğimiz gibi Internet pro
jelerinde risk sermayesi 
de fidanlık modeli de 
şirketlerin büyümesi 
anlamında oldukça 
önemli. Uzmanlar fi
danlık modelinin risk 
sermayesinden farkını 
ise şöyle açıklıyorlar: 
"Risk sermayesinde il
ginç ve para getirebile

cek bir proje yatırımcı 
gruba sunulur. Grup, fi
nansal destek vermeye 
karar verdiğinde de 
proje hayata geçip gelir 
getirmeye başladığında 
da gelirden ortaklığı 
oranında pay alır. Fi
danlık modelinde ise fi-
nans sağlayacak şirket, 
projeyi geliştiren şirke
te bizzat ortak olur. 
Projeyi iki şirket her 
anlamda birlikte gelişti
rir. " Yurtdışında bu ku-
nuda yapılan bir araştır
maya göre risk serma
yesi projelerinin yüzde 
40'ı başarıya ulaşırken 
fidanlık projelerinde bu 
oranın yüzde 80 ulaştığı 
belirtiliyor. • 

bthaber@interpro.com.tr 

TEB fidanlık projeleri: 
B2B Internet servis sağlayıcısı: Kurumlara 

Internet erişimi sağlamak üzere kurulan bir şir
ket. 

New media agency: Kurumların yeni Inter
net şirketlerine, yeni ekonomiye uygun kurum
sal kimlik tasarımından, uygulama tasarımına 
kadar her türlü servisi veren şirket. 

İçerik fabrikası: Bir portale gereksinim du
yanlara uçtan uca içerik sağlayan bir şirket. 

Özel ürünler satan perakende zinciri: Çok 

özel ürünler satılan bir şirket. Hem gerçek ha
yatta hem sanal dünyada mağazaları var. 

Akademi projesi: Internet'e yetenek yetişti
recek bir akademi programı şirketi. İnsanların 
Internet'i öğrenmeleri ve burada yeni iş mo
delleri geliştirmelerini sağlayacak bir ortam 
olacak. 

Yurtdışında yaşayan Türklere yönelik site: 

Memleketlerinde bulacakları servisleri, bulun
dukları ülkelerde de bulmalarını sağlayan bir 
şirket. 

Internet üzerinden sesli ve görüntülü ha

berleşme: Internet üzerinde 3 boyutlu chat ya
pılmasını sağlayan bir şirket. 

Oyun: Bir oyun geliştirip bunu yurtdışındaki 
büyük oyun şirketlerine satılması için çalışan 
bir şirket. • 

Yurtdışında yapılan bir 

araştırmaya göre fidanlık 

projelerinin başarı oranı 

Taksitle e-kitap 

K
orku romanları yazarı 
Stephen King, şimdiye ka
dar yapılmamış bir şey de
niyor: Internet'te taksitle 

e-roman yayınlamaya başladı. 
The Plant adlı romanının ilk 5 bin 

kelimesini 24 Temmuz günü Inter
net'te 1 dolara satışa çı
karttı. İsteyen, Ama-
zon.com'a 1 dolar yatırıp 
romanın ilk 5 bin kelime
sini okuyabilecek. İkinci 
bölümü okumak isteyenle
rin sayısını yazar "eğer ye
terli bulursa", ikinci bölü
mü de 21 Ağustos'ta web 
sitesinde sunacak. Sonraki 
bölümler için talep olursa, sayfa sa
yısını arttırmayı vaat ediyor. Ama fi 
yatını da arttırarak. Bir tür e-pro-
mosyon! 

Şimdiye kadar iki düzine gerilim 
romanına, iki düzine gerilim filmi 
senaryosuna imza atan "çok satan" 
yazar Stephen King, böylece dünya 
yayıncılığına yeni bir kavram da ta
nıtmış oldu: Internet'te taksitle e-ro
man. 

Stephen King, geçen Mart ayında 
66 sayfalık bir "eser"ini de yine sa
dece Internet'te yayınlamıştı. Oku
mak isteyenler 2.5 dolar ödüyordu. 
Bir iki gün içinde 500 bin kişi "oku
mak için" başvurdu. Yazdıklarını bu 
kadar çok kişi okumak istediği için 

King, şimdi daha da ilginç bir dene
meye girişmiş bulunuyor. 

Internet'te taksitle e-roman dene
mesi, elbette çok orijinal bir fikir. 
Ama, yayıncılıkta çığır açacağını 
düşünmek zor. Çünkü ancak çok ta
nınmış bir yazarın kalkışabileceği 

bir iş. 
Üstelik tamamen, okuyu

cunun ahlak anlayışına 
bağlı. Okuyucu, kitap satın 
alırken nasıl para ödüyor-
sa, Internet bölümleri için 
de aynen öyle para ödemek 
zorunda. Ama "isterse" 
ödemeyebilir. "Sonra öde
yeceğim"! tıklayabilir ve 

parasını ödemez. Bu gibilere King, 
"Tıpkı" diyor, "bir kitapçıda kitabın 
sayfalarını karıştırıp, almadan çıkıp 
gidiyorlar". 

Ayrıca, King, eserinin kopyalan
mamasını, başkasına satılmamasını 
da talep ediyor. Bu da tamamen 
okuyucunun ahlakına kalmış bir şey. 
Örneğin Türkiye'de bir yazar böyle 
bir talepte bulunmanın gerçekçi ol
madığını bilirdi. Örneğin, kitapları 
fotokopi ile çoğaltmak ahlaksızlık. 
Ama buna aldıran var mı? Türkiye, 
bir korsan yayıncılık cenneti (cehen
nemi) değil mi? Ayrıca, kitap satış
larının zavallılığı da malum... 

e-kitap, ABD'de olur. 
eeoymen@hotmail.com 

Nortel Alteon'u alıyor 

N
ortel Net
works, Alte
on WebSys-
tems'i 7.8 

milyar dolara satın alaca
ğını açıkladı. Satın al
manın amacı olarak 2004 
yılına kadar 4 milyar do
lar olması beklenen içe

rik anahtarlama pazarın
daki konumu güçlendir
mek gösteriliyor. 

Satın alma ile birlikte 
Nortel, ürünleri arasına 
veri depolama, gigabit 
anahtarlama ve barındır
ma uygulama yönetimi 
ve dağıtım hizmetlerini 

katmayı hedefliyor. 
Bu değişiklikteki en 

önemli etkenlerden biri
nin ise Cisco'nun bir süre 
önce ArrowPoint Com
munications şirketini 
alarak pazarda daha güç
lü bir yapıya kavuşması 
olduğu iddia ediliyor. • 

www.bthaber.com.tr 

mailto:bthaber@interpro.com.tr
mailto:eeoymen@hotmail.com
http://www.bthaber.com.tr
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Windows Me: Eğlenceli bir işletim sistemi 
CEM KIVIRCIK 

Sayfa 1 > 

14 Eylül'de satışa sunu
lacak olan işletim siste
miyle ilgili yenilikleri 
Microsoft Ürün Müdürü 
Mustafa İçil'den öğren
dik. 

Yapılan araştırmalara 
göre ABD'de evlerin 
yüzde 29'unda iki tane 
bilgisayar bulunuyor. 
Üstelik bu bilgisayarların 
yüzde 90'dan fazlası In-
ternet'e bağlı. Bilgisaya
rında oyun oynayanların 
oranı ise yüzde 70'in 
üzerinde... Sayısal kame
ralar, film banyo işlemle
rini aradan kaldırdı, artık 
birçok insan fotoğraf tab 
işlemleri için bilgisayarı
nı kullanmayı tercih edi
yor. 

İşte bu yukarıda saydı
ğımız gerçekleri göz 
önünde bulunduran Mic
rosoft yetkilileri, profes
yonel kullanım için paza

ra sundukları Windows 
2000'in yanında, özellik
le ev kullanıcıları için 
yepyeni çokluortam a-
vantajlarıyla donatılmış, 
güçlü sistem özellikleri
ne sahip bir işletim siste
mi yarattılar ve adını 
Windows Me koydular. 
Bu yeni ürün piyasaya 
çıkmadan önce, Micro
soft Ürün Müdürü Mus
tafa İçil'den bize Win
dows Me'yi anlatmasını 
istedik. 

Kendi klibini kendin 

yap 
"Windows Me, halkın 

önüne Bilişim 2000'de 
çıkacak..." diye sözlerine 
başlayan İçil, şöyle de
vam etti: "Windows 
Me'yi birkaç başlıkla 
özetleyecek olursak, ön
celikle sayısal medyanın 
en iyisi dememiz gereki
yor. Üzerinde bulunan 
"home movie edit" prog
ramı sayesinde, çekmiş 
olduğunuz filmleri, prog
ramları ve sesleri bir ara-

ya getirerek, kendi klibi-
nizi oluşturabiliyorsu
nuz. Bu yazılım, sürükle 
bırak teknolojisiyle çalı
şıyor, kullanımı son de
rece kolay. Görüntü dos
yalarını 300 kat sıkıştıra-
bilen teknolojiyle bu tip 
dosyalar sabit diskinizde 
çok daha az yer tutuyor. 
Fotoğraflarınızı bilgisa
yarınızda saklıyor ve on
ları düzenleyebiliyorsu
nuz. Sayısal kamera ile 

çektiğiniz fotoğrafları 
bilgisayara aktarırken, 
arada bir başka yazılım 
kullanma gereksiniminiz 
olmuyor. Doğrudan bil
gisayarınıza resimleri 
iletebiliyorsunuz. Win
dows Me, uzantısı 
'wmm' olan bu yeni dos
ya tipiyle görüntü işleme 
alanında yeni bir boyut 
yaratacak." Özellikle sı
kıştırılmış ses dosyaları
nın gündemde olduğu şu 
günlerde bu alanda da 
devrim sayılabilecek bir 
özellikle donanmış ola
rak geliyor. İçil, konuyla 
ilgili olarak da şunları 
söylüyor: "Aslında ses 
alanında Windows Me, 
inanılmaz yeteneklere 
sahip. 3 boyutlu ve çev
resel ses teknolojilerini 
destekliyor. 'Media Pla
yer' ürünümüz bilinen 
tüm ses formatlarını ça
labilecek yeteneğe sahip. 
CD kalitesinde ses dos
yalarını günün bilinen 
MPEG teknolojisinden 
iki kat daha fazla sıkıştı-
rabiliyor. Bu dosyalar da 
'wma' uzantısıyla yer 
alıyorlar. Üstelik normal 
CD'lerinizi bu dosya ti
pine indirgeme imkanı
nız da bulunuyor. " 

Bu sistemi bozmak 

imkansız 
Dünya üzerindeki kul

lanıcıların büyük bir ço
ğunluğunun Windows iş
letim sistemi kullandığı 
göz önünde bulundurul
duğunda, özellikle siste
min sağlam bir yapıda 
olması, kolay çökmeme-
si ve ağır iş yükü kapasi
tesine sahip olması, her
kesin aradığı bir özellik. 
Mustafa İçil'in bu konu
da da söyleyecek sözleri 
bulunuyor: "Windows 
2000 işletim sistemi son 
derece güçlü bir altyapı
ya sahip. Buradaki birta
kım özelliklerden neden 
ev kullanıcıları da yarar
lanmasın diye düşünüle
rek, Windows Me bu 
özelliklerle donatılmış. 
Bunların arasında en 
önemlisi System Restore 
(Yeniden Yükleme) özel
liği. Siz ya da bilgisaya
rınızı kullanan bir başka
sı son derece kritik dos
yaları silmiş, bozmuş, 
sisteminizin sağlıklı ça

lışmasını engelleyecek 
hale getirmiş olabilir. 
Daha birkaç gün önce 
son derece sağlıklı bir bi
çimde çalışan sisteminiz, 
çalışamayacak hale gel
miştir. Yapmanız gere
ken çok basit. System 
Restore özelliğini kulla
narak, ekrana gelen tak
vimden sisteminizin sağ
lıklı çalıştığı tarihi seçe
bilir ve o günkü ayarlara 
geri dönebilirsiniz. Bu
nunla birlikte System Fi
le Protection özelliği de 
bazı kritik dosyaların 
üzerine kayıt yapılmasını 
engelleyerek sistemi ko
ruyucu bir ortam yaratır. 

Ayrıca, yardım ve des
tek özelliği de Windows 

Me'de oldukça geliştiril
di. İşletim sistemiyle il
gili yardım ve desteğe ge
rek yerel, gerekse Internet 
üzerinden ulaşabilmeniz 
için merkezi bir yapı 
oluşturulmuş. Daha sonra 
bilgisayarınıza yükleye
ceğiniz başka yazılımlar 
ve uygulamaların da yar
dım bölümleri, bu merkez 
üzerinde yer alıyor. Böy
lelikle tek merkezden size 
gereken yardıma ve des
teğe ulaşma fırsatı bulabi
liyorsunuz." 

Zengin Internet 

deneyimi 
Microsoft'un sahip ol

duğu zengin Internet de
neyimi Windows Me'nin 
hemen her köşesinde 
kendini gösteriyor. Sis
tem Internet Explorer ta
rayıcısının en son 
uyarlaması olan 5.5 ile 
birlikte geliyor. Bu tara
yıcı çok daha hızlı ve 
baskı ön izleme özelliği
ne sahip. Türkçe desteği 
de bulunan MSN Instant 
Messenger ve video kon
ferans imkanı sunan Net 
Meeting 3.1 Outlook 
Express'le entegre edil
miş olarak geliyor. Dola
yısıyla Outlook Express 
içinden arkadaşlarınıza 

anlık mesajlar atabilme 
şansına sahip oluyorsu
nuz. Peki ya eğlence... 
İşte bu işletim sistemiyle 
ilgili en önemli sözcük 
bu. Her zaman olduğu 
gibi donatılar altında bu
lunan solitaire, freecell 
gibi oyunların yanında 
ayrıca çevrimiçi oynana
bilen oyunlar da birlikte 
geliyor. Hearts, Chec
kers, Spades, Backgam
mon ve Reversi gibi 
Microsoft'un çevrimiçi 
oyun sitesi Zone üzerin
de oynanabilen oyunlar, 
Windows Me'nin bir 
sürprizi olarak sistemle 
birlikte kullanıcıların 
hizmetine sunuluyor. Ağ 
özellikleri de Windows 

Me'nin önemli güçleri 
arasında yer alıyor. Tabii 
burada ağ derken, bilgi
sayarın bir başka bilgisa
yarla bağlanmasından 
söz etmiyoruz. Çok kısa 
bir süre içinde bir sürü ev 
aletinin de bilgisayarlara 
bağlanacağını göz önün
de bulunduran Windows 
Me, bu ağ için gereken 
altyapıyı şimdiden hazır
lamış bile... 

14 Eylül'de Türkiye'de 
pazara sunulacak olan 
Windows Me, bilgisaya
rında herhangi bir işletim 
sistemi olmayanlar için 
185 dolarlık bir etiket ta
şıyacak. Bilgisayarında 
Windows 3.1, Windows 
95 işletim sistemi olanlar 
ise güncelleme paketine 
99 dolar ödeyerek sahip 
olabilecekler. Windows 
98 sahiplerine ise kısıtlı 
bir süre için özel bir kam
panya fırsatı verilmiş. 
Onlar da 56 dolar gibi kü
çük bir fark ödeyerek 
Windows Me'ye terfi 
edebilecekler. Tabii 14 
Eylül'de piyasaya çıka
cak olan Windows Me, 
İngilizce olacak... Türkçe 
Windows Me için de 
Ekim sonuna kadar sab
retmek gerekiyor. • 

cemk@interpro. com. tr 

"Windows 2000 işletim sistemi 

güçlü bir altyapıya sahip. Buradaki 

birtakım özelliklerden neden ev 

kullanıcıları da yararlanmasın 

diye düşünülerek, Windows Me 

bu özelliklerle donatılmış." 

3. kuşak hücreselden sonra? 
aha 2. kuşağın sonuna ka
dar bile gelmedik, önü
müzde önce DCS, ardın
dan koskoca bir 3. kuşak 

(UMTS) var, ama onun ötesine de 
(yıl 2020) bir göz atmakta yarar var. 

Kısalan erişim uzaklıkları nede
niyle uçbirimlerin iyice 
küçüldüğü, işlevlerine 
göre bir kullanıcının 
üzerinde birkaç tane 
birden bulunduğu bir yöne 
gidiyoruz. Kısa erişim 
uzaklığı için mikrowatt 
düzeyinde anten enerjisi 
yeterli olacak. Uçbirimin 
enerji gereksinmesi de 
insan bedeninin hareketinden ya da 
kimyasından yararlanarak 
sağlanacak. 

Ses iletişimi için kullanılacak uç
birimin merkezden aboneye doğru 
olan "konuşan" bağlantısı kulak içe
risine yerleştirilmiş kulak tıkacı ben
zeri bir birim olacak. Aboneden 
merkeze doğru bağlantıyı sağlayan 
"duyan" uç birimin ise gömlek yaka
sı iç tarafında ya da burun deliği ke
narına tutturulmuş olması kimseyi 
yadırgatmasın. 

Görüntü aktarmak için olan uçbi-
rim yer aldığı gözlük sapından gö
rüntüyü gözlük camına yansıtacak. 
Sağlık denetim bağlantısı için olan 
ise, bedenle sürekli temasta, yara 

bandı gibi olacak. 
Bu birimler birbirleriyle de ileti

şim kurmak durumunda olacaklar. 
Büyük bir olasılıkla bu iş için blue 
tooth standardını kullanacaklar. Bu 
birimlerden biri, diğerlerine aktarıcı-
lık yaparak en yakın baz istasyonu 

ile bağlantı kuracak. 
Hücre büyüklükleri de 

iyice küçülecek. Bugün ay
dınlatma amacıyla ne kadar 
sık ampul var ise 3. kuşak 
sonrası aşamada belki on
dan daha sık hücre olacak. 
Baz istasyonu ve anteni bir 
kibrit kutusu büyüklüğün
de. 

Yolda yürürken canınız kahve is
tediğinde, "En yakın kahve nerede?" 
diye mırıldansanız, burun deliğinizin 
kenarındaki duyan birimin harekete 
geçirdiği, ağın bir taraflarındaki ya
zılım (SA, software agent) gerekli 
taramaları yaparak gözlüğünüzün 
camına bir harita yansıtıp, bulun
duğunuz yerden kahveye giden yolu 
gösterecek. Kulağınızda da bir ses 
sola dön; doğru git. Bir taraftan da 
kahvenin kokusu burun deliğinize . 
doğru yayılıyor olacak. 

Bunlar nereden mi çıktı? Işık 
Üniversitesi'nin çağırdığı uzmanlar
la şöyle bir geleceğe uzanmıştık 
da... 

akurgal@netas.com.tr 

www.bthaber.com.tr 

mailto:akurgal@netas.com.tr
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Ericsson, Linux'u evlere taşıyacak 
Derleyen: 

MAHIR B. Aşı T 

L
inux dünyası
nın en popüler 
şirketi Red Hat 
ve iletişim sek

törünün büyük oyuncusu 
Ericsson, gelecek nesil, 
iletişim yeteneği olan 
"akıllı" ev cihazları ko
nusunda çalışmak üzere 
bir araya geldiler. 

IDC'nin araştırma ra
porları, 2002 yılına dek 
55 milyondan fazla taşı
nabilir bilişim cihazının 
pazarda kullanım alanı 
bulacağını ve 2005 yılına 
dek bu ürünlerin PC sa
tışlarını geçeceğini orta
ya koyuyor. Her iki şir
ketin yaklaşımı bu pazar
dan mümkün olan en 
yüksek payı almayı he
defliyor. 

Java ve Linux 
Ericsson ve Red Hat'in 

geliştireceği tüketici 
ürünleri Java ve yongaya 

gömülü Linux işletim 
sistemine dayanacak. 
Ürünler, bugün var olan 
veya tasarımı devam 
eden yüksek hızlı Inter
net ve Bluetooth gibi tek
nolojileri de kullanacak. 
Geçtiğimiz aylarda Ce
BIT 2000'de izleme fır
satı bulduğumuz, dokun
maya duyarlı bir ekranı, 
Java destekli bir web ta
rayıcısı ve baz istasyonu 
ile Bluetooth aracılığı ile 
haberleşen Ericsson'un 
kablosuz ekranlı telefonu 
bu işbirliğinin ilk meyve
si olarak yıl sonunda pa
zara sunulacak. 

Ericsson ve Red 
Hat'ın, pazarda başarılı 
olabilmeleri için ürete
cekleri cihazların servis 
sağlayıcılar, iletişim şir
ketleri ve uygulama ser
vis sağlayıcılar tarafın
dan desteklenmesi gere
kiyor. Bu grupların, ken
di müşterilerine sunacağı 
hizmetlerin çeşitlenmesi 
açısından yeni nesil ci
hazların varlığı büyük 

önem taşıyor. 
Ericsson Başkan Yar

dımcısı ve Ev İletişimi 
Genel Müdürü Björn 
Krylander, yeni işbirliği
nin şirketin vizyonunun 
doğal bir uzantısı oldu
ğunu belirtiyor: "Bu bü
yük ve kapsamlı yakla
şım, evlerde kullanılabi
lecek Internet cihazları 
pazarını hedefliyor ve bi
zim, 'heryerde, her za
man iletişim' vizyonu
muzun bir parçası." 

Kylander, Red Hat'ın 
gömülü Linux ile ev ci
hazları için güvenilir bir 
işletim sistemi gerçekleş
tirdiğini söylüyor. Li
nux'un, yeni yaklaşım 
içinde yalnızca gömülü 
sürümü ile yer almadığı
nı vurgulayan Krylander, 
arka planda çalışacak In
ternet sunucularının işle
tim sistemlerinde de Li
nux kullanılacağının altı
nı çiziyor: "Red Hat ile 
birlikte operatörlere yeni 
servisler sunma olanağı 
da bulacağız. Bunlar ev 

ağları için yeni bir temel 
oluşturan Ericsson'un 
Vizion programını da 
destekleyecek." 

Red Hat başkanı Matt
hew Szulik, Ericsson'un 
yeni nesil cihazlar konu
sundaki isteği ve öngörü
sü ile birlikte açık kay
nak çözümlerinin, geli
şen ev pazarında kendine 
yer bulacağını söylüyor: 
"Anlaşmamız, endüstride 
bir ilk olacak. Ericsson, 
pazara açık kaynak mi
marisine dayalı yaratıcı 
ürünler ve hizmetler sun
manın değerini görüyor." 

Ve Ericsson 

açık kaynak 

dünyasında... 
Açık kaynak dünyası

nın temeli GNU projesi
ne dayanıyor. Linux, 
GNU projesinin çekirdek 
işletim sistemini oluştu
ruyor (ve aslında GNU/ 
Linux olarak anılması ge
rekiyor). Farklı geliştir
me araçlarını da içeren 
GNU projesine Ericsson, 

yazılım geliştirme araçla
rı ile katkı yapacak. Red 
Hat ile birlikte bunları 
geliştirecek ve www.red-
hat.com adresinden dağı
tacak olan Ericsson, yazı
lım geliştiricilere de yeni 
bir iş alanının kapılarını 
aralayacak. 

Ericsson ve Red Hat 
öncülüğünde gelişitirilen 
yeni strateji, yazılımcıla
rın, operatörlerin ve kul
lanıcıların desteğini aldı
ğı takdirde ev Internet 
pazarının en önemli 
oyuncusu olabilir. Ancak 
bununla birlikte birçok 
soru işaretini de birlikte 
getiriyor. Örneğin Java, 
programın bir parçası 
iken, Sun Microsystems 
tarafından taşınabilir ci
hazlar için geliştirilen Ji-
ni teknolojisinin adı bile 
anılmıyor? Ayrıca Erics
son; Motorola ve Nokia 
gibi diğer büyük üretici
lerle birlikte mobil cihaz
lar için EPOC işletim sis
temini geliştiren Symbi-
an konsorsiyumunun da 

bir üyesi! Bu konsorsiyu
mun anlaşmadan ne şe
kilde etkileneceği de bir 
soru işareti. 

Bir diğer ilginç nokta 
Ericsson ve Microsoft iş
birliği. Microsoft, Ams
terdam'da düzenlediği 
TechEd 2000'de kablo
suz iletişime dayalı ürün
ler ve işletim sistemleri 
konusundaki kararlılığı
nın altını çizdi ve Pocket 
PC çevresinde geliştiri
len ve geliştirilecek olan 
ürünleri tanıttı. Micro
soft ve Ericsson arasın
daki işbirliği, Red Hat 
anlaşmasından nasıl etki
lenecek? 

Tüm bunlar, Internet'e 
bağlı ev cihazları ve taşı
nabilir Internet ürünleri 
pazarındaki savaşın çetin 
ve karmaşık olacağını 
gösteriyor. Açık kod 
dünyası, web sunucu pa
zarındaki başarısını bu 
alanda da tekrarladığı 
takdirde rakiplerini terle-
teceğe benziyor. • 

mahir@netgaleri.com 

Casio'dan akıllı saatler 
HABER MERKEZI 

C
asio, iki yeni 
saat modelini, 
Türkiye yetkili 
satıcısı Ersa İt

halat aracılığıyla Türkiye 
pazarına sundu. WMP-1 
modeli kullanıcılara MP3 
çalma olanağı sunarken, 
WQV-2 modeli ise sayısal 
kamera olarak kullanılabi
liyor. Yeni saatler aynı za
manda klasik Casio saat
lerinin tüm özelliklerine 
de sahip. 

Casio'nun 49x54x19 
mm'lik sayısal akşamlı 
MP3 çalan saati WMP-1, 
yüksek ses kalitesine sa
hip. 32 MB hafızasıyla 
WMP-1, kullanıcılara 
CD kalitesinde müzik din
leme olanağı sunuyor. Sa
at, MP3 dosyalarına kayıt 
yapabildiği gibi, parça ve 
sanatçı isimlerini görüntü
leme, parça temposuna 
uygun dans karakterini 
sergileme gibi görsel 
özellikler de sunuyor. 

Bilgisayar aracılığıyla 
MP3 dosyaları indirilen 

WMP-1'e, bilgisayar do
nanımı yardımıyla CD 
parçaları da kaydedilebili-
yor. 4 dakikalık bir parça
yı 20 saniyede kaydedebi-
len saat, tam şarjlı kulla
nıldığında 4 saat kesinti
siz müzik dinleme olanağı 
veriyor. 

Casio'nun fotoğraf çe
ken saati WQV-1 ise, 1 
MB hafızasıyla 100 kare
lik fotoğraf kapasitesine 
sahip. 20x20 mm'lik STN 
LCD monokrom ekranıyla 
net görüntüler elde edil
mesini sağlayan WQV-1, 
veri transferine de olanak 
sağlıyor. 115.200 bps hızla 
bilgisayara aktarılan gö
rüntüler, BMP ya da JPEG 
formatına dönüştürülebili-
yor. Görüntülere yönelik 

isim, telefon numarası ve 
tarih gibi bilgiler de saate 
kaydedilebi l iyor. 1.1 
mm'lik merceği, ve 30 
santimetreden başlayan 
odak uzaklığıyla WQV-1, 
tam bir sayısal fotoğraf 
makinesi özelliği taşıyor. 

Yeni saatlerin tanıtıldığı 
toplantıda bir konuşma 
yapan Casio Bilgisayar 
Limited Şirketi Türkiye 
Masası Başkanı Takashi 
Oyama, Japonya'da Ma
yıs ayında piyasaya çıkan 
saatlerin Temmuz sonuna 
kadar 80'er bin adet üre
tildiğini, talebin beklene
nin üzerinde olması sonu
cu bu sayının yetersiz kal
dığını belirtti. Gelecek iki 
hafta içinde Japonya'da 
her iki saatten de 200'er 
bin adet üretileceğini vur
gulayan Oyama, Avru
pa'da da yeni başlayan sa
tışlara rağmen yoğun il
giyle karşılaştıklarını ifa
de etti. Oyama yeni saat
lerin Türkiye'de de bü
yük ilgi göreceğini um
duklarını belirtti. • 
bthaber@interpro.com.tr 

www.bthaber.com.tr 

" W a p n i ş " Prosoft ' tan 
ASLI EVREN 

V
akıflar Ban
kası'nın mev
cut bankacılık 
işlemlerinin 

büyük bir kısmının WAP 
üzerinden kullanıma aç
ma projesi Prosoft'un 
desteğiyle hayata geçiril
di. Prosoft'un Waplite 
adlı yazılımı Vakıf-
bank'ın sistemine uygu
lanmasıyla birlikte Va-
kıfbank bankacılık iş
lemlerini WAP üzerin
den vermeye başladı. 

Prosoft Genel Müdürü 
Aydın Paykoç, Waplite 
adlı yazılımla birlikte bu 
yazılımın elektronik pos
tayla entegre olan ve 128 
bitlik enkripsiyon sağla
yan modüllerini de bu 
projede kullandıklarını 
anlattı. Paykoç, modüller 
sayesinde kullanıcıların 
bilgi alışverişi sırasında 
güvenliğin de sağlandı
ğını kaydetti. Yapılan ça
lışmanın WAP teknoloji
siyle Vakıflar Banka-
sı'mn işlemlerini bir ara
ya getirmek olduğunu da 
vurgulayan Paykoç, 

"Bunlar zaten bankanın 
yaptığı işlemlerdi. Biz 
sadece kullanıcıların cep 
telefonundan bu bilgilere 
ulaşmalarını sağlayan 
ara yazılımı sağladık. 
Vakıflar Bankası'na bir 
iki örnek işlem göster
dik, devamını Vakıflar 
Bankası getirdi" dedi. 

Şu anda çalışmakta 
olan sistemi ise Paykoç 
şöyle anlattı: 

"Proje yaklaşık bir bu
çuk aydır çalışıyor. Üç te
mel işlevi var. İlki cep te
lefonu, hava durumu ve 
döviz bilgileri gibi kulla
nıcıların ihtiyaç duyduğu 
bilgileri sağlamak. İkinci 
temel işlevi kullanıcıların 
cep telefonuyla e-posta 
alıp verme imkanını sağ
lamak. Kullanıcılar cep 
telefonu üzerinden kendi 
e-postalarını yollayabili
yor ve yollanmış olanları 
alabiliyorlar. Projenin 
üçüncü işlevi ise para 
transferi, havale ve fatura 
ödemeleri gibi bankacılık 
işlemlerinin de cep tele
fonu üzerinden WAPTa 
yapılması." • 

aslie@interpro. com. tr 

3Com'dan 
LAN modem 

3
Com, yeni LAN 
modemini paza
ra sundu. LAN 
Modem, Türki

ye yetkili dağıtıcısı 
olan Armada stokların
dan ve işortakları üze
rinden temin edilebili
yor. 

Ürün aynı anda 25 
kullanıcının Internet'e 
erişimini toplam 128 
KbpsTik analog bağ
lantıyla gerçekleştirebi
liyor. PPTP (Point-to-
Point-Protokol) kulla
narak WAN üzerinde 
özel hat bağlantısı ku
rabiliyor ve bilinen gü
venlik protokollerini 
kullanıyor. 

Ürün üzerinde 4 adet 
de lOBaseT ethernet 
portu yer alıyor. Böyle
ce, kullanıcılar istedik
lerinde faks gönderimi 
de yapabiliyorlar. Web 
tabanlı yönetime açık 
olan modemle ilgili ola
rak, gereksinim duyul
duğunda Armada tara
fından teknik destek ve
rilecek. • 

http://www.red-
http://hat.com
mailto:mahir@netgaleri.com
mailto:bthaber@interpro.com.tr
http://www.bthaber.com.tr
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ü r ü n Haberleri 

HP'nin yeni ürünü HP Digital 
Sender 9100C 

H 
ewlett Pac-
kard'ın yeni 
ürünü HP Di
gital Sender 

9100C, ayrı bir PC kulla
nımını gerektirmeden, 
doğrudan mevcut ağ or
tamını ve Internet bağ
lantısını kullanarak do
kümanların aynı anda 
birçok kişiye gönderil
mesini sağlıyor. Ürün, 
Right Fax gibi yaygın 
olarak kullanılan faks 
sunucularıyla da bü
tünleşik olarak çalışa
biliyor. 

HP Digital Sender 
9100C'de bulunan 
Akıllı Sıkıştırma Tek
nolojisi (HP Smart 
Compression Techno
logy), gönderilen dos
ya hacminin küçültül-
mesini sağlıyor ve ağ 
yükünü azaltıyor. 

Ürünün diğer özellikleri 
şöyle sıralanabilir: Akıllı 
ön panel klavyesi ve ar
kadan aydınlatmalı LCD 
ekran, ağ bağlantısı 
(TCP/IP), 50 sayfalık 
otomatik doküman bes
leyicisi, kitaplar, normal
den farklı boyuttaki nes
neler ve ince veya kırıla-
bilecek dokümanlar için 
cam yüzey, 5 dakikada 

Fast Track kurulum, ka
ğıt dokümanlarının PDF 
ya da TIFF dosyaları ola
rak gönderilebilmesi, 
programlanabilen oto
matik tuşlar ile kullanıcı 
arayüzünün özelleştiril
mesi, şirket ve müşteriye 
özel adres defteri oluştu
rulması ile HP JetAd-
min, HP Adress Book 
Manager, HP Enterprise 

Center, Adobe Acro-
bat Reader, Adobe 
Circulate gibi prog
ramları içeren yazılım 
paketi, faks numara
larına, JetSend ola
naklı araçlara, masa-
üstü PC'lerine ve ağ 
yazıcılarına belge 
gönderimi. • 

HP Digital 
Sender 9100C 
Bilgi için: HP 
Tel: 0212-224 59 25 

Asus'un yeni anakartı 

B
oğaziçi Bilgi
sayar, Asus'un 
yeni ürünü 
CUSL2 ana

kartı Türkiye pazarına 
sundu. Asus CUSL2 
anakart, Intel II/III Cop
permine 450-933+MHz 
ve Celeron 333-
566+MHz işlemcilere 
tam destek için ATX bi

çim faktörüyle yeni Intel 
815E yonga kümesi üze
rine kuruldu. Ürünün tek 
dokunuşla yönetim, 
klavye, fare gibi PC çev

re birimleriyle uyumlu
luk, fazla ısınmadan ko
runma ve alarm gibi bir
çok özelliği var. Ürünün 
hem BIOS'u, hem de do
nanım öğeleri PC'99 
uyumluluğu sunuyor. • 

Asus CUSL2 Anakart 
Bilgi için: 
Boğaziçi Bilgisayar 
Tel: 0212-217 29 29 

Business Objects'den InfoView 

T
ürkiye'de Data-
serv tarafından 
temsil edilen 
Business Ob-

jects, business intelligen-
ce Portal'ı olarak adlan
dırdığı Business Objects 
Info View'u duyurdu. 
Yeni ürün, kuruluşların 
business intelligence bil
gilerini toplayarak bir
leştiriyor ve bu bilgilerin 
güvenlik standartları 
içinde kişisel profillere 
uygun olarak sunumunu 

sağlıyor. 
Business Objects Info-

View; hızlı veri erişimi
nin yanı sıra kurum için
deki ve dışındaki çalı
şanlarla işbirliğini geliş
tirmeye yönelik özellik
leri ile de çeşitli avantaj
lar sağlıyor. Geniş bir 
yelpazede business intel
ligence raporlarını ve 
masaüstü içeriklerini 
toplayarak merkezi ola
rak saklıyor. Böylece 
kullanıcılar, tek bir kay

naktan değişik içerikteki 
bilgi aramalarını hızla 
gerçekleştirebiliyorlar. 
Ürün ayrıca, kullanıcıla
rın raporlarını kategorize 
edebilmelerine, anahtar 
kelime ile arama yapa
bilmelerine ve her türlü 
doküman tipini saklaya-
bilmelerine de olanak 
sağlıyor. • 

Business Objects 
InfoView 
Bilgi için: Dataserv 
Tel: 0216- 465 13 25 

Akıllı Kartlar: Otomatik Geçiş 
Sistemi (OGS) 

K
öprülerde ve otoyollarda 
ödeme gişeleri önünde olu 
şan kuyruklarda bekleme
yenimiz yoktur. Hele özel 

günlerde ve genel tatil günlerinde bu 
kuyruklar çekilmez hal alır. 
Ulaştırma Bakanlığı da, 
devletin gelir kaybına göz 
yumarak, yoldaki insanları 
bekletmemek amacı ile gi
şelerden geçişi ücretsiz ya
parlar. 

Bu çileyi aşmak teknoloji 
ile mümkündür. Ve bu kap
samda İstanbul'da köprüler
de ikişer gişeye, yine İstanbul civarın
daki otoyol giriş ve çıkış yerlerinden 
bazılarına Otomatik Geçiş Sistemi 
(OGS) monte edilmiştir. Bu otomatik 
ücret ödeme cihazını aracına takan, 
tahsis edilmiş şeritten hızla gişeye 
yaklaşmakta, ödemeyi otomatik olarak 
ve aracını durdurmadan yapmakta ve 
hızla yoluna devam etmektedir. 

Bu kadar güzel bir imkanın yaygın-
laşmamasının sebebi nedir? OGS şe
ritlerini neden çok az araç kullanıyor? 

Sanırım bu sorulara birçok cevap 
verilebilir. Ancak burada kullanılan 
teknoloji yine bir Akıllı Kart uygula
masıdır. Araca monte edilen transpon-
der içinde, banka hesap numarası var
dır. Banka hesabındaki para, her köp
rü geçişinde, her otoyol giriş-çıkışın-
da otomatik olarak azaltılır. Her ge

çişte hesaptaki para miktarı sürücüye 
bildirilir ve bittiğinde banka hesabına 
para aktarılması istenir. Tekrar banka
ya gitmek, sıralarda beklemek ayrı bir 
iş/zaman kaybıdır. 

Buna alternatif sistem ise, 
cebinizdeki kredi kartınızın 
kullanılacağı sistemdir. Yi
ne bir cep telefon satıcısı 
veya belirlenen yerlerden 
alacağınız transponderi ara
cınızın ön camına monte 
edeceksiniz. Cebinizdeki 
kredi kartınızı(*) bu küçük 
cihaza takacaksınız ve köp

rü/otoyol geçişlerinde otomatik olarak 
yaptığınız harcamaları, kredi kartını
zın ekstresinde görecek ve diğer öde
meleriniz ile birlikte ödeyeceksiniz. 

Avantajları: 

1. Araca monte edilen cihaz, hiçbir 
kredi taşımayacağından, her yerde 
satılabilir. 

2. Cihaza kredi yükleme gerek
sinimi olmadığı için bankalarda kuy
ruklarda beklenmeyecektir. 

3. Herkes cebindeki kredi kartını(*) 
kullanacağından daha kolay yaygın-
laştırabilecektir. 

4. Ödemeler diğer kredi kartı har
camalarınızla birlikte yapılacaktır. 

(*) Tüm kredi kartları 2005 yılına 
kadar Temaslı Akıllı Kart olarak 
değiştirilecektir. 

scan@porcan.com.tr 

Solid Edge'in yeni uyarlaması pazarda 

B
oğaziçi Yazı
lım, Unigrap-
hics Solutions 
şirketinin So

lid Edge Mekanik CAD 
(Bilgisayar Destekli Ya
zılım) yazılımının yeni 
uyarlaması Solid Edge 
V8'i Türkiye pazarına 
sundu. Windows işletim 
sistemi üzerinde çalışan 
yazılımın mühendislik 
verimliliğini artırdığı, 
eğitim masraflarında ta
sarruf sağladığı ve sistem 

idaresini kolaylaştırdığı 
belirtildi. Ürünün tasarım 
kolaylıkları ve avantajla
rı, saç şekillendirme, 
montaj, katı modelleme, 
tubing (borulama), 2 bo
yutlu görüntü (taslak) ve 
plastik parça tasarımı 
olarak sıralanıyor. 

Öte yandan, geçtiğimiz 
günlerde başlayan kam
panya dahilinde yeni uyar
lama, 3 farklı paket halin
de satışa sunuluyor: Solid 
Edge V8 Standart pake

tinde, Solid Edge V8 Clas-
sic ve ücretsiz bakım an
laşması yer alıyor. Solid 
Edge V8 Power, Solid Ed
ge Standart paketine ek 
olarak, 1 haftalık ürün eği
timini kapsıyor. Solid Ed
ge V8 Pro ise, Solid Edge 
Power paketine ek olarak 
"Makine Elemanları Kü
tüphanesini" içeriyor. • 

Solid Edge V8 
Bilgi için: 
Boğaziçi Yazdım 
Tel: 0216- 361 76 60 

RxSpotlight Pro ve RxAutoImage 
Pro 2000 artık Türkçe 

R
asterex şirketi
nin Türkiye 
dağıtıcısı olan 
Geometri Bil

gisayar, 1997 yılından 
itibaren İngilizce olarak 
pazara sunduğu RxSpot-
light Pro ve RxAutoIma-
ge Pro 2000 yazılımları
nın yerelleştirme çalış
malarını tamamlayarak 
Türkiye pazarına sundu. 

RxSpotlight Pro ile ta
ranmış resimler üzerinde 
temizleme ve düzenleme 
işlemleri yapılabiliniyor. 
Filtre seçeneklerinden 
herhangi biri kullanıla

rak resim üzerindeki is
tenmeyen kirler temizle
niyor, boşluklar dolduru
luyor ve tarama sonra
sında dağılan çizgiler 
düzleştirilebiliyor. Res
min belirli bir kısmını 
vektöre dönüştürmek 
için yarı otomatik vektö
re dönüştürme araçları 
ve coğrafi bilgi sistemle
ri gibi belirli uygulama
lar için tam otomatik 
vektöre dönüştürme 
araçları da mevcut. 

RxAutoImage Pro 
2000 yazılımı ise, Auto
CAD 2000 / AutoCAD 

LT 2000 uygulamalarıy
la bütünleşik olarak çalı
şıyor. Bu yazılımda, 
RxSpotlight Pro'nun tüm 
raster düzenleme araçla
rının yanı sıra, Auto-
CAD'in vektör çizim ve 
düzenleme araçları da 
kullanılabiliyor. Progra
mın AutoCAD R14 ile 
çalışan uyarlaması da 
bulunuyor. • 

RxSpotlight Pro ve 
RxAutoImage 
Pro 2000 
Bilgi için: 
Geometri Bilgisayar 
Tel: 0212-286 26 66 

www.bthaber.com.tr 
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M erhaba, 

Belki de bu sana yazdığım son mektuplardan biri olur. 
Neden mi? Çünkü artık web kameralara merak saldım. 
Eğer seni de ikna edebilirsem artık Internet'ten 
karşılıklı konuşabiliriz, hem de birbirimizi görerek. 
Internet bağlantım buna ne kadar izin verir bilmiyorum 
ama ben şimdiden kamera ve yazılımları araştırmaya 
başladım. 

Bu hevese video-mailler ilk çıktığında da kapılmıştım 
hatırlarsan. Şimdi de Internet'te yaşamlarının tümünü 
yada bir kısmını Internet'e açanlar sayesinde Internet'in 
nimetlerini tekrar hatırladım. Internet'te canlı yayın 
sayesinde başkalarının özel hayatına seyirci olduk. 
Geçenlerde bir arkadaşımdan duydum ve dayanamayıp 
hemen www.chivi.com'a bağlandım. Bir baktım ki 
patron.com diye bir link. Karşımda Ixir Genel Müdürü 
Babür Özden'in ofisi belirdi. Mesai saatleri içinde her 
20 sn'de bir güncellenen görüntü sayesinde Babür 
Özden'in ofisinde neler yaptığını görebiliyorsun. Ixir, 
Genel Müdürü ile başlayan bir şeffaflık politikasına mı 
başlıyor acaba diye düşünmedim değil doğrusu. Bunu 
gören bir arkadaşım da "Keşke konuşmaları da 
duyabilseydik" dedi. Haksız da değil doğrusu! 

Türkiye'de bu web kameralarına ilgi gün geçtikçe 
büyüyor galiba. Bunun üzerine ünlüler de evlerinin 
çeşitli yerlerine kamera yerleştirip halkın merakını 
gideriyorlar. Gene aynı sitede birkaç kişinin evlerine 
yerleştirdiği kameralar var ve 24 saat canlı görüntüye 
imkan tanıyor. Halktan kişiler bu kamera ile izlenme 
işini bedavaya yaparlarken, bazı ünlüler de baktım ki 
kullanıcı adı ve şifre istiyorlar kendilerini göstermek 
için. Galiba yeni bir sektör doğuyor web kameralarla. 

Geçenlerde Casio'nun ürettiği MP3 çalan ve sayısal 
fotoğraf çeken kol saatlerinin tanıtıldığı bir toplantıya 
katıldım. Gidene kadar açıkçası ürün hakkında kafamda 
birşey şekillenmemişti. Şimdi şekillendi mi diye 
sorarsan hala kesin bir fikrim yok. Nedir bu saatler ne 
işe yarar diye merak ediyorsundur şimdi. Bu saatleri 
koluna takarak sayısal fotoğraf çekebiliyorsun ve MP3 
müzik dinleyebiliyorsun. Acaba kim koluna kulağını 
saate dayayarak müzik dinlemek, yada solunu sağa sola 
sallayarak fotoğraf çekmek ister? Bu tür enteresan 
aletlerin meraklıları yok değil. Örneğin: James Bond :) 
Sana da bilgi olsun diye söylüyorum, bu saatler 
piyasaya çıktı aman hareketlerine dikkat et! 

Bu arada sana güzel bir haberim var. Sen de tanırsın 
Telepati Telekomünikasyon dergisinin Genel Yayın 
Yönetmeni Merih Işın ile Reklam Müdürü Demet 
Zübeyiroğlu evleniyorlarmış. Ağustos'un 8'inde 
evlenecek olan bu dostlarımıza şimdiden mutluluklar 
diliyorum. Sabahlara kadar çalışarak ofisi eve çeviren 
çift herhalde evlendikten sonra da ofiste yaşamaya 
devam ederler. Bu arada tam da bilişimci bir çifte 
yakışacak bir davetiye tasarlamışlar: Davet mektubunu 
ve çiftin bebekliğinden bu yana çekilmiş fotoğraflarını 
içeren bir CD. 

Daha önce de dediğim gibi yaz evlilikleri bir başka 
oluyor... 

Hoşçakal. 

http://www.chivi.com'a
http://patron.com





