
Арбитраж трафика в 
команде

Учимся делегировать и выстраивать систему



Алексей Наумов
Рекламное агентство TopDigital: работаем с
Клиентами по контекстной рекламе свыше 5 лет  

Арбитраж трафика с фейсбука, Whitehat offers,
опыт 1,5 года.

Результаты: 
Без команды 100-200 лидов дейли, ROI 80-100%.

Начать лить в команде



Современный рынок 
арбитража



Арбитраж в соло
Минусы:

1. Нет оборотки
2. Мало времени на тесты
3. Мультизадачность и 

быстрое выгорание
4. Высокий риск уйти на 

завод
5. Медленная адаптация к 

новым условиям

Плюсы:
1. Все контролируете



Арбитраж в команде
Плюсы:

1. Есть бюджеты
2. Тест гипотез
3. Делегирование
4. Стабильность профита
5. Быстрое решение 

вопросов

Минусы:
1. Могут лить налево
2. Нужно выстраивать 

систему



Какой путь выбрать?

Соло Команд
а

Бизне
с



Командная лестница: от 
простого к сложному



Этап 1 Партнерский 
арбитраж

- Ищем окружение: 
митапы/конференции, 
проходим обучающие курсы, 
ищем профильные форумы, 
группы в соц сетях
- Находим адекватных коллег и 
начинаем делиться 
информацией: о тестах, фишках 
рекламной сетки, сервисах
- Учимся отличать тех, кто 
случайно льет и тех кто 
будущий профессионал
- Набираемся опыта и переходим 
к следующему этапу



Этап 2 Линейная структура 
на себя

- Выбираем 1-2 ключевых 
партнеров (больше не надо)

- Фокусируемся на результатах
- Учимся делегировать и искать 
спецов
- Прибыль у каждого своя
- Делимся всей информацией: 
вплоть до связок и прибыли
- Находим сильные и слабые 
стороны каждого партнера
- Расстаемся с теми, кто не хочет 
дальше в команде лить (нам не 
подходит)



Этап 3 Линейная структура 
на всех

- Все то же самое, только 
прибыль делится на всех, 
например на троих
- Больший уровень 
вовлеченности и доверия
- Если все устраивает, оставляем 
все как есть. Если хочется 
большего, нужно переходить на 
этап бизнес



Этап 4 Вертикальная 
структура

- Все бизнес процессы 
разделены на отделы
- Есть Тимлидеры, отвечающие 
за источник трафика или за 
вертикаль
- Есть ключевой партнер
- Регламенты работы и KPI

- Стратегия развития на месяц, 
квартал, год
- Свои обучающие курсы и софт



Хаос в работе



Систематизация работы



4 Блока систематизации
•Поиск оферов + ПП
•Фарм аккаунтов
•Создание связки: крео + сайт
•Тестирование и масштабирование

Начать системную работу



Поиск оферов + ПП
- Где ищем: менеджеры ПП, спай 
сервисы, коммьюнити

- Оценка жизни офера и ROI

- Выбираем широкие оферы
- Запрашиваем информацию у 
ПП: ставка, лимиты, апрув
- Выбираем Топ оферы или 
свежие (приватные), которые 
решают проблемы
- Новые гео

- Общение с ПП



Фарм аккаунтов
- Ищем свою схему и меняем 
разные переменные
- Покупаем автореги и 

«трендовые» аккаунты
- Решаем вопросы с картами
- Не забываем отключать НДС
- Фармим БМ и Фан пейджы

- Покупаем домены и хостинги, 
при необходимости прячем NS 
записи

- Подключаем трекеры, моб 
прокси, антидетекты, кло



Создание связки
- Учимся в первую очередь сами, 
дальше делегируем
- Смотрим в спай сервисах 
рабочие подходы
- Делаем несколько вариантов 
видео (фото), чтобы зацепилось
- По ходу жизни офера меняем 
креативы (частота выше 1,5-2)

- Создаем свои прокладки, 
докручиваем конверсию сайта 
(отзывы, кнопки, блоки, фото, 
видео)



Тестирование и 
масштабирование

- Пробуем разные варианты 
запусков, находим 
оптимальный
- Делегируем запуски тестов
- Оптимизируем связку: Гео, пол, 
возраст, адсеты

- Масштабируемся по классике: 
бюджеты, адсеты/рк, аккаунты
- Стараемся удерживать: объем 
лидов в день, CPA, апрув, ROI

- Когда ROI начинает падать, 
пробуем менять параметры 
связки, Гео. Ниже 20% не льем.



Условия в работе



Внутренняя кухня
•Фикс или %

•В офисе или удаленно (Trello 
или Wunderlist, чаты)

•Регламенты работы, ценности 
компании и KPI

•Вкладывайте в людей: деньги, 
время, новые задачи
•Не забываем про отдых

Какие есть риски?



Риски при работе в команде
•Слив бюджетов
•Слив связки
•Отсутствие интереса к работе
•Уход 1 человека в другой бизнес
•Уход нескольких человек (всего 
отдела)

Кого искать?



Какие специалисты нужны?

•Маркетолог (Креативщик, 
Арбитражник)

•Программист (Сайты, Апи, 
софт)

•Байер (Тест и 
масштабирование)

•Фарм аккаунтов
•Стратег и менеджер (Вы и/или 
ваш партнер)



Вопросы

Мои контакты
- vk.com/alexeyn

- Группа по арбитражу vk.com/alexey_n2

- ТГ @Alexey_n2

-Инст instagram.com/alexey_n2


