
Pek çok insanın tatilinin so

na erdiği ve okulların açıldığı 

hareketli sonbahar günlerin

de, bilişim sektöründe de ha

reketlilik arttı. Pazardaki bir

çok şirket, son kullanıcılara 

yönelik yeni olanaklar sunan 

cazip kampanyalar başlattı. 

Kişisel bilgisayarlardan 

şirketlere yönelik sunuculara, 

Internet bağlantılarından di-

züstü bilgisayarlara kadar 

uzanan geniş ürün yelpazesi

ni kapsayan kampanyalar, 

kullanıcıların ürünlere kolay

lıkla sahip olabilmesi için tü

ketici kredisi, uzun vade ve 

sabit fiyat garantili taksit 

kampanyaları ve ürünlerin 

yanında hediyeler gibi çok 

çeşitli olanaklar sunuyorlar. 

Bazı şirketler dolar üzerinden 

satış yapmayı tercih ederken, 

bazı şirketler de Türk Lirası 

üzerinden kampanya düzenli

yorlar. 

Kampanya düzenleyen şir

ketlerin geri dönüş anlamında 

beklentileri de oldukça yük

sek. Bu beklentiyi Strateji 

Mori tarafından Bilişim 2000 

A CeBIT Event ziyaretçileri 

kapsamında yapılan bir araş-

tırma da doğruluyor. Strateji 

Mori'nin araştırma sonucuna 

göre ziyaretçilerin yüzde 

54.7'si önümüzdeki 3 ay için

de bilişim teknolojileri alanın

da bir ürün satın almayı 

istiyor. 

Ziyaretçilerin yüzde 31.5'i 

önümüzdeki bir ay içinde bili

şim teknolojileri alanında bir 

ürün satın alacağını söylerken, 

yüzde 23.2'si 1 ila 3 ay içinde 

alım yapmayı düşünüyor. Zi

yaretçilerin yüzde 10.7'si de 3 

ila 6 ay içinde bilişim ürünleri 

satın alacaklarını ifade ettiler. 

Önümüzdeki üç ay içinde 

bilişim ürünleri ile ilgili bir 

satın alma yapacağını söyle

yen profesyonel amaçlı katı

lımcıların oranı ise yüzde 

65.4. 
> Sayfa 3 

Ericsson mobil 
teknolojilere 
odaklanıyor 
Ericsson önümüzdeki 5 yılda 
mobil iletişim servislerinin, 
telekomünikasyondaki 
en büyük pazarı oluşturacağına 
dikkat çekti. 

ErİCSSOn Mobil Teknoloji Zirvesi'nde, 

şirketin artık mobil teknolojilere odaklanacağı 

vurgulanarak, şirketin mobil teknolojilere 

> Sayfa 42 

Hayat artık 
Türk Telekom 

Bilişim 500, 3 
Ekim Me açıklanıyor 
Bilişim sektörünün heyecanla 
beklediği Bilişim 500 
Araştırması nihayet 
açıklanıyor. Sabancı Center'da 
yapılacak törenle, ilk on şirket 
ve kategori birincileri 
ödüllerine kavuşacak. 

İnterpro'nun geleneksel "İlk 500 Bili

şim Şirketi Araştırması"nın sonuçları 3 Ekim 

tarihinde Sabancı Center'de yapılacak 

> Sayfa 10 

• 

Index yabancı ortak 
ve telekomla 
daha da büyüyecek 
Yunanistan merkezli Pouliadis 
Group la ortaklığa giden Index 
hedefini büyüttü. Bir şirketler 
grubu yapısına dönüşecek olan 
Index GSM konusunda da 
çalışmalar yapacak. 
10 yılda 200 milyon dolar ciroya ulaşan 

Index artık ürün yelpazesine GSM, hazır kart 

gibi ürünleri de katarak yüzde 50 stratejik 

> Sayfa 6 

8 "KOBI Yüksek Koordinasyon 

Kurulu kurulsun7 

16 Telekomda Türk-Israil 

işbirliği fırsatı 

24 E-ticaret yerini e-paıaryerine 

bırakıyor 

Web dünyasında neler 

oluyor? 
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M e l t e m 

D e m İ r y o n a r 

Sayfa 1 > 

Pazarda şu anda kampanya et
kinlikleri süren 10'dan fazla 
şirket bulunuyor. Her şirket, 
genellikle çeşitli kalite ve 
özelliklere sahip değişik ürün
lerini farklı kampanyalarla 
kullanıcılara sunuyor. Dolayı
sıyla kampanyaların sayısı 
toplu halde bakıldığında 30'u 
geçiyor. Sentim'in kampanya-

lan Dell'in PC ve dizüstü bil
gisayarları üzerinde yoğunlaşı
yor. Compaq'in E-500 dizüstü 
bilgisayar serisinde tüketiciye 
kredi olanağı ve kredi kartıyla 
alışveriş imkanı sağlayan Are
na, yakın dönemde yine note
book ve çokluortam PC kam

panyalarıyla kullanıcılarla bu
luşmayı hedefliyor. 

KVK'nın çok ürünlü kam
panyası da dikkat çekenler 
kampanyalar arasında. KVK 
kampanyasında DigiTurk abo
neliğinden Superonline Inter
net paketine, cep telefonundan 
bilgisayara kadar farklı ürün
lerle kullanıcıya ulaşmaya ça
lışılıyor. Datateknik'in Exper 
Güven 2000 Kampanyası daha 
çok okulların açılmasıyla yo
ğun bir çalışmaya giren öğren
cilere sesleniyor. Exper'in 

kampanyadaki bil
gisayar çeşitleri, In
ternet paketinin ya
nı sıra 6 aylık Web 
Okul aboneliği, MS 
Works ve Engma-
tik+Redhouse gibi 
öğrencilerin yarar
lanabileceği prog
ramlar sunuyor. 
IBM NetVista ve 
IBM ThinkPad'i kampanyayla 
satışa sunan index de, kam
panyayı çekici hale getirmek 
amacıyla değişik bir uygulama 
başlattı. IBM ürünlerini alan
lar arasında yapılacak çekiliş 
sonucunda 1 kişi son model 1 
BMW 320i ve 5 kişi de dev 
ekran Sony televizyon kazan
ma şansı bulacak. Sabah Pa-
zarlama'nın Bilkom desteğiyle 
başlattığı Apple kampanyası 
da Türk lirası üzerinden taksit 
avantajı sunuyor. 

Bilgisayar çevrebirimle-
rinde kampanya koşullarıyla 
kullanıcılara çeşitli avantajlar 
sunuyor. Xerox'un Vivace 
250 yazıcılarında başlattığı 
kampanya da ürünler 1790 

dolardan satışa sunuldu. 
Panasonic Tekofaks, yeni bir 
faksa sahip olmak isteyenlerin 
eski fakslarını 50 milyon 
liraya geri alıyor ve yerine 
Panasonic KX-FLM600 faks 
veriyor. Dell de işletmelere 
yönelik iki sunucu kampanyası 
başlattı. 

Düzenlenen kampanyalar sa
yesinde bu sonbahar gerek son 
kullanıcılar, gerekse kurumsal 
müşteriler, bol seçeneğe sahip 
görünüyor. Biz de bu seçenek
leri bir araya getirdik. Bilgisini 
verdiğimiz kampanyaların çe
şitli taksit seçeneklerinden en 
uzun ve en kısa vadelileri 
sunulmuştur. • 

meltemd@interpro.com.tr 
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Kurumdan TT'ye ret cevabı 
A s l i E v r e n 

V 
ar olan söz
leşmeye göre 
iki yılda bir 
sözleşmeleri

ni gözden geçirme karan 
alan TT, Turkcell ve Tel
sim, 2000 yılının Nisan 
ayından bu yana sürdür
dükleri görüşmelerde ara 
bağlantı ücret politika
sında anlaşmaya varama
mışlardı. Bunun üzerine 
Türk Telekom A.Ş., ha
kemlik yapması için tele
komünikasyon Kuru-
mu'na başvurmuştu. 

Böyle bir durumda 
müdahale etme haklan-
nın olmadığını belirten 
Telekomünikasyon Ku
rumu Başkanı Fatih Yur-
dal, var olan anlaşmaz
lıkta ara bağlantı talep 
eden bir taraf olmadığını, 
durumun sadece iki tara
fın var olan sözleşmele
rinin gözden geçirilmesi 
olduğunu kaydetti. Yur-
dal sözlerine şöyle de
vam etti: 

"Biz böyle bir durum
da devreye giremeyiz, 
kanuna aykırı. Türk Te
lekom, Turkcell ve Tel
sim ya oturup bu işi çö-

zümleyecekler, ya da 
Türk Telekom ara bağ
lantıları kesme kararı 
alacak ki, bu durumda da 
hukukçular Türk Tele
kom'un var olan sözleş
meyi bozduğu için çok 
yüksek miktarda tazmi
nat ödemeye mahkum 
edilebileceğini belirti
yorlar. Taraflar bir anlaş
ma zemininde buluşmak 
zorundalar, başka yolu 
yok." 

Şu andaki uygulamaya 
göre 30 sentlik konuşma 
bedelinin 24 senti şirket
lere, 6 senti de Türk Te
lekom'a kalıyor. Türk 
Telekom, yapılan görüş
melerde bu paylaşımın 
ya yarı yarıya olması ya 
da tarafların karşılıklı 
olarak görüşme ücretle

rinden pay almaması ge
rektiğini savunmuş, şir
ketler de buna karşı çık
mıştı. Telekomünikasyon 
Kurumu Başkanı Yurdal, 
dünyadaki uygulamaları 
incelediklerini, tüm dün
yada 1/5, 1/6 gibi oranla
rın uygulandığını, yarı 
yarıya bir modelin ise 
dünyanın hiçbir yerinde 
görülmediğini ve haksız
ca bir uygulama olacağı
nı vurguladı. "Turkcell 
ve Telsim bize gelerek, 
asgari müştereklerde bu-
luşabileceklerini ama ya
rı yarıya bir modele razı 
olmalarının mümkün ol
madığını söylediler. Ben
ce de haklılar. Bu mobil 
iletişimin mantığına da 
aykırı. Ayrıca biz zaten 
mevcut sözleşmeye mü
dahale edemeyiz." 

İş-Tim'in ara 
bağlantı 
görüşmeleri iyi 
gitmiyor 

Yurdal, İş-Tim'in bir 
ay kadar önce Türk Tele
kom'a ara bağlantı için 
başvurduğunu ve görüş
melerin pek de yolunda 
gitmediğini de belirtti. 
İş-Tim'in ara bağlantı 

başvurusunun üzerinden 
üç ay geçtikten sonra bir 
anlaşma sağlanamaması 
halinde Telekomünikas
yon Kurumu'na başvu
rabileceğini de vurgula
yan Yurdal, sözlerine 
şöyle devam etti: 

"Kanuna göre İş-Tim 
altyapıyı yapamıyor. Ka
nun bu konudaki tekel 
hakkını Türk Telekom'a 
veriyor. Ancak Türk Te-
lekom'a da diyor ki, se
nin başvurana ara bağ
lantı vermemen müm
kün değil. Görüşmelerin 
iyi gitmediğini duyuyo
ruz. Üç ay sonunda bir 
sonuç çıkmazsa İş-
Tim'in bize başvurma 
hakkı var. Ama ne bu 
durumda ne de Turkcell 
ve Telsim konusunda 
Türk Telekom'un taraf 
olarak kuruma başvurma 
hakkı yok." • 

aslie@interpro.com.tr 

Saymanlık ihalesini 
Alcatel kazandı 

M
aliye Ba-
k a n l ı ğ ı 
Muhasebat 
Genel Mü-

dürlüğü'nün say2000i-
Saymanlık Projesi kap
samında 11 Ağustos tari
hinde yaptığı ancak uy
gun bedel bulunmadığı 
gerekçesiyle 24 Ağus-
tos'a ertelediği bilgisayar 
iletişim ve işletim altya
pısı ihalesini Alcatel ka
zandı. 

Meteksan-Cisco kon
sorsiyumu ile Alcatel'in 
yarıştığı ihaleyi 3 trilyon 
190 milyar TL teklif ile 
Alcatel aldı. Alcatel say-
manlıklardaki kablolama 
ve Internet altyapısının 
hazırlanması gibi çalış
maları yerine getirecek. 

Daha önce sonuçlandı
rılan ihalelerden Merke
zi Bilgisayar Sistemi 

ihalesini 970 milyar TL 
ile Datasel, Bilgisayar 
Donanımları ihalesini 5 
trilyon 460 milyar TL ile 
Meteksan kazanmıştı. 
Oracle Kullanım Lisans
ları ihalesi 1 trilyon 293 
milyar TL'lik bedelle so
nuçlanan ihalenin top
lam bedeli böylece KDV 
hariç 10 trilyon 913 mil
yar TL oldu. 

27 Temmuz'da Türk 
Telekom ile Maliye Ba
kanlığı arasında imzala
nan protokole göre 
say2000i iletişim altya
pısı için TTNet üzerinde 
bir özel sanal ağ (VPN) 
kurulması için çalışma
lar devam ediyor, 
say2000i Projesi'nin ha
yata geçmesi ile birlikte 
" hesabını günlük olarak 
izleyen devlet" hayata 
geçirilmiş olacak. • 

Hayır 

R
esmi Gazete'nin soluk say
faları arasında sığıntı gibi 
duruyordu. Sıradan bir iha
le ilanı gibi küçük puntolar

la dizilmişti. Dikkat çekmek bir yana 
farkedilmesi bile başarı sayılırdı. Dev
letin konuya verdiği, daha doğrusu 
veremediği önemi, bu tek ilan bile 
göstermeye yetiyordu. 

Türkiye'nin en büyük teknoparkının 
tanıtımına yakışmayacak bir yöntemle 
yüzyüze kaldım. Gebze'de 
kurulan 360 bin metrekare
lik alan, ileri teknoloji araş
tırma ve geliştirmeleri için 
hazırlandı. Teknoloji Ser
best bölgesi (TEKSEB) ki
ralama aşamasına geldi. Ki
ralama başvurulannın kabu
lüne başlandığı Resmi Ga
zete ilanıyla duyuruldu. Ne 
Internet, ne bilişim teknolojileri sektö 
ründeki yayın organlan tanıtım için 
kullanılmadı. TÜBİTAK'ın sorumlulu 
ğundaki bölgede faaliyet göstermek 
isteyenler için bir-iki telefon numara
sından başka bilgi alınacak olanak bi
le sağlanmadı. 

İleri teknoloji üreten ve kullanan 
şirketler, sanayi ve bilim kuruluşlan, 
Ar-Ge birimleri, teknoloji üretimini 
amaçlayan ortak girişimler ile sanayi-
üniversite ortak girişimleri, Teknoloji 
Serbest Bölgesi'nde yer kiralayabile
cek. Türkiye'nin geleceğini doğrudan 
etkileyecek böylesi bir yatırım için 
çağdışı bir tanıtım modeliyle yüzyüze 
bulunuyoruz. Bilişim ve elektronik, 
ileri malzeme, biyoteknoloji, enerji, 

çevre, kimya, gıda, tekstil, ölçü-ayar, 
uzay ve yer bilimi teknolojileri ile ile
ri teknoloji gerektiren konularda Ar-
Ge'ye dayalı üretim çalışmalarıyapa-
cak şirketler, 30 yıllığına bölgede yer 
kiralayabilecekler. Ama bunlardan ka
çının başvuruların kabulüne başlandı
ğından haberi oldu bilinmez. 

İleri teknoloji üretim ve kullanımı 
ülkelerin hem yakın hem uzak gele
ceklerini belirleyen bir öneme sahip. 

Bilgi toplumuna giden yol, 
ileri teknoloji üretim ve kul
lanımını bir yaşam biçimine 
dönüştüren, hayatın her ala
nında ileri teknolojiyi sin
dirmeyi zorunlu kılan bir 
yeni anlayıştan geçiyor. 

Sıradan bir alt geçit için 
FP'li belediye başkanlan 
milyarlar harcayıp şarkılı 

türkülü açılış törenleri düzenlerken, 
en ileri teknolojik araştırmaların yapı
lacağı ve ülkenin gözbebeği olması 
gereken bir alanın tanıtımında en geri 
yöntemlere takılıp kalmak herhalde 
kabul edilir bir durum olmasa gerek. 

Doğrusu çok merak ediyorum. 
Resmi Gazete'deki ilanı duyup kira 
başvurusunda bulunacak kaç adet 
gerçek Ar-Ge şirketi olacak. Yoksa 
oralar da bazı "taşeron şirketler" tara
fından kapatılıp sonradan " hava pa
rası" karşılığı devir mi edilecek? 30 
yıllığına kapatılacak bu alanın birkaç 
yıllık rantını hesaplamak bile zor. 
Haydi hayırlı olsun. Ama bu yön
teme hayır'lı olsun. 

kbalci@tr.net 

mailto:aslie@interpro.com.tr
mailto:kbalci@tr.net
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Index yabancı ortak ve telekomla daha da büyüyecek 
Güneş K a z d a ğ l i 

Sayfa 1 > 

ortağı Poulladis Group'la 
bir numara olmayı hedef
liyor. "Biz gelecek için 
güçlerimizi birleştirdik" 
diyen Index ve Poulladis 
Group bu birliktelikle 
Güneydoğu Avrupa'nın 
en büyük bilişim tekno
lojileri grubunun doğdu
ğunu belirtiyorlar. Ayrıca 
Index geçtiğimiz günler
de İMKB'de işlem gör
mek için SPK'ya da baş
vurusunu yaptı. 

Index'de yaşanan bu 
gelişmeler sonucu önü
müzdeki dönem index'i 
bir şirketler grubu olarak 
göreceğiz. Bu şirketler 
grubunun altında bugüne 
kadar yaptığı klasik dağı
tım işini bir şirket, orta-
boy sistemler, GSM 
ürünleri, OEM, ağ bilgi
işlem ve perakende sis
temler de ayn birer şirket 
olarak yer alacak. Bütün 
bu gelişmeleri yaşarken 
"İki doğrumuzdan asla 
vazgeçmeyeceğiz" diyen 
index Yönetim Kurulu 
Başkanı Erol Bilecik şun
ları söyledi: "Bunlardan 

ilki kanal işimizin dışın
da bir iş yapmayacağız. 
Tamamıyla kanal mer
kezli yapımız büyüyerek 
devam edecek. İkincisi 
index'in o ya da bu şekil
de sadece bir ürünle anıl
masını istemiyoruz. Bu 
zaten böyleydi ve bu yapı 
devam edecek." 

Bilecik, index'e yüzde 
50 ortak olan Yunanistan 
merkezli Poulladis Gro
up'un özellikle telekom 
ve GSM konularındaki 
bilgi birikiminden yarar
lanacaklarını belirtti. Bil
gisayar şirketlerinin 
GSM işine girmesi, bil
gisayarla birlikte 
GSM'in de ürün yelpaze
sine dahil edilmesi Tür
kiye açısından oldukça 

yeni bir gelişme. GSM'i 
ürün yelpazelerine dahil 
etmeyi ortaklıktan önce 
de düşündüklerini söyle
yen Bilecik, yaşanan or
taklığın bu sürecin daha 
hızlandığını kaydetti. 
Erol Bilecik, "Bu konuya 
yönelik orta vadede yap
mayı planladığımız çalış
malar var. Bu yeni ürün
ler getirme anlamında 
olabilir. Türkiye'de ger
çekten GSM dağıtım mo
deli, BT dağıtım mode
linden farklı değil. Erics
son, Nokia, Samsung gi
bi popüler modellere 
baktığımız zaman HP, 
IBM veya Compaq dağı
tım modellerine çok uy
gun düşüyor. Bu atakları 
2001 yılı içinde yapmayı 

planlıyoruz. Ortağımızın 
da Yunanistan'da bu ko
nuda çok ciddi çalışma
ları var" dedi. Hazır kart 
konusundaki sorumuzu 
da yanıtlayan Bilecik, 
salt index'e bakıldığında 
daha çok dağıtıma yo
ğunlaşan bir yapı görül
düğünü ancak işbirliği
nin ortaya çıkardığı si
nerjiyle bu konuda bugü
ne kadar daha az denen
miş ya da denenmemiş 
yapıların ortaya çıkabile
ceğini söyledi. Bilecik 
bu konuda ortağı Poulla
dis Group'un bilgi biriki
mine güvendiklerini de 
ifade etti. 

Kanal sayısında 
patlama olacak 

Öte yandan index Yö
netim Kurulu Erol Bile
cik önümüzdeki dönem
de satış kanalı sayısında 
patlama yaşanacağını da 
söyledi. Ancak donanım 
ürünlerinde yaşanan re
kabet nedeniyle bu ka
nalların GSM gibi ürün
lere yöneleceğini kayde
den Bilecik, "Bu ürünle
rin yanı sıra elektroniğin 
de bu kanallarda işlem 
göreceğine inanıyorum. 
Anadolu tarafına dönüp 

baktığımız zaman, işlerin 
büyük çoğunluğunun cep 
telefonları ile geldiğini 
görüyoruz. İleriye yöne
lik olarak GSM operatör
lerinin doğru toptancı, 
doğru dağıtıcı modelleri 

ile örtüşen bir yapıda bu 
noktalarda gerek kart da
ğıtımı, gerek servis açılı
mı konusunda bir yapı
lanmaya gideceklerine 
inanıyorum" dedi. • 
gunesk@interpro.com. tr 

"Gelecek için güçlerimizi 
birleştirdik" 

B
ilgi teknolojilerinden telekomünikasyona 
kadar değişik alanlarda faaliyet gösteren 
45'in üzerinde şirketi bünyesinde barın
dıran Pouliadis Group'un index'le yaptı

ğı stratejik ortaklık sonrasında Türkiye'de yapılma
sı planlanan işlerin ana başlıkları şöyle; 

• Amaç ve hedeflere uygun BT şirketlerinin 
satın alınması gerçekleştirilecek 

• Mobil telefon dağıtımı yapılacak 
• Çok büyük bir Lojistik Merkezi kurma 

konusunda çalışmalara başlanacak. 

• İleriye dönük Türkiye'nin 3-4 noktasında 
bölgesel depo kurulacak 

• Perakende kanalına fokus olunacak 
• 1.1.2001 tarihinde devreye alınacak tamamen 

web tabanlı bir altyapısı olan şirket yazılımı 
değiştirilecek. B2B işlemine ilişkin kanalın 
talep ettiği tüm eksiklikler giderilecek 

• E-iş olarak kanalın son kullanıcıya ticari 
köprüsünü kurup çalışmasını sağlayacak 
önemli anonslar yapılacak 

• OEM parça işine ağırlık verilecek ve Index 
içinde bağımsız bir departman haline getirilecek 

• Orta sistemlerle AS/400 dağıtımı ile başlatılan 
ürünlerin yanı sıra başka sistemlere de 

yer verilecek. • 

Index ve Porcan Borsa'ya açılıyor 

• ndex 750 milyar lira nominal değerli hisse senetini halka açıyor, index 

IYönetim Kurulu Başkanı Erol Bilecik Borsa'da işlem görmek için 
Ağustos ayının sonunda SPK'ya başvurduklarını söyledi. Bilecik; "3 
trilyon 250 milyar lira ödenmiş sermayemiz vardı. Bunu 4 trilyona 

çıkararak ve ortakların ruçhan hakkını da saklı tutarak aradaki 750 milyar lira 
nominal değerdeki bedelin halka arz edilmesine karar verdik. Şimdi Borsa'ya 
açılma konusunda süreçlerin tamamlanmasını bekliyoruz" dedi. 

Öte yandan Porcan Bilgisayar da 15 Eylül 2000 tarihinde SPK'ya halka arz 
için başvurdu. Sermayesini 1.31 trilyon liradan 1,5 trilyon liraya çıkartan 
şirket, hisselerinin yüzde 25.33'ünü halka açıyor. Ekim ayında borsada işlem 
görmesi beklenen şirketini 380 milyar lira nominal değerli hissesi borsada 
satışa sunulacak. • 

mailto:gunesk@interpro.com
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"KOBI Yüksek Koordinasyon Kurulu kurulsun" 
H a b e r M e r k e z i 

K
OSGEB tara
fından ODTÜ 
Kültür ve 
Kongre Mer-

kezi'nde düzenlenen "Tür
kiye'de KOBİ Anlayışının 
Dünü, Bugünü, Geleceği" 
başlıklı panele konuşmacı 
olarak katılan Ankara Sa
nayi Odası Başkanı Zafer 
Çağlayan Türkiye'de KO-
Bİ'lere yönelik yürütülen 
politikaları eleştirdi. Veri
len KOBİ teşviklerinin ve
rimli kullanılmadığını ve 
yetersiz olduğunu vurgula
yan Çağlayan KOBİ'lerin 
mevcut sorunlarını çöz
mek üzere bir KOBİ Yük
sek Koordinasyon Kurulu 
kurulmasını teklif etti. 

"KOBİ'lerin dünü ber

bat, bugünü dünden farklı 
değil, yarını Allah'a ema
net" şeklinde bir yorum 
yapan Zafer Çağlayan, 
tüm gün süren panelin en 
ilgi çeken konuşmasını 
yaptı. Ticaret, tanm, tu
rizm gibi sektörlerin de 
KOBİ tanımı içine sokul
maya çalışılmasına kıt 
kaynakların iyice daraltı
lacağı gerekçesiyle karşı 
çıkan Çağlayan, Exim-
bank, Halk Bankası, Hazi
ne Müsteşarlığı Teşvik 
Uygulama Genel Müdür
lüğü gibi kurumların KO
Bİ'lerin finansman soru
nunu çözmede yetersiz ol
duğunun altını çizdi. Son 
dönemde sanayiciliğe so
yunan bankalara da deği
nen Zafer Çağlayan, 
"Bankası olan, bankası ol-

mayan karşısında haksız 
bir rekabet gücüne sahip. 
Mevduattan sermaye ol
maz. Emanet parayla yatı
rım yapılmaz" dedi. 

Geçtiğimiz dönemde 
KOBİ'lere kredi aracılığı 
yapan bankalar arasına 
katılan Türkiye Yatırım 
Bankası ve Türkiye Sınai 
Kalkınma Bankası'nın 
Türkiye çapına yayılmış 
şubeleri olmaması ve asıl 
kendilerinin krediye ihti
yaçları olması nedeniyle 
aracı olmaktan çıkarılma
ları gerektiği yorumunu 
yapan Çağlayan, Ar-Ge 
harcamalarının gider ola
rak kabul edilmiyor olma
sının KOBİ'lerin gelişme
sini engellediğini söyledi. 

"E-ticaret 
maliyetleri düşürür" 

Genel olarak KOBİ'le
rin sorunlarının dile geti
rildiği, çözüm yollarının 
arandığı ve Türkiye'nin 
ekonomik kalkınmadaki 
başarısının KOBİ'lerin 
konumunun iyi tespit 

edilmesi ve yeniden yapı
landırılmasına bağlı oldu
ğunun vurgulandığı pane
lin açılış konuşmaların
dan birini yapan Dış Tica
ret Müsteşarı Kürşat Tüz-
men, e-ticaretin KOBİ'le
rin maliyetlerini düşürme
de anahtar rol oynadığını 
belirtti. E-imza konusun
daki çalışmaların şu anda 
Adalet Bakanlığı tarafın
dan yürütüldüğünü açık
layan Tüzmen, "Türki
ye'de yürütülen e-ticaret 
düzensiz bir biçimde ya
pılıyor. Düzenleme yapıl
dıktan sonra işin aynı akış 
hızını koruması lazım. 
Düzenleme yaparken e-ti
caret yapanlara zarar ver
memek gerekiyor. Meclis 
içinde de birtakım çalış
malar var. Açık anahtar-
kapalı anahtar ve onay 
kurumu noktalarında bir
takım sıkıntılar var onları 
çözmeye çalışıyoruz" 
şeklinde konuştu. 

Bakanlıklarının özel 
sektör ve diğer kamu ku
rumlan ile birlikte yeni bir 
sanayi politikası oluştur
mak için çalışmalara de

vam ettiklerini ifade eden 
Sanayi ve Ticaret Bakanı 
Ahmet Kenan Tannkulu 
ise yazılım şirketlerine 
yönelik politikalarının 
teknopark yasasının için
de bulunduğunu hatırlata
rak sözlerine şöyle devam 
etti: "Teknoloji bölgeleri 
yasa tasanmız yazılım şir
ketlerini belirli teşvikler
den faydalanacakları, fizi
ki altyapısı tamamlanmış 
üretim sahalarına taşıyor. 
Dolayısıyla onların üretim 
maliyetlerinde bir düşüş 
ortaya çıkarıyor ve reka
bet şansını artırıyor. Ayrı
ca birtakım Avrupa Birliği 
uyum yönergeleri var. Ça
lışma sonuçlandığmda on
lar da bilişim şirketleri 
kendilerini Avrupa stan
dartlarında üretim yapıyor 
hale getirmiş olacaklar." 

Geçtiğimiz yıl Türki
ye'ye 1 milyar dolar dış 
kaynaklı kredi sağladıkla
rını belirten Halk Bankası 
Genel Müdürü Yenal An-
sen ise HalkBank'ın kredi 
faizlerinin yüzde 80'ler-
den yüzde 40'lara indiğini 
bildirdi. Ansen, Halk 

Bankası'nın özelleştiril
mesi konusunda Avustur
ya ve Alman Halk Banka-
lan'nın yatırım ortağı ol
mak üzere aday olduğunu 
ifade etti. 

3 milyar 600 milyon 
dolarlık kredi hacmine 
ulaştıklarını ve bunun 
yüzde 40'ının KOBİ'lere 
kullandırıldığını belirten 
Eximbank Genel Müdürü 
Ahmet Kılıçoğlu'nun ar
dından söz alan Hazine 
Müsteşarlığı Teşvik Uy
gulama Genel Müdürü 
Turan Serdengeçti ise 
1997'den bu yana 5 bin 
145 teşvik belgesi düzen
lendiğini ve 104 trilyon 1 
milyar lira KOBİ kredisi 
sağlandığını açıkladı. 

AB 'nin KOBİ 
tanımı 

Panel süresince sürekli 
ortak bir KOBİ tanımının 
eksikliğinin hissedildiğini 
ifade eden konuşmacılara 
cevaben Rekabet Kurumu 
Başkanı Prof.Dr. Tamer 
Müftüoğlu Avrupa Birliği 
Komisyonu'nun yaptığı 
KOBİ tanımım açıkladı: 

-250 kişiden az işçi ça
lıştıracak. 

-Yıllık satış cirosu 40 
milyon ECU'yu veya ser
mayesi 27 milyon ECU'yu 
geçmeyecek. 

-Yüzde 25'inden fazlası 
büyük bir şirkete ait olma
yacak. • 
bthaber@interpro. com. tr 

KOSGEB tarafından düzenlenen 
panelde konuşma yapan ASO 

Başkanı Zafer Çağlayan, KOBİ 
politikalarını eleştirdi ve çeşitli 

önerilerde bulundu. 

Yeni dalga... 
• stanbul'un sonbaharı uzun ve 

I güzel olur. Sıcak bir yazın 
ardından gelen yağmurlu ve 
soğuk birkaç günden sonra ılık 

ve güneşli bir Eylül yaşanmaya 
başlanır. Bu dönem, yitirilmekten 
korkularak yavaş yavaş yaşanır. Kışa 
doğru dönerken listede 
genellikle bir lodos fırtınası 
da bulunur. 

Yazın durgun ve mavi 
Marmarasının önce griye 
dönüştüğünü ve giderek ar
tan bir lodosla beyaz beyaz 
köpüklenerek kıyıları döv
meye başladığını görünce 
mevsimlerin değiştiğini an
larız. Bazı İstanbullular lodosun sey
rine doyamazlar. Tepelere çıkıp be
yaz köpüklü dalgaların kıyılarda pat
lamasını izlerler. Bazıları da başağrı-
sından kafasını kaldıramaz ve bir lo
dos balığı ezikliğinde birkaç gün ge
çirir. 

Yazların ve kışların baharlarla 
birbirine dönüşerek sürdüğü insan 
yaşamı, evrenin ve dünyanın uzun 
serüveni yanında çok kısa ve 
yeknasak bir öykü. Derya içre 
yaşayıp deryayı bilmeyen balıklar 
gibi, hızlı bir devinimin ortasında bir 
durağanlığın ve değişmezliğin acısını 
yaşadığımız olur. 

Hızla devinen teknolojilerin 
tetiklediği toplumsal ve ekonomik 

ilişkiler yumağının karmaşasının tam 
ortasında hiçbir şeyin değişmediği 
duygu ve kuşkusuna kapılırız zaman 
zaman. Oysa başımızı kaldırıp 
göstergelere bir bakabilsek kozmik 
bir yolculuğun bizi evrenin 
neresinden kaldırıp neresine 

savurduğunu, düşen 
barometrenin yeni bir 
fırtınayı haber verdiğini, ısı 
değişikliklerinin canlı türle
rini nasıl etkilediğini ve ye
ni bir dalganın nasıl usul 
usul geldiğini görüverece-
ğiz. 

Değişiklikleri genellikle 
önceden hissedenler du

yumları bizden çok güçlü olan hay
vanlardır. Biz genellikle akıl gözü ile 
görürüz. Newton dünyasının mekanik 
ve durağan ilişki tanımları ile 
şekillenmiş aklımızın, karmaşanın 
yasalarını kavraması için daha çok 
süre geçmesi gerekecek. 

On tabanlı matematiğin kolaycı al
goritmaları ile koşullanan beynimi
zin, bilişim evreninin iki üzeri temelli 
çoklamalarını kavraması bile çok za
man aldı. 

İlk onbeş yıl, iki nokta arasındaki 
en kısa yolun doğru olduğunu öğret
tiğimiz insanların dünyayı doğru 
kavramaları için kaç yıl daha yeniden 
eğitilmeleri gerekecek dersiniz? 

akine@interpro.com. tr 

İş-Tim altyapıya başlayamıyor 
H a b e r M e r k e z i 

D 
aha önce Eylül 
ayında " alo" 
d e d i r t e c e ğ i 
açıklanan İş-

Tim (İş Bankası-Telecom 
İtalia) prosedürün uzaması 
ve lisans sözleşmesinin bir 
türlü imzalanamaması ne
deniyle henüz altyapı yatı
rımlarına başlayamadı. 
Bununla birlikte personel 
alımı görüşmelerine başla
yan İş-Tim bir bekleme sü
recine girmiş durumda. 

Konuyla ilgili açıklama
larda bulunan İş-Tim Yö
netim Kurulu Üyesi Kadir 
Akgöz, şirketin kuruluşu
nun tamamlandığını, ör
gütlenme çalışmalarının 
devam ettiğini belirtti. Re
kabet Kurumu'nun lisans 

sözleşme taslağını onayla
dığını ancak 20 gündür 
Danıştay'da beklediğini 
ifade eden Akgöz, "Yöne
timin niyeti çok süratli bir 
biçimde yatırım yapıp şe
bekeyi olabildiğince çabuk 
devreye almak. Sözleşme 
imzalanmadığı için yatı
rım yapılamıyor, ürünler 
gümrükten dahi çekilemi
yor" şeklinde konuştu. 

2000 yılı içerisinde ope
rasyonu başlatmak üzere 
ilk etapta 200 civarında 
personel alınması için per
sonel görüşmelerine başla
dıklarına da değinen Kadir 
Akgöz, daha sonra yatı
rımların artması ve ana 
operasyona geçilmesi ile 
birlikte birkaç bin personel 
alınacağım bildirdi. 

Şimdilik İş Kuleleri'nde 

çalışan İş-Tim yetkilileri
nin aynı zamanda yeni bir 
yer arayışına da girdikleri
ni söyleyen Akgöz, alt 
yüklenicilerle görüşmelere 
devam edildiğini hatırlattı. 
Bilindiği gibi altyapı için 
geçtiğimiz ay Ericsson ve 
Siemens'le ön anlaşma im
zalanmıştı. 

İş Bankası Genel Müdü
rü Ersin Özince'nin Yöne
tim Kurulu Başkanı, italia 
Telecom Genel Müdürü 
Marco De Benedetti'nin de 
Başkan Yardımcısı olarak 
görev yaptığı İş-Tim'in 
Yönetim Kurulu Üyesi 
Akgöz yaşadıkları bekle
me sürecinde altyapı ve iş 
planına yönelik çalışmala
rın devam ettiğini de be
lirtti. • 

bthaber@interpro.com.tr 

www.bthaber.com.tr 

mailto:akine@interpro.com
mailto:bthaber@interpro.com.tr
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Bilişim 500, 3 Ekim'de açıklanıyor 
H a b e r M e r k e z i 

Sayfa 1 > 

görkemli bir törenle 
açıklanacak. Sabancı 
Center'deki Hacı Ömer 
Sabancı Konferans Salo-
nu'nda düzenlenecek 
olan ödül töreninde 1999 
yılının başarılı şirketleri 
ilan edilecek ve Bilişim 
500 listesinin 'Satış Ge
lirleri Sıralaması'nda yer 
alan 10 şirket ile 12 ana 
kategoride 'Kategori bi
rincileri' olan şirketlere 
ödülleri dağıtılacak. Ay
rıca tolantıya katılan da
vetlilere, özel 'İlk 500 
Bilişim Şirketi' katalogu 
verilecek. 

Toplantının açılış ko

nuşmasını İnterpro 
Genel Müdürü Za
fer Kurdakul yapa
cak. Bu yılki ödül 
töreninin konuk ko
nuşmacısı olan Ser
maye Piyasası Ku
rulu Başkanı 
Prof.Dr. Muhsin 
Mengütürk ise, 
"Bilişim Sektörü
nün Önündeki Fır
sat, Borsa" başlıklı 
bir konuşma yapa
rak, bilişim şirket
leri ve sermaye ya
pıları, risk serma
yesi ve bilişim şir
ketlerinin borsaya açıl
ması konularında davet
lilere bilgi verecek. 

Konuşmacıların ardın
dan, İnterpro Pazar 

Araştırma Hizmetleri 
Genel Müdürü Akın Ev
ren, Bilişim 500 Araştır
ma sonuçlarını açıklaya
cak. Ödül töreni bir kok
teyl ile sona erecek. 

Araştırmada yer alan 
ana kategoriler şöyle: 
Bilgi Teknolojileri, İleti
şim Teknolojileri, Bilgi
sayar Donanımı, Ofis 
Donanımı, Veri İletişim 
Donanımı, Sistem Yazı-
lımı,Uygulama Yazılımı, 

Hizmet, Tüketim 
Malzemeleri, Tele
kom Ağ Donanımı, 
Telekom Son Kul
lanıcı Donanımı, 
Taşıyıcı Hizmetler. 

"İlk 500 Bilişim 
Şirketi Araştırma
sı", İnterpro Pazar 
Araştırma Hizmet
leri A.Ş. tarafından 
zorlu bir veri topla
ma ve takip süreci 
ile hazırlandı. Geç
tiğimiz günlerde 
açıklandığı gibi, 
PAM (İnterpro Pa
zar Araştırma Mer

kezi) artık İnterpro'dan 
bağımsız ayrı bir şirket 
olarak, İnterpro Pazar 
Araştırma Hizmetleri 
A.Ş. adıyla faaliyetlerini 
sürdürüyor. 

Araştırma verileri, 
Mart-Ağustos dönemin
de şirketlere gönderilen 
anket formlarından elde 
edilen bilgilerden top
landı. İlk 500 şirketin 
belirlenmesinde her yıl 
olduğu gibi bu yıl da EI-

TO (European Informa
tion Technology Obser
vatory) katalogu esas 
alındı. İngilizce ve 
Türkçe olmak üzere iki 
dilde basılacak olan "İlk 
500 Bilişim Şirketi 
Araştırması", pazarın 
büyüklüğünü gösteren 
bir pazar raporu değil; 
şirketlerin ciro sıralama
sını içeren bir katolog. 
İngilizce olarak da bası
lan kitaplar, yurtdışında 
ziyaret edilen uluslara
rası bilgi teknolojileri 
fuarlarında dağıtılarak, 
yabancı ülkelerin Türki
ye bilişim pazarı ve 
Türk şirketleriyle ilgili 
ayrıntılı bilgi edinmele
rini sağlayacak. 

Bu yıl araştırmanın 
kategorilendirme mo
delinde EITO'nun yap
tığı değişikliğe paralel 
olarak bazı değişiklik
ler yapıldı. Kurumsal 
ve Kamusal Telekom 
Donanımı başlıkları bu 
yıl, Telekom Ağ Dona
nımı ve Telekom Son 

Kullanıcı Donanımı 
adını aldı. Telekom 
Hizmetleri olarak geçen 
başlık ise, Taşıyıcı Hiz
metleri adıyla yer alı
yor. Ayrıca, Internet ve 
Online Hizmetler bu yıl 
Taşıyıcı Hizmetleri baş
lığının altında değerlen
dirildi. • 

bthaber@interpro.com.tr 

ilk 500 Bilişim Şirketi 
Araştırması'da yer alan 
ana kategoriler şöyle: 

Bilgi Teknolojileri 

İletişim Teknolojileri 

Bilgisayar Donanımı 

• Ofis Donanımı 

Veri İletişim 

Donanımı 

Sistem Yazılımı 

• Uygulama Yazılımı 

Hizmet 

Tüketim 

Malzemeleri 

• Telekom Ağ 

Donanımı 

Telekom Son 

Kullanıcı Donanımı 

Taşıyıcı Hizmetler 

"İlk 500 Bilişim Şirketi 
Araştırması' İnterpro Pazar 

Araştırma Hizmetleri A.Ş. 
tarafından zorlu bir veri toplama 

süreci ile hazırlandı. 

Başarı Alcatel satışlarına başladı 

C
ep telefonu 
yelpazesine 
Alcatel'i de 
katan Başarı 

Telekom 19 EylüTden 
itibaren tüm bayilerinde 
Alcatel'in ViewWAP ve 
OT 300 modellerini satı
şa sundu. 

İlk etapta Alcatel'in iki 

modelini piyasaya süren 
Başarı satışlardan olduk
ça memnun. Beklentiler 
ve piyasadaki tutulurluk 
açısından alınan geribes-
lemelerin gayet iyi oldu
ğunu bildiren Başarı Te
lekom yetkilileri her iki 
modelde de handfree 
özelliğinin bulunduğunu 

belirttiler. 

OT 300'lerde titreşim 
özelliği bulunuyor. Vi
ewWAP modeliyle ise 
Internet'ten WAP bağlan
tısı yapmak mümkün. 

Siemens cep telefon
larının da yakında Başarı 
ailesine katılması bek
leniyor. • 

Kapalı radyo 

9
4.9 frekansında yayın yapan 
Açık Radyo'yu izler misiniz, 
bilmiyorum. Farklı görüşlere, 
farklı müziklere, farklı eğilim

lere yer veren aklı başında ender radyo 
istasyonlarından birisi. Bilişim konula
rını değişik açılardan ele alan daha da 
ender radyo istasyonlarından 
birisi. Açık Radyo'nun ya
yın yapması Radyo Televiz
yon Üst Kurulu tarafından 
15 gün süreyle yasaklandı. 

Nedeni, radyo tiyatrosun
da seslendirilen William 
Burroughs'un bir öyküsünde 
geçen argo bir sözcük. Bur-
roughs'u Naked Lunch, No
va Express, Junky gibi eserlerinden ta
nıyoruz. Time dergisinin 20.yy'ı en 
çok etkileyen 10 sanatçı listesinde yer 
alıyor. Yaratıcı bir serseri şair ve yazar. 
Sağ olsaydı bu konuda ağzından çıka
cakları duymak isterdim dersem yalan 
olur. Her neyse, sinyal gelince RTÜK 
sözcük atlamaz. Bulduğu sözcüğü de 
affetmez. 

Kuşkusuz, Açık Radyo RTÜK uygu
lamalarının muhatabı olan tek radyo is
tasyonu değil. Bir süre önce de 95.1 
frekansında yayın yapan Özgür Radyo 
bir yıl gibi bir süreyle terbiye işlemine 
tabi tutulmuştu. Daha sonra da benzeri 
bir işlem 95.3 frekansındaki Radyo Fo-
reks'e uygulanmıştı. 

O zamanlar Açık Radyo'nun yerini " 
iki düdük yanı açık radyo " olarak tarif 
ediyordum. Yanyana üç radyo istasyo
nunun sırasıyla zararlı yayında bulun
maları, sizce tesadüfi olabilir mi? 

Bu radyoların örgütlü bir hareket 
içinde olmaları akla daha yakın gelmi

yor mu? Bu durumda bu fre
kans bölgesinin tümden ka
patılması daha uygun bir çö
züm olmaz mı? Ben de dü
dük sesleri arasında istasyon 
aramaktan kurtulmuş olu
rum. Her neyse, RTÜK yap
tığını herkesin iyiliği için ya
par. Birileri birilerini bazı 
konularda ikaz etmek iste

diyse, RTÜK gerekeni yapmıştır. 

Yapmıştır da, bizim düşünce gelişti
rebilme haklarımız ne olacak? Dünya 
Napster olayını tartışırken, biz "W. 
Burroughs çılgını öykülerinde kaba bir 
dil kullanmasa daha iyi olmaz mıydı?" 
türünden sorulara yanıt mı arayacağız? 

Boeing'in, uç uca eklendiğinde 40 
km tutan belgelerini web sitesine koy
duğu, Britannica'nın ücretsiz kullanı
ma açıldığı, W. Burroughs adının 30 
bin kadar web sayfasında yer aldığı bir 
dünya yerine biz hala RTÜK dünyasın
da yaşamaya devam mı edeceğiz? 
RTÜK dünyasında Bilgi Yönetimi'nin 
erdemlerinden mi söz edeceğiz? 

hsevand@tepum.com.t 

mailto:bthaber@interpro.com.tr
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Başarı Telekom ile İnterprobis işbirliği yaptı 
H a b e r M e r k e z i 

B 

aşan Telekom 
ile İnterprobis 
mobil Internet 
servisleri konu

sunda işbirliği yaptı. Bu 
işbirliğinin ilk ürünü olan 
uygulama Bilişim 
2000'de gerçekleşti. Söz 
konusu işbirliği sayesinde 
kullanıcılar WAP uyumlu 

cep telefonlan ile Bilişim 
2000 A CeBIT Event'te 
sergilenecek tüm ürünler, 
fuara katılan şirketler, 
standlar ve düzenlenen et
kinliklere anahtar sözcük

lerden hareketlerle ulaşa
bildiler. 

Basan Telekom Genel 
Koordinatörü Emin Akata 
işbirliğine ilişkin şunlan 
söyledi: "Biz şirket olarak 

Internet'te ve özellikle de 
mobil uygulamalarda id
dialı olmak istiyoruz. İn
terprobis'in de Internet'te 
çok değerli olacağını dü
şündüğümüz özellikle 

Türkçe'nin getirdiği birta
kım kısıtlamalan ortadan 
kaldıracak ürünleri var." 

Mobil Internet'te iddialı 
olan Basan ile arama mo
torları ile başlayan ve ken
dine özgü birtakım nok
talarda iddia taşıyacak 
olan İnterprobis güç bir
liği yapsın ve bu güç bir
liğini yeni servislere yeni 
olanaklara dönüştürelim 
istedik. İlk örnekten ha
reketle şimdi çok daha 
ciddi ve fonksiyonel ser
visleri cep telefonu taşı-
yanlan yararlanacağı bir 
hale getirmeyi amaçlıyo
ruz." 

Söz konusu servisler 
ve hizmetlerle ilgili neler 
yapılacağı, iş planı gibi 
konular iki şirket tarafın
dan oluşturulan bir kurul 
tarafından karara bağla
nacak ve hayata geçirile
cek. Bu uygulamalarla 
kullanıcılar hem mobil 
olmanın rahatlığını hem 
de Internet'in sağladığı 
olanaklan birlikte yaşa
yacaklar. 

İşbirliğine ilişkin ola
rak İnterprobis Genel 
Müdürü Öykü Gençay 
ise normal Internet kulla
nıcısı ile mobil Internet 
kullanıcısı arasında çok 
büyük bir fark olacağını 
düşündüklerini belirterek 
sunulacak çözümlerin de 
bu farkı çok net ortaya 
koyacağını söyledi. Gen
çay, " İnterprobis tarafın
dan geliştirilen Evreka 
platformu kullanarak in-
sanlann gereksinim du
yabileceği kendilerine 
göre özelleştireceği ser
visler yaratalım istiyo
ruz. Bilişim Fuan sırasın
da yaptığımız uygulama 
WAP'tan erişilen bilişim 
arama motoru ile arzu 
edilen herhangi bir konu
da arama yapılıp sonuçta 
ilgi önceliğine göre hangi 
şirkette hangi standla gö
rüşebileceğini gösteriyor. 
Basan bize bunu WAP'a 
aktarma konusuna destek 
verdi. Biz bilişim arama 
motorumuzu buna uygun 
hale getirdik. Ve bu ör
nek bile, zaten şu anda 
Internet'te var olan uygu-
lamalann çok iyi tasarla
narak mobil Internet'in 
çok yararlı hale gelebile
ceğini gösteriyor" dedi. • 
bthaber@interpro. com.tr 

http://com.tr
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Özel bir alışveriş merkezi: Bilişim Vadisi 
ÖZGÜR KARAGÖZ 

B
ilgisayar ve 
iletişim sektö
rünün çeşitli 
m a r k a l a r ı n ı n 

bir arada bulunacağı, 
"Bilişim Vadisi" adında 
özel bir alışveriş merke
zi açılıyor. Pampa tara
fından başlatılan ve yü
rütülen bu projede 
amaç, son kullanıcıya 
yakın olmak. Ekim ayı
nın ilk yarısı faaliyete 
geçmesi planlanan Bili
şim Vadisi, son kullanı
cıya ürünlerin fiyat ve 
özelliklerini tek bir mer
kezde araştırma ve al
ternatifleri karşılaştırma 

avantajını sağlayacak. 

Konuyla ilgili olarak 
bilgi aldığımız Pampa 
ortaklarından Önder 
Akalın, Bilişim Vadisi 
projesine nasıl karar 
verdiklerini şöyle anlat
tı: "Çok fazla sayıda ye
ni şirketin kurulmasıyla 
birlikte pazar daraldı. 
Böylece ithalatçıların 
kar marjları da düşmeye 
başladı. Kar marjlarını 
yukarı çekmeleri için 
son kullanıcıya açılma
ları gerekiyor. Sektöre 
bu olanağı sağlamak 
amacıyla böyle bir alış
veriş merkezi açıyoruz." 

Şişli'de açılacak Bili
şim Vadisi'nin en alt ka
tında farklı markaların 

tanıtım ve sunumlarının 
yapılacağı bir fuar alanı 
olacak. 34 şirketin yer 
alacağı fuar alanında sa
tış yapılmayacak; sade
ce yeni ürünlerle ilgili 
duyurular gerçekleştiri
lecek. 2. kat ise tüketici
lere satış yapılacak olan 
satış mağazalarından 
oluşacak. En üst katta 
ise kitap, CD ve kaset 
satışlarının gerçekleşti
rileceği kültür ve sanat 
ortamı oluşturulacak. 
Bu katta alışveriş mer
kezine gelenlerin din
lenmeleri için bir cafe 
de yer alacak. 

Herkes birarada 
olacak 

Bilişim Vadisi 'nde 
sergilenecek ve satışı 
yapılacak markalardan 
bazıları şöyle: IBM, 
Apple, HP, Microsoft, 
Compaq, Lexmark, Pal-
mex, Aidata, Apex, 
OKİ, Canon, Sony, Tos
hiba. 

Önder Akalın, Bilişim 

Vadisi'nin üreticilerle 

kullanıcıları karşı karşı

ya getirerek müşteri 

memnuniyetini ve tüke

tici haklarının korunma
sını sağlayacağını vur
gulayarak, "Üretici şir
ketlerle onların dağıtıcı, 

satıcı ve bayilerini tek 
bir alanda bir araya geti
rerek karşılıklı denetim 
ve dinamik politikalar 
geliştirme olanaklarını 
da artırmasıyla sektöre 
bir kalite ve düzey ka
zandıracak" dedi. 

Pampa'nın tamamen 
ithalatçı bir şirket oldu
ğunu belirten Akalın, 
çok yakında PC üretimi
ne başlayacaklarını, 
Matrox adında kendi 
PC'lerini pazara suna
caklarını açıkladı. Aka
lın Pampa'nın hedefinin 
ithalatçı kimliğini koru
mak ve ayakları yere ba
sarak sağlıklı bir şekilde 
büyümek olduğunu kay
detti. • 

ozgurk@ in terpro.com.tr 

Ekim'in ilk yarısında 
faaliyete geçmesi planlanan 

Bilişim Vadisi, son kullanıcının 
birçok markayı birarada 

bulabileceği özel bir alışveriş 
merkezi olacak. 

Her yıl 3 bin ingilizce sözcük 

O
xford University Dicti
onary (OUD), ünlü üni
versitenin adıyla anılır 
ama İngiliz dilinin en bi

limsel sözlüğü ve imla kılavuzudur. 
İngiliz dilinin zenginliğini anlamak 
için bu sözlüğe bakın. Ama, tek cil
de sığdırılmış özet baskı
sına değil. Kısaltılmamış, 
ciltler dolusu, pahalı bas
kısına, veya tüm CD'sine. 
İngiliz dilinin neden o ka
dar zengin olduğunu göre
ceksiniz... Sözümüz elbet
te, bunu şimdiye kadar 
düşünmemiş ve fark etme
miş olanlara... 

Türkçenin aksine İngilizce, her 
yıl yeni sözcüklerle bilimsel anlam
da zenginleşiyor. Nasıl? ABD, Ka
nada, İngiltere, Avustralya, Yeni Ze
landa'da İngilizce resmi dil. Kara-
yiblerde, Hindistan, Pakistan, Orta 
ve Güney Afrika'da ise ikinci resmi 
dil. Düzinelerle ülkede ikinci dil: 
Rusya, İskandinavya, Benelüks, 
Uzak Doğu, Latin Amerika, Arabis
tan, vb... İngilizce, insanlık tarihin
de görülmemiş düzeyde bir iletişim 
etkinliğine sahip. Bu nedenle de bu 
dilde dünyanın çeşitli yerlerinde ye
ni sözcükler "uyduruluyor". 

OUD, dile eklenen ve kullanılan 
sözcüklerin İngiliz diline "uygunlu-

ğunu" saptayan ve onaylayan bir 
kurum. Çeşitli ülkelere yayılmış 60 
dil bilim uzmanı, HER AY ortala
ma 18 bin yeni sözcüğü OUD'ye 
bildirir. Dil kurulu bu sözcükleri tek 
tek inceler. Dile gerçekten girdiği 
ve dili zenginleştirdiği anlaşılan ye

ni sözcükler, İngiliz dilbi
liminin uluslararası uz
manlarından oluşan 150 
kişilik kurula sunulur. On
ların olur dediği sözcükler 
OUD'nin yeni baskılarına 
girer. 

İngiliz diline HER YIL 
3 bin yeni sözcük ekleni
yor. Dil genişliyor, zengin

leşiyor. Türkçe ise daralıp ufalıyor: 
Bir çok kavram tek (ve bazen yan
lış) sözcükle karşılanır hale geldi. 
Osmanlıca kökenli sözcükler demo
de (!). Örneğin, information karşılı
ğı malumat demek gerektiği halde 
bilgi diyoruz. Oysa bilgi, knowled-
ge'in karşılığı... 

Bilişim Türkçesi, çoktan Türkiliz-
ce'leşti. Belki TBV bu soruna 
çözüm önerir. Çünkü Fransızlar, Al
manlar, hatta Polonyalılar bilişimde 
kendi dillerine sahip çıkarken biz 
niçin Türkilizce kullanalım? Doğ
rudan İngilizce konuşalım o zaman? 
Ama o da "zor" değil mi? 

eeoymen@hotmail. com 

Yalova bilişimcilere kucak açıyor 
Yalova Belediyesi, halkın kentin geliştirilmesi için 

aldığı karar doğrultusunda Yalova'yı bir tekno-kente 
dönüştürme çalışmalarına hız verdi. Yalova, 

tekno-kent projesinin hayata geçirilmesiyle bundan 
böyle fikir üretenlere sakin ve huzurlu bir ortamda 
üretim yapabilmeleri için yeni bir mekan olacak. 

MELTEM 

DEMIRYONAR 

Y
alova Beledi
yesi 17 Ağus
tos Depre-
mi'nin üze

rinden geçen bir yılın ar
dından, Yalova Tekno-
kent Projesi'nin gerçek
leştirilmesi için çalışma
ları hızlandırdı. Yalo
va'nın bir tekno-kent ha
line getirilmesi projesi, 
ilk olarak 1998 yılında 
Yalova'nın geleceğinin 
belirlenmesi için düzen
lenen Sivil İnisiyatif 
Kongresi'nde ortaya çık
tı. Düzenlenen kongrede 
halk, kentin sanayileş
mesine, doğal güzellikle
rin kaybolacağı düşünce
sinden yola çıkarak karşı 
çıktı. Kenti geliştirmek 
için başka bir çözüm ara
yışına giren Yalova hal
kı, bu noktada kenti bir 
bilgi merkezi haline ge
tirmeye ve özellikle de 
bilişim sektörüne ve bu 
sektörde çalışanlara aç
ma kararı aldı. Ancak 
başlatılan çalışmalar, 17 
Ağustos Depremi nede-

niyle yarım kaldı. 
Yalova Tekno-kent 

Projesi'nin üniversiteleri 
ve sektörü ilgilendiren 
iki ayağı bulunuyor. Tür
kiye'deki bütün üniversi
telerin bilişimle ilgili bö
lümlerinin Yalova'da 
yerleşke kurmaları için 
teşvik vermeyi planlayan 
Yalova Belediyesi, sektör 
çalışanlarını da kentte 
yaşamaya ikna edebil
mek için çalışmalarına 
başladı. Yalova Belediye 
Başkanı Yakup Kocal, 
şehrin bir tekno-kent ol
masıyla bilişim sektörü 
çalışanlarının rahat bir 
ortamda düşük maliyetli 
üretim yapabilecekleri 
gibi, kentin gelişimine de 
katkıda bulunacaklarını 
anlattı. Projenin hayata 

geçirilebilmesi için bili
şim şirketleriyle işbirliği 
arayışına giren Kocal, 
projeyi anlatmak ve des
tek bulabilmek amacıyla 
Bilişim 2000'e katılarak 
şirketlerle temaslarda bu
lundu. 

Yakup Kocal, Yalo
va'nın halkın azmi saye
sinde kısa süre sonra bu 
alanda önemli gelişmeler 
kaydedeceğini belirtti. 
Yalova'da yaşam konu
sunda depremden sonra 
ortaya çıkan kaygıların 
yersiz olduğunu belirten 
Kocal, kentin yeni bir 
deprem riski taşımadığını 
vurguladı. Kocal aynca, 
depreme karşı ciddi ön
lemler alarak kenti yeni
den güvenilir bir mekan 
haline getirmek için elle
rinden geleni yaptıklarını 
kaydetti. Yalova'nın 5-10 
sene içinde bilgi ve tek
noloji üreten insanların 
yaşadığı gelişmiş bir kent 
olarak karşımıza çıkaca
ğını dile getiren Kocal, 
projenin gerçekleşmesi 
için bilişimcilerden des
tek bekliyor. • 
meltemd@interpro.com.tr 

www.bthaber.com.tr 
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Telekomda Türk-İsrail 
işbirliği fırsatı 

HABER MERKEZI 

T
ürk- İsrail Tele
komünikasyon 
Forumu, 26-27 
Eylül 2000 ta

rihlerinde İstanbul Hil
ton Oteli'nde gerçekleş
tirilecek. Forum, teleko
münikasyon alanında fa
aliyet gösteren 21 İsrail 
şirketi ile 86 Türk şirke
tinin fikir alışverişinde 
bulunmalarına ve yeni 
işbirlikleri tohumlarının 
atılmasına imkan tanıya
cak. 

Forumun ilk gününde 
düzenlenen ortak toplan
tı, İsrail ve Türkiye'den 
önemli konuşmacıları 
ağırlarken, Türkiye ve İs
rail arasındaki işbirliği 
koşullarının, şirketlerin 
beklentilerinin, gerek ka
muoyu yönü, gerekse alt
yapı yönü ile anlatılacağı 

bir platform oluşturacak. 
Açılış toplantısının ar
dından, şirketlerin birebir 
görüşmeleri gerçekleşe
cek. Forum boyunca 
300'ün üzerinde görüşme 
yapılacak. 

İnterpro A.Ş. Genel 
Müdürü Zafer Kurdakul 
İsrail İhracat Enstitü-
sü'nün belli başlı büyük 
İsrail Telekomünikas
yon şirketlerinin gerek 
Türk pazarında daha et
kin işbirliklerinin oluş
turulması, gerekse Türk 
şirketleri ile biraraya 
gelerek üçüncü pazar
larda birlikte iş yapma
ları isteğine işaret etti. 
Kurdakul, "Bu forum 
İnterpro'ya bir proje 
olarak verildi. Önce İs
rail tarafındaki şirketler 
saptandı. İsrail İhracat 
Enstitüsü'nün yaptığı 
çağrıya cevap veren şir-

ketlerle görüşmeler ya
pıldı. İsrail İhracat Ens
titüsü'nün yetkilileri ile 
biraraya gelinip şirket
lerde elemeler yapılarak 
23 tane şirket belirlen
di" dedi. 

Veritabanından Türk 
şirketlerini tarayarak İs
rail şirketleriyle biraraya 
gelmeyi isteyebilecek 86 
tane şirket belirledikleri
ni söyleyen Kurdakul, 
iki gün içerisinde karşı
lıklı görüşme talebinde 
bulunan şirketlerin top
lantıları için gerekli dü
zenlemelerinin yapıldığı
nı belirtti. Türk şirketleri 
arasında Türk Telekom, 
Turkcell, Telsim, Supe
ronline, KoçSistem, 
IBM, Ixir gibi büyük şir
ketlerin yanı sıra, daha 
küçük çaplı şirketler de 
bulunuyor. Kurdakul, 
gelecek sene de benzer 
girişimlerin olabileceğini 
belirterek, "Bilişimin 
başka dalları, örneğin ya
zılım konusunda da ben
zer programlar uygula
yabiliriz" dedi. • 
bthaber@interpro.com.tr 

Türk-İsrail Telekomünikasyon 
Forumu nda 300"ün üzerinde 

birebir görüşme yapılacak. 

İsrail'in sırrı: Risk 
sermayesi ve Ar-Ge 

DIDEM TÜNEL 

• srail'in yazılım ve 

I yüksek teknoloji 
sektörü yılda 10 
milyar doları aşan 

bir ciro gerçekleştiriyor. 
Bu rakamın yüzde 80-
85'i ise ihracattan geli
yor. Aynı zaman da bu 
ihracat rakamı ülkenin 
tüm ihracatının yüzde el
lisini oluşturuyor. Yük
sek teknoloji alanında 
yılda yüzde 20'lik, yazı
lım alanın da ise yüzde 
25-30'luk bir büyüme 
yaşanıyor. Ülkenin başa
rı öyküsü hakkında İsra
illi Yazılım Şirketleri 
Derneği Başkanı Ami-
ram Shore ile görüştük. 
Bu büyüme trendinin 
önümüzdeki yıllarda da 
devam edeceğini belirten 
Shore, İsrail'in gelecekte 
yazılım ve yüksek tekno
loji ülkesi olarak var ola
cağını söyledi. 

Ülkenin en büyük 100 
kadar yazılım şirketinin 
oluşturduğu İsrailli Yazı
lım Şirketleri Derneği, 
bu endüstrinin gelişmesi 
için gerekli ortam ve ka
nunlarının oluşmasını 
sağlıyor. Üye şirketler 
özellikle ihracata yönelik 
faaliyetlerde bulunuyor 
ve dernek bu bilgi biriki
mini yaymaya çalışıyor. 
2000 yılında İsrail'in ya
zılım ihracatının ise 3 
milyar doları aşması 
bekleniyor. 

İsrail'de bugün aktif 
olan teknoloji şirketleri
nin yanı sıra 4 binden 
fazla start-up şirket bulu
nuyor. Ar-Ge açısından 
dünyanın en güçlü mer
kezlerinden biri olan ül
ke, dünyanın ikinci sili
kon vadisi olarak anılı
yor. Nasdaq'da 100'den 

fazla İsrailli şirket işlem 
görüyor. Amiram Shore 
tüm start-up'lar Ar-Ge 
çalışalarını bitirip aktif 
hale geldiğinde, teknolo
ji ihracatının başka bir 
boyuta atlayacağını be
lirtiyor. 

Risk sermayesi ve 
Ar-Ge'ye verilen 
önem 

İsrail'in başarısının al
tında birkaç sebep yatı
yor. Yazılım endüstrisi
nin atılımı devletin yazı
lımı hizmet saymaktan 
vazgeçip sanayi kolu 
olarak tanımlamasıyla 
1991'de başlıyor. Bu ta
nım birçok teşviği de be
raberinde getiriyor. 

Ülkede bu kadar fazla 
sayıda start-up şirketinin 
olmasının bir başka se
bebi ise, risk sermayesi. 
Ülkede 100'den fazla 
risk sermayesi şirketi bu
lunuyor ve sadece 1999 
yılında yeni endüstrilere 
yapılan yatırım miktarı 5 
milyar dolar. Amiram 
Shore, tüm dünyadan İs
rail'e bu başarı öyküsün
den pay alabilmek için 
para aktığını söylüyor. 

Shore, insan kaynağı 
sorununu nasıl çözdükle
rini şöyle yanıtlıyor: 

"Mükemmel üniversite
lerimiz, teknik enstitüle
rimiz, Ar-Ge enstitüleri
miz var. Ayrıca dünyanın 
en iyi teknik okuluna sa
hibiz: İsrail Ordusu. Or
duda bilim adamı, mü
hendis yada araştırmacı 
askerler var. Askeriyeye 
çözüm sunanlar, asker
den ayrılınca bunu sivil 
hayata da uyguluyorlar. 
Örneğin askerde veri ko
ruması için çeşitli algo
ritmalar üzerine çalışan 
30 yaşın altında 3 genç 
Check Point'i kurdular. 
Nasdaq'da işlem gören 
şirket bugün 22 milyar 
dolar değerinde." 

Türk şirketlerle 
işbirliği 

Amiram Shore'a göre 
Türk ve İsrailli şirketle
rin işbirliği için birkaç 
yol var. İlk yol Türk şir
ketlerinin İsrail teknolo
jilerini pazarlaması. 
Shore bu teknolojilere 
adapte olan şirketlerin 
üzerine kendi katma de
ğerlerini koyabilecekle
rini ve diğer komşu ül
kelere açılabileceklerini 
belirtiyor. 

Shore ikinci yol ola
rak da İsrail'deki risk 
sermayesi kültürünün 
Türkiye taşınmasını 
gösteriyor. İsrailli risk 
sermayesi şirketlerine 
ortak olacak Türk şir
ketlerinin bu bilgi biri
kimiyle Türkiye'ye fay
da sağlayacağı görüşün
de. Shore, Türk şirketle
rinin İsrailli risk serma
yesi şirketlerini de Tür
kiye'ye çağırabileceği 
görüşünde. • 
didemt@ interpro. com. tr 

Yaklaşık 6 milyon kişinin 
yaşadığı israil'de yılda 10 milyar 

dolarlık yüksek teknoloji ve 
yazılım üretiliyor. Bu üretimin 

yüzde 80-85'ini ihraç eden 
israil'in sırrı devlet desteği, 
risk sermayesi ve Ar-Ge'ye 

verilen önem. 

mailto:bthaber@interpro.com.tr
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AB için yeni şart bilişim yatırımları 
HABER MERKEZI 

G
aranti Banka
sı Yönetim 
Kurulu Üyesi 
Mahfi Eğil

mez Türkiye'nin Avrupa 
Birliği için ekonomik ön
lemlerin yanı sıra bilişim 
teknolojileri konusunda 
da çalışmalar yapılması 
gerektiğini söyledi. Bu 
yıl Lizbon'da yapılan ve 
Internet'le ilgili alınan 
önemli kararlar nedeniy
le "dotcom zirvesi" ola

rak adlandırılan Avrupa 
zirvesi kararlarına dikkat 
çeken Eğilmez, "Biz bu
rada 30 yıldır Avrupa'nın 
yıllar önce çözmüş oldu
ğu enflasyon, insan hak
ları, demokratikleşme ya 
da başka bir deyişle eski 
ekonominin sorunlarıyla 
boğuşurken Avrupa bü
tün okullarını Internet'le 
birbirine bağlayıp öğreti
mi ortak temele oturtma
yı amaçlıyor. Bundan ko-
parsak Avrupa Birliği 
üyeliğine geçmemiz çok 
zorlaşacak. 10 yıl sonra 

Avrupa Birliği'nin karşı
sına çıkıp da 'Biz enflas
yon sorunumuzu çözdük 
artık birliğe girmeye ha
zırız' dersek karşımıza 
yeni bir uyum takvimi çı
kacak. Bu yeni ekonomi
ye yetişmek için yeni bir 
yirmi yıllık süre içeren 
bir uyum takvimi ola
cak" dedi. 

Bersay Stratejik İleti
şim Danışmanlığı'nın 
10'uncu kuruluş yıldönü
mü nedeniyle düzenledi
ği "Yeni ekonomi ve İle
tişim" konulu panelde 
yeni ekonomiye geçiş sü-

reçleri ve yeni dünyada 
iletişimin önemi tartışıl
dı. Bersay Başkanı Ali 
Saydam'ın yönettiği pa
nele katılan Mahfi Eğil
mez, konuşmasında yeni 
ekonomiye ilişkin dün
yada ve AB çerçevesinde 
alınan kararlardan söz et
ti ve Türkiye'nin duru
muna değindi. Türki
ye'nin aslında yeni eko
nomiye geçişte eskisin
den daha iyi göründüğü
nü belirten Eğilmez buna 
karşılık ekonominin enf
lasyon, verimsizlik, ka
mu kesiminin hantallığı 
gibi sorunlarını çözme
dikçe yeni ekonomide 
yol almasının kolay ol
madığını da söyledi. 

Verimsiz süreçler 
kaldırılmalı 

Panalistlerden Koç 
Holding İş Geliştirme 
Koordinatörü Ali Koç ise 
Avrupa Birliği konusun
da Mahfi Eğilmez'in 
sözlerine katıldığını ve 
Avrupa ülkeleriyle bili
şim yatırımları konusun
da birlikte hareket edil

mesi gerektiğini kaydet
ti. Yeni ekonomide ileti
şim ve iletişim süreçleri
nin önemine de değinen 
Koç konuşmasına şöyle 
devam etti: "Devlet da
irelerindeki iletişim kirli
liği ve hantallığı özel 
sektör için de geçerlidir. 
Eski ekonominin rutinle
ri bilgi teknolojileri kul
lanılarak yapılmaktadır. 
Öyle ki düne kadar dakti
lo ile üretilen evrak, şim
di laser yazıcılarla daha 
şık üretilmekte. Halbuki 
amaç bu evrak üretimini 
ortadan kaldırmak, ağ 
üzerinde bilginin akış
kanlığını sağlamak ve 
verimsiz süreçleri değer 
zincirinden çıkarmaktır." 

"Yeni Ekonomi ve İle
tişim" konulu panele ka
tılan Hürriyet Gazetesi 
İcra Kurulu Başkanı ve 
Genel Yayın Yönetmeni 
Ertuğrul Özkök ise ko
nuşmasında ağırlıklı ola
rak yeni dünya ile birlik
te medyanın değişimini 
anlattı. Özkök, dünyada 
haberciliğin sloganı hali
ne gelen CNN'in patronu 
Ted Turner'in koltuğunu 
Amerikan Online'ın pat
ronuna bıraktığını hatır
lattı. Artık medyada te
kellerden değil karteller
den bahsedildiğini belir
ten Özkök yapılan büyük 
yatırımlardan söz etti. " 
Superonline, İxir, e-ko-
lay gibi ISS'lerin yazılı 
basına verilen ilanları 
inanılmaz boyutlarda. Bu 
yıl e-kolay için yapılacak 

yatırım 100 milyon dola
rı bulacak" diyen Özkök, 
bu yatırımların getirişi 
ne olacak sorusunu ise 
şöyle yanıtladı: "Bildiği
niz gibi satış gelirinden 
vazgeçildi. Geriye rek
lam kalıyor, o da yok; 
ben akşam eve gidince 
bu kadar yatırımların al
tına imza atan biri olarak 
acaba doğru bir karar alı
yor muyuz diye düşünü
yorum. İçimden bir ses 
yapacaksın kardeşim di
yor. Ancak bu kararları 
aklımızla değil dünyada 
oluşan ve her tarafı saran 
bir 'kaçırıyoruz geç kal
mayalım, içinde olalım' 
baskısıyla yapıyoruz." 
Ertuğrul Özkök, önü
müzdeki dönemde 
ISS'lerin ve portalların 
birleşeceğini de sözlerine 
ekledi. 

Panalistlerden Turizm 
Bakanı Erkan Mumcu ise 
yaptığı konuşmada yeni 
ekonomi ile eski ekono
minin farkını anlattı ve 
hukukun üstünlüğünden 
söz etti. 

"Yeni ekonomi, ileti
şim olanaklarının tekno
lojik gelişmeye bağlı ola
rak farklı yoğunluğu ve 
alanı arasındaki dengele
rin değişmesi sonucunda 
oluşmuştur" diyen TBV 
Başkanı Faruk Eczacıba-
şı da yeni ekonomide bil
gi akışının yoğunluğu ve 
kapsama alanı arasındaki 
dengenin değiştiğini söy
ledi. • 

bthaber@interpro.com.tr 

Yeni Ekonomi ve İletişim konulu 
panelde konuşmacılar özellikle 

AB'ye giriş için artık enflasyonun 
düşmesi, insan hakları sorununun 
çözülmesi gibi gelişmelerin yeterli 
olmadığını ve bilişim yatırımları 

konusunda da her geçen gün çıtayı 
yükselten Avrupa ülkeleriyle uyum 
içinde olunması gerektiği belirtildi. 

TT bizimdir, bizim kalacak!!! 

B
en bu sloganı bir yerlerden 
anımsıyorum diyebilirsiniz, 
gerçi sloganın atıldığı yer 
dergilerdeki yazılar ve ko

nu başlığı da Türk Telekom değildi 
ama olsun... 

1999-2000 seneleri dünyada özel
likle telekom alanında akıl 
almaz birleşmeler sahne 
oluyor. Gazeteler yeni li
sans mobil telefon teknolo
jileri için yapılan ihalelerin 
başdöndürücü rakamlarına 
yönelik haberlerle dolu. 
Uydu şirketlerinin de kendi 
aralarında birleştikleri, pek 
çok yerel klasik telefon şir
ketinin öncelikle aynı kültürel yapıya 
sahip ya da penetrasyon oranı düşük 
diğer ülkelerde şirket satın almaları 
veya birleşmeler yaptıkları görülmek
te. 

Sn. Ulaştırma Bakan'ımız TT'nin 
özelleştirilmesinde yüzde 20 hisse sa
tışının düşük görülmesine ve ayrıca 
hisseyi satın alacak kuruluşların yö
netimde pay istemelerine kızmış: 'Bi
zim TT'miz mükemmel bir işletme, 
yabancılara ihtiyacımız yok, çok isti
yorlarsa yüzde 5-10'nunu verelim' 
demiş... 

TT'nin mutlaka 'bir servis sağlayı
cı şirketi rasyonel işletmesini bilen' 
bir yönetim ortağına gereksinimi var; 
bu bir... TT'nin altyapısını, gelecek

teki müşteri taleplerini karşılayacak 
yeni teknolojilere çok hızla açması 
gerek; bu iki...Türkiye 31/12/2003'te 
telekomda monopol şirkete sahip ol
ma özelliğini yitirecek, pazarını ser
best rekabete açacak; bu üç.. . Kimse 
bizim kaşımız gözümüz için milyar 

dolarlık rakamları TT'nin 
yüzde 5-10 hissesine bas
maz; 'doğru finansçılar ve 
işadamları doğru yatırımlar 
yapmaya çalışırlar'; bu 
dört... Bay atlayan malın 
değeri hızla düşer; bu beş... 

TT'nin özelleştirilmesi
nin gecikmesinden doğan 
ölçülemeyen kayıplarının 

yanısıra ölçülebilen kayıplarını me
rak edenler özelleştirme idaresinin 
araştırmalarına baksınlar; yüzde 50-
60 civarındadır. Kaybedilen 10 mil
yar dolara yakın rakamı kim ödeye
cek? 

Ne yazık ki ülkemizde politikacı 
ve bürokratların performanslarını öl
çen bir mekanizma olmadığı için ya
pılamayanlar, yapamayanların yanına 
kar kalıyor. Örnek mi: 6 yıl geciken 
İstanbul Metrosu, hala başarılı olduk
larını söyleyen belediye başkanları ve 
de 'Bu Şiir Böyle Bitmez Sloganla
r ı ' . . . 

Özetle; sloganımız çok, kahraman
larımız bol, gerçeklerimiz hasıraltı... 

leventk@kocsistem. com.tr 

Demirel: 
"İletişim devrimine uymak her ülkenin işi" 

Y 

eni Ekonomi 
ve İletişim 
P a n e l i ' n i n 
açılış konuş

masını yapan 9. Cum
hurbaşkanı Süleyman 
Demirel, "İletişim dev
rimine uyalım" dedi. 
Konuşmasında 20 ve 
21'inci yüzyılı karşılaş
tıran Demirel şunları 
söyledi: "Her ülke kendi 
kaynaklarını harekete 
geçirebilmeli. Yeni bir 
dönem başladı. Hep be
raber 21. yüzyılda daha 
zengin, daha barışçıl, 
daha istikrarlı olması 
için gayret sarfedelim. 

82 maddelik Okinawa 
Bildirgesi'nin 10'uncu 
maddesi, ülkelerin kal
kınabilmesi için iletişim 
teknolojilerinden yarar-
larlanmalarınm şart ol
duğuna işaret ediyor. 
İletişim devrimi dünyayı 
bilgi çağına getirdi. İle
tişim devrimine uymak 
her ülkenin işi. İletişim 
devriminin en önemli 
unsurlarından biri de 
bölgesel işbirliği." 

Konuşmasında küre
selleşmede her ülkenin 
aym uyumu gerçekleş
tirmesinin mümkün ol
madığını da kaydeden 

Demirel, elektronik iş 
ortamının sermaye hare
ketlerini yeni bir boyuta 
taşıdığını ve bilgi çağına 
uyum sağlamada yaratı
cılığı teşvik edecek, bil
gi paylaşımını demokra-
tikleştirecek, Ar-Ge ça
lışmalarını artıracak ön
lemlerin alınması gerek
tiğini belirtti. • 

www.bthaber.com.tr 

mailto:bthaber@interpro.com.tr
http://com.tr
http://www.bthaber.com.tr
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Gelecek, mobil ticaret'te 
HABER MERKEZI 

G
a r t n e r 

Group Türki

ye, 19 Eylül 

Salı günü 

Çırağan Sarayı'nda 

"Mobil İş Dünyası" 

başlıklı bir seminer 

düzenledi. Mobil ci

hazların geleceğin iş 

dünyasını nasıl geliş

tireceği ve hangi sa

halarda yeni iş ola

naklarının yaratılaca

ğının tartışıldığı top

lantıya onur konuş

macısı olarak katılan 

Doğan Medya Hol

ding İcra Kurulu 

Üyesi Mustafa Göza-

lan mobil teknolojile

rin Türk iş dünyasına 

yansımaları konusun

da gözlemlerini, bek

lentilerini açıkladı. 

WAP teknolojisi

nin en çok iki yıllık 

ömrü olduğuna inan

dığını belirten Göza-

lan "Bu teknoloji ye

rini GPRS veya 

UMTS gibi teknoloji

lere bıracak. Fakat ül

kemize UMTS'in 

gelmesi en erken iki 

yıl içerisinde gerçek

leşebilir" dedi. Bunun 

yanında mobil tekno

lojilerin büyük bir 

hızla gelişmekte ol

duğuna da dikkat çe

ken Gözalan "Bu tek

nolojik gelişmeler 

karşısında ürün ve 

hizmet farklılaşması 

da oluşacak. En basi

tinden ülkemizdeki 

18 milyon evde bulu

nan elektrik ve su sa

yaçlarına birer mobil 

cihaz takarak bu sa-

yaçlardaki rakamlar 

doğrudan fatura mer

kezlerine aktarılacak. 

GSM operatörleri ses 

taşımak yerine bu ci

hazlara yönelik suna

cakları değişik uygu

lamalar aracılığıyla 

para kazanmaya çalı

şacak" dedi. Gözalan 

2001 yılında mobil 

cihazların ekonomiye 

katkılarının en az 7 

milyar dolara olaca

ğına da dikkat çekti. 

Gartner Group 

Araştırma Direktörü 

Nigel Deighton ise 

Avrupa telekomüni-

kasyon endüstrisindeki 

yeniden yapılanmanın 

ürün ve servis sağlayıcı 

seçme aşamasında olan 

tüketicilerin seçenekleri

nin artırdığını vurgulaya

rak önümüzdeki beş yıl

lık dönemde telekom en

düstrisindeki değişimin 

iletişim sektörünü nasıl 

etkileyebileceğini, artan 

rekabet ortamında ileti

şim teknolojileri ürün ve 

hizmetlerinin nasıl geli

şeceğini, ses işleme ve 

telefon destek hizmetle

rinde değişen iş ve müş

teri gereksinimleri dikka

te alınarak önümüzdeki 

beş yıllık dönemde ne gi

bi gelişmeler olabileceği

ne değindi. 

Deighton tüm bu geliş

melere paralel olarak 

2004 yılında Avrupa'da-

ki dört büyük telekom 

şirketinin sayısının üçe 

inmesinin beklendiğine 

de değindi. • 

bthaber@interpro.com.tr 

mailto:bthaber@interpro.com.tr
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Etkinlik Haberleri 

Türkiye tanıtımına 
Internet desteği 

K
ültür Bakanlı-
ğı'nın 10-16 
Nisan 2000 
tarihleri ara

sında Yahoo'nun ABD 
sitesinde yaptığı promos
yonu kazanan beş çiftten 
ilki Türkiye'ye geldi. Ya
hoo sitesinde dönen Kül
tür Bakanlığı web sitesi 
banner'ını tıklayarak si
teyi ziyaret edenler ara
sında yapılan çekilişte 
kazanan beş çift Türki
ye'de bir haftalık tatil ka
zanmıştı. 

Bu çiftlerden ilki olan 
bir porselen fabrikasında 
işçi Sherry Fish ve bir 
milli parkta bekçi olarak 
çalışan John Alexander 
Fish 11-18 Eylül tarihleri 
arasında Türkiye'de ağır
landı. İstanbul, Ankara, 
Kapadokya duraklarını 
içeren gezi programında 
birçok tarihi yer ve müze 
de yer alıyor. Kültür Ba
kanlığı tarafından misa-

fir edilecek beş çiftten 
birinin ulaşım giderlerini 
THY, diğer dört çiftin 
ulaşım giderlerini Türki
ye Seyahat Acentaları 
Birliği (TÜRSAB), ko
naklama giderlerini ise 
Turizm-Net karşılıyor. 
Gezi organizasyonu ise 
Active Turizm tarafın
dan sağlanıyor. 

Kültür Bakanlığı Bilgi 
İşlem Daire Başkanı 
Meryem Sözen konuyla 
ilgili şunları söyledi: 
"Daha önce Türkiye diye 

bir ülkenin varlığından 
bile habersiz olan bu in
sanlara bu yolla ulaşarak 
hem Türkiye'nin hem 
Kültür Bakanlığı web si
tesinin tanıtımını yaptık. 
Demek ki doğru yolda
yız." 

ABD'de bir yansısı ku
rulan Kültür Bakanlığı 
web sitesini bugüne dek 
238 bin kişi ziyaret etti. 
Promosyon kazanan ta^ 
lihli ikinci çift ise 13 
Ekim'de Türkiye'ye gele
cek. • 

SO-WATT ile 
karanlıktan aydınlığa 

E
scort Enerji, 
elektrik kesin
tilerine çözüm 
üretmek ama

cıyla SO-WATT Portatif 
Elektrik aracını piyasa
ya sundu. 

"Elektrik mi kesildi? 
SO-WATT. Hayat de
vam eder" sloganı ile 
sunulan ürün, elektrik 
kesildiği zaman otoma
tik olarak devreye giren 
bir elektrik kaynağı. 
Elektrik voltajını da 
dengeleyen ürüne, tele
vizyon, bilgisayar, vi
deo, ampul ve benzeri 
küçük ev aletleri kolay
lıkla bağlanabiliyor. Es
cort Enerji Genel Mü
dürü Birol Özçelik, bu 
ürünü hayatı kolaylaş
tırmak ve enerji sorun
larının çözümüne katkı
da bulunmak amacı ile 
geliştirdiklerini dile ge
tirdi. 

SO-WATT, 72 ekran 

bir televizyonu 90 daki
ka, 100 watt 'hk bir am
pulü 4 saat kullanma 
imkanı tanıyor. Ürünün 
akü ömrü ise 3 ile 4 yıl 
arasında. 

Özçelik, "SO-WATT 
Portatif Elektrik" kulla
nımının, büyük şehirle
rimizden başlayarak kı
sa zamanda tüm Türki
ye'ye yayılmasını he
deflediklerini dile getir
di. Ürün, her eve gire
bilmesi amacıyla esnek 
ödeme koşullan ve Ad
vantage Card'la taksitli 

ödeme imkanları ile pa
zarda 128 milyon + 
KDV olarak satışa su
nuldu. 

Birol Özçelik, Ekim 
ayı itibari ile MGE Tür
kiye olarak hizmet vere
cek olan Escort Ener-
ji 'nin gelecek planları 
arasında 2000 yılında pa
zarda yüzde l l ' l ik, 2003 
yılında ise yüzde 15'lik 
pazar payı ile hem Türki
ye hem de Ortadoğu'da 
KGK sektöründe liderli
ği hedeflediklerini dile 
getirdi. • 
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Sektör Haberleri 
Siemens geleceğin akıllı evlerini tanıttı 

S
iemens, Alman
ya'nın Hanno
ver şehrinde dü
zenlenen Expo 

2000 Fuarı'ndaki stan-
dında ziyaretçilere, bir
birleriyle iletişim kurabi
len akıllı ev aletlerini ta
nıttı. Siemens'in yeni 
Beyaz Eşya Teknolojisi, 
buzdolaplarının eksik yi
yecekleri sipariş verme
si, evin açık unutulan 
pencerelerinin kilomet
relerce uzaktan kapatıla
bilmesi gibi olanaklar 
sunuyor. 

Yeni teknoloji sayesin
de kullanıcılar buzdola
bındaki eksiklerini çevri-
miçi görebildiği gibi, 
ocaktaki yemeğin ne ka
dar süreyle hangi ısıda 
pişeceğini de ayarlayabi
liyorlar. Siemens'in ev 
yaşamında Internet Ça-

ğı'nı başlatan yeni viz
yonu, Home Electronic 
System (HES)'e dayanı
yor. 

Ev aletlerinin birbirle
riyle ve diğer iletişim 
aletleriyle iletişim kura
bilmesini sağlayan HES 
akıllı sistemleri, akıllı 
aletler, ev içindeki aletle
rin birbirine ve Internet'e 
bağlanması, mutfak por-
talı ve Internet'le gelen 
hizmet yelpazesi aşama

larından oluşuyor. Inter-
net 'e uyabilen değişik 
ağlara uyumlu olarak ta
sarlanan ev aletleri, "tak 
ve kullan" adlı yetenek 
sayesinde wap uyumlu 
mobil telefonlar veya el 
bilgisayarlarıyla da ko
nuşabiliyor. Almanya'da 
birçok evde kullanılan 
akıllı sistemler, 2 yıl 
içinde tüm dünyada tü
keticilerin hizmetine 
sunulacak. • 

"Alo Kirala" ile leasing 
hakkında herşey 

G
aranti Le
asing, dağı
tım kanalları 
strateji çalış

maları sonucunda müşte
rilerine yeni ulaşım ka
nalı sunuyor. Garanti Le
asing tarafından yeni bir 
marka olarak tanıtılan 
"Alo Kirala"- 0 212 335 
72 72 erişim hattı ile le
asing hakkında her türlü 
bilgiyi almak mümkün. 

Leasing sektöründe 
çağrı merkezi uygula
ması olarak tanımlanan 
Alo Kiralama Servisi, 
müşterilere telefon ara
cılığı ile leasing hakkın
da bilgi aktarımı, le
asing işlem adımları, le
asing işleminin nasıl 
yapılacağı, hangi ürün
lerin leasing konusu ol
duğu ve avantajları 
açıklanıyor. • 

Telsim OxKart piyasada 

T
elsim, yeni fa-
turasız hattı 
"Ox Kart"ı hiz
mete sundu. 

Belli bir miktar kontör 
yüklenmiş olarak satın 
alınan OxKart ile anında 
konuşmaya başlanabili
yor. OxKart'in başlangıç 
paketinin satış fiyatı ise 

24 milyon 500 bin lira. 
OxKart'a 200, 400 ve 
600'lük kontör yükleyi
cilerle yükleme yapılabi
liyor. Telsim'in yeni fa-
turasız kontörlü hattı 
OxKart 'in en önemli 
özelliği yurtdışını araya
bilme ve yurtdışından 
aranabilme. • 

HP ve AT&T'den e-iş çözümleri 

H
P ve AT&T, 
küresel şir
ketlerin e-iş 
uygulamaları

nı kolaylaştırmak üzere 
işbirliğine başladı. İki 
şirketin başlattığı işbirli
ği çerçevesinde şirketle
rin web sitelerinin ağ ve 
uygulama yönetimi ge
reksinimlerini karşılaya
cak çözümler üretilecek. 
Bu ortaklık, e-hizmetler, 

Internet kritik donanım, 
yazılım ve ağ çözümleri 
teknolojilerine dayanı
yor. 

Yeni e-iş çözümleri, 
mevcut satış kanalları 
kullanılarak HP ve 
AT&T tarafından birlikte 
pazara sunulacak. Bu çö
züm paketi içinde ku
rumlara yönelik e-ticaret 
çözümleri, müşteri web 
sitesi işletimi, yüksek ça-

lışabilirlik oranına sahip 
bilgiişlem servisleri ve 
dış kaynak kullanımına 
dayalı e-posta mesajlaş-
ma servisi yer alıyor. 

Ortaklık çerçevesinde 
e-iş çözümleri, küresel 
ağ altyapısı, Internet Veri 
Merkezleri ve ileri dü
zeyde ağ oluşturma ve 
servis anlamında AT&T 
tarafından desteklene
cek. • 

Zakki yeni ürünleri 
bekliyor 

A
lışveriş sitesi 
Zakki, www. 
z a k k i . c o m 
a d r e s i n d e k i 

sitesinden Internet üze
rinden ürünlerini pazar
lamak isteyenlere yeni 
bir imkan sunuyor. Siteyi 
ziyaret ederek, açılan 
sayfanın alt köşesindeki 

"ürünlerinizi pazarlayın" 
yazısına tıklayanlar 
"ürünümü pazarlamak 
istiyorum" formunu dol
duracaklar, www.zak-
ki.com'da yer alması uy
gun görülen ürünlerden 
katılım bedeli, tasarım 
ve çevrimiçi giderleri 
alınmıyor. • 

British 
Airways'den 
e-bilet 
hizmeti 

ngiliz Havayolları 

IBritish Airways, İs
tanbul'dan yabancı 
ülkelere seyahat 

eden yolcuları için e-bi
let hizmeti sunmaya baş
ladı. E-bilet uygulama
sıyla yolcular, bilet için 
beklemek ya da biletin 
unutulması halinde ceza 
ödemek gibi sıkıntılar
dan kurtuluyorlar. 

E-bilet'le uçmak için 
yolcuların ödemede kul
lanılan kredi kartı, sürü
cü belgesi, nüfus cüzda
nı, pasaport ya da British 
Airways Executive Club 
Üyelik Kartı'yla kimlik 
tanımlaması yapması 
gerekiyor. E-biletle uçan 
yolcular, kimlik olarak 
kullanacakları kartı 
check-in kontuarındaki 
görevliye gösterdikleri 
anda uçuş biniş kartını 
alabiliyorlar. E-biletle 
check-in işlemini ger
çekleştirmek için, "kon-
tuarda check-in", "tele
fonda check-in" ve 
"self-servis check-in" 
seçenekleri bulunuyor. • 

http://zakki.com
http://www.zak-
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E-ticaret, yerini e-pazaryerine bırakıyor 
HABER MERKEZI 

I
ntel Mimari Grubu 
Genel Müdürü ve 
Yürütme Kurulu 
Başkanı Paul Otel-

lini bir günlük çalışma 
ziyaretinde bulunduğu 
İstanbul 'da " 2 1 . Yüz-
yıl'ın Internet'i" başlığı 
altında verdiği konfe
ransta teknoloji-ticaret 
ilişkisi, teknolojinin re
kabette sağladığı avan
tajlar, Intel'in e-iş viz
yonu ve Internet'teki In
tel çözümlerine değindi. 

Intel Başkanı Craig 

Barret 'tan sonra Intel 
adına Türkiye'yi ziyaret 
eden en üst düzey Intel 
yöneticisi olan Otellini, 
iş kavramını düşünen 
herkesin e-ticaret kavra
mı içerisinde birbiriyle 
buluşacağına dikkat çe
kerek "Akıllı bilgisayar 
ağı teknolojileriyle şir
ketler dünyaya açılıyor 
ve bu dünya ekonomisi
ni tamamen değiştiriyor. 
Ekonomi gün geçtikçe 
daha çok müşteri odaklı 
yapılanmaya kayıyor" 
dedi. 

Yapılan araştırmalara 
göre dünya e-ticaret 

hacminin 2004 yılında 7 
trilyon dolara ulaşacağı
na dikkat çeken Otellini 
"Internet iş yaşamımıza 
ilk önce hızlı bir haber
leşme aracı olan e-posta 
ile girdi. Bu gelişmenin 
birinci fazıydı. Daha 
sonra gelen ikinci fazda 
ise web sayfaları ile şir
ketlerimizin katalog ta
nıtımlarını gerçekleştir
meye başladık. Günü
müzde bu web sayfaları 
ile e-ticarete taşınıyo
ruz. Bu gelişmenin 
üçüncü fazında ise akıllı 
bilgisayar ağları tama
men insan müdahalesi 
olmayan bir ortamda 
üretim ve tüketim zin
cirlerinin uçlarını birbi
rine bağlayacak. Tüketi
ci sanal ortamda bir 
ürün satın almaya kalk
tığında tedarik zincirleri 
birbiri ardına harekete 
geçerek o ürünün zama
nında tüketicinin elinde 
olmasına olanak tanıya
cak" dedi. 

Bu gelişmelere para-

lel olarak daha önce e-iş 
için yola çıkan şirketle
rin artık Internet üzerin
de e-pazaryeri oluştur
ma kaygısında olduğunu 
da belirten Otellini, son 

kullanıcı olmadan bir ti
caretten bahsedilemeye-
ceğini, onun için hem 
B2B hem de B2C ticare
tine imkan tanıyan e-pa-
zaryerlerinin Internet ti
caretinde gelecek günle
re damgasını vuracağını 
belirtti. 

Türkiye ikinci 
fazda 

Türkiye'nin henüz e-
ticaretin ikinci fazı olan 
katalog tanıtımı ve e-
alışveriş aşamasında ol
duğuna dikkat çeken 
Otellini "Türkiye genç 
nüfusu ve dinamik eko
nomisiyle elektronik ti
caretin nimetlerinden en 
çok yararlanacak ülkeler
den birisi. Bunun temel 

şartı olarak telekomüni
kasyon altyapısının iyi
leştirilmesi ve akılcı po
litikaların uygulanması 
gerekli. Bu yatırımları 
yapmadan, Internet'in 
tümüyle gelişmesini bek
lemek büyük bir hata 
olur" dedi. 

Teknolojinin iş verim
liliğini nasıl etklediğinin 
tartışıldığı toplantıda, In
tel'in 64-bit mimarisine 
uygun olarak geliştirdiği 
Itanium isimli işlemci de 
Türkiye'de görücüye 
çıkmış oldu. Intel Itani
um, Pentium III ve Penti
um III Xeon işlemcilere 
ileri uçta ölçeklenebilir-
lik ve güvenilirlik sun
mayı amaçlıyor. • 

bthaber@interpro.com.tr 
Internet ticaretinin üçüncü fazına 

geçtiğimizi belirten Otellini, 
e-pazaryerinin ön plana çıktığı 
bu fazda hem B2B hem de B2C 
ticaretin akıllı bilgisayar ağları 

çerçevesinde otomatik olarak 
yapılacağını belirtti. 

Meraklısına Bilişim 

Y
üzseksenbeşbin kişi, 
2000'in Eylül ayında, işini 
gücünü bırakıp bir fuar 
görmeye gidiyorlar; Bili

şim Fuannı. Trafik nedeni ile yoldan 
dönenleri de saysanız yuvarlak ikiyüz-
bin. 

İçinde biraz eğlence, ilgi 
çekici görüntüler olmasına 
rağmen burası ne panayır, 
ne de sirk. Teknoloji, çö
zümler, yeni ürünlerin yer 
aldığı bir fuar alanı. O za
man nedir bu büyük ve her 
sene daha da büyüyen kala
balığın hikmeti. Türkiye 
bilgi toplumuna ulaştı da 
biz mi farkında değiliz. 

Profesyoneller kalabalığın içinde 
önemli bir yer tutuyor elbette. Mesle
ği bilişimci olanlar, bilişimi şu veya 
bu şekilde işlerinde kullananlar veya 
kullanacak olanlar, satınalmacılar, ka
rar vericiler, ya da bilişimin kendi 
mesleklerine etkilerini görmek ve öğ
renmek isteyenler. 

Diğer gruplar arasında kimler var, 
şöyle bir göz gezdirelim. Her fuarda 
olduğu gibi poşetçiler var. Sadece he
diyelikler ile ilgilenen. Poşetini ne ka 
dar çok doldurur ise fuarı da o kadar 
iyi gezmiş sayılan. Sonra eğlenmeye, 
gezmeye gelenler var çoluk, çocuk. 
Onlar ilk açıldığında Metro'ya, sonra 
Carrefour'a, Capitol'e, Akmerkez'e 

de aile boyu gezi düzenlemişlerdi. 
Tabii önemli bir grup, kişisel bili

şim gereksinimlerini nasıl karşılayaca
ğını görmek için geliyor Bilişim'e. 
Evine bilgisayar almak isteyen, mev
cut bilgisayarına ses kartı takacak 
olan, en iyi telefon özelliklerini ince

leyip ona göre karar verecek 
olan. Onlara da bol miktarda 
malzeme var içeride. 

Büyücek bir grup daha 
var. Bu birden bire parlayan, 
her tarafta konuşulan bilişim 
sektörü ne ola ki diye merak 
edenler. Neye benzer, ne işi
mize yarar, içine nasıl giri
lir, meslek olur mu, para ka

zandırır mı. İşte ben bu insanlara daha 
çok ilgi gösterilmeli ve onlar için yep 
yeni şeyler yapılmalı diye düşünüyo
rum. 

Bilişimin "b" sini bilmeden çocuğu
na bu mesleği uygun gören anne ve 
babalar, çalışma yaşına gelip bu cazip 
sektöre nasıl atlanm diyen gençler, 
eğitimini nasıl yönlendirsem diye dü
şünen öğrenciler, bilişimi günlük ya
şamlarında nasıl kullanacağını öğren
mek isteyen vatandaş için eğitimler, 
danışmanlıklar, özel aktiviteler düzen
lemeliyiz. İşte o zaman Bilişim Fuarı 
ticari ve teknolojik amaçların yanı sı
ra, sosyal ve kültürel amaçlan da tam 
anlamı ile gerçekleştirmiş olur. 

zaferk@interpw.com.tr 

Intel Türkiye'de hedef e-Türkiye 
Intel, Internet' in sağlıklı işlemesi için 

oluşturduğu dört yapı taşı ile e-ticaretin bütün 
altyapısını sağlamayı amaçlarken, dört yapı 
olan sunucu, istemci, ağ altyapısı ve servis 

kısmında lider olmayı hedefliyor. 

PINAR UYLUM 

DİKİCİ 

I
ntel, Internet'in 
yapıtaşlannı oluş
turan teknolojileri 
ile e-iş'e yönelik 

çözümlere doğru hızlı 
bir hareketlilik gösteri
yor. Geçtiğimiz aylarda 
Intel Türkiye Genel Mü
dürü olarak göreve baş
layan Cüneyt Çubukçu, 
Intel'in, stratejik yön 
değişiminin olduğunu, 
Internet altyapısında 
yaptıkları ve yapacakla
rını ön plana çıkaracağı
nı belirtti. 

Intel'in merkezi ola
rak yönetilen bir şirket 
olduğunu söyleyen Çu
bukçu, "Yerel pazarlara 
özel birtakım uygula
malar için ön ayak olu
yoruz. Hangi stratejile
rin hangi pazarlara daha 
uygun olacağı konusun
da merkeze yardımcı 
oluyoruz" dedi. 

Intel denildiği zaman 
gerek Türkiye'de gerek
se tüm dünyada akla ilk 
gelen mikroişlemciler 
ve yongalar olduğuna 

değinen Çubukçu, In
tel'in Internet'in dört 
yapıtaşını oluşturan is
temci, sunucu, ağ altya
pısı ve servis, hizmet ve 
çözüm alanında yer al
dığını da belirtti. Çu
bukçu, "En önemli he
defimiz Internet'in dört 
tane ana yapıtaşını de
vamlı olarak sağlamak 
ve teknolojik olarak li
derlik bayrağını taşı
mak" dedi. 

Internet'in ileride 
elektrik kadar kullanıla
cağını dile getiren Intel 
Türkiye, sunduğu çö
zümleri ile bir e-türkiye 
hedeflediklerini belirtti. 

Dünyada şu anda 13 
milyon Internet için ça-

hşan sunucu olduğunu 
ve bu rakamın yüzde 
50'sinden fazlasının da 
Intel mimarisi üzerinde 
çalıştığını belirtti. Çu
bukçu, 1997 Nisan ayın
da sadece bir milyon In
ternet için çalışan sunu
cu olduğunu söyleyerek, 
Intel'in 2003 yılı için 
öngördüğü Internet eko
nomisinin sağlıklı ola
rak çalışması için gere
ken sunucu altyapısının 
sadece yüzde 5'inin şu 
anda pazarda olduğunu 
vurguladı. Intel'in 
2001'in ilk aylarında 
Itanium işlemciyi paza
ra sunacak. Çubukçu, 
64 bit mimaride çalışa
bilen Itanium işlemci
nin, özellikle elektronik 
ticaret ortamlarındaki 
uygulamaları hızlı geliş
tirme ve ekonomik ça
lıştırma prensipleri taşı
yacak olan bir mimari 
olduğunu ifade etti. 

Çubukçu, kurumların 
e-iş modeline vakit kay
betmeden ve doğru stra
tejilerle geçmelerini 
sağlamayı hedefledikle
rini vurguladı. • 
pinaru@interpro.com.tr 

www.bthaber.com.tr 

mailto:bthaber@interpro.com.tr
mailto:zaferk@interpw.com.tr
mailto:pinaru@interpro.com.tr
http://www.bthaber.com.tr
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Yerli yazılımla B2B portalı 
PıNAR UYLUM 

DİKİCİ 

B
insoft, şirket
ler arasındaki 
veri iletişimini 
bir merkezden 

sağlamak, maliyetleri 
düşürmek, rekabet avan
tajı elde etmek, yurtiçi ve 
yurtdışı her ölçekteki 
şirketin buluşma noktası 
olarak "The Business 
Partners Network" (İş 
Ortakları Ağı) adı ile 
B2B (işten işe) portal 
oluşturdu. 

www.b-par tners .net 
veya www.isortaklari.net 
adreslerinden ulaşılan 
portal ile amaçlanan en 
önemli konu, yeni eko
nominin fırsatlarından 
şirketlerin faydalanmala
rını sağlamak. 

Binsoft Process Cont
rol Ltd. Genel Müdürü 
Mehmet Bingöl, diğer e-
pazar yerlerinden farkla
rını bu sistem sayesinde 
ana şirketlerin bayi satış
larını kontrol etmeleri ve 
ana şirketlerin bayileri
nin müşterilerine yapmış 

olduğu satışları sistem 
sayesinde gerçek zaman
lı olarak görmelerini sağ
lamak olarak belirtti. 
Üyelik esasına dayana
rak işleyen sistemde bayi 
ağı veya teslimat ağı 
içindeki şirketler arasın
da sipariş, sevkiyat, satış 
işlemleri, iş ortakları ara
sında mesajlaşma, tartış

ma grupları, anket hazır
lama, sonuçları takip et
me, ürün katalogu oluş
turma modülleri hizmet 
veriyor. 

Ürün geliştirilmeye 
açık 

Şirketlerin kullanımı
na sunulan Business 
Partners Networks 'ün 

modülleri arasında yer 
alan en ilginç modül, 
sistem geliştirme modü
lü. Bu modül şirketlerin 
sistemden beklentilerini 
dile getirecek, veriam-
barında toplanan istek
ler takip edilerek ürün 
Binsoft şirketi tarafın
dan geliştirilecek. Her 
modülün çok detaylı ol
ması yerine geliştiril
meye açık çekirdek mo
düllerin hizmet verece
ğini açıkladı. 

"Bizim sistemimizin 
diğer sistemlerden far
kı, sistem geliştirme 
modülünün üyelere ta
mamen açık olması ve 
sistem geliştirme modü
lü ile bütünleşik tartış
ma modülünün bulun
ması" diyen Binsoft 
Process Genel Müdürü 
Bingöl, üyelerin siste
me girdiği isteklerin pu
anlanarak, Binsoft tara

fından en çok puan alan 
istekler doğrultusunda 
geliştirileceğini bildir
di. 

Binsoft Process Cont
rol Ltd. tarafından ge
liştirilen Business Part
ners Network, üye şir
ketlerin talepleri doğ
rultusunda satınalma, 
teklif toplama, ihale aç
ma, iş ortakları arasında 
stok bilgileri görme, 
şirketlere veri alanı tah
sis etme ve iş ortak
larının ortak kul
lanımına sunma gibi 
modülleri kısa zamanda 
sisteme eklemeyi plan
lıyor. 

Bingöl, şirketlere 31 
Ekim 2000 tarihine 
kadar Business Partners 
Network (İş Ortakları 
Ağı) üzerinde ücretsiz 
deneme imkanı sunduk
larını söyledi. • 
pinaru@interpro.com.tr 

Binsoft Process Control Ltd., 
geliştirdiği B2B portalı "The 

Business Partners Network" ile 
şirketlere daha geniş coğrafyaya 

yayılarak yeni iş ortakları 
bulmaları ve satışlarını arttırma 

imkanını sunuyor. 

Ara bağlantılar 

T
akke düştü kel göründü. 
Türk Telekom A.Ş'nin (TT) 
15 Eylül tarihinde yapdan 
ve yüzde 20'sinin özelleş

tirmesi hedeflenen ihaleye hiçbir şir
ket teklif vermedi. Bu skandalla ilgili 
birçok neden sıralamak mümkün. 
Yönetime etkin olarak katılamama, 
Telekom Kurumu'nun yeni yapılan
ması nedeniyle yönetme
liklerin hazır olamaması, 
TT ile Ulaştırma Bakanlığı 
arasında imzalanacak olan 
"Görev Sözleşmesi"nin 
içeriğinin tam olarak belli 
olmaması, TT'nin GSM 
operasyonuyla ilgili imza
ların o tarihte atılmamış 
olması, nedenlerden bazı
ları olarak sıralanabilir. 

Ancak bizce çok önemli olan ve 
gözden kaçan bir başka unsur 
"Interconnection" yani "Ara 
Bağlantılar" dır. Dünya telekom 
sektörünü incelediğimiz zaman 
birçok telekom operatörünün 
birbirleri arasında oluşan trafikler 
için "Ara Bağlantı" sözleşmesi 
imzaladığını görürüz. Hatta bazı 
operatörler doğrudan erişemedikleri 
yerler için başka telekom operatörleri 
ile "Ara Bağlantı" sözleşmesi 
imzalarlar. 

TT tarafını incelediğimiz zaman 
bizim bugün itibariyle yaklaşık bin 
adet telekom operatörü olan 
Almanya ile Deutche Telecom ve 
Othello gibi iki şirketle, Fransa'da 

sadece France Telecom ile yapılan 
"Ara Bağlantı" sözleşmeleri 
örneklerini görüyoruz. Diğer 
ülkelerle de sadece "Incumbent" diye 
adlandırdığımız TT gibi tekellikten 
gelen telekom operatörleri ile "Ara 
Bağlantı" sözleşmesi imzalayan 
TT'nin diğer alternatif operatörlerin 
mevcut ve gelecekte ki büyük potan

siyellerini gözardı ettiğini 
düşünmekteyiz. 

Halbuki, büyüyen ve ge
lişmekte olan, Türkiye'ye 
veya Türkiye'den trafik ta
şımak isteyen, alternatif 
operatörleri uzun süreli 
kontratlarla bağlamak, bun
lardan daha rekabetçi fiyat
lar almak TT'nin ve dolayı

sıyla ülkemizin lehine olmaz mı? 
Yurtdışında telekom operatörlerinin 
gücünü gösteren "Ara Bağlantı Söz
leşmesi" sayısını, TT niçin arttırmayı 
düşünmez? Bu sayede daha güçlü bir 
konuma gelmez mi? 

Yoğun rekabetin yaşandığı telekom 
sektöründe TT'nin bürokrasisini 
azaltıp iş yapmaya ve kar etmeye 
yönelik yapıya kavuşması gerektiğini 
düşünüyoruz. Kendisine başvuran 
alternatif telekom operatörlerini 
dikenli yollara iten ve 6 ay, 1 yıl gibi 
terminler veren TT ile kim çalışmak 
ister? Maliyetlerini azaltmaya çalışan 
operatörler TT'nin teknolojik olarak 
başedemediği "Voice Over IP" 
alternatifine kaymazlar mı? 

gereky@fit.com.tr 

Enterasys Networks, ağ 
çözümlerinde liderliğe soyundu 

HABER MERKEZİ 

C
a b l e t r o n 
S y s t e m s ' i n 
holdingleşme
sinin ardından 

onun altında farklı alan
lara yönelik kurulan dört 
şirketten biri olan Ente
rasys Networks, şirketle
re yönelik yerel ve geniş 
ağ anahtarlayıcıları, yö
netim, servis sağlayıcı 
gereksinimleri gibi alan
larda hizmetler veriyor. 
Anahtarlayıcı alanında 
yeni ürün ailesi Matrix'i 
pazara sunan şirket, E7 
ve E5 adlı ürünleriyle 
şirketlerin tüm gereksi
nimlerine tek şaseden 
yanıt verebiliyor. Ana 

hedefini Cabletron 
Systems'in ağ hizmetleri 
alanındaki dünya liderli
ğini sürdürmek olarak 
belirleyen Enterasys 
Networks, bu alanda ça
lışmalarını hızlandırdı. 
Enterasys Networks Tür
kiye Genel Müdürü Tar
kan Sualp, iki hafta önce 
Aldus River Networks'u, 
geçen hafta da Security 
Wizards adlı şirketi bün
yesine katan Ente
rasys'in, gelecek altı ay
da 10 şirketi daha satın 
alarak genişlemesini sür
düreceğini belirtti. 

Sualp, Enterasys Net
works'ün geçen altı ayda 
Yimpaş.Net, Sağlık Ba
kanlığı ağ projesi ve Em-

niyet İstihbarat Voice 
Over IP'si gibi çok farklı 
alanlara girdiğini kaydet
ti. Enterasys Networks' 
ün kesinlikle satılık ol
madığının altını çizen 
Sualp, kendilerini bun
dan sonra sadece bir tek
noloji şirketi olarak de
ğil, aynı zamanda pazar
lama şirketi olarak da ta
nıtmak istediklerini an
lattı. Bundan böyle ser
vis sağlayıcı pazarında 
da hizmet vereceklerinin 
altını çizen Sualp, 2001 
yılı Ocak ayında Nasdaq 
B orsası'na açılacaklarını 
belirtti. • 

bthaber@interpro.com.tr 

Dünya çapında yerel ve geniş ağ 
anahtarlamasından e-ticarete 

kadar tüm alanlarda pazar 
liderliğini hedefleyen Enterasys 
Networks, bundan böyle sadece 
bir teknoloji şirketi olarak değil, 

aynı zamanda bir pazarlama 
şirketi olarak anılmak istiyor. 

www.bthaber.com.tr 
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"Düşünen makinelerden gurur, düşünen insanlardan 

kuşku duyan bir çağda yaşıyoruz." 

Beat 

Satışçının karakteri... 

H
er satışçı bir 

tiyatrocudur. Bir 

konuşmacı, bir ikna 

edici, bir değişimci ya da 

dönüşümcüdür. Düşüncelerde, 

görüşlerde, tercihlerde, kararlarda 

değişim yaratır. 

Tiyatronun ne kadar insanı 

geliştirici, keyifli bir sanat dalı 

olduğunu biraz ilgilenenler bilirler. 

İzleyicilerin oyuna kendini 

kaptırması, alkışlarla gelen olumlu 

geribildirim tiyatrocunun ayaklarını 

yerden keser, havalara uçurur. 

Tiyatroda karakterler vardır. İyi 

oyuncu değişik karakterleri aynı 

inandırıcılıkla oynayabilendir. 

Kılıktan kılığa, kişilikten kişiliğe 

bürünebilendir. İyi oyuncu, rolünün 

içine girer. Oynadığı karakterin 

hissettiğini hisseder, durumunu 

yaşar, halinden anlar. Bu 

durum tiyatrocuyu 

zenginleştirir. Anlayışını 

genişletir. Yadırgayıcı, 

dışlayıcı bakışını giderir. 

Halk arasındaki her 

tiplemeyi oynarken onlara 

sevgi ve anlayış 

geliştirebilir. Çünkü hayat 

sahnesinde zaten herkes bir rolü 

tutturmuş gitmektedir. Kişi rolünü 

seçer, toplum da onu bu role iter. 

Ve kişi rolüne girer. 

Satışçı da müşteri tiplerine göre 

değişik tiplere girer. Birine karşı 

alabildiğine ciddi, resmi, olur, 

diğeriyle bir muhabbet, bir 

muhabbet. Biri için klasik 

müzikten konuşur, diğerine rock 

konseri için bilet temin eder. Birine 

doğa yürüyüşü ile güzel bir mekan 

önerir, diğerine gelecek vadeden 

bir ressamın eserlerinin 

sergilendiği bir sanat galerisi... Bu 

zenginliktir. Karakter zenginliği... 

Leonarda De Vinci'nin "Bilen 

sever." sözü ile tutarlı olarak, 

değişik zevklerin birarada 

bulunması mümkündür ve çok 

güzeldir. Anlayışı, zevki gemş, 

çok kültürlü insanlar demektir. 

Eğer satışçı doğa yürüyüşünü 

böcekler ve sineklerle içice, çamur 

içinde bata çıka yürüyerek telef 

olmak şeklinde algılıyorsa, önerisi 

yalan üzerine kurulu, zorlama bir 

davranış olacaktır. Klasik müzikten 

nefret ediyorsa yine aynı şekilde... 

Ciddi olmaktan resmiyetten 

hoşlanmıyorsa, muhtemelen 

kapıdan çıktığı anda müşteri için 

demediğini bırakmaz. Burada 

gerçekten oyunculuk vardır. Ama 

kişi rolünün içine ne kadar 

girebilmiştir bu tartışılır. 

Katılmadığı bir görüşü savunmak 

durumunda kalmak hiç kolay ya da 

hoş bir durum değildir. Maske 

gerektirir. Gerçek yüzünüzün 

üzerine ikinci bir yüz. Hatta 

üçüncü, dördüncü... Bu 

zenginlik değildir. 

İçtenliksiz olduğu için 

ikiyüzlülüktür. Karakter 

erozyonuna yol açabilir. 

Çünkü sahte olan ikinci 

birinciyi rahatsız 

edecektir. Birlik üzere 

programlanmışız. İkilikten 

rahatsız oluyoruz. İki arada bir 

derede kalıyoruz. Ya içinde 

kalıyoruz çemberin ya da dışında 

yeralıyoruz. Kendimiz içindeyken 

kafamız dışarıda kalmışsa mutsuz 

oluyoruz. Kahroluyoruz. 

Günümüzde hepimiz bir şekilde 

satışçıyız. Fikir, öneri, hizmet ya 

da ürün satışçısı... Satışın sırrı 

müşteriye verilen sözü yerine 

getirmek ve müşteriyi düzenli takip 

etmek. Güven vermek, güvenilir 

olmak. Hizmet etmek, çalışmak, 

kolaylaştırmak, destek vermek, 

çözüm sunmak... Karaktersizlikten 

ve karaktersizlerden uzak durup 

zengin karakterli olmak, 

karakterimizi zenginleştirmek. Ne 

dersiniz yapabilir miyiz? 

meltemy@altavista.com 

Amerika yolcusu Ciliv: 
"Türkiye'den 
kopmayacağım" 

2 Ekim 2000 tarihinden itibaren 

Microsoft' un Redmond' daki genel merkezinde 

Endüstri Çözümleri Grubu Genel Müdürü olarak 

göreve başlayacak olan Süreyya Ciliv, yeni göreviyle 

ilgili heyecanını BThaber'le paylaştı. 

M e l t e m 
D e m i r y o n a r 

M 

i c r o s o f t 
T ü r k i y e 
Genel Mü
dürü Sü

reyya Ciliv, bilindiği gibi 
2 Ekim'den itibaren 
Microsoft'un Red
mond'daki merkezinde 
Endüstri Çözümleri Gru
bu Genel Müdürü olarak 
göreve başlayacak. Bu 
görevi gereği Micro
soft'un yeni .net vizyo
nunu tüm şirketlere an
latmak gibi ciddi bir mis
yon yüklendiğini belirten 
Ciliv, görevinin çok zor 
olacağını ve bu yüzden 
de heyecanlı olduğunu 
söyledi. 

Microsoft'un tüm üst 
düzey yöneticileriyle 
birlikte çalışacağını ve 
tüm yazılım şirketleri
nin kendi platformlarını 
desteklemesi için çok 
çalışması gerekeceğini 
belirten Ciliv, yeni göre
viyle ilgili olarak şunları 
söyledi: "Ben ve ekibim 
görevim gereği öncelikli 
olarak dünya çapındaki 
ilk yüz şirketle ilgilene
ceğiz. Ancak Microsoft 
olarak dünyadaki diğer 
yazılım şirketlerine de 
stratejilerimizi götüre
ceğiz. Çünkü Microsoft 
platformu tüm yazılım 
şirketlerine çözüm sunu
yor. Şirketlerin bu plat
form üzerinde finans, 
bankacılık, telekomüni-

kasyon, sağlık gibi fark
lı sektörlere yönelik 
kendi ürünlerini gelişti-
rebiliyorlar." 

Ciliv'in belli bir görev 
süresi bulunmuyor. An
cak kendisi, bu sürenin 
iki ya da üç yıl sürebile
ceğini belirtti. Kendisi
nin genel müdürlüğünü 
yürüttüğü dönemde 
Microsoft Türkiye'nin 4 
kat büyüme kaydettiğini 
de dile getiren Ciliv 
Microsoft Türkiye'nin 
başarıları hakkında şöy
le konuştu: "Microsoft 
Türkiye'nin hazırladığı 
pek çok proje Microsoft 
bünyesinde oldukça ba
şarılı bulundu. Son ola
rak Microsoft'un 8 bin 
elemanı tarafından bi
rinci seçilen Çözüm 
2000 projemiz de bir 
ödüle layık görüldü. Ay
rıca Microsoft'un içinde 
Emre Berkin'in Türkiye 
Genel Müdürlüğü'nden 
bölge müdürlüğüne 

atanmasıyla başlayan bir 
momentumu var. Benim 
Türkiye Genel Müdürü 
olmam ve Haluk Ma
ğa'nın Suudi Arabistan 
genel müdürlüğüne 
atanması da Türklerin 
Microsoft içinde yüksel
mesini sağladı. Tüm bu 
gelişmeler Microsoft 
Türkiye'yi ön plana çı
kardığı gibi, benim Mic
rosoft içinde yüksel
memde ve yeni görevi
me getirilmemde de 
önemli rol oynadı." 

Daha önce 20 sene 
Amerika Birleşik Dev
letleri'nde yaşayan Sü
reyya Ciliv, o dönemde 
de Türkiye'den kopma-
dığını, bundan sonra da 
kesinlikle kopmayaca
ğım söyledi. Türkiye'ye 
sık sık gidip geleceğini 
ve Microsoft'un Sayısal 
Sinir Sistemi sayesinde 
Türkiye'deki dostlarıyla 

> Sayfa 4 

mailto:meltemy@altavista.com
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Amerika yolcusu Ciliv: "Türkiye'den kopmayacağım" 
Sayfa 1 > 

her gün haberleşeceğini 
belirten Ciliv, Türki
ye'ye her konuda destek 
vermeye çalışacağını dile 
getirdi. Süreyya Ciliv, 
"Türkiye'yi ve çözüm 
ortaklarından basın men
suplarına kadar buradaki 

tüm Microsoft ailesini 
çok özleyeceğim" dedi. 
Ancak yeni görevinin de 
kendisini beklediğini 
söyleyen Ciliv, bu göre
ve odaklanarak başarılı 
olmak için çok çalışaca
ğının altını çizdi. 

Öte yandan güçlü bir 
Türkiye için öncelikle 

güçlü bir Türkiye ekono
misi yaratılması gerekti
ğini de belirten Ciliv, bu
nun için güçlü Türk şir
ketleri yaratılması gerek
tiğini söyledi. "Türk şir
ketleri güçlü olabilmek 
ve dünya pazarında reka
bet edebilmek için tekno
lojiyi çok iyi kullanmalı" 

diyen Ciliv, yazılım en
düstrisinin geleceğine 
yönelik düşüncelerini de 
aktardı. Ciliv bu konuyla 
ilgili olarak şunları söy
ledi: 

"Türk yazılım şirketle
rinin de birkaç yıl içinde 
"Top 100"deki şirketlerin 
arasına girmemesi için 

hiçbir neden yok. Türk
ler'in Amerika'da kurdu
ğu pek çok şirket son de
rece başarılı oldu. 

Türkiye'de de ortam 
sağlandığı taktirde aynı 
şirketleri burada da kurup 
başarı kazanabilecekler
dir. Şirketler için başarıya 
giden yol uygun ortam ve 

uygun ekiple açılacaktır. 
İnsanlar bir araya gelip 
doğru ekip kurulunca, 
doğru ortam yaratılınca 
bunun olmaması için hiç
bir sebep yok. Fakat 
odaklanmak, çok çalış
mak, doğru vizyonu 
geliştirmek lazım." • 

bthaber@ interpro.com. tr 

Data Sistem MCSE eğitimlerini sürdürüyor 
azıran ayın
da Micro-
soft'un eği
tim ve serti

fikalandırma programı 
çerçevesinde MCSE 
Kariyer Hattı Progra-
mı 'na başlayan Data 

Sistem, eğitimlerine de
vam ediyor. İkinci sını
fını Eylül ayı sonunda 
açacak olan Data Sis
tem, "Sertifikalı Micro
soft Profesyoneli" yetiş
tirmeyi amaçlıyor. 

Eğitimlerinde tüm 

dünyada kullanılan 
standart içerik ve dokü
manlarla veren Data 
Sistem, seminerlere ka
tılımı Microsoft Sertifi-
kası'yla belgelendiriyor. 
Microsoft Sertifikasyon 
Programı için gerekli 

eğitim seminerlerinin ve 
Sylvan Prometric sınav
larının tek program ha
linde sunulduğu eğitim 
programına, İngilizce 
bilen ve bilgisayar kul
lanabilen herkes katıla
biliyor. • 

DD seminerleri başlıyor 
eğişim Dina
mikleri Yö
netim Mer-
k e z i ' n i n 

(DD), 8 yıldır girişimci
lere ve yöneticilere yö
nelik düzenlediği semi
ner programı, bu yıl 28 
Eylül'de başlıyor. 

DD, yönetim geliştir
me, örgüt geliştirme, in
san kaynakları danış
manlığı, eğitim danış
manlığı, ISO 9000, ge
nel yönetim danışmanlı
ğı ve yayıncılık alanla-

rında yöneticilere ve ku
ruluşlara çözüm ve hiz
metler sunuyor. 

Çırağan Sarayı 'nda 
düzenlenecek seminer
ler Temmuz ayına kadar 
sürecek. Program kapsa
mında "Benchmarking" 
konulu ilk semineri 
Ömer Faruk Sezgin su
nacak. Seminerle ilgili 
ayrıntılı bilgi almak is
teyenler 0212- 272 76 
74 ve 0212- 266 86 09 
numaralı telefonları ara
yabilirler. • 

Sevgi Üstündağ Superonline'dan ayrıldı 
uperonline Ku
rumsal Internet 
Direktörü Sev
gi Üstündağ, 

görevinden ayrıldı. Do
ğan Online'a transfer 
olan Üstündağ, Doğan 
Online'da Kurumsal 
Hizmetler Bölüm Başka
nı olarak çalışmalarına 
devam edecek. Kuruluş
lara; Internet üzerinde iş 
yapabilmelerine olanak 
sağlayacak; kurumsal In-

ternet erişiminden elekt
ronik ticaret'e kadar her 
türlü kurumsal hizmeti 
vermeyi amaçlayan Do-

ğan Online'ın kuruluş ça
lışmalarının ve teknik 
altyapı yatırımlarının 
sürdüğünü belirten Üs
tündağ, Ekim ayı ortala
rından itibaren hizmete 
başlayacaklarını kaydet
ti. Üstündağ, e-kolay ile 
çok kısa sürede ciddi 
abonelik rakamlarına 
ulaşan Doğan Online'ın 
kurumsal hizmetlerde de 
yeni bir dönem başlata
cağını ifade etti. • 

BSA 
Türkiye'den 
eğitime 
destek 

995 yılından bu 
yana, bilgisa
yar sektöründe 
lisanssız yazı

lım kullanımına karşı 
mücadele veren ve eği
timin önemini sürekli 
vurgulayan BSA Türki
ye katılımcıları, Türki
ye'nin eğitim sorunları
na uygulanabilir çö
zümler geliştiren Eği
tim Gönüllüleri Vak-
fı'na bağışta bulundu. 

Çözümlerin işlerliği
ni sağlamak amacıyla 
projeler üreten, kamu 
kuruluşları ve diğer gö
nüllü kuruluşlarla işbir
liği içinde olan Eğitim 
Gönüllüleri Vakfı, eği
tim sistemimizi çağa 
uygun bir yapıya ka
vuşturmayı hedefliyor. 
Bilinç düzeyi yüksek 
bir toplumun eğitimli 
insanlardan oluşması 
gerektiğini dile getiren 
BSA Türkiye katılım
cıları, Türkiye'deki 
eğitim sorunlarının 
giderilmesine destek 
vermekten memnunluk 
duyduklarını ifade et
tiler. • 

Amerikalı teknoloji şirketi 
Scenix, Türk mühendis arıyor 

erkezi Ca-
lifornia'da 
bulunan ve 
I n t e r n e t 

bağlantılarının temeli 
olan yazılım ciplerini ya
ratarak Internet'i günlük 
yaşamın bir parçası hali
ne getiren Amerikan tek
noloji şirketi Scenix, Ca
lifornia ve İstanbul'daki 
merkezlerinde çalışacak 
Türk mühendisler arıyor. 
Yazılım, senior VLSI di
zayn, analog/karma sin
yal dizayn ve saha uygu
lama alanında çalışan 
Türk mühendislerin, baş
vuru için Eylül ayı sonu
na kadar özgeçmişlerini 
jobs@scenix.com adre
sine göndermeleri gere
kiyor. Adayların konu 
başlığı bölümüne ise 
"Turkish Job Applicati
on" yazmaları gerekiyor. 
Ocak 1996'da kurulan 

Scenix, Aralık 1999'da 1 
milyon SX serisi kontro
lör üretti. SX serisi, 
Electronic News tarafın
dan 1998'in en iyi 100 
ürünü arasında sayıldı. 
Şirket, evin kapısı açık 
kaldığında evin güvenlik 
sisteminden e-posta al
mak, ya da kreşteki ço
cukları izlemek gibi ola
naklar sunan gömülü In
ternet bağlantılarını ger
çekleştiriyor. Gömülü 
akıllı ve bağlantılı uygu
lamalar için spesifik ürün 
geliştirme ve dağıtmaya 
yoğunlaşmanın akıllı 
ürün pazarından büyük 
bir pay sağlayacağına 
inanan Scenix, bu pazar
daki liderliğini Türk mü
hendisleriyle birlikte sür
dürmeyi hedefliyor. • 

Bach 
İstanbul'a 
geldi 

İki 1998'de yapılan 
"Aya irini Bach 
Günleri'nin ikinci
si, bu yıl 18-29 Ey

lül tarihleri arasında 
TR.NET'in desteğiyle 
gerçekleştiriliyor. 

18 Eylül Pazartesi ak
şamı, "La Petite Bande" 
ile açılan "Bach İstan
bul'da" etkinlikleri çer
çevesinde dünyaca ünlü 
Bach yorumcularının 
konserleri yer alıyor. 

Etkinlikler çerçeve
sinde bu yıl bir yenilik 
olarak ülkemizin önde 
gelen müzikolog, düşü
nür, ve edebiyatçıları, 
konserlerden önce kon
feranslar veriyor. Bazı 
konserler de açıklamalı 
olarak gerçekleştirili
yor. • 

Görev Değişiklikleri... 

Bülent Hiçsönmez 
Sispa'dan ayrıldı 

ispa Bilgisayar 
Sistemleri Pa
zarlama Sanayi 
ve Ticaret 

A.Ş'de satış müdürlüğü 
görevini yürüten Bülent 
Hiçsönmez, 11 Eylül 

2000 itibariyle görevin
den ayrıldı. Hiçsönmez 
yaklaşık bir yıldır Sispa 
bünyesinde çalışıyordu. 
Hiçsönmez'in yerine ki
min getirileceği, henüz 
açıklanmadı. • 

Mete Karatepe Cisco 
Systems'de 

o t o r o 1 a 
T ü r k i -
ye'nin İş 
Geliştirme 

Müdürü Mete Karatepe, 
Cisco Systems'e transfer 
oldu. Eylül ayı itibariyle 
Cisco Systems Türki
ye'nin Telekom İş Biri
mi'nden sorumlu Genel 
Müdür Yardımcısı olarak 
çalışmalarına başlayan 
Karatepe, Boğaziçi Üni
versitesi Elektronik Mü
hendisliği Bölümü'nden 
1983 yılında mezun ol
du. Amerika Birleşik 
Devletleri'nde New 
York Eyaleti'nde bulu
nan Rensselaer Polytech
nic Institute Elektronik 
bölümünde yüksek li-

sans eğitimini tamamla
yan Karatepe, 1992 yılın
da aynı enstitüde dokto
rasını yaptı. 1992-1995 
yılları arasında Motorola 
ABD'de Internet ve Bil
gisayar Şebekeleri Bölü-
mü'nde çalışan Karatepe, 
1995'te Türkiye'ye dön
dü. Karatepe bugüne ka
dar Motorola Türkiye'de 
İş Geliştirme Müdürü 
olarak hücresel haberleş
me alanında birçok başa
rılı projeye imza attı. • 

http://interpro.com
mailto:jobs@scenix.com
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Detay, SistekTotal ile rekabette iddialı 
Tedarik zinciri alanında uygulama çözümleri 
üreten ve sistem danışmanlığı sunan Sistek, 

kuruluşundan itibaren müşterilerine anahtar teslim 
çözümler sunuyor. Ağırlıklı olarak otomotiv ve 
beyaz eşya sektörüne yönelik çalışmalar yapan 

Sistek, SistekTotal ürünü ile şimdi de Detay 
Pazarlama'ya çözümler sunuyor. 

PlNAR UYLUM 

DİKİCİ 

D
etay Pazarla
ma, peraken
de pazarında 
süpermarket-

lere, hipermarketlere ve 
daha pek çok küçük ve 
büyük alışveriş noktasına 
tüketim malzemesi sağlı
yor. Tüm Türkiye çapın
da ürün dağıtımı gerçek
leştiren Detay Pazarlama, 
genişleyen ürün yelpaze
si ile bilgisayar sistemle
rinde düzenli raf takibi, 
sipariş alınması, depoda 
stok takibi, siparişlerde 
grup planlaması ve ürün
lerin ulaştırılacağı nokta
lara hızlı ve ekonomik 
ulaştırılması gibi işlemle
ri SistekTotal çözümü ile 
gerçekleştiriyor. Detay 
Pazarlama Genel 

Müdürü Fuat Yavuz, tüm 
verileri hızlı değerlendi
rip, işlemek, ürün tesli
matları ve tahsilat işlem-

lerini gerçekleştirmek 
için bütünleşik olarak 
SistemTotal çözümüne 
geçtiklerini söyledi. 

Sistek Pazarlama Yö
neticisi Mustafa Onar, 
SistekTotal ürünleri ile 
dikey pazarlara yönel
mek istediklerini belirte
rek, lojistik sektörün 
içinde otomotiv, tüketim 
malzemeleri, liman lojis
tiği hatta kargo operas
yonları ile ilgilendikleri
ni dile getirdi. Müşteri
nin isteklerine göre çö-

zümler sunduklarını söy
leyen Onar, şirketlerin 
sorunlarının çözümlen
mesini hedeflediklerini 
vurguladı. 

Detay Pazarlama'nın 
şirket içi müşteri cari he
sap takibinden sevkiyatı-
na kadar her işlemi Sis
tekTotal ile izleyebildik
lerini ifade eden Fuat Ya
vuz, bilgi teknolojilerini 
ileri de daha yoğun kul
lanmayı amaçladıklarını 
dile getirdi ve belli bir 
plan içerisinde sistemle
rini sürekli geliştirecek
lerini söyledi. 

Yavuz, ileriye yönelik 

planlarını şöyle açıkladı: 
"Şirketin yüzde 95 çalışa
nı, ya el terminali, ya sa
tış bilgisayarı, ya da mu
hasebede kendi önündeki 
bilgi ile tüm işlerini aynı 
sistem içerisinde gerçek
leştiriyor olacak. Bu bize 
çok büyük bir hız kazan
dıracak, işlenebilecek ve
riyi artırmak ve yaptığı
mız işte büyük avantaj 
sağlayacak. Amacımız 
hızlı, daha doğru ve daha 
ucuza aynı işi yapabil
mek. Bilgi sistemlerini 
doğru kullanmak tek ça
re, başka yolu yok." • 
pinaru@interpro. com. tr 

Sentim'e Dell modeli 

D
ell Compu
ters 'in Türki
ye dağıtıcıla
rından biri 

olan Sentim Bilgisayar, 
yeniden yapılanma süre
cinde Dell'in organizas
yon şeklini kendine uyar
lıyor. Dell'in dünyada 
yürüttüğü doğrudan satış 
modeli ile Internet ve te
lefon üzerinden günde 
yaklaşık 40 milyon do
larlık satış yaptığını dile 
getiren Sentim Dell Ürün 
Müdürü Hüsnü Çakıroğ-
lu, 2000 yılı sonuna ka
dar Türkiye'de de e-tica
ret ve doğrudan pazarla
maya yönelik ataklarda 
bulunacaklarını söyledi. 
Doğrudan satış modeli
nin çok önemli olduğuna 
değinen Çakıroğlu, doğ
rudan pazarlamaya yöne
lik çağrı merkezi uygula
malarına da başlayacak
larını haber verdi. Yeni
den yapılanma sürecinde 
müşteri gruplarına yöne
lik özel satış birimleri 

oluşturduklarını da 
belirten Çakıroğlu, özel
likle satış ve pazarlama 
kanalları, lojistik ve tek
nik destek olmak üzere 
tüm organizasyonun ye
nilendiğini söyledi. 

Her yıl için Dell satış
larında yüzde 100'lük ar
tış gerçekleştirdiğini ileri 
süren Sentim, özellikle 
kurumsal pazara hitap et
tiğini belirtiyor. Yeniden 
yapılanma sonrasında 
teknik destek organizas
yonunu şirketleştirerek 
Sentim Teknik Destek 
A.Ş.'yi kurduklarını söy
leyen Çakıroğlu, "Şirket 
müşterilerinin isteğine 
bağlı olarak özel anlaş
malar dahilinde 7 gün 24 
saat 365 gün servis hiz
meti sunuyoruz" dedi. 

Çakıroğlu, 2000'li yıl
larda misyon olarak 
müşterilerine komple 
çözümler sunan sistem 
bütünleştirici şirket olma 
ilkesini benimsediklerini 
de ifade etti. • 
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Axa Oyak yeni ekonomiye 
Cisco Systems'le geçiyor 

Cisco Systems Internet 

ekonomisindeki deneyimlerini 

Axa Oy ak'a aktaracak. 

Axa Oyak'a yaklaşık 2,5 milyon 

dolara mal olan proje sayesinde 

sadece telefon masraflarında 

yılda yaklaşık 500 bin dolar 

tasarruf ön görüyor. 

HABER MERKEZI 

S
igorta hizmetle
ri veren Axa 
Oyak Grubu, 
Internet tabanlı 

iş süreçlerini kendi iş 
modeline uygulamak 
amacıyla Internet tekno
lojilerinde her türlü alt
yapı için uçtan uca çö
zümler üreten Cisco 
Systems'le stratejik reh
berlik anlaşması imzala
dı. İki şirket arasında 
imzalanan işbirliği an
laşması çerçevesinde 
Cisco Systems, rekabet
çi avantaj sağlaması 
amacıyla Axa Oyak 
Grubu'na elektronik ti
caret, müşteri ilişkileri, 
iç süreç uygulamaları, 
tedarik zinciri yönetimi 

ve insan kaynaklarında 
müşteri memnuniyetini 
ve verimliliği arttırmak 
için kullandığı Internet 
deneyimlerini aktaracak, 
bilişim teknolojileri alt
yapısının kurulmasında 
yardımcı olacak. 

İki şirket arasındaki 
işbirliği anlaşmasının 

duyurulduğu toplantıda 
bir konuşma yapan Cis
co Systems Türkiye Ge
nel Müdürü Suat Bay
san, yeni ekonomide e-
şirket olmak için e-posta 
ve web sitesi gibi uygu
lamaların yetersiz oldu
ğunu vurguladı. "Bugü
nün Internet ekonomi

sinde kuruluşlar reka
betçi avantajdan yarar
lanmak, müşteri, hisse
dar ve ortaklarına katma 
değer yaratmak amacıy
la birlikte çalışıyor" diye 
konuşan Baysan, Inter
net tabanlı uygulamala
rın Axa Oyak'in iş mo
dellerini geliştirmesine 
katkıda bulunması için 
deneyimlerini paylaşa
caklarını kaydetti. 

Maliyetler ve 
süreçler düşecek 

Axa Oyak Grubu Baş
kanı Bülent Bora da, In
ternet'in tüm olanakla
rından yararlanarak hem 
maliyetlerini düşürecek
lerini, hem de süreçleri
ni hızlandıracaklarını 
kaydetti. Proje kapsa-

mında Axa Oyak'in ya
zılım altyapılarını yeni
lediğini ve yeni bir ağ 
projesi hazırladığını an
latan Bora, tüm acente
lerini bir intranet'te bir
birlerine bağlayacakları
nı ve satın alma, insan 
kaynakları gibi iş süreç
lerini intranet'e taşıya
caklarını anlattı. 

Axa Oyak'a yaklaşık 
2,5 milyon dolara mal 
olan proje sayesinde sa
dece telefon masrafların
da yılda yaklaşık 500 bin 

dolar tasarruf sağlanması 
bekleniyor. Sigorta ürün
lerinin satışında yüz yüze 
iletişimin önem taşıdığı
nı vurgulayan Bülent Bo
ra, projenin e-ticaret payı 
için şu anda çok fazla 
beklentileri olmadığını 
belirten Bora, bu kanalı 
yine de sürekli açık tuta
caklarını ve sigortacılıkta 
e-ticaret önem kazandı
ğında pazarda hazır olan 
ilk şirket olacaklarını 
kaydetti. • 

bthaber@interpro.com.tr 

mailto:bthaber@interpro.com.tr
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Yabancı şirketler Türk ortak peşinde 

B
ilişim 2000 A 
CeBIT Event 
Fuarı'na bu se
ne 48 tane ya

bancı şirket katıldı. Ulus
lararası şirketler, Bilişim 
2000 A CeBIT Event'i iş 
ortağı bulmak ve Türkiye 
pazarını tanımak için bir 
fırsat olarak değerlendir
diler. 

İsrail, Slovenya, İtalya, 
Bulgaristan, ABD, Singa
pur gibi ülkelerden fuara 
katılan şirketlerin ortak 
amacı, Türkiye pazarında 
isimlerini duyurmak ve 
bunu Türk iş ortaklan ile 
gerçekleştirmek oldu. 

Bilişim 2000 A CeBIT 
Event'e Hollanda'dan ka
tılan Vidicode şirketi Tür
kiye'de Vidicode ürünleri
nin dağıtımım üstlenecek 
şirketlerle görüşmek üzere 
katıldı. Bilişim 2000'e iş 
ortaklığı arayışı ile gelen 
Hollandalı şirket, fuarın 
ilk gününde 300 adet sis

tem satışı gerçekleştirdiği
ni belirtti. 

Alman APPTIME şir
keti de Watchdog adlı 
ürünlerine Türkiye paza
rında yer bulmaya çalıştı. 
Sunucu uygulamaları ve 
ağ servislerinin 7x24 ke
sintisiz çalışması için üre
tilen Watchdog, uygun 
maliyet sunma iddiasında 
bir ürün. 

Slovenya standında fu
ara katılan Le Tehnika şir
keti özellikle kablolama 
telefon prizleri ve bağlantı 
kutuları üretimi yapıyor. 
30 ülkeye ihracat yapan 
şirketin Türkiye'deki da
ğıtımını ise Set Elektronik 
üstlenmiş. Le Tehnika şir
keti ilerideki yıllarda Tür
kiye pazarında yer edin
mek için yeni işbirlikleri 
kurmak ve dağıtıcı sayıla-
nnı artırmak istediğini be
lirtti. 

Bulgaristan'dan gelerek 
yeni iş ortaklan arayan bir 

diğer yabancı şirket ise 
Daisy Technology idi. Sa
yısal fotoğraf makineleri, 
mp3 çalar, hesap makine
leri, elektronik taksimetre 
gibi ürünleri ile fuara katı
lan şirket, ürünleri ve tek
nolojilerini Türk şirketle
rine tanıtma fırsatı bulmuş 
oldular. Yunanistan şirketi 
Mantis de çağrı merkezi 
ve lojistik çözümler ala
nında faaliyet gösteriyor. 
Fuara katılmalanndaki tek 
amaçlarının iş ortakları 
bulmak olduğunu söyle
yen Yunanlı katılımcılar 
standlanna gösterilen ilgi

den çok memnun kaldık-
lannı belirttiler. 

Tayvan standında 20 
şirket, yer aldı. Yeni ticari 
ilişkiler kurabilmek için 
Bilişim 2000'e katılan 
Tayvan'lı şirketler kesinti
siz güç kaynaklan cihaz-
lanndan, bilgisayar akse
suarlarına kadar geniş 
ürün yelpazelerini Türk 
bilişim pazanna sundular. 

Uzakdoğu'dan fuara 
katılan bir diğer ülke ise 
Singapur oldu. General 
Magnetics ve Fullmark'ın 
her ikisi de CD-ROM je-
welbox üretiyorlar. Singa

pur'un standının 3. şirketi 
ise çokluortam çözümleri 
konusunda faaliyet göste
ren Mastercom şirketi. 

Fuara katılan İsrail ku
ruluşlarından biri olan Te
lecom Israel ise 6-9 Ka
sım 2000 tarihleri arasın
da Tel Aviv'de düzenlene
cek olan Telecom İsrael 
2000 Fuan'nın tanıtımım 
yapmak ve Türk ve İsrail
li işadamlarını biraraya 
getirmek amacıyla Bilişim 
2000'de yer aldılar. Yüz
de 50 Türk, yüzde 50 İsra
il ortaklığı ile kurulan 
Micronet Veri Toplama 
Sistemleri, araçta satış sis
temi, personel devam 
kontrol sistemi ve mobil 
veri terminalleri gibi 
ürünleri ile standında yeni 
müşteriler edindi. 

Bir diğer İsrail şirketi 
olan IP Planet ise, dünya
da en çok kullanılan ABD 
omurgasına bağlanmak is
teyen ISS'lerin D VB tek

nolojisi ile birçok noktada 
ve düşük maliyetle bağ-
lantılannı sağlama konu
sunda faaliyet gösteriyor. 

ABD'li şirketleri Türki
ye'nin potansiyelini gör
meleri ve işbirliklerini ar
tırabilmek için Türkiye'ye 
gelmeye teşvik eden Han
nover Fairs USA fuar bo
yunca önemli bir misyon 
üstlendi. Türkiye'de bu
lunmaktan büyük heyecan 
duyduklarını belirten 
ABD'li şirketler, Bilişim 
2000 A Cebit Event'i Tür
kiye'yi tanımak için iyi 
bir fırsat olarak değerlen
dirdiler. ABD'li şirketler 
özellikle fınans kurumla-
nyla yakından ilgilendik
lerini belirttiler. 

Uluslararası şirketlerin 
yoğun katılımlannın yanı 
sıra, ABD Ticaret Bakan
lığı, standında Türk ve 
Amerikan şirketleri ara
sındaki ilişkileri kurmak 
için hizmet verdi. • 
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Avrasya'da 7 bin Türk işadamı var 
HABER MERKEZI 

B
ilişim 2000 Et
kinlikler çerçe
vesinde düzen
lenen Bilgi ve 

İletişim Teknolojileri 
Uluslararası Forumu'nda 
(IFonlCT) sadece geçtiği
miz hafta sizlere ilettiği
miz Türkiye'nin Avrasya 
fırsatı konusu tartışılmadı. 
IFonlCT'nin ikinci gü
nünde öncelikle Avrasya 
bilişim piyasasındaki son 
durum ele alındı. Toplan
tıya İstanbul Milletvekili 
ve önceki hükümette Orta 
Asya Cumhuriyetleri ile 
ilişkilerden sorumlu Dev
let Bakam Ahat Andican, 
LBS şirketinden Tuğrul 
Tekbulut ve Deutsche Te
lekom'dan Johannes Ad-
ler katıldı. 

Andican, Türkiye'de 
Avrasya denildi mi akla 
Balkanlar, Kafkasya ve 
Orta Asya'nın geldiğini 
belirterek "Türkiye dil ko
nusunda 60 milyonluk bu 
coğrafyada ciddi bir etki
leşim içindedir. Bölgede 
faal yaklaşık 7 bin Türk 
işadamı var. Total işlem 
hacmi 8 milyar dolar ka
dar. Burada oluşacak ileti
şim bilgi otobanlarının 
Türkiye aracılığıyla olma
sı, bu coğrafyanın önü
müzdeki onlu yıllarda si

yasi ve sosyal niteliklerini 
belirleyecek" dedi. 

Bölgeden bilişim konu
sunda bazı örnekler veren 
Andican, Kazakistan'ın 
konuya 160 milyon dolar 
yatırım yaptığını, bin 500 
okulda laboratuvar kurdu
ğunu, anlattı. "Bu mesele
ye en hızlı uyum sağlayan 
bankacılık sektörüdür. 
Merkez bankaları hızla 
enformatik altyapı oluş
turdular" diyen Andican, 
Kazakistan ve Özbekis
tan'ın en geniş pazara sa
hip olduklarına dikkat 
çekti. 22 milyon nüfuslu 
Özbekistan'daki 8-9 yazı
lım şirketine Japonya'nın 
özel bir ilgi gösterdiğini, 
bu şirketlerin sembolik bi
le olsa Japonya'ya yazılım 
ihracatına başladıklarını 
anlattı. 

Deutsche Telekom'dan 
Johannes Adler ise farklı 
bir Avrasya tanımı yaptı. 
Arnavutluk'tan başlayan 
Mısır'ı, Yemen'i, İsra
il'den sonra İran ve Gür
cistan'ı kapsayan (ancak, 
Orta Asya'ya uzanmayan) 
bir coğrafyayı anladıkları
nı söyledi. Avrasya ve AB 
arasındaki farkları rakam
larla açıklayan Adler şu 
makro karşılaştırmaları 
yaptı: "Avrasya'da nüfus 
403 milyon, kişi başına 
düşen milli gelir 4 bin 500 

dolar. AB'de ise nüfus 
375 milyon, kişi başına 
düşün milli gelir ise 22 bin 
575 dolar. Avrasya'da 71 
milyon telefon hattı, 18 
milyon mobil telefon hat
tı, 380 bin ISDN hattı var. 
AB'de ise şimdilik 200 
milyon telefon hattı, 127 
milyon mobil telefon hat
tı, 25 milyon ISDN hattı 
var." 

Tuğrul Tekbulut ise 
kendi şirketi açısından Av
rasya tanımının diğer iki 
konuşmacıdan daha farklı 
olduğunu belirtti. Tekbu
lut, konuşmasında Türki
ye'nin, bölgede en az bil-
giişlemci yetiştiren ülke 
olduğuna değindi ve "Şu 
anda bilişim sektörü hızlı 
büyüdüğü için gereksini
me kesinlikle yanıt verile
miyor. Belki bu ülkelerin 
yetişmiş emeğini organize 
etmek, bilişim sektörü için 
bir fırsat olabilir. Mevcut 
maliyetlerle rekabetçi iş 
yapmamız mümkün değil" 
yorumunu yaptı. 

Bölgedeki 
teknolojiler ve 
işbirliği olanakları 

Forumun öğleden son
raki ilk oturumunda Av
rasya bölgesindeki tekno
lojiler ve işbirliği olanak
ları tartışıldı. Türk Tele
kom Uydu Haberleşme 
Daire Başkanı Mehmet 
Toros, "Avrasya ülkelerin
de bilişim sektörünün ge
lişebilmesi için sağlam bir 
iletişim köprüsü kurulma
sı gerekiyor" diyerek baş
ladığı konuşmasında Türk 
Telekom'un, özellikle Or
ta Asya ülkelerinin haber
leşme ve iletişim amaçlı 
olarak Batı'ya nasıl bağla
dığını özetledi. Toros, 
Türkiye'nin, özellikle son 
10 yıl içinde fiber kablolar 
ve uydularla Avrasya böl
gesine her türlü haberleş
meyi sunacak konuma 
geldiğini anlattı. 

İsrail Yazılım Derneği 
Başkanı Amiram Shore 
ise toplantıda ağırlıklı 

olarak İsrail'i anlattı. Sho
re İsrail hükümetinin, 
1991'e kadar yazılımı 
hizmet saydığını ancak 
1991'de yazılımı sanayi 
olarak yeniden tanımla
dıktan soma yazılımın İs
rail'de hızla gelişmeye 
başladığını söyledi. 

Türk Yunan ilişkileri 
IFonlCT toplantıları 

kapsamında Türk-Yunan 
ilişkileri de ele alındı. 
Türkiye Bilişim Vakfı 
Başkanı Faruk Eczacıba-
şı'nın yönettiği oturuma 
Yunanistan Bilgi Teknolo
jileri Sistemleri Federas
yonu SEPE'den Ilias 
Kyriakakis, Yunanistan 
Telekom Komitesi ETH 
Başkanı Gregory Votsis, 
Yunan Intracom şirketin
den Karolas Gikas, Por-
can bilişim şirketinden 
Şevki Can katıldı. 

Gregory Votsis, Türkiye 
ve Yunanistan'ın, "Eski 
ekonomiden yeni ekono
miye geçiş süreci içinde 
olduğunu" vurgulayarak 
başladığı konuşmasında 
her iki ülkenin de bilişim 
konusunda yatırım fırsat
larına sahip olduğunu söy
ledi. Gerek sabit gerekse 
mobil telefon hattı sayı
sında Yunanistan'ın AB 
düzeyini yakaladığını, 
Türkiye'nin de bunu izle

diğini kaydetti ve tüm 
Balkan ülkelerinde ileti
şim harcamalarının 
2002'ye kadar 12 milyar 
dolara varacağı tahminin
de bulundu. 

Porcan adma bir konuş
ma yapan Şevki Can ise 
şirket olarak faaliyetlerini 
Türkiye, Rusya ve Kaza
kistan'da sürdürdüklerini 
söyledi. Yunanistan ile iş
birliğine depremden 2 yıl 
önce başladıklarını hatır
latan Can, Türk ve Yunan 
şirketlerinin karşılıklı ül
kelerde yatırım yapmaya 
yöneldiklerini de söyledi. 

Elias Kyriakakis son 
konuşmasına "Birlikte ça
lışalım" çağrısıyla başladı 
ve atılabilecek adımları 
şöyle özetledi: 

- Profesyonel örgütler 
aracılığıyla bir girişim 
ekibi kurulabilir. 

- Kar amaçlı olmayan 
ortak bir portal kurulabilir. 
Türk-Yunan sanayii hak
kında B2C bilgi alışverişi 
(turizm, gastronomi, folk
lor) yapılabilir. 

- Ortak projeler ortak 
yatırımlara gidilebilir. 

eEurope yolunda 
adımlar birlikte atılabilir. 

- Bütün bu faaliyet sıra
sında Türkiye, Yunanis
tan'ın AB üyesi olmasın
dan yararlanabilir. • 
bthaber@interpro. com. tr 

Kurumsal katlarda özel çözümler 

B 

ilişim 2000 A 
C e B I T 
Event'in bu 
yılki yenilikle

rinden biri de Kurumsal 
Çözüm Katları'ydı. Bu 
salonda Bardes, IBM 
Türk, Cisco, Ericsson ve 
Turkcell kurumsal müş
terileriyle buluştular ve 
onlara çözümlerini anlat
tılar. 

Kurumsal Çözüm Kat-
ları'nda Kınalı Salon'da 
yer alan Bardes, Bili-
şim'de ilk defa tanıttığı 
Kimlik ve Evrak Sorgu
lama Sistemi'yle sahte 
pasaporta, kimlik kartına 
ve tahrif edilmiş faturaya 
"son" dedi. Çözüm ortak
larıyla birlikte müşterile
rini karşılayan Bardes 
standında tanıtımı yapı
lan ürün ve sistemler ara
sında Personel Devam 

Kontrol Sistemleri, Otel 
POS ürünleri, Sayaç 
Okuma Sistemleri, Depo 
ve Stok Otomasyon sis
temleri yer aldı. Bilişim 
süresince Bardes'in çö
zümleri arasında araçlar
da sıcak satışı olanaklı 
hale getiren Gezgin Satı
cı Sistemi de sergilendi. 
Bardes'in çözüm ortakla
rı olan Aysis, VTS, Aktif 
Elektronik de Bardes 
standında yer aldı. 

Cisco Systems şirketle
rin e-ekonomiye ne kadar 
hazır olduklarını ölçen bir 
testi Bilişim 2000 A Cebit 
Event'te tanıttı. IQ (Inter
net Quotient) adı verilen 
bu test e-ekonomiye ha
zırlanan şirketlerin başarı 
potansiyellerini ölçüyor. 
Cisco Systems Türkiye 
Genel Müdürü Suat Bay
san, iletişim altyapılarının 

kurulmasında, iş modeli
nin öncelikli olarak ele 
alınması gerektiğini söy
ledi. IQ ile temel amaçla
rının, şirketlerin altyapı 
yatırımları öncesinde iş 
modellerini analiz etmele
ri gerektiğini vurgulamak 
olduğunu belirten Baysan 
böylece yönetim kurulun
dan başlayan ve aşağılara 
kadar inen organize bir 
yapılanma ile en doğru 
çözümlere ulaşılacağını 
kaydetti. IQ testi; liderlik, 
teknoloji, işletme modeli 
ve organizasyon olmak 
üzere dört temel unsurdan 
oluşuyor. 

Turkcell, Kurumsal 
Çözümler Salonu'nda 
bayi toplantısı gerçekleş
tirdi. Türkiye'nin her ye
rinden gelen Turkcell ba
yileri Turkcell Genel 
Müdürü Cüneyt Türk-

tan'ın sektördeki değişik
likleri anlattığı açılış ko
nuşmasının ardından 
Turkcell'in servisleri ve 
iletişim alanındaki tek
nolojiler konusunda bil
gilendirildiler. GPRS, 
Turkcell Mobil Internet, 
WAP, yeni nesil SİM kart 
ve yer belirleme hizmet
lerinin tanıtımının da ya
pıldığı toplantıda, GSM 
sistemlerinin sağlığa et
kileri konusu konuşuldu. 

IBM Türk, Kurumsal 
Çözümler Salonu'nda 
Hawa-e partisiyle müşte
rilerini ağırladı. IBM 
Türk'ün Bilgitaş Bilgisa
yar ile beraber müşterile
rini ağırladığı salonda 
özellikle çocuklara yöne
lik özel etkinlikler de dü
zenlendi. Örneğin Eği
tim Gönüllüleri Vakfı eş
liğinde Bilişim 2000'i zi

yaret eden depremzede 
çocuklar yeni IBM ürün
lerini tanıma, palmiye 
ağaçları arasında PC 
oyunları oynama şansını 
yakaladılar. Çocuklar ay
rıca İskender Atakan'dan 
IBM PC 300 GL bil
gisayarları hediye olarak 
aldılar. 

Tekofaks Doküman 
A.Ş., Bilişim 2000 A 
CeBIT Event'te, enerji 
tasarrufu sağlayan, kul

lanım maliyeti düşük 
ürünleri ile bu ürünlerin 
sahip olduğu elektronik 
dosyalama özelliğini 
Dijital Network Çözüm
leri kapsamında ser
giledi. Tekofaks kurum
sal müşterilerine çalışma 
etkinliğini artırmak ve 
bürodaki iş yoğunluğunu 
istenen seviyede tutmak 
için ofis araçlarının ağa 
uyumlu hale getirilmesi 
gerektiğini belirtti. • 

www.bthaber.com.tr 

http://www.bthaber.com.tr
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Oracle, satış gücü otomasyon pazarını altüst etti 
Oraclesalesonline 
.com adresinde, 
50 kişiden 500 
kişiye kadar 
satış 

temsilcisi 
bulunan 
şirketler için 
çevrimiçi satış 
gücü 

otomasyonu 
yazılımı 
ücretsiz 
olarak 
hizmete 
sokuldu. 

HABER 

MERKEZI 

O 

racle, e-
iş dün
y a s ı n d a 
bir ilke 

imza atarak daha 
önce CD ile dağıtı
lan satış otomasyo
nu yazılımını, Inter
net üzerinden her
kesin kullanımına 
açtı. Uygulama sa
yesinde her ölçekte
ki şirket satış gücü 
yazılımı veya bu 
uygulamayı çalıştı
racak bir donanım 
satın almadan müş
teri ilişkilerini, satış 
yönetimini ve satış
larını elektronik 
olarak izleme imka
nına kavuşuyor. 

www.oraclesale-
sonline.com adre
sinden ulaşılan site
de müşteri temsilci
leri kendi isimlerini 
ve şirket isimlerini 
kayıt ettirerek müş
terileri ile ilgili her 
türlü bilgiyi buraya 
kaydedebiliyorlar. 
Daha sonra aynı şir
kette çalışan diğer 
satış temsilcileriyle 
müşterilerin duru
mu hakkında fikir 
alışverişinde bulu
nup müşterilerini 
takas imkanına da 
kavuşuyorlar. Uy
gulama küçük öl
çekli şirketlerde ol
duğu kadar Fortune 

500 listesinde yer alan 
şirketler arasında da bü
yük ilgi uyandırdı. Hiz
metin verilmeye başlan
masından itibaren yakla

şık 400 şirket bu hizmet
ten yararlanmaya başla
dı. 

Konuyla ilgili bir açık
lama yapan Oracle yetki

lileri "Şirketleri e-iş'e 
alıştırmak için böyle bir 
yöntem izledik. Bizim ve 
rakiplerimiz tarafından 
halen satılan satış gücü 

uygulamalarının bir ben
zerini isteyen tüm şirket
ler web üzerinden ücret
siz kullanabilecekler. Bu 
uygulamaya erişmek için 

üzerinde web tarayıcı 
program olan herhangi 
bir bilgi cihazı kul
lanılabilir" dediler. • 

bthaber@interpro.com.tr 

http://www.oraclesale-
http://sonline.com
mailto:bthaber@interpro.com.tr
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insanlar 

Hayat artık Türk Telekom 
ASLI EVREN 

Sayfa 1 > 

İbrahim Alptürk, 1955 
yılında Erzurum'da doğ
du. İlkokulu üç ayrı 
okulda bitirdi. İlkokulda 
soyadını bilmediği için 
bir başka İbrahim'in ye
rine bir hafta başka bir 
sınıfta okuduğunu güle
rek anlatıyor. "Öğretme
nimiz İbrahim Ergün di
ye birini okuyordu yok
lamada. Ben de duydum 
ya, benim soyadım Er
gün diye tutturdum, son
ra ortaya çıktı İbrahim 
Ergün olmadığım. Bir 
hafta başka birinin yerine 
okuduktan sonra gerçek 
sınıfıma geçtim." 

Ortaokul ve liseyi de 
Erzurum'da bitirdikten 
sonra Karadeniz Teknik 
Üniversitesi Elektronik 
Haberleşme Mühendisli
ği Bölümü'nü kazandı. 
İnşaat, ziraat mühendisli
ği gibi mesleklerin çok 
gözde olduğu dönemde 
kimse bu bölümü parlak 
bulmadı. "İbrahim üzül
me, bak televizyonlarda 
çıktı, bir anteni 500 lira
ya kuruyorlar" diye te
selli edenler çıktı. Trab
zon'da okudu, 'buradan 
biriyle hayatta evlen
mem' dedi, tıp bölümün
de okumayı hiç isteme
di, elektronik ve haber
leşme mühendisliğinden 
mezun olarak, Erzu
rum'a dönüp Trabzon Tu 
bir doktor olan Ayşe Ha
n ı m l a evlendi. 

Alptürk, 1980 yılında 
PTT Erzurum Bölge Mü-
dürlüğü'nde şebeke mü
hendisi olarak çalışmaya 
başladı. Kars, Ağrı, İğdır, 
Ardahan gibi bölgeler 
Erzurum PTT'ye bağlıy
dı ve Alptürk, kısa süre
de kendisini geliştirmek 
istiyordu. 

"O zaman Erzurum 
bölgesindeki tek elektro
nik mühendisi bendim. 
Diğer branşlara da ilgi 
duyuyordum, her yere 
girer çıkardım. Şunu his
sediyordum, yarın bura
da idareci olacağım, be
nim eğitim durumumda 
fazla kimse yok, önüm 

açık. İdareci olup koltu
ğa oturduğumda hiç kim
seye birşey sormayacak 
hale gelmem lazımdı, o 
yüzden çok çalıştım." 

1986 yılında Alptürk'e 
'Türkiye'nin dört yerin
de bölge müdürlüğü ku
rulacak, bunlardan birini 
kur' dediler. Alptürk de 
Erzincan'ı tercih etti ve 
Erzincan Bölge Müdür
lüğü'nün kuruluşunda 
bulundu. Beş aylık baş-

mühendislik görevinden 
sonra bölge başmüdür 
yardımcısı oldu. Bölgede 
hiç telefon olmadığı dö
nemdi. Her köye bir tele
fon kampanyası başladı
ğında bölgeyi mezraları
na kadar dolaştı. 

"Maddi değil ama ma
nevi çok güzel şeyler na
sip oldu bize, bu kurum
da çok fazla ücretler al
madık ama sevgi ortamı 
içinde çalıştık. Hizmet 
götürdüğümüz yerlerde
ki insanların sevincini, o 
mutluluğu yaşamak ka
dar güzel bir şey yok, bu 
duyguyu da parayla ölç
mek mümkün değil. O 
zamanlar bir köye bir te
lefon götürüp çevir sesi 
verdiğimizde köyde bay
ram olurdu. Şehirlerarası 
görüşme yapabilmek için 
santralden bağlatmanız 
gerekirdi. PTT'de şehir
lerarası memuresi olmak 
da o zamanlar bir ayrıca
lıktı, memureler el üstün
de tutulurdu." 

1990 yılında bölge mü
dürlükleri il müdürlükle
rine döndü. Alptürk'e de 
Kocaeli başmüdürlüğünü 
kurmak görevi verildi. 

Alptürk 1990'da İz
mit'te PTT kurucu baş
müdürü olarak göreve 
başladı. 1995 yılında 
PTT'nin ikiye bölünmesi 
sırasında Gebze'de kuru
lan PTT'nin de kurucu 
başmüdürlüğünü yaptı. 
Sonrasında da Türk Tele
kom Başmüdürü oldu. 

1990'da İzmit'e ilk 
geldiklerinde çok mutsuz 
olmuş Alptürk çifti. Yıl
lardır doğunun kendi ha-

linde insanlarına, doğal 
havasına alışmış bir aile 
olarak İzmit'in gri hava
sı, yoğun sanayi ortamı 
çok garip gelmiş ve en 
kısa zamanda geri dönme 
kararı vermişler. Ama iş
ler umdukları gibi geliş
memiş. İzmit sarıvermiş 
onları birden. "O havası 
suyu kirli dediğim, biz 
burada kalsak kalsak bir 
yıl kalırız diye düşündü
ğüm İzmit öyle uğurlu, 
öyle şanslı geldi ki bize 
anlatamam. İzmit öyle 
bir şehirdir zaten, kimse
ye uğursuz gelmemiştir 
şimdiye kadar. İzmit'te 
10 yıl kaldık ve İzmitli 
olduk, evimiz barkımız, 
en iyi dostlarımız, en gü
zel hatıralarımız hep ora
da şimdi" diyor Alptürk. 

Depremle değişen 
hayat 

10 yıl mutlu mesut sü
ren İzmit hayatı, 17 
Ağustos depremiyle sar
sılmış. Alptürk'ün de Ya
lova'da bulunan evi yı
kılmış, birçok hatıra da 
oraya gömülmüş. Haya
tının başka bir dönüm 
noktası da deprem olmuş 

Alptürk'ün. O güne ka
dar zaten hayatında eski
den de çok fazla yer tut
mamış olan maddi şeyle
rin tamamen değerini yi
tirdiğini söylüyor. 

"Ben o günden sonra 
acaba yarın ne olur diye 
hiç düşünmüyorum. Çok 
sevdiğim insanları enkaz 
altında gördüm, herşeyin 
boş olduğunu gördüm. 
Kalıcı olan tek şey iyi in
san olmak, sevgi dolu ol
mak, dost olmak. Dep
rem bizim hayatımızda 
son dönemde çok önemli 
bir yer tuttu. Telekom 
olarak hiç durmadık, per
sonelimizle beraber 
ayakta durduk, birbirimi
ze destek olduk, kenet
lendik." 

Depremin ikinci günü 
o dönemde Türk Tele
kom Genel Müdürü olan 
Fatih Mehmet Yurdal'la 
tanışıyor İbrahim Alp
türk. Sıcak bir dostluk ve 
birlikte çalışma fikri do
ğuyor. Yurdal, önce İs
tanbul'u yönetmesini 
öneriyor Alptürk'e, an
cak Alptürk deprem ça
lışmaları tamamlanma
dan İzmit'ten ayrılmayı 

reddediyor. İzmit'teki 
çalışmalar rayına otur
duktan sonra 15 Aralık 
1999'da Türk Telekom'a 
Genel Müdür Yardımcısı 
ve Yönetim Kurulu Üye
si olarak atanıyor. 15 Ni
san 2000'de de Fatih 
Yurdal'ın Telekomüni
kasyon Kurumu'na baş
kan oluşuyla boşalan Ge
nel Müdürlük makamına 
oturuyor ve Yönetim Ku
rulu Başkanı oluyor. 

Mucize bir bebek 
İbrahim Alptürk'ün şu 

anda 10 yaşında olan oğ
lu International Hospi
tal'ın ilk tüp bebeği. Do
ğumunun da biraz şaşırtı
cı biraz da ibret verici bir 
öyküsü var. 

Alptürk'ün eşi Ayşe 
Alptürk'e Erzurum'da 
bulundukları dönemde 
tüm doktorlar çocuk sa
hibi olmasının imkansız 
olduğunu söylemişler. 
Hayatları İbrahim Alp
türk'ün birgün gazetede
ki bir ilanı okumasıyla 
değişmiş. International 
Hospital'ın tüp bebek 
uygulamasına başladığı 
ve ilk grupta 400 çifte bu 

uygulamanın yapılacağı 
ile ilgili bir ilanmış bu. 
Alptürk, biraz da bu yüz
den istemiş Batı'ya gel
meyi. Başmüdürlük ku
rulacak üç il olan Çanak
kale, Tekirdağ ve İzmit 
şehirlerinden İstanbul'a 
en yakın olan İzmit'e 
başmüdür olarak gelmeyi 
kabul etmiş ve İzmit'e 
taşındıklarının ikinci gü
nünde kendilerini İstan
bul'da International Hos-
pital'ın kapısında bul
muşlar. Uzman doktor 
muayeneden sonra Ayşe 
Alptürk'e "Normal şart
lar altında bile tüp bebek 
şansı çok düşüktür. Senin 
için ise milyonda bir bile 
zor, hiç boşuna uğraşma" 
demiş. Alptürk gerisini 
şöyle anlatıyor: 

"Kapıdan çıktık, eşi
min gözyaşlarını görünce 
ne kadar düşük bir şans 
olsa da denemeye karar 
verdim ve başladık. Çok 
stresli bir uygulamaydı, 
çok üzgün hanımlar, çok 
gergin beylerle birlikte 
uzun süre bir arada bu
lunduk. 400 kişinin dör
dünde hamilelik gerçek-

> Sayfa 40 

"Aileme yeterince zaman 
ayıramadığım için üzülüyorum ama 

bu dönemi böyle geçirmek 
zorundayız. Böyle bir ortamda TT 

Genel Müdürü olarak rahatlığı 
düşünmek sorumsuzluktur. Türk 
Telekom a genel müdür olanın 

yemeğinden de, uykusundan da özel 
hayatından da fedakarlık etmesi 
gerekiyor. Aksi takdirde TT'ye 

genel müdürlük etmesin" 

www.bthaber.com.tr 

http://www.bthaber.com.tr
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insanlar 
Sayfa 38 > 

leşti. Biri de benim esimdi. 
Dört kişiden ikisi gebeliğin ba
şında biri de yedinci ayında be
beklerini kaybettiler, bir tek biz 
kaldık. Bu hayatımızın dönüm 
noktasıdır, o yüzden bu kadar 
heyecanla anlatıyorum. İnsan 
hayatında hiç birşeyin imkan
sız olmadığını anladık böyle
ce." 

Müdürlük başladı hobi 
kalmadı 

Okumak en büyük tutkusu 
Alptürk'ün. Ancak o tutkusu da 
büyük bir yıkım yaşamış. Kitap
severler için kitap koleksiyonla
rının ne büyük bir hazine oldu
ğunu bilirsiniz. Alptürk'ün de il
kokul dördüncü sınıftan başla
yarak oluşturduğu kitaplığı 17 
Ağustos depreminde Yalova'da 

yıkılan eviyle birlikte yok ol
muş. İkinci tutkusu ise aynı za
manda mesleği de olan elektro
nik. Evlerinde tamirciye giden 
hiçbir elektrikli eşya yok. Tabii 
bu alışkanlıklar genel müdürlük 
hayatından sonra bir parça unu
tulmuş. 

Tuttuğu takımın yenilmesi 
stresini de farklı bir yöntemle 
aşmış Alptürk. Bunu da şöyle 
anlatıyor: 

"Eskiden Trabzonspor'u tu
tardım. Son yıllarda baktım hiç 
sırtı yerden kalkmıyor, çok üzül
düm, Trabzon yenildi diye ye
mek yemediğim günler oldu. 
Sonra 'niçin tek takımda kalıyo
rum' sorusu geldi aklıma. Erzu-
rumspor birinci lige çıktı, onu 
tutmaya başladım, Kocaeli'de 
Kocaelispor'un maçlarına gidip 
destek vermeye başladım. Sonra 
bir de Galatasaray çıktı, Türki

ye'nin medarı iftiharı oldu. Yani 
dört yıldır dört takım tutuyorum. 
Bakıyorum haftanın istatistikle
rine, en az ikisi başarılı, stresten 
kurtardım kendimi." 

Toprağı çok seviyor Alptürk. 
Kocaeli'deki evinin bahçesinde 
60 meyve ağacı var. Kocaeli'ye 
gittiği zamanlarda ağaçlarının 
bakımını yapıyor, toprağını eki
yor. 

İnsanlarla unvan, mevki farkı
nı gözetmeden çok yakın iliş
ki kurabildiğini, onlarla dost 
olmayı sevdiğini söylüyor 
Alptürk ve şöyle devam edi
yor: "Bunun dışında bilgisa
yarla 1988'de uğraşmaya baş
ladım. Kendi bilgisayarımı da 
kendim yapıyorum. Oğlum 
Cihan da bilgisayara beş ya
şında başladı. Bilgisayarla uğ
raşmayı çok seviyorum, bir de 
ayrım yapmadan okumayı. 
Fırsat bulduğumda seyahat et
meyi çok severim. Yolun üs
tünde sarı bir levha gördü
ğümde o tarafa doğru direksi
yonu kırarım. Ankara'ya gel
diğimden beri fırsat bulama
dım, daha önce daha rahattık, 
dolaşıyorduk. Türkiye'nin 
birçok yerini gördüm." 

Türk Telekom'daki genel 
müdürlük görevi özel hayatını 
büyük ölçüde sınırlamış Alp
türk'ün, ama o bundan çok da 
şikayetçi değil, hatta özel ha
yatını anlatırken sık sık işine 
dalıyor ve sözü Türk Tele
kom'a getiriyor. Ayşe Alptürk 
de Türk Telekom polikliniğin
de doktorluk yapıyor. Ailesi
nin kendisine büyük destek 
olduğunu söylüyor Alptürk. 

"Yoğun tempomu görüyor
lar, sadece bana nasıl yardımcı 
olabilirler onun derdindeler, 
ikisi gece 11 'e kadar gelmemi 
beklerler, henüz isyan noktası
na gelmediler. Ben onlara ye
terince zaman ayıramadığım 
için çok üzülüyorum, ama on
lar bunu anlayışla karşılamak 
durumundalar, bunları konu
şuyoruz. Böyle bir ortamda 
Türk Telekom Genel Müdürü 
olarak rahatlığı düşünmeyi so
rumsuzluk olarak adlandırıyo
rum. Çıtayı hergün bir adım 
ileri koymak suretiyle hizmet 
süremiz boyunca bu görevi en 
iyi şekilde yapmaya çalışaca
ğız. Dağın birinde bir direk yı
kılsa, onun sorumluluğunu 
üzerimde duyacak kadar has
sas bir yapım var. Türk Tele
kom'a genel müdür olan biri
nin yemeğinden de, uykusun
dan da özel hayatından da fe
dakarlık etmesi gerekiyor." • 

aslie@interpro.com.tr 
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Ericsson mobil teknolojilere odaklanıyor 
ÖZGÜR KARAGÖZ/ 

Londra 

Sayfa 1 t> 

odaklanacağı vurgulana
rak, şirketin mobil Inter
net stratejileri anlatıldı 
ve 3. nesil ürünleri tanı
tıldı. 15 Eylül 2000 tari
hinde Londra'da gerçek
leşen zirvede, bütünleşik 
iletişim teknolojilerine 
sahip "akıllı telefon" 
olarak nitelendirilen 
Ericsson R380s'nin ta
nıtımı da yapıldı. 

Mobil Teknoloji Zir-
vesi 'nde, tüketicilerin 
gereksinimlerinin mobil 
teknolojilere yönelik ol
duğuna dikkat çekilerek, 
önümüzdeki 5 yılda mo
bil iletişim servislerinin, 
telekomünikasyon ala
nındaki en büyük pazarı 
oluşturacağı kaydedildi. 
Bu yıl içinde 3. nesil 
teknolojilere sahip ürün
leri sunmaya başlayan 
Ericsson'ın, 2010 yılın
da 4. nesil teknolojilere 
sahip ürünleri pazara su-

nacağı da bildirildi. 
Ericsson yetkilileri ta

rafından verilen bilgile
re göre; Ağustos sonu 
itibariyle dünyada 3 mil
yon adet WAP teknoloji
sine sahip telefon oldu
ğu tespit edilmiş. Bu yıl 
sonu için tahmin edilen 
rakam ise 26 milyon. 
Ayrıca, 2004 yılında 600 
milyon mobil Internet 
servisleri kullanıcısı, 
2005 yılında 1 milyar 
mobil Internet terminali 
olacağı da tahmin edili
yor. Ericsson bugün 100 

operatöre WAP sistem
leri hizmeti veriyor. 

Ayrıca laponya'nın 
mobil Internet'te en faz
la kullanıcıya sahip ül
kelerden biri olduğu an
latıldı. Verilen bilgilere 
göre Japonya'da 15 mil
yon mobil Internet kul
lanıcısı bulunuyor. Bu 
sayıya her hafta 500 bin 
kullanıcı ekleniyor. 

Ericsson'ın mobil In
ternet stratejileriyle ilgi
li olarak görüştüğümüz 
Ericsson Pazarlama ve 
Stratejik İş Geliştir-

me'den sorumlu Başkan 
Yardımcısı Torbjörn 
Nilsson, dünyada mobil 
teknolojiler pazarının 
giderek büyüdüğünü 
vurgulayarak, "1985 yı
lında Amerika'da yapı
lan bir araştırma sonu
cunda, 2000 yılında mo
bil iletişim pazarında 
abone sayısının maksi
mum 1 milyona ulaşaca
ğı tahmin edilmişti. 
Ama endüstrinin gerek
sinimleri iyi tespit edile
memiş. Çünkü mobil 
iletişimin önemi her ge
çen gün daha da artıyor. 
10 yıl sonrasında neler 
olacağını şimdiden tah
min edebilmek çok güç" 
dedi. 

Nilsson, mobil tekno
lojilerdeki bu gelişmele
re ayak uydurabilmek 
için endüstrinin gelişi
mine katkıda bulunacak 
standartlar geliştirmek 
gerektiğini söyledi. Bu 
standartların ise WAP, 
CDMA ve UMTS gibi 
teknolojiler olduğunu 
anlatan Nilsson, "Bu 
standartları ürünlerimi
ze taşıyarak, dünya pa
zarında lider olmayı he
defliyoruz. Ericsson bu
gün bu standartlara yüz
de 40 oranında katkıda 
bulunuyor. Geri kalan 
yüzde 60 oranında kat
kıyı ise diğer 10-15 şir
ket yapıyor" dedi. 

Nilsson, Ericsson'ın 
GPRS için 51, UMTS 
için ise 9 ticari anlaşma 
yaptığını belirtti. UMTS 
için anlaşma yapılan şir
ketler şöyle: Japonya'da 
NTT DoCoMo, Japan 
Telecom; Finlandiya'da 
Suomen 2G ve Alands 
Mobiltelefon Ab; İngil
tere'de Vodafone ve BT 
CellNet; İsveç'te Tele 1 
Europe, Telenordia, 
Mobility ve +17 Trial 
Systems; Norveç'te Tele 
1 Europe. 

Ericsson'ın satışları
nın yüzde 50'sini altya
pıya harcadığını belirten 
Nilsson, "Rakiplerimize 
göre altyapıya en fazla 
para harcayan biziz. Bu 
özellikle uçtan uca çö
zümler ve uygulamalar 
için geçerli" dedi. 

İsveç'in çok küçük bir 
pazar olduğunu söyle
yen Nilsson, bu nedenle 

Avrupa, Asya, Ameri
ka'da pazarı büyütmeye 
çalıştıklarını, özellikle 
Güney Afrika'da çok 
büyük bir pazara sahip 
olduklarını kaydetti. 

Türkiye ilk 10 
pazarımızdan biri 

Nilsson, Türkiye'nin 
Ericsson için çok önemli 
bir pazar olduğunu vur
gulayarak, "Türkiye en 
fazla ve hızlı büyüyen ilk 
10 pazarımız arasında 
yer alıyor" dedi. 

Türkiye gibi bazı Asya 
ülkelerinde de - özellikle 
Hong Kong ve Çin - mo
bil iletişim teknolojile
rinde çok önemli geliş
meler olduğunu anlatan 
Nilsson, "Çin'de mobil 
Internet kullanıcıları her 
ay 2 milyon artıyor; 2005 
yılında 400 milyon mobil 
Internet kullanıcısı ola
cağı tahmin ediliyor. 
Türkiye'de de böyle bir 
büyüme olacak" dedi. 

Rekabet anlayışı 
değişti 

Son birkaç yıldır pa
zarda bazı süreçlerin de
ğiştiğini anlatan Nilsson 
sözlerine şöyle devam 
etti: "İki ayrı kuruluş 
aynı şirketler grubu 
içinde uyumlu bir işbir
liği halinde çalışırken, 

başka bir alanda birbirle
rine rakip olabiliyorlar. 
Örneğin biz IBM ile böy
le rakip olduk. Bu reka
bet pazara çok farklı bir 
boyut getirdi." 

Bilişim endüstrisinde 
yeni uygulama araçları 
geliştirmeye yönelik iti
ci bir güç olduğunu an
latan Nilsson, dünyada 
3. nesil teknolojileri ge
liştiren yaklaşık olarak 
100 bin kişi olduğunu ve 
bu rakama her hafta 2 
bin kişi daha eklendiğini 
kaydetti. 

Nilsson , mobil Inter
net ve 3. nesil teknoloji
lerle ilgili olarak diğer 
şirketlere de ürünler ge
liştirmeleri için bazı 
olanaklar sağladıkların
dan bahsederek, Micro-
soft'la e-posta servisleri 
konusunda yapılan ça
lışmayı bir örnek olarak 
gösterdi. 

Ericsson'ın çok farklı 
alanlarda iş ortakları ol
duğunu anlatan Nillson, 
Ericsson'ın geliştireme-
yeceği teknolojilerde, 
konusunda çok uzman 
şirketlerle çalıştıklarını 
söyledi; Örneğin, sunu
cularda Sun Microsys
tems ve Hewlett Pac
kard, yazılımlarda ise 
Microsoft'tan destek al
dıklarını açıkladı. • 

ozgurk@interpro.com.tr 

Akıllı telefon: R380s 

T ) 
M M 

ir dual band cep 
telefonunda bulunan 
bütün standart özelliklere 
sahip olan R380s'de WAP 

tarayıcı ve e-posta uygulaması da 
bulunuyor. Telefon, kablosuz haber
leşme cihazlarına yönelik olarak 
tasarlanan Symbian'ın EPOC işletim 
sistemine sahip. Bu işletim sistemi, 
kullanıcının çok çeşitli yollarla 
iletişim kurarak, kişisel bilgilerini 
yönetmesine olanak sağlıyor. Ör
neğin, adres ve telefon defteri, aktif 
bir takvim gibi. 

Sesli notlar alabilme, sesli arama 
ve yanıtlama gibi özellikleri de bulunan R380s, 
MS Outlook, Exchange ve Schedule+, Lotus 
Notes, Lotus Organizer ve RS-232 data kablosuy-
la, PC sekronizasyonu da oluşturuyor. 

R380s, bütün standart e-posta protokollerini des
teklemekle birlikte, büyük ağ e-posta sunucularına 
doğrudan erişim sağlıyor. 

164 gr. ağırlığındaki telefon, 4 saat 50 dakikaya 
kadar konuşma süresi, 107 saat bekleme süresine 
sahip. R380s'nin Türkiye'de önümüzdeki günlerde 
pazara sunulması planlanıyor. • 

GSM ve sağlık 

K
onu toplum sağlığı olunca 
gündemdeki yerini koru
yor. Toplumun, sağlığı 
için duyarlı olması sevini

lecek bir durum. 

GSM'in toplum sağlığı üzerine et
kilerini inceleyen Bağımsız Uzman
lar Kurulu, kurulmasına 
Türk Elektronik Sanayici
leri Derneği ve İstanbul Sa
nayi Odası'nm ön-ayak ol
duğu bir oluşum. Geçen 
hafta sonu yapılan ikinci 
toplantısında kurulma aşa
masını tamamladı. Artık 
inceleme ve belirlemelere 
başlanıyor. Zaten, daha ilk 
toplantı sonrası, bu konuda yurtdışın
da yapılmakta olan bir sempozyuma 
bir akademisyen gönderilmişti. 

Ülkemizde devletin bu konudaki 
söz sahibi kurumu Telekomünikas
yon Kurumu. Birçok yerde dile ge
tirdiğim üzere, oluşturulmasında 
çok gecikilmiş olan ve daha yeni 
kurulan bu kurum henüz yapılan
makla meşgul. Bu nedenle doğan 
bir otorite boşluğu, Çevre ve Sağlık 
Bakanlığı'nın genelgeleriyle doldu
rulmaya çalışıldı. Ama işin teknik 
tarafı bu örgütler tarafından biline
meyeceği için uygulamada doyuru
cu olmadı. Ardından Ulaştırma Ba
kanlığı, teknik tarafı olgun bir yö
netmelik yayınladı. 

Bu yönetmeliğin yayınlanmasında 
da bir usûl eksikliği bulunmakta. 
Sağlık ve Çevre Bakanlıkları'nın gö
rüşleri alınmamış. Belki de kısa süre
de yeniden, güncellenerek yayınlana
cak. Umarım bu sefer, Telekomüni
kasyon Kurumu tarafından yayınla

nır. 

Konuyu tarafsız olarak 
toplum adına incelemekte 
olan Bağımsız Uzmanlar 
Kurulu'nun elindeki bulgu
lar ise şöyle: 

Anlaşılıyor ki, eğer bir 
tehdit varsa, bu yalnızca 
GSM'den gelmiyor. Bu ne
denle Kurul'da her türlü ışı

ma kaynağı ele alınmakta. Buna gü
neş gibi yaşamı olası kılan doğal 
kaynaklar da dahil. 

GSM için hemen bütün ülkeler bu
gün ülkemizde de uygulanan stan
dartları esas almaktalar. Bize özgü bir 
farklılık bulunmamakta. 

GSM işleticilerimiz, zaten stan
dartlarla konulmuş sınırların onda bi
ri düzeyinde kalıyorlar ve gönüllü 
olarak, kalmayı sürdürecekler. 

GSM ve benzeri yapay ışıma kay
naklarının bugün için bilinmeyen et
kileri de olabilir. Bunlar da incelene
cek. 

Gelişmeleri duyurmayı sürdürece
ğim. Sağlıklı günler dilerim. 

akurgal@netas.com.tr 

www. bihaber, com.tr 
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Web dünyasında neler oluyor? 
M A H I R B , A S I T 

ğustos ayında 

Apache, yüz

de 61.66'hk 

pazar payı ile 

web sunucu yazılımları 

arasındaki liderliğini ko

ruyor. Apache'yi yüzde 

19.63'lük pay ile Micro

soft izliyor. Her iki web 

sunucusu da bir önceki 

aya göre (Temmuz 2000) 

biraz pazar payı kaybetti. 

Endüstri uzmanları bu 

kayıbın ağırlıklı olarak 

Zeus Web Server lehine 

olduğunda birleşiyorlar. 

Pazarda büyük kabul 

görmüş ve tamamıyla üc

retsiz olarak dağıtılan 

Apache ve Microsoft gi

bi dişli bir rakibin karşı

sına ciddi paralarla satı

lan bir web sunucu yazı

lımı ile çıkan Zeus'un hi

kayesi oldukça ilginç. 

Bir ev-ofis çalışma orta

mında doğan Zeus, güçlü 

uygulamaları barındıra-

bilen altyapısı ile pazar

da kendine ciddi bir pay 

edindi. Amerikalı Inter

net devi Ebay'in altyapı

sını Zeus ile değiştirme

si, uzmanlara göre bu 

ürünün geleceğin önemli 

oyuncularından olacağı

nı gösteriyor. 

Red Hat, C2Net'i 
aldı 

Web dünyasındaki bir 

diğer önemli gelişme 

Red Hat'ın ünlü Strong-

hold web sunucusunun 

üreticisi C2Net'i 40 mil

yon dolarlık hisse senedi 

karşılığında satın alması. 

Bu birleşme bugüne dek 

Apache ile birlikte anılan 

Red Hat'a yepyeni pazar 

olanakları yaratacak. 

Stronghold'un özellikle 

güvenlik konusunda uz

manlaştığı ve bu pazarda 

önemli bir payı olduğu 

düşünülürse ve Apache 

ile gerçekleştirilen gü

venli sunucu çözümleri 

üzerine eklenirse Red 

Hat'ın güvenliğe birinci 

önceliği veren pazardaki 

payı Microsoft'un ardın

dan yüzde 10'a çıkıyor. 

Red Hat, Amazon.com 

gibi de bir referans kaza

nıyor. 

Red Hat'ın uzak gö

rüşlülüğü geçtiğimiz ay

larda bünyesine kattığı 

web tabanlı kredi kartı 

işleme şirketi HKS şirke

ti ile ortaya çıkmıştır. İş 

dünyası için vazgeçilmez 

bir platform olma yolun

da ilerleyen Red Hat, 

IBM ve HP gibi e-ticaret 

sağlayıcısı olma iddiası 

taşıyan devleri kara kara 

düşündürüyor. Uzmanla

ra göre Red Hat'ın gele

cekteki en güçlü rakibi 

Microsoft değil Solaris 

platformunda çalışan 

Apache web sunucusu 

olacak. 

Microsoft, Hotmail'i 
istediği platforma 
taşıdı 

Microsoft, dünyanın 

en büyük Web tabanlı 

ücretsiz e-posta sağlayı

cısı Hotmail'i bünyesine 

kattığı zaman sistemin 

kalbi olan FreeBSD işle

tim sistemini ve Apache 

web sunucusunu Win-

dows NT ve IIS ile de

ğiştirmeye çalışmış an

cak yeni sistem milyon

larca Hotmail kullanıcı

sının yükünü kaldırama-

yınca (ve muhtemelen 

bir miktar güvenlik soru

nu yüzünden) bu sevda

sından vazgeçmek zo

runda kalmıştı. 

Ancak Microsoft bu 

amacından vazgeçmedi 

ve geçtiğimiz günlerde 

Hotmail 'e hayat veren 

tüm sunucularını Win-

dows 2000 makineleri ile 

değiştirdi. Şu anda Hot

mail'in yük dengeli su

nucuları arasında bir tane 

bile FreeBSD/Apache 

makinesi bulunmadığı 

görülüyor. Bir aydan kısa 

sürede bu zor işlemi yüz 

akıyla, hiçbir kullanıcı

nın bilgilerine zarar ver

meden tamamlayan Mic

rosoft, sonuçtan oldukça 

memnun. 

Amazon.com-
Powered by? 

Geçtiğimiz Mayıs 

ayında Hewlett-Packard 

Amazon'u HP ekipmanı 

ile donattığını ve Ama

zon.com web sitesinin 

yüzde 90 oranında HP 

ürünleri üzerinde çalıştı

ğını açıklamıştı. Hatta 

Amazon bu tarihten son

ra sitesinin altına "Powe-

red with HP" logosu yer

leştirmişti. Ancak NetC-

raft tarafından yapılan 

bir çalışma www.ama-

zon.com adresine gönde

rilen sorgulamaların tipik 

Digital Unix TCP/IP ka

rakteristiği sergileyen 

makineler tarafından kar

şılandığını ortaya koyu

yor. Herhalde Amazon, 

müşterilerinin karşısında 

yüzde 10'luk orandaki 

eski sistemi ile çıkıyor. • 

mahir@mbaic.com 

Web dünyasında son beş yıl 
995 yılında yapılan çalışmalar tüm dünya

da 18 bin 957 tane web sitesi olduğunu 

gösteriyordu. Geçen 5 yıl içinde bu rakam 

tam 1000 kat arttı! Internet'e olan inanıl

maz talep, istekleri karşılayacak altyapı ve yazı

lım gelişmeleri ile desteklenince web sitelerinin 

sayısı 19.8 milyona fırladı. 

1995 yılında o zaman için devrim yaratan 

NCSA web sunucusu tüm sitelerin yüzde 

57.2'sine hayat veriyordu. CERN'in yüzde 

19.7'lik rakamına karşı üçüncü sıradaki "genç" 

Apache pazarın yüzde 3.47'sine sahipti. Web hos-

ting endüstrisi ile iç içe büyüyen Apache, 1996 

yılında 43 bin 855 sunucu ve yüzde 29.2'lik pazar 

payı ile liderliği kaptı ve hala kimseye bırakmaya 

da niyeti yok. 

Microsof'un IIS'i 1996'nın Şubat'ında pazara 

verildi ve pazardan hızla pay almaya başladı. 

1997 yılında ikinci en popüler web sunucusu olan 

IIS gerçek başarısını en çok tercih edilen elekt

ronik ticaret sunucusu olarak kanıtladı. • 

Netcraff ın geçtiğimiz 
günlerde yayınladığı Ağustos 

ayı W eb sunucu raporu, 
Internet dünyasında yaşanan 

gelişmelere ışık tutuyor. 
Sorgulamalara yanıt veren 

19,823,296 web sitesi üzerinde 
yapılan araştırma Apache' nin 

pazardaki birinciliğini 
sürdürdüğünü gösteriyor. 

Agilent Technologies'de Tsunami dalgası 
HABER MERKEZ! 

gilent Tech-

n o l o g i e s ' i n 

yeni PNA 

(Performance 

Network Analyzer) ailesi 

Tsunami'nin Ankara'daki 

ilk tanıtım durağı Asel-

san oldu. Agilent'ın bir 

önceki PNA modeli 

87/53'e göre daha yüksek 

bir performansa sahip 

olan Tsunami ailesinde 3, 

6 ve 9 GHz'lik üç ayrı 

model bulunuyor. 

Radyo frekansında 

kullanılan elemanların 

(filtre, transistor, yüksel

tici gibi) transmisyon, 

yansıma gibi özellikleri

ni ölçerek kullanılan ele

manın performansını be

lirleme ve tüm sistem 

performansına etkilerini 

test etme amacıyla kulla

nılan bir cihaz olan PNA 

daha çok haberleşme ve 

savunma sanayiinde kul

lanılıyor. 

PNA'nın genellikle 

Ar-Ge, üretim ve 

kablosuz alanlarında kul

lanıldığını belirten Agi

lent Technologies Satış 

Mühendisi Ebru Güngör, 

Tsunami'nin tüm net-

work analyzer'lar içinde 

en yüksek performansa 

sahip olduğunu ileri sür

dü. Tsunami'nin daha 

hızlı ve daha geniş ölçüm 

aralığına sahip olduğunu 

hatırlatan Güngör, ayrıca 

Tsunami'nin kullanılması 

ve öğrenilmesi kolay bir 

cihaz olduğunu söyledi. 

Güngör sözlerine şöyle 

devam etti: "Tsunami 

Windows 2000 yüklü 

olarak geliyor. İçinde bir 

PC var. Böylece cihaza 

PC'nin gücü de eklenmiş 

oluyor. Aynı anda 4 ayrı 

pencerede 16 ayrı ölçüm 

yapılabiliyor." 

Tsunami'nin kullanıcı

nın işini kolaylaştıran 

elektronik kalibrasyon 

özelliğine sahip olduğu

nu ifade eden Ebru Gün

gör, bunun extra bir kutu 

aracılığı ile ölçüm öncesi 

yapılması gereken kalib

rasyon işleminin süresini 

kısaltan ve "sök tak" iş

lemlerini ortadan kaldı

ran, özellikle çabuk test 

yapmak isteyen kullanı

cılar için yararlı bir özel

lik olduğunun altını çizdi. 

Agilent'ın bu alanda 

dünyadaki en büyük 

müşterilerinin Ericsson 

olduğunu söyleyen Agi

lent Technologies Sa

vunma Sanayi Sektör 

Müdürü Çağan Irmak 

Türkiye'de en önemli 

müşterilerinin ise Asel-

san olduğunu belirtti. 

Çağan Irmak ayrıca Ha-

velsan, Roketsan, TAI, 

TSK, Alcatel ve Ne-

taş'ın da müşterileri ara

sında yer aldığını kay

detti. • 

bthaber@interpro.com.tr 

www.bthaber.com.tr 
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Yeni kimliğin ilk ürünü: HP 9000 
HABER MERKEZÎ 

ewlett Pac-
kard, tama
men müşteri 
ve çözüm 

odaklı olan yeni kimli
ğinin ilk ürününü paza
ra sundu. HP 9000 Su-
perdome sunucu çözü
mü, Unix bilgiişlem 
platformu ve çok özel 
bir iş modeli ile birlikte 
kullanıcıya sunuluyor. 
Bu model, sürekli çalı
şır ön sistemlere yöne
lik değerlendirme; ön 
kurulum testi ve ayarla
ması; modern ve kolay 
ödeme modelleri; gele
ceğe dönük teknoloji 
yükseltme ile adanmış 
hizmet ve destek birim
lerinden oluşuyor. 

Yeni çözümün tanı
tıldığı toplantıda bir 
konuşma yapan HP 
Ürün Müdürü Suavi 
Akar, HP Superdo
me'un, zorlu Internet 
ortamlarına; web sitesi 
işleticilerinin, servis 
sağlayıcıların ve yoğun 
verilerle uğraşan diğer 
kurumların değişen 
teknoloji gereksinimle
rine cevap verecek şe
kilde tasarlandığını be
lirtti. 

Sanal 
bölümleme 

HP Superdome'un, 
bölümlemeye izin veren 
bir yapıya sahip oldu
ğunu da söyleyen Akar, 
piyasadaki ilk sanal bö
lümleme olarak nitelen
dirilen bu yapının, kul
lanıcılara, mevcut iş
lemci gücünü kesin ve 
hızlı bir şekilde otoma
tik olarak yeniden ayar
lama olanağı sunduğu
nu kaydetti. 

Akar, HP'nin yeni sis
teminin kullanıcılara, 
artırılmış bileşen sayısı, 
anında değiştirilebilen 
sistem bileşenleri ve 
Unix endüstrisinin yük
sek seviyeli yerleşik ha
ta düzeltme yetenekleri
ni sunduğunu anlatarak, 
"Böylece, sistemin dev
re dışı kalma zamanı en 
aza indirgeniyor" dedi. 

HP Superdome'un 
IA-64 uyumlu ve birden 
fazla işletim sisteminin 

çalıştırılmasını sağlayan 
bir mimariye sahip oldu
ğunu vurgulayan Akar, 
çözümün HP-UX, Win-
dows NT ve Linux sis

temlerini aynı anda des
tekleyebildiğin! söyledi. 

HP, bu çözüme özel 
olarak şirketlere "talebe 
dayalı kapasite" adı al

tında bir ödeme prog
ramı sunuyor. Bu prog
ramla sağlanan ödeme 
kolaylığı sayesinde şir
ketler, sadece gerek

sinimleri olan sunucu 
kapasitesini satın alma 
olanağına sahip olacak
lar. • 
bihaber @ interpro.com.tr 
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Computer Associates, sBusiness dedi 
M A H I R B . AŞUT 

urumlararası 
ve perakende 
ticaretin In
ternet üzerin

de hızla yaygınlaşması 
ve dünya ticaretinin gi
derek bu yeni ortama 
doğru kayması, sağladığı 
birçok kolaylığın yanı sı
ra beraberinde sorunlar 
ve aşılması gereken en
geller de getiriyor. 

Hiç şüphe yok ki gü
venlik, aşılması gereken 
sorunların başında gelen 
en önemli unsur. Şirketin 
yeni sBusiness konsepti 
konusunda görüşme fır
satı bulduğumuz CA 
Başkan Yardımcısı Bra-
nislav Vujovic, "Herkes 
e-business hakkında ko

nuşuyor ancak güvenlik 
zaman zaman göz ardı 
ediliyor" diyerek konu
nun önemini vurguluyor. 

"Sıradan bir işyeri dahi 
güvenlik unsurları yeterli 
değilse müşteri çekemez. 
Hiç kimse güvenliğinin 
garantide olmadığı bir 
yerden alışveriş yapmayı 
tercih etmez" diyen Vujo
vic, elektronik ticaret dün
yası için de aynı kuralların 
geçerli olduğunu söyledi. 

Farklı geliştiricilerin, 
farklı alanlarda uzman
laşmış çözümler üzerin
de durduğunu ve bunları 
pazarladığını anlatan Vu
jovic, tek bir alana 
odaklanmış çözümlerle 

e-ticaretin güvenliğinin 
sağlanmış olamayacağını 
bildiriyor: "Eğer sizin bir 
fabrikanız varsa, tedarik
çilerinizin sizin platfor
munuza erişmesini iste
yebilirsiniz. Birçok nok
tada açığa çıkacak gü
venlik gereksinimi için 
biz komple bir çözüm su
nuyoruz." 

Kurumların güvenlik 
gereksinimi Internet'e 
açılım ölçüsünde artıyor. 

Vujovic bu durumu şöyle 
özetliyor: "Eğer kendi 
BT altyapınızın çevresi
ne bir Çin Şeddi örmüş-
seniz sorun değil. Ama 
Internet'e açılacaksanız 
başka güvenlik unsurları
na gereksiniminiz var. 
Cable&Wireless gibi 
binlerce kullanıcısı olan 
şirketler bizim çözümle
rimizi tercih ediyorlar." 

Computer Associates, 
yalnızca tek bir işletim 
sistemi platformuna 
odaklı olarak çalışmıyor. 
sBusiness kavramının 
gereği olarak her plat
form için çözüm üreti
yor. Şirketin devrim ya
ratan akıllı bileşenler 
teknolojisi Neugent, baş
ka alanların yanı sıra gü
venlik ürünlerinde de ya
rarlanılan bir teknoloji. 

Ve virüsler 
Bilgisayar güvenliğinin 

en önemli unsurlarından 
biri de virüsler. Virüsler, 
ticari veya kişisel kullanı

cılar açısından ciddi so
runlar yaratıyor. CA'nın 
virüslere karşı geliştirdiği 
çözümler hem son kulla
nıcıları hem de kurumsal 
kullanıcıları hedefliyor. 
Şirketin InoculanlT adlı 
virüs yazılımı www.cai. 
com web sitesinden üc
retsiz olarak indirilebili
yor. Sürekli yeni virüs ta
nımlamaları eklendiği 
için de her zaman güncel 
kalıyor. 

Vujovic, virüs temizli

ği ve erken uyarı konu
sunda iddialı olduklarını 
kaydediyor: "CA'nın tüm 
dünyaya yayılmış dört 
ayrı geliştirme merkezi 
var. Bu durum bize geniş 
bir bakış açısı sağlıyor. 
Dünyanın herhangi bir 
yerinde bulunan virüs 
tehdidine en hızlı biz ce
vap verebiliyoruz." 

CA'nın son kullanıcıya 
yönelik ürünleri virüs te
mizleyiciler ile sınırlı de
ğil. Uzun yıllardır kullanı

lan BifVVare, BitFax gibi 
iletişim yazılımları 
CA'nın ürünleri arasında 
bulunuyor. Vujovic'e ne
den son kullanıcı pazarın
da bulunduklarını sordu
ğumuzda ilginç bir yanıt 
veriyor: "Günümüzde 
evinde bilgisayar kulla
nanlar, işyerlerinde de 
kullanıyorlar. Ürünlerimi
ze aşina olan ev kullanıcı
ları bunu işyerlerine de ta
şımak isteyeceklerdir." • 

mahir@mbaic.com 

Dünyanın en büyük yazılım 
şirketlerinden Computer 
Associates, Internet'in iş 

dünyasına kazandırdığı e-business 
kavramının üzerine sBusiness 

kavramını oturtuyor. 

Ana bilgisayarın yeniden doğuşu 
S/390, IBM'in yaygın ola
rak kullanılan ana bilgisa
yar serisinin işletim siste
mi. Zaman içinde oldukça 

değişen OS/390 bugün artık güncel 
gereksinimlere cevap verebilecek bir 
yapıya kavuşmuş bulunuyor. CA Böl
ge Müdürü Borislav Jankovic, ana 
bilgisayar güvenliği konusunda şunla
rı söylüyor, "Eskiden ana bilgisayar
lar yalnızca belirli bir kurumun hiz
metinde kullanılırdı. Dolayısı ile gü
venlik gereksinimleri de daha azdı. 
Ancak bugün ana bilgisayar müşteri
leri dışarı açılmaya çalışıyorlar. Bir 
yandan da verinin kullanımı ve gü
venliği konusunda endişeleri var. eT-
rust ürünlerimiz ağ güvenliği için ana 
bilgisayar müşterilerine geniş olanak
lar sunuyor. Klasik ana bilgisayar gü
venlik anlayışında her ne olursa olsun 
veriler zaman ve kullanım şekline gö
re güvenlik altında olmak zorundadır. 
Bilgiyi modifiye edebilen, değiştire
bilen her tür eylem dikkatle izlenmek 
durumunda." 

CA, OS/390 işletim sistemi altında 
yazılım geliştiren şirketlerden biri. 
Jankovic'e Internet'in gelişimi ile bir

likte yeniden gündeme gelen "merke
zi bilgiişlem" kavramının ana bilgisa
yarların tekrar doğuşu anlamına gelip 
gelmediğini sorduk: "Ana bilgisayar 
verisinin yüzde 70'i klasik işletme ve
risidir. Dolayısı ile vazgeçilmeleri 
çok zordur. Ayrıca mümkün olduğun
ca fazla kullanıcıyı desteklemek üze
re tasarlanmışlardır. Ana bilgisayarla
rın bilgiişlem gücünü diğerleriyle kı
yaslarsanız MHz başına ödediğiniz 
paranın çok daha az olduğunu görür
sünüz. Tek olumsuz yan, ana bilgisa
yarları işletmek için yüksek nitelikli 
insan gücü gerekmesi." 

Jankovic, kullanıcı açısından ar
kada çalışan sunucusunun önemli ol
madığını her ne olursa olsun kul
lanıcının alıştığı ve rahat ettiği önyüz
leri tercih ettiğini vurguluyor. Ana 
bilgisayar veya diğer platformalara 
yönelik ürettikleri yazılımlarında Jas-
mine web geliştirme araçları ile hazır
lanan aynı ön yüzün çalıştığını ve bu 
durumun kullanıcı açısından büyük 
kolaylık yarattığını söyleyen Jan
kovic, "Böylelikle veriye erişmek için 
kullanılan sunucunun ne olduğunun 
önemi giderek azalıyor" diyor. • 

İlaç bilgileri, parmakların ucunda 
ASLI EVREN 

zmirli bir şirket olan 
Genel Mühendislik 
A.Ş.'nin geliştirdiği 
R x M e d i a P h a r m a 

2000 İnteraktif İlaç Bilgi 
Kaynağı'nda Türkiye'de 
bulunan tüm ilaçlarla il
gili detaylı bilgiler bulu
nuyor. İzmir Eczacılar 
Odası'nın 900 adet satın 
aldığı ürünün satış fiyatı 
ise 100 dolar+KDV. 

Projenin editörü ve ge
nel koordinatörü olan 
Ege Üniversitesi Eczacı
lık Fakültesi Öğretim 
Üyesi Prof.Dr. Levent 
Üstünes, bilgisayar tek

nolojisinin kaçınılmaz 
olarak hastane, klinik, 
poliklinik, muayenehane 
ve eczanelere girdiği gü
nümüzde gerçekten uzak 
durmanın anlamsız oldu
ğunu fark ettiklerini ve 
bilgisayar teknolojisinin 
yüksek potansiyelinden 
mesleki bilgi erişimini 
sağlamak üzere yararlan
mak amacıyla bir grup 
akademisyen olarak 
1995 yılında bu projeyi 
başlattıklarını anlattı. 
Üstünes, yoğun katkılar
la büyüyen bu projenin 
sonuçta Türkiye'de ilk 
kez tüm sağlık profesyo
nellerinin kullanabilece

ği bir bilgi kaynağına dö
nüştüğünü vurgulayarak 
şunları söyledi: 

"Başta doktor ve ecza
cılar olmak üzere tüm 
sağlık profesyonellerinin 

ve sağlık alanında eğitim 
gören öğrencilerin yarar
lanabileceği bir ürün 
olan RxMediaPharma, 
kullanıcının bilgisayarın
da her an başvurabileceği 
geniş kapsamlı bir bilgi 
kaynağı olarak yer ala
cak ve sağlık profesyo
nellerine ilaçlar konu
sunda tam bir destek ola
cak şekilde düzenlendi." 

İlaçlar hakkında 
herşey 

R x M e d i a P h a r m a ' d a 
ilaçların hepsinin adları, 
prospektüsleri ve fotoğ
raflarının listesinin yer 
aldığı bir veritabanı bu

lunuyor. İlaçlarla ilgili 
farmakolojik gruplan-
dırmalar, eşdeğer ürün
ler, satılan müstahzar ve 
içerdikleri etken ürünle
rin de yer aldığı üründe 
etken ve yardımcı mad
deler veritabanı diye ay
rı bir veritabanı da bulu
nuyor. Bu veritabanın-
daki bilgiler Genel Mü
hendislik tarafından sü
rekli olarak güncellenir-
ken ilaçlar hakkındaki 
en son bilgiler, ilaçların 
yan etkileri, kullanılma

sı sakıncalı olan durum
lar gibi bilgiler de ekle
niyor. 

Üstünes, ürünün bu 
görüş ve düşüncelerle 
her yıl güncellenerek ya
yınlanacağını ve kullanı
cıya 2001 yılı için yılda 
bir, 2002 yılı için de yıl
da iki CD-ROM gönde
rilmesinin planlandığını 
ve arada kalan dönemler
deki güncellemelerin de 
Internet üzerinden yapı
lacağını da vurguladı. • 

aslie@interpro.com.tr 

RxMediaPharma isimli yazılım, 
Türkiye'de satılan tüm ilaç 

bilgilerini programı kullanan 
eczacıların ekranlarına taşıyor. 

www.bthaber.com.tr 

http://www.cai
mailto:mahir@mbaic.com
mailto:aslie@interpro.com.tr
http://www.bthaber.com.tr
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Ürün Haberleri 
Komtaş'tan dağıtım sektörüne çözüm 

omtaş Bilgisa
yar, ESG Fa
turalama ve 
Müşteri Bilgi 

Sistemi'ni dağıtım sektö
rüne sundu. Elektrik, do-
ğalgaz ve su dağıtım şir
ketlerinin tüm fonksiyon
larına yanıt verebilecek ve 
gelecekteki gereksinimle

rini karşılayabilecek bir 
sistem sunmak amacıyla 
hazırlanan ESG, hem re-
güle, hem de deregüle pa
zarların gereksinimlerine 
yanıt verebilecek biçimde 
hazırlandı. Bir dağıtım 
şirketinin tüm işlevlerini 
kapsayan ESG, ayrıca 
müşteri, sözleşme, mülk, 

sayaç ve ürün başlıkları 
altında temel öğelerle ya
pılandırıldı. Sistem bu 
öğelerin yanı sıra müşteri 
hizmetleri, fatura hesapla
ma, fatura basımı, gelir 
yönetimi, pazarlama, mu
hasebe stok yönetimi, sa
tın alma yönetimi, bakım 
yönetimi ve teknik yöne

tim gibi modüllere de sa
hip. Windows tabanlı ola
rak çalışan ESG'nin kolay 
erişimli menü, kolay veri 
girişi, drill-down, çok dö
vizli ve aynı anda birçok 
dilde çalışabilme gibi 
özellikleri bulunuyor. 
Müşterilerin Internet üze
rinden hesap bilgilerini iz

leyip, fatura bilgilerine 
ulaşabilmeleri, ödeme 
şeklini değiştirebilmeleri 
veya servis talebinde bu
lunabilmeleri için sistem
le birlikte XML teknoloji
siyle çalışan bir de gate-
way sunuluyor. • 

ESG Faturalama ve 
Müşteri Bilgi Sistemi 

Fiber Optik 
Market'ten yeni 
anahtarlayıcı 

iber Optik Market, 
ürün çeşitlerine yeni 
5x10/100 Mbps + 
1x100 Mbps fiber 

anahtarlayıcıyı ekledi. En 
uzak kullanıcılı noktalara 
gitmek için dönüştürücüye 
gerek bırakmayan yeni ürü
nün, 1 adet 100 Mbps fast et-
hernet fiber portu için çeşitli 
seçenekleri bulunuyor. DipS-
witch'i full veya half duplex 
olabilen cihaz, N-Way auto-
negatiation ile 10 ve 100 MB 
seçimlerini kendisi yapma 
özelliğine sahip. • 

5xlO/100Mbps + 1x100 
Mbps Fiber Anahtarlayıcı 
Bilgi için: 
Fiber Optik Market 
Tel: 0312- 478 28 36 

ABT'den 
muhasebe 
yazılımı 

BT Bilgisayar, ti
cari işletmelerin 
cari hesap, stok 
takibi, fatura, 

çek-senet, muhasebe ve dö
viz takibi işlemlerini bir ara
da gerçekleştirmelerine ola
nak tanıyan "Math Ticari En
tegre" adlı yeni yazılımını 
pazara sundu. Windows 98 
ve 2000 işletim sistemleriyle 
uyumlu çalışan program kul
lanıcılara, işlev zenginliği, 
öğrenme ve kullanma kolay
lığı ve uygun fiyat avantajla
rı sunuyor. Yazılım, seri nu
marasıyla takibi ve dövizli 
cari hesap/stok takibi özel
liklerinin yanı sıra, barkod 
okuyucudan bilgi okuyabil
me özelliğiyle de orta ölçek
li şirketlere yönelik çözüm 
sunuyor. • 

Math Ticari Entegre 
Sistemi 

Bilgi için: ABT Bilgisayar 
Tel: 0212-284 56 28 
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M erhaba, 

Bu hafta çok yorucu geçti doğrusu. Bir toplantıdan 
diğerine koşturup durdum. Şirketler Bilişim'in yorgunluğunu 
atar atmaz yoğun bir şekilde etkinlikler düzenlemeye 
başladılar. Haftanın en ilginç etkinliklerinden biri Escort 
Enerji'nin toplantısıydı. Portatif Elektrik aracı SO-WATT'ın 
piyasaya sunulduğu toplantı mum ışığında gerçekleştirildi. 
Toplantıya başlarken herkese küçük siyah mumlar 
dağıtılarak, elektrik kesintisi olmuş bir ortam yaratıldı. Daha 
sonra ise SO-WATT sayesinde elektrik kesilince de hayatın 
devam ettiği anlatıldı. Karanlık ortamda iki tane de mini 
skeç yer aldı. Bu skeçlerin ilkinde tam maçın yarısında 
elektrik kesilince ev halkı arasında yaşanan "elektrikli" 
ortam canlandırıldı. İkinci skeç ise, gece geç vakitlere kadar 
çalışan bir elemanın yetiştirmesi gereken raporları 
hazırlarken elektriklerin kesilmesi ve patrona "elektrikler 
kesildi hazırlayamadım!" yanıtını nasıl anlatacağı komik bir 
dille anlatıldı. Uzun zamandır böyle romantik aynı zamanda 
komik bir ortamda bulunmamıştım! Ürün güzel tasarlanmış 
bir ürün ama, nedense ürünün 72 ekran bir televizyonu 90 
dakika (maç süresi dikkate alınmış) çalıştırma özelliği sanki 
biraz erkekler için tasarlanmış izlenimi yarattı bende! Şaka 
bir yana gerçekten de ürünle çok özdeşleşen bir toplantıydı. 

Öte yandan, toplantı mekanları da gittikçe farklılaşmaya 
başladı. Güneşli yaz günlerinin hala kavurucu bir şekilde 
devam etmesiyle birlikte, şirketler herhalde otellerin kasvetli 
havasından sıkılmış olacaklar ki, artık toplantıları farklı 
mekanlara taşıyorlar. HP de bu farklılığı yaratan şirketlerden 
biri olarak, bu hafta Ortaköy'de çok şirin bir cafede bir 
toplantı düzenledi. 

Bilişim'in hemen ardından gerçekleştirilen etkinliklerden 
biri de Londra'daydı. Ericsson'ın yeni model WAP'lı 
telefonu R380'in de tanıtımının yapıldığı bu etkinlik, 
ofisinde yapıldı. Londra'nın her yerinde olduğu gibi 
Ericsson'ın binasında da ilk göze çarpan, binanın 
mimarisiydi. Dışına neredeyse kurulduğu günden bugüne 
kadar hiç dokunulmamış. Bu tarihi binanın içine girdiğinde 
ise birden son derece modern bir iç mimariyle 
karşılaşıyorsunuz. En alt katta başınızı kaldırıp yukarıya 
baktığınızda, kendinizi New York'taki Gugenheim müzesinin 
içindeymişsin gibi hissediyorsun. Binanın alt katında 
gerçekleştirilen toplantıda bütün gün mobil teknolojilerle 
ilgili sunumlar yapıldı, ilginç demolar gösterildi. Fakat beni 
en çok şaşırtan, Ericsson Başkan Yardımcısı Torbjörn 
Nilsson'ın "Türkiye'de insanlar cep telefonuyla niye bu 
kadar çok konuşuyor, bana anlatır mısınız?" diye sormasıydı. 
Her ne kadar ülkemde insanların konuşmayı çok sevdiğini 
anlatsam da, Nilsson yine de Türkiye'deki penetrasyona 
hayret etti. Türkiye'de mobil iletişim pazarının bir patlama 
halinde olduğunu vurgulayan Nilsson, dünyada en fazla 
telefonla konuşan ülkelerin Türkiye ve İtalya olduğunu 
söyledi. 

Bu haftaki mektubum hem toplantı dedikodularıyla doldu. 
Bari mektubun bütünlüğünü bozmayıp yine bir toplantı 
dedikodusuyla sana veda edeyim. Ali Saydam'ın şirketi 
Bersay'ı sen de hatırlarsın. 10'uncu yılı nedeniyle bir panel 
düzenledi. Konuyu tahmin edersin, yeni ekonomi ve 
iletişimdi. Panelistlerden biri de Ali Koç'tu. Koç 
sektörümüzdeki bütün bayanların ilgi odağı oldu. Panelden 
sonra herkes pembe gömlekli bu yakışıklı adamla tanışmak 
için adeta yarıştı. 

Neyse bu haftalık da bu kadar, haftaya görüşmek üzere... 

Hoşçakal... 






