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Corea del Sur, un paso hacia el futuro.

Corea del Sur, con 50 millones de habitantes,

€s una poblacion mayor con alto poder adquisitivo y consumidores muy
exigentes. La demanda de productos de consumo aumenta de manera
sustancial y periddica (['n 5% aprox de media anual).

En el 2015,
un 8'7% de las exporfaciones espafiolas fueron dirigidas
i hacia Asia,
Ay, “mientras que el 73'5% fueron a Europa
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Numerosos sectores de oportunidad de negocio:

el agroalimentario, el metal y sus manufacturas y Segmento del lujo.
energfas renovables, medio ambiente, turismo, auto-componentes,

cosmética y equipamiento médico, entre otros.
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Condiciones Comerciales con Lorea del \ur.

B 1 de julio de 2011 entrd en vigor el Tralado de Libre Comercio
entre la Union ,l,‘;uropoa y Corea del Sur, que marca el inicio de una

nueva era en las relaciones comerciales entre ambas partes.

»

M('joru el acceso de las empresas europeas

a mercados Dindmicos y allamente Compolili\-"os

= Compmmlso de ambas partes sobre [ransparencia
en la reglamentacion y nuevo enfoque sobre

comercio y Desarrollo Sostenible.

nt ] S Se Combaten los obstaculos comerciales.

Cﬂntrataci()n Pl’lhlica
(Generacion de empleo)

]ntegraci()n Regional
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KO&GO, Promotores de

\ ESTRATEGLAS
" PERSONALIZADAS
o™ DEMARKETING

NEGOCIACION
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A través de la negociacion el equipo de Ko&Go

se encarga del asesoramiento y

realizacion de los documentos necesarios

1 4
para llevar a cabo un acuerdo comercial GESTION

DOCUMENTARIA

su aceptacion y su posicionamiento

210 \
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portunidades.
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1 dominio del 1d10ma Coreano
y el conocimiento del
comportamiento social favorecen

la negociacion entre ambas partes.

Bisqueda de nuevos clientes

para ampliar la rec

de VENTAS.

BuUsquenA
DE NUEVAS

PORTUNIDADES
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= KO&GO, Promotores de Dportunidades.
| %T‘ 1( ¢lomo lo Hacemos? >

N\ ‘N
- " 4

e i

Bl’lsqueda y Caplaci(’m
W de productos atractivos
para el mercado surcoreano.

Negociaci(m con
el proveedor
(Volumen /Precio/Condiciones)

N egociacion
O entre Importador y Proyeedor.
(Condiciones de la accién comercial)
Modelo Win-Win

Firma del Trato Final
y puesta en marcha o

Realizacion de Lrimites docu»memarins
y{ontratacion de: ©

" _ (rédito documentario

- Naviera
N

Recepcion del Producto en el

; Puerto de destino.
B >'O (Posibilidad de seguimiento post-venta
gkw y futura ampliacién de red de VENTAS)
| 3




KO&GO, Promotores de Uportunidades.
;Quiénes Somos? ot
Equipo Profesional, joven

KO&GO lo forman 4 socios trabajadores y (ingmico.

expertos en el territorio surcoreano
(Economia, comercio, cultura, comportamiento
del consumidor y tendencia estética) » la versatilidad del equipo lleva a
. una complementacion ejemplar en el

desarrollo de tareas.

: Desempefiamos nuestras funciones
Las relaciones

Comerciales establecidas
estan basadas en la confianza
y el'respeto mutuo, cubriendo los

BUSINESS TEAM

con [)‘dSi()ll para ser una empresa ganadora,

{ lider en el mercado mundial & través del buen trabajo.

La Empresa Ko&G0 cuenta con un equipo aliamente

o cualificado y experimentado en a realzaciin
de estudios basados en la adaptacion de los
Apunlamos aun conslante. continuo - productos andaluces dentro de mercados

para llegar a una mayor amplitud
de oferta de servicios relacionados

intereses y Ilecesidades

de todas las partes

Apostamos por una conslanie Innovacién.

—~— >' O ya no sélo con el comercio,
gs - sino con prestaciones extras que !
S favorezcan una relacién |

de interculturalidad fructifera



7 Tocalizacion de

mporladores.

Buscamos un comprador a través

B’
|

*\ denuestra red de contactos y a
U\ través de la colaboracion con
W entidades como ICEX.

e

- (lontratacion

transitario, naviera
y Seglro

egociacion Mercdntil
~ entre los proveedores y el

Importador: A
- Incoterm (CIF) :
- (rédito documentario
- Precio y cantidad
- Fecha

% Servicios de | arketing:
- Readaptacion del producto
al mercado surcoreano (Packaging).
- Adaptacion al mercado espaiiol
-Video promocional subtitulado al

dG del producto al importador.

10 (oreano para facilitar informacion /

NuestI'os ServicioS.
-Exportacion- -

/ ‘ . .
Servncms pﬂsl-Vema

- Seguimiento
- Posicionamiento
- (recimiento




Venta] as ExcluSivas de Ko&Go

| = |
100% GUARANTEED

——= Conlaclo directo con importadores COT'€dnos

—= Modelo de ne@ocio: Establecemos una relacion Win&Win, es decir, el €xito de Ko&Go

es directamente proporcional al ex1L0 de la empresa espallola

—> [istrategias personalizadas para cada Cliente.

—_— Asistencia, Asesoriamiento y Acompaﬁamiento durante £00-¢l proceso

14
i P resencia en ambos palses

—-> dsistentes Surcoreanos colaboran activamente con KO&GO en la actualidad.

(&
—_ Equipo joven y dinimico, con alta versatilidad,

T 5”‘0 . que potencia la Innovacion,la constante mejora y
| la adaptacion a las nuevas tecnologias.
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Contacto

www.koandZo.com
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ﬁ info@koandgo.com




