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Vi bygger fremtidens Sandnes Ulf.
Bli med oss på reisen!



Nytt år, nye muligheter og ny sesong. Vi går inn i 
kanskje et av de mest spennende årene i klub-
bens historie. Drømmene og målene, de er fort-
satt de samme - spill i Eliteserien og egen 
storstue her i Sandnes.

Sandnes Ulf drømmer om Eliteseriespill og enda 
tøffere motstand. Fjorårets sesong var spen-
nende, og vi hang med helt til siste slutt, men 
det gikk ikke vår vei denne gang. Vi er uansett 
optimistiske på mulighetene det nye året bring-
er. Med knallhard jobbing, et brennende ønske 
om å lykkes, og med hjelp fra våre trofaste sa
marbeidspartnere, tror vi at drømmer fort kan 
bli til virkelighet.

Vi er en voksende klubb i en region i utvikling, 
avhengig av støtte fra eksisterende samarbeid-
spartnere, samt å knytte til oss nye. Vi trenger 
støtte fra samarbeidspartnere som ser verdien 
av å være i vårt nettverk, og å bli assosiert med 
våre verdier og motto; knallhard jobbing.

Det er i Sandnes det skjer. En by i utvikling. En 
klubb som stadig vokser. En fotballklubb som 
knytter sammen en hel region. Vi er Sandnes Ulf, 
og vi vil ha dere med inn i fremtiden nå!Klubbens verdier
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Sig.

HALVORSEN
“I hele 17 år har Sig. Halvorsen vært en 
betydelig samarbeidspartner hos Sandnes 
Ulf.  Foran 2017-sesongen økte og 
fforsterket Sig. Halvorsen sitt engasjement 
i klubben. I 2017-sesongen prydet logoen til 
rørleggerbedriften, med hovedkontor i 
Sandnes, spillernes skuldre”

MACRON
“En av de ferskeste samarbeidspartnerne 
er Macron som kommer inn i 2018. Macron 
blir klubbens utstyrsleverandør de neste 7 
årene. Avtalen med Macron er en historisk 
avtale og klubbens beste utstyrsavtale 
noen sinne. Macron skal også etablere seg 
i ØsterHus Arena med sitt konsept Macron 
STSTORE. Macron har vokst seg til å bli en 
solid merkevare i Norge de siste årene”

NABOEN
“Naboen kom inn som ny samarbeidspart-
ner i 2017. Naboen leier ut utstyr, verktøy 
og maskiner til både bedrifter og privatper-
soner, og er regionens største utleiebedrift.
Utleiesjef hos Naboen, Jon Øyvind Hansen, 
forteller at de ser på samarbeidet som en 
flott måte å støtte klubben på, samtidig 
som bedriften får tilgang til klubbens sa-
marbeidsnettverk som de ønsker å dra 
nytte av”

Bedrifter som er



LYSE
“Lyse har vært samarbeidspartner i 6 år, 
og øker engasjementet i 2018. For fra 
2018 skal barn og ungdom i Sandnes Ulf 
spille med Lyse-logoen på brystet. I tillegg 
blir Lyse sponsor og leverandør til kurs- 
og konferansesenteret i Sandnes Ulfs 
planlagte stadion. Den nye samarbeid-
ssavtalen går over fem år.”

Sandnes
KIROPRAKTORKLINIKK
“Sandnes Kiropraktorklinikk har behandlet 
Sandnes Ulf-spillerne i flere år, og har vært 
samarbeidspartner i 10 år. Klinikken, som 
holder til i TrimTowers, er del av Eureka og 
driver tverrfaglig med blant annet kiro-
praktikk, fysioterapi, massasje, akupunk-
tur, trykkbølge, coaching/mental trening 
og med trenings- og kostholdsveiledning.”

Joker

JULEBYGDA
“Joker Julebygda og Sandved har vært 
med i 4 år, og klubben setter stor pris på 
sponsorer som ”Gabbi” og Joker Julebygda. 
Han er en sponsor som har et stort engas-
jement for klubben, laget og alle de rundt i 
klubben. Han er #MedUansett i medgang 
og i motgang. Joker er også sponsorer for 
pauseunderholdningen Jokepauseunderholdningen Joker-skuddet”



















Muligheter i nettverket

To av Sandnes Ulfs engasjerte samarbeidspartnere Dataplan 
og Auto 2000 fant tonen så pass i partnernettverket, at de til 
slutt valgte å gjøre noe med den gode tonen.

Auto 2000 valgte nemlig Dataplan som sin leverandør på 
økonomi og lønnssystem, samt CRM-system.

- Vi har - Vi har fått mange nye gode samarbeidspartnere gjennom 
Sandnes Ulfs partnernettverk, og jobber tett og godt med 
flere av Sandnes Ulfs store sponsorer, sier salgsansvarlig 
Ingvar Husveg i Dataplan.

Han forteller at bedriften setter stor pris på å være en del av 
det positive og kjekke som skjer i Sandnes Ulf.

- F- Fra dag 1 har vi følt oss velkomne og fått tatt del i et 
nettverk hvor alle blir inkludert og tatt godt vare på, legger 
Husveg til.

Løsningene fra Dataplan har ført til at daglig leder Kjell Arild 
Egeland hos Auto 2000 kan se at bedriften hans har allerede 
spart penger på å gå over til Dataplan sine løsninger.

Sandnes Ulf har i dag omlag 100 samarbeidspartneSandnes Ulf har i dag omlag 100 samarbeidspartnere, og 
klubbens overordnede mål er at en partneravtale med 
klubben skal skape merverdi for begge parter, og slik at man 
sammen kan vokse seg enda større.

DATAPLAN       AUTO 2000
Ingvar Husveg         Kjell Arild Egeland

DATAPLAN & DNF

Fant sammen gjennom nettverket

ET GODT NETTVERK ER VIKTIG. DET FINNES EN 
REKKE EKSEMPLER PÅ BEDRIFTER SOM HAR 
BRUKT NETTVERKET FOR Å FÅ NYE KUNDER.



Muligheter på 
hjemmekamper
SANDNES ULFS 15 HJEMMEKAMPER SAMLER 
NÆRMERE 25.000 MENNESKER I ÅRET.
BEDRIFTENE MØTER DEM PÅ KAMPDAG.

Sandnes Ulf inviterte sammen med flere 
bil- og traktorsamarbeidspartnere hele 
byen til bil- og traktormesse før 
toppkampen mellom Sandnes Ulf og 
Bodø/Glimt. Før kampstart ble det servert 
gratis grillmat til alle, hvor det også ble 
delt ut billetter til kamp. Flere hundre 
møtte opp. Etter kamp ble både møtte opp. Etter kamp ble både 
samarbeidspartnere og publikum invitert 
til teltfest hvor det var fullt hus. Kampen 
samlet i underkant av 2000 mennesker, 
hvor de lyseblå vant 3-0!

Før årets siste seriekamp ble byen invitert 
til gratis frokost, muliggjort av blant 
annet Sandnes Sparebank og Joker 
Julebygda. Kampen ble markedsført som 
familiekampen, med spesialpris til familier 
som ville ha gratis frokost og spennende 
fotballkamp. I tillegg stilte Shell/7-Eleven 
Sandnes opp og delte ut gSandnes opp og delte ut gratis bilvask til 
samtlige tilskuere, for å promotere for sin 
nye vaskehall.

BILMESSE

FAMILIEKAMPEN

Sandnes Ulf - Glimt, 2017

Sandnes Ulf - Kongsvinger, 2017



TEAM SANDNES

#MEDUANSETT-
FEST

PROFILERINGS-
PRODUKTER

NETTVERKS-
PRODUKTER

KUNDE-
PRODUKTER

ANSATT-
PRODUKTER



PARTNERKONSEPT 2018



SAMARBEIDSPARTNERE 2017
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