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Vi bygger fremtidens Sandnes UIf.
Bli med oss pa reisen!

PLVYNK MASIV
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Nytt ar, nye muligheter og ny sesong. Vi gar inn i
kanskje et av de mest spennende arene i klub-
bens historie. Dremmene og méalene, de er fort-
satt de samme - spill i Eliteserien og egen
storstue her i Sandnes.

Sandnes UIf dremmer om Eliteseriespill og enda
toffere motstand. Fjorarets sesong var spen-
nende, og vi hang med helt til siste slutt, men
det gikk ikke var vei denne gang. Vi er uansett
optimistiske pa mulighetene det nye aret bring-
er. Med knallhard jobbing, et brennende anske
om a lykkes, og med hjelp fra vare trofaste sa
marbeidspartnere, tror vi at dremmer fort kan
bli til virkelighet.

Vi er en voksende klubb i en region i utvikling,

avhengig av stotte fra eksisterende samarbeid-

spartnere, samt & knytte til oss nye. Vi trenger ®
stette fra samarbeidspartnere som ser verdien

av & veere i vart nettverk, og a bli assosiert med

vare verdier og motto; knallhard jobbing.

Det er i Sandnes det skjer. En by I utvikling. En

klubb som stadig vokser. En fotballklubb som
» Fakta knytter sammen en hel region. Vi er Sandnes Ulf,

Klubbens verdier og vivil ha dere med inn i fremtiden na!
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Bedrifter som er

#MedUanset

“I hele 17 ar har Sig. Halvorsen veert en
betydelig samarbeidspartner hos Sandnes
Ulf. Foran 2017-sesongen okte og
forsterket Sig. Halvorsen sitt engasjement
i Klubben. | 2017-sesongen prydet logoen til
rorleggerbedriften, med hovedkontor i
sandnes, spillernes skuldre”

“Naboen kom inn som ny samarbeidspart-
ner i 2017. Naboen leier ut utstyr, verktoy
og maskiner til bade bedrifter og privatper-
soner, og er regionens storste utleiebedrift.
Utleiesjef hos Naboen, Jon @yvind Hansen,
forteller at de ser pa samarbeidet som en
flott mate a stotte klubben pa, samtidig
som bedriften far tilgang til klubbens sa-
marbeidsnettverk som de onsker & dra
nytte av”

“En av de ferskeste samarbeidspartnerne
er Macron som kommer inn i 2018. Macron
blir kKlubbens utstyrsleverandor de neste 7
arene. Avtalen med Macron er en historisk
avtale og klubbens beste utstyrsavtale

noen sinne. Macron skal ogsa etablere seg
i @sterHus Arena med sitt konsept Macron
STORE. Macron har vokst seg til & bli en

solid merkevare i Norge de siste arene”
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“Det er positivt for oss som bedrift a bli
assosiert med Sandnes Ulf og klubbens verdicr”

Joker

“Joker Julebygda og sandved har veert
med i 4 ar, og klubben setter stor pris pa
sponsorer som “Gabbi” og Joker Julebygda.
Han er en sponsor som har et stort engas-
jement for klubben, laget og alle de rundt i
klubben. Han er #MedUansett i medgang
og i motgang. Joker er ogsa sponsorer for
sauseunderholdningen Joker-skuddet”

“Lyse har veert samarbeidspartneri 6 ar,
og oker engasjementet i 2018. For fra
2018 skal barn og ungdom i Sandnes Ulf
spille med Lyse-logoen pé brystet. | tillegg
blir Lyse sponsor og leverander til kurs-
og konferansesenteret i Sandnes Ulfs
planlagte stadion. Den nye samarbeid-
savtalen gar over fem ar.”

Sandnes

“Sandnes Kiropraktorklinikk har behandlet
Sandnes Ulf-spillerne i flere &r, og har veert
samarbeidspartner i 10 &r. Klinikken, som
holder til i TrimTowers, er del av Eureka og
driver tverrfaglig med blant annet kiro-
praktikk, fysioterapi, massasje, akupunk-
tur, trykkbelge, coaching/mental trening
g med trenings- og kostholdsveiledning.”
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Vi gir tilbake til
Iokalmfunnet |
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“Var satsing pa barn og unge i
klubben, spiller en nokkelrolle for
at vi skal Ivkkes pd lang sikt”
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VI BYGGER STADION:!

Vi skal bygge Sandnes nye storstue og trenger DIN hjelp!

BEDRIET - VIP
% SPONSOR

Vi selger tre VIP-bokser
som gir rettighet til 3 ars
bruk bade til kamp og annen
metevirksomhet

VIP BOKS PREMIUM
« VIP boks til 8-12 personer
« Egen profilering av boks
« Rettigheter ved andre arr.

Pris kr. 1.200.000,- eks. mva
Mat og drikke er ikke inkludert

BEDRIET = VIP
SPONSOR

SESONCGKORT
PRIVAT ®

Vi selger sesongkort
til private der du allerede na
kan sikre deg og dine fast
plass pa nye Sandnes Stadion

Vi selger et begrenset antall
«business-class» seter som gir
egne rettigheter til alle kamper

i 10 ar fra apningen.

BUSINESS CLASS PREMIUM
« sete med navn i skinn, 10 ar
« VIP adgang
« Supporter pakke
« Navn pa Business Class plakett

Pris kr. 99.000,- eks. mva
Mat og drikke er ikke inkludert

SESONGKORT
« Forhandsvelge sete
« Navn pa plakett pa stadion
« Supporterpakke

Pris kr. 5.000,- inkl. mva

Ta kontakt mEd Einar Auestad pé 930 61 078 (cinaresandnesulfno),
Tom Rune Espedal pa 415 06 890 (ire@sandnesulino) €ller sjekk ut
sandnesstadion.no for mer informasjon
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® BUSINESS CLASS PREMIUM ®

Vi selger et begrenset antall «business-class» seter som gir
egne rettigheter til alle kamper 110 ar fra apningen.

PAKKEN INNEHOLDER
« Sete med navn i skinn, 10 ar
« VIP adgang
» Supporter pakke
« Navn pa Business Class plakett

Pris kr. 99.000,- eks. mva

Mat og drikke er ikke inkludert

Ta konta kt med Einar Auestad pé 930 61 078 (einar@sandnesulf.no),
Tom Rune Espedal pa 415 06 890 (treesandnesulino) €ller sjekk ut

sandnesstadion.no for mer informasjon
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= VIP BOKS PREMIUM i

Vi selger tre VIP-bokser som gir rettighet til 3 ars bruk
bade til kamp og annen matevirksomhet.

PAKKEN INNEHOLDER
« VIP boks til 8-12 personer
« Egen profilering av boks
« Rettigheter ved andre arr.

Pris kr. 1.200.000,- eks. mva

Mat og drikke er ikke inkludert

Ta kontakt mEd Einar Auestad pé 930 61 078 (einar@sandnesulf.no),
Tom Rune Espedal pa 415 06 890 (treesandnesulino) €ller sjekk ut

sandnesstadion.no for mer informasjon
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Muligheter i nettve

Fant sammen gjennom nettverket

To av Sandnes Ulfs engasjerte samarbeidspartnere Dataplan
og Auto 2000 fant tonen sa pass i partnernettverket, at de til
slutt valgte a gjere noe med den gode tonen.

AUto 2000 valgte nemlig Dataplan som sin leverander pa
okonomi og lennssystem, samt CRM-system.

- Vi har fatt mange nye gode samarbeidspartnere gjennom
Sandnes Ulfs partnernettverk, og jobber tett og godt med
flere av sandnes UlIfs store sponsorer, sier salgsansvarlig
Ingvar Husveg i Dataplan.

Han forteller at bedriften setter stor pris pé & veere en del av
s det positive og kjekke som skjer i sandnes UIf.

- Fra dag 1 har vi folt oss velkomne og fatt tatt del i et
nettverk hvor alle blir inkludert og tatt godt vare pa, legger
Husveg til.

| Lesningene fra Dataplan har fort til at daglig leder Kjell Arild
Egeland hos Auto 2000 kan se at bedriften hans har allerede
spart penger pa a ga over til Dataplan sine lesninger.

) : Sandnes UIf har i dag omlag 100 samarbeidspartnere, og
Kiell Arild Egeland  klubbens overordnede mal er at en partneravtale med
klubben skal skape merverdi for begge parter, og slik at man
sammen kan vokse seg enda storre.
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Sandnes UIf inviterte sammen med flere
bil- og traktorsamarbeidspartnere hele
byen til bil- og traktormesse for
toppkampen mellom Sandnes UIf og
Boda/Climt. Fer kampstart ble det servert
gratis grillmat til alle, hvor det ogsa ble
delt ut billetter til kamp. Flere hundre
maotte opp. Etter kamp ble bade
samarbeidspartnere og publikum invitert
til teltfest hvor det var fullt hus. Kampen
samlet i underkant av 2000 mennesker,
hvor de lysebla vant 3-0!
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For arets siste seriekamp ble byen invitert
id N til gratis frokost, muliggjort av blant
annet Sandnes Sparebank og Joker
Julebygda. Kampen ble markedsfort som
familickampen, med spesialpris til familier
som ville ha gratis frokost og spennende
fotballkamp. I tillegg stilte Shell/7-Eleven
Sandnes opp og delte ut gratis bilvask til
samtlige tilskuere, for & promotere for sin
nye vaskehall.

AN,

sandnesulf.no
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VI SKRYDDERSYR AVTALEN
SLIK DU VIL HA DEN!
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VELG DINE
PRODUKTER HER

SKILT PROFILERING SKILT PROFILERING PA

TV SOME PA BAMMER KUMNSTCGRESS TRENINGST@Y
PROFILERINGS-

PROFILERIMG BA ANMNOMSE PROFILERING PA PROFILERING

PRO D U KTE R STORSKJIERM | KAMPBLAD DRAKT TEAM SANDNES
SKILT WEB-

LOKAL SOME ANMNONSERING

SOSIALE MEDIER

KUNDE- LANGBORD
SRODUKTER

B | sronsonrace [l sioveeroma |
SESONGKORT SPONSORPAKKE SICNERT DRAKT
PRODUKTER
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PARTNERKONSEPT 2018

GENERAL- e
PARTNER
Sandnes Sparebank
PREMIUMS-
GULL-
PARTNER kl’. 230-000,'
@ % ®
SOLV-
S ARTHER kr. 160.000,-
BRONSE-
PARTNER kr. 85.000,-
kr. 50.000,-
BUSIN ESS- ¢ Logo sponsortavle  « Logo kampquta V¢ Log_o u,let:_nsic!e v Partnerhandboka
PARTNER* it i il L s

- : - alle priser er eks mva
*arunnmurspakke som er inkludert [ alle niva.

Vi har ogsa folkepakkeavtaler fra 15.000 eks. mva. og oppover.
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SAMARBEIDSPARTNERE 2017

Ceneralpartner stottepartnere

Adria
Kvernelandsveien 56DA
Meller Bil Forus

Sandnes Sparebank Ul Garghok
Culvspesialisten
Austratt kaffebrenneri
Hovedpartner
y QA e
MASIV ALGARD
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