
E-kent fay hattında 
Bir yıl ne çabuk geçti. 17 

Ağustos depreminde ülkece 

yaşadığımız acılar, çaresizlik­

ler hala belleklerimizde. Gör­

düğümüz manzaralar korkunç­

tu. Hayatını kaybeden insanlar, 

iskambil kağıdı gibi yıkılan 

evler, enkazda kurtarılmayı 

bekleyenlerin çığlıkları... 

Depremde hemen hepimiz 

insani olarak üzerimize düşen 

sorumluluğu yerine getirdik. 

Kurumlar acil olarak yardım 

ekipleri oluşturup deprem böl­

gesine gittiler ve ellerinden ge­

len her türlü yardımı yapmakta 

hiç tereddüt etmediler. 

Bilişim sektörü de gerek bi­

reysel gerekse kuruluşlar ola­

rak deprem felaketinin yarala­

rını sarmaya çalıştı, acil durum 

projeleri geliştirdi ve bunları 

uygulamaya koydu. Deprem 

sonrası evlerin, sokakların, 

kentlerin, şehirlerin kısacası 

ülkenin yeniden inşasında bili­

şim sektörünün katkısı çok 

açık olarak ortaya çıktı. 

Bunların da ötesinde deprem 

hepimize acı da olsa bir gerçe­

ği gösterdi. Ülke olarak ulaş­

tırmadan iletişime, sağlığa, 

imar planlarına kadar hemen 

her alanda bir altyapı eksikliği 

olduğunu somut bir şekilde 

gördük. 

BThaber olarak tüm bu ek­

sikliklerin giderilebileceği 

> Sayfa 3 

Ulaştırma'dan 
baz'a son nokta 
Ulaştırma Bakanlığı, 

yayınladığı bir yönetmelikle 

baz istasyonlarının nasıl 

kurulacağına ve var olanlar 

için nasıl uygulamalar 

yapılacağına açıklık getirdi. 

Yaklaşık 1.5 ay önce Yargıtay'ın, çatıların-

daki GSM baz istasyonunun beş kişinin kanser­

den ölümüne yol açtığı gerekçesiyle Başbakan-

lık'a başvurmasıyla başlayan baz istasyonu kri­

zine son noktayı Ulaştırma Bakanlığı koydu. 

> Sayfa 6 

Koç.net yeni yapıyla 
hedefini büyüttü 

Koç.net A.Ş. Genel Müdürü Bülent Yıldırım, ar­
tan altyapı yatırımlarının kurumsal bağlantılarda çeşit­

lenen hizmetler ve daha fazla müşteri memnuniyeti an­

lamına geldiğini söyledi. Koç.net 2001 yılında mevcut 

müşteri sayısını yüzde 200 artırmayı da hedefliyor. 

> Sayfa 26 

WAP'a yeni 8 model 
WAP telefonlarının sayısı hızla 

artıyor. Son 7 ayda WAP 

özelliği taşıyan, çeşitli 

markalarda 9 model pazara 

sunuldu. Yıl sonuna kadar ise 

8 yeni modelin daha tüketiciye 

sunulacağı belirtiliyor. 

Dünyada olduğu gibi ülkemizde de WAP 

telefonlarına olan ilgi her geçen gün artıyor. 

Bu ilgiyle birlikte GSM üreticileri de WAP 

modellerini çeşitlendirip yeni telefonları pi­

yasaya sürüyorlar. 

> Sayfa 13 

Bilişim çalışanı 
aranıyor 
Türkiye'de birçok mühendislik 

bölümü mezunu iş bulma 

sıkıntısı yaşayıp büyük oranda 

açıkta kalırken bilgisayar 

mühendislerine gereksinim 

duyan sektör büyük bir arayış 

içinde. 

Bu yıl ÖSS sınavı ile üniversiteye girecek 

olan bilişim çalışanı adayı sayısı öğretmenlik, 

iki yıllık bilgisayar programcılığı ve mühen­

dislik bölümleri ile birlikte 10 bin 678. 

> Sayfa 4 

11 Sağlık Bakanlığı' nın 
tartışmalı alımını DMO 
yapacak 

16 Apple/Bilkom, 2000 
yılından umutlu 

28 Internet vizyonu ile 
Microsoft ".net" 

36 AMD ve Transmeta 
treni kaçırıyorlar mı? 
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E-kent fay hattında 
N u r a y Ş u m a n 

Sayfa 1 > 

uzun vadeli projeler üretmek 

için sektöre çağrıda bulunduk. 

Çağrımız üzerine biraraya ge­

len sektör yetkilileri, bilişim 

teknolojileri ile ayağa kalkan 

örnek bir kent, e-kent yaratma 

projesini geliştirdiler. Deprem­

den en çok etkilenen beldeler­

den biri olan Değirmendere'de 

bir e-kent inşa edilmesine ka­

rar verildi. Değirmendere Bili­

şim Projesi'ni başlatmak için 

oluşturulan komite son olarak 

1999'un Ekim ayında toplana­

rak projeyi yürütmek için De­

ğirmendere Bilişim Vakfı'nın 

kurulmasına karar verdi. Tur­

gut Oğuz'un başkanlığını üst­

lendiği kurulun üyeleri arasın­

da şu şirketlerin yetkilileri yer 

aldı: Koç Grubu, Lucent, Em-

pa, Pampa, Türkiye Bilişim 

Vakfı, Image, Tepum, Bilkom, 

İnformatik, VİS, Odel, İnterp-

ro. Ayrıca IBM, Turkcell ve 

Ericsson'un da kurula katılımı 

gündeme geldi. 

Deprem sonrasında oluştu­

rulan ve çok doğru bir noktaya 

getirilen projede o günden bu-

güne ne yazık ki fazla bir yol 

alınamadı. Şimdi bilişim sek­

törünün deprem sonrası yarat­

tığı en önemli bilişim projesi, 

hayata geçmeyi bekliyor. De-

ğirmendere Bilişim projesi ile 

belde, bilişim teknolojilerinin 

desteğiyle hem yeniden yapı­

lanmanın en modern örnekleri­

nin başında gelecek hem de bu 

çalışma sektörün bir laboratu-

van görevini görecek. 

Bilişim sektörü, 17 Ağustos 

anma törenlerine e-kent proje­

sini gerçek anlamda hayata ge­

çirerek katkıda bulunabilir. 

Burada tek tek çabalar pek ya­

rar getirmiyor. Biraraya gel­

meli, güçlerimizi birleştırmelı 

ve topyekun hareket etmeliyiz. 

Haydi bilişim sektörü! Elele 

vererek e-kentimizi fay hattın­

dan kurtaralım. • 

nurays@interpro.com.tr 

Akalın: "Türkiye'nin ilk e-kentini Değirmendere'de kurmak istiyoruz" 

1
7 Ağustos depreminin 

yıldönümünde Değir-

mendere Belediye 

Başkanı Ertuğrul Aka­

lın ile deprem sonrasını, yeni­

den yapılanmada bilişimin 

katkısını ve e-kent hayalini 

konuştuk. Akalın 'ın isteği, bi­

lişim destekli bir e-kenti De­

ğirmendere'de yaratmak. Bili­

şim sektöründen de bir isteği 

var: Değirmendere'yi ' e ' yap­

mak için topyekün destek. 

Ama beklentisi maddi temel­

lerin ötesinde daha çok şirket­

lerin bilgi birikimini beldeye 

aktarmaları, danışmanlık yap­

maları, yol gösterici olmaları 

yönünde. Desteği tek tek şir­

ketlerden almak yerine oluştu­

rulan bir ortak komite ile bir­

likte hareket etmeyi tercih et­

tiklerini de sözlerine ekliyor 

Akalın. 

Akalın, e-kent hayalini ger­

çekleştirmek istediğini belir­

terek "Bunun için Değirmen-

dere'nin altyapısı da hazır. 

Türkiye'de bu yoğunlukta 

başka Internet cafe'nin olduğu 

ve bu kadar çok çalıştığı bir 

yer yok. Üstelik burada fiber 

optik-kablo TV altyapısı da 

var. Bu parametreler kullanı­

larak her evde bir bilgisayar 

olması ve kentin yönetiminin 

bilişim destekli yapılması sağ­

lanabilir. Altyapıdan yararla­

narak belediye orijinli bilgisa­

yar kursları oluşturup bu in­

sanların kendi evlerinden be-

lediye ile bilgisayar aracılığıy­

la bağlantı kurmalarını sağla­

mak istiyoruz. Belediye aracı­

lığıyla bütün semtlerde, evler­

den anketler yapıp onların ta­

leplerini almak, yönetime kat­

mak istiyoruz" diyor. 

"Değirmendere'de kurulan 

bilişim karavanlarında çocuk­

lar ve gençler bilgisayarla ha­

şır neşir. Değirmendere'de ya­

pılan projelerden en çok bunu 

anlatırken heyacan duyuyo­

rum. Çünkü bu işi çok önem­

siyorum. Bilgisayarı herkese 

yaymak gerek" diyen Akalın, 

bilişim şirketlerinden beklen­

tilerini de aktardı: 

"Siemens'in bize başvurusu 

var. İlk kablo TV altyapısını 

oluşturan şirket, bunun hayata 

geçmesi ve kullanılması için 

yardım etmek istedi. Bu şirket 

ile temasa geçilip deprem son­

rası kablo TV altyapısının 

hangi durumda olduğu tespit 

edilebilir. Ve bu yapının dü­

şündüğümüz şekildeki bir or­

ganizasyona nasıl uyumlu ha­

le getirileceği tartışılarak bir­

takım projeler geliştirilebilir". 

Akalın son olarak şu mesajı 

veriyor: 

"Değirmendere bilişim pro­

jesini oluştururken toplam ka­

lite çalışmasının ana ilkelerini 

de uygulamak fikri vardı. 

Kente ve insana yönelik çok 

önemli bir çalışmaydı bu. Bu­

rada biraz tek başımıza kaldık 

gibi geliyor. Yeterli elaman ve 

donanımımız yok. Bilişim 

kenti projesi, toplumun her 

kesimi için çok önemli. Bu ör­

neği Değirmendere'de oluştu­

ralım. Diğerlerine örnek ol­

sun." • 

Bilişim karavanı gençleri eğitiyor 
• nterpro A.Ş. tarafından 

Ibaşlatılan Bilişim Kara­

vanı Projesi, deprem böl­

gesindeki çocuk ve genç­

lerin eğitimleri için gerçekleş­

tirildi. Bu kampanya ile aynı 

amaçla başlatılan TBD kam­

panyası birleştirildi ve bu kam­

panyanın amacına yönelik ça­

lışma yapması kararlaştırıldı. 

Daha sonra Tübisad ve Tür­

kiye Bilişim Vakfı desteği ve 

bilişim şirketlerinin bağışlany-

la oluşturulan karavanlarda 

PC'ler, TV ve uydu bağlantı ci­

hazları, Internet bağlantısı, ofis 

ve oyun yazılımları yer aldı. 

İlki Değirmendere Mehmet­

çik Çadır Kenti'ne teslim edi­

len Bilişim Karavanları'ndan 

ikincisi ise yine Değirmende­

re'de birkaç çadır kentin orta­

sında yer alan Cengiz Topel İl-

kokulu'nun bahçesine yerleşti­

rildi. Üçüncü Bilişim Karavanı 

da 12 Kasım depremini en yo­

ğun yaşayan yerlerden biri olan 

Düzce'ye gönderildi, Düzce 

Teknik ve Endüstri Meslek Li­

sesi bahçesine yerleştirildi. 

Görüştüğümüz Düzce Tek­

nik ve Endüstri Meslek Lisesi 

öğretmenleri karavandan öğre­

tim yılı boyunca öğrencilerin 

yararlandığını özellikle bilgi­

sayar derslerinin bu karavanda 

yapıldığını söylediler. Bilgisa­

yarların öğrenciler tarafından 

aynı zamanda ders dışında da 

kullanıldığını belirten öğret­

menler sponsor olan şirketlere 

bir kez daha teşekkür ettiler. 

Değirmendere Belediye Baş­

kanı Ertuğrul Akalın, Değir­

mendere'deki karavanların 

amacına uygun kullanıldığını 

belirterek en büyük sıkıntıyı 

karavanı ilk şekliyle korumakta 

çektiklerini söylüyor. Cihazla­

rı, kişisel kullanımı için almak 

isteyenlere karşı mücadele ver­

diklerini de hatırlatan Akalın, o 

yüzden ilk karavanı kentin kü­

tüphanesine kurmak zorunda 

kaldıklarını açıklıyor. İlkoku­

lun bahçesindeki karavan ise 

okulun kapanmasıyla birlikte 

olası tehlikelere karşı kentin 

merkezine taşınmış durumda. 

Akalın, "Sektörün önderliğinde 

birkaç eğitimcinin beldemize 

gelip buradaki birkaç kişiyi 

eğitmesini ve böylelikle yay­

gınlaşmayı sağlamak istiyoruz" 

dedi. Akalın, şu anda çadırdaki 

halkı yerleşik düzene geçmek 

için kente çekmeye çalıştıkları­

nı söyleyerek bu yaklaşıma uy­

gun olarak Bilişim Karavanı'-

nin da adının Bilişim Mekanı 

ya da Bilişim Odası şeklinde 

değişmesinin uygun olacağı 

görüşünü belirtti. 

Bilişim Karavanı'na 
sponsor olan şirketler: 
Beko, Dimage, Empa Elekt­

ronik, GlobalOne, ITD İleti­

şim, İnterpro, KoçSistem, Lo­

go Business Solutions, Micro­

soft Türkiye, Odel Elektronik, 

Pen Akademiler, Philips, TO-

YO Information System (Tok­

yo, Japonya). • 

Köşe Yazıları 
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Bilişim çalışanı aranıyor 
Asli E v r e n 

Sayfa 1 > 

2 bin 646 kişilik bilgisa­

yar mühendisliği konten­

janının yanı sıra İstatistik 

ve Bilgisayar Bilimleri, 

Yönetim Bilişim Sistem­

leri, Bilgisayar, Matema-

tik-Bilgisayar, Bilgisayar 

ve Enformasyon Sistem­

leri, Enformasyon Tek­

nolojileri ve Enformatik 

gibi çoğu yeni olan dört 

yıllık bölümlere de top­

lam 906 kişi alınacak. İki 

yıllık bilgisayar donanı­

mı ve bilgisayar prog­

ramcılığı bölümlerinin 

toplam kontenjanı ise 5 

bin 786. 

Akademisyenler, bu 

sayının hepsinin nitelikli 

işgücü olarak sayıldığı 

taktirde bile umut verici 

bir sayı olduğunu ancak 

bir elin parmaklarını geç­

meyen okullar dışında 

verilen eğitimlerin öğre­

tim üyesi açığı sebebiyle 

son derece yetersiz oldu­

ğunu söylüyorlar. Geçti­

ğimiz yıl TBV adına 

"Bilgisayar Mühendisliği 

Bölümlerinde Öğretim 

Üyesi Açığı" konulu bir 

araştırma yapan ODTÜ 

Rektör Danışmanı Fatoş 

Yarman Vural, araştırma 

döneminde belirlenen 70 

bin bilgisayar mühendisi 

açığının günümüzde 100 

binlere yaklaştığının tah­

min edildiğini ve nitelik­

li öğretim üyesi açığı ka­

patılmadıkça bu açığın 

gün geçtikçe büyüyece­

ğini söyleyerek şöyle de­

vam etti: 

"Avrupa ve Amerika 

'bilgisayar mühendisi 

açığım var' diye bağırı­

yor ama Türkiye'deki 

durum çok daha vahim. 2 

bin 500 öğrencinin en 

fazla 500'ü gerçek anla­

mıyla mühendislik eğiti­

mi alabiliyor. 500 sayısı­

nın da en az yüzde 15'ini 

yurtdışına kaptırıyoruz. 

Bu yıl ODTÜ'den mezun 

olan 80 kişinin 15'i yurt­

dışına çalışmaya gitti. 

Doktorasını yapmış, uz­

man öğretim üyelerine 

gereksinim var, ancak 

doktorasını yapmış olan 

bir bilgisayar mühendisi 

yurtdışında en az 5 bin 

dolar alırken biz burada 

ona 500 dolar vermekten 

söz ediyoruz. Devletin 

maaş politikası bu yönde 

değişmedikçe birşey ola­

cağını sanmıyorum." 

Öğretim üyeliği 
cazip kılınmalı 

Bilkent Üniversitesi 

Bilgisayar Mühendisliği 

Öğretim Üyesi Prof.Dr. 

Mustafa Akgül de ko­

nuyla ilgili alınması ge­

reken en önemli tedbirin 

öğretim üyeliğinin cazip 

hale getirilmesi olduğu­

nu söyledi, Akgül, so-

runn giderilme mekaniz­

masının üç aşamaya bağ­

lı olduğunu, ilk aşamanın 

da öğretim üyeliği mes­

leğinin cazip hale gelme­

si olduğunu kaydetti. 

"Bütün iyi beyinleri ka­

çırıyoruz, kimse üniver­

sitede kalmak istemiyor" 

diyen Akgül sözlerine 

şöyle devam etti: "İkinci 

aşama üniversitelerin ye­

niden yapılanma gereği. 

Talep edilmeyen ve piya­

sada iş imkanı bulama­

yan bölümlerin azaltılıp 

insanların kendilerini ye­

nileyebileceği, yeni iş 

alanlarına kolayca adapte 

olacağı, esnek ve bilişim 

teknolojileri ağırlıklı ye­

ni bölümlerin açılması 

lazım. En büyük darbo­

ğazımız öğretim üyesi. 

Gerekirse onlar da yeni­

den eğitilmeli, çünkü 

eğitimin kalitesiyle ilgili 

olarak da ciddi sorunları­

mız var". 

Akgül, üçüncü çözü­

mü de çeşitli teknik bö­

lümlerden mezun olup da 

iş bulamayan kesimi ye­

niden eğiterek bu kesimi 

bilişim sektörüne kazan­

dırmak olarak açıkladı. 

Öte yandan bu yıl bil­

gisayar mühendisi top­

lam kontenjanı 2 bin 646 

iken, eleman açığı kal­

madığı ve yeni mezunla­

rın büyük çoğunlukla 

açıkta kalacağı belirtilen 

inşaat mühendisliği bö­

lümlerine toplam 3 bin 

78, aynı zorluğu yaşayan 

maden mühendisliği bö­

lümlerine 884, iş alanı 

bulması şans sayılan zi­

raat mühendislikleri bö­

lümlerine ise 3 bin 337 

kişi alınacak. • 

aslie@interpro.com.tr 

Devşirme bilişimci modeli 

B
ilişim çalışanı 

açığını kapat­

maya yönelik 

önemli mo­

dellerden biri farklı mes­

lek sahiplerini bilişim 

konusunda yetiştirerek 

sektöre kazandırmak. 

Devşirme bilişimci 

yetiştirme konusunda 

çalışmalar yürüten kuru­

luşlardan biri se Türkiye 

Bilişim Vakfı. TBV Pro­

jeler Koordinatörü Tun-

cer Üney, devşirme bili­

şimciler yetiştirmek için 

özel sektör, üniversiteler 

ve sivil toplum örgütleri­

nin birlikte hareket et­

meleri gerektiğini belirt­

ti. Üney, "Bu kuruluşla­

rın birarada çalışması 

gerekli ancak yeterli de­

ğil. Özel bir şirket ya da 

üniversiteyle birlikte ve­

receğiniz eğitimlerle her 

sınıfa ancak 20-30 kişi 

alabilirsiniz. Sektörü­

müzdeki eleman açığı­

nın büyüklüğü düşünül­

düğünde sadece bu eği­

timlerle bir yere varıla­

mayacağı görülüyor" de­

di. 

Üney, TBV olarak 

amaçlarının bir "Bilişim 

Enstitüsü" açmak oldu­

ğunu kaydetti. Üney, 

sözlerine şöyle devam 

etti: "Bu enstitü çeşitli 

kuruluşlarla işbirliği ya­

parak uluslararası stan­

dartlarda eğitim verecek. 

Eğitimin geniş kapsamlı 

olarak verilebilmesi için 

uzaktan eğitim modeli­

nin uygulanması gerek­

tiğini düşünüyoruz. An­

cak bunun maliyetleri 

çok yüksek. Sermayeye 

gereksinimimiz var". 

Bu projeye finansal 

kaynak bulabilmek için 

Avrupa Birliği'ne baş­

vurduklarını söyleyen 

Üney, AB'nin, projenin 

bölgesel bir proje olarak 

tasarlanması halinde 

destek verebileceğini 

bildirdiğini belirtti. • 

Deprem 

O
cağı kapatmış miydin? Ya 

şofbeni? Birşey unutmadın 

değil mi? Kapıyı iki kez 

kilitledin mi peki? Ütü çe­

kilmiş miydi fişten? Lambaları sön­

dürdün mü? Altın bilezikleri sebzeli­

ğe mi sakladın? Balkon kapısını kilit­

lemiş miydin? Açık mus­

luk kalmadı değil mi? 

Hiçbişey olmaz korkma 

abi. Lebiderya, denize na­

zır. Duvarlar mermer, bal­

kon barbekülü. Yüzme 

havuzlu, güneş enerjili. 

Salonda klima, mutfak 

abiye. 

Fay hattı, zemin etüdü, 

kolon-kiriş sağlamlığı, beton kalitesi 

gereksiz ayrıntıdan ibaretti. Gece ge­

len deprem herşeyi yerle bir etti. Ko­

ca koca kentler vefat etti. Sorumlu; 

mevsimlerden yaz. Bu kadar vurdum­

duymaza bu kadarı bile az. 

Ne çabuk unutuverdik 17 Ağustos 

gecesini? Ve de sonraki çaresiz yalnız­

lığımızı. Kesilen elektrikler, çalışma­

yan telefonlar, akmayan sular, yanma­

yan ocaklar, enkaz altında saklı kalan 

altın bilezikler. Kilitli kapının bir işe 

yaramadığı, iğne deliği kadar küçük 

boşluktan sızan havanın canlar kurtar­

dığı ne çabuk silindi hafızalardan? 

Sivil dayanışmanın önemini tam 

yeniden keşfetmiştik ki birden silini-

verdi herşey. AKUT oldu sakıt. Bilgi­

sayar sohbetleri düşman çatlatırcasına 

çalışmaktan çatlıyor ama; en yakın 

kazma kürek, birkaç cesur yürek ne­

rede bilen yok. Çadırlar yine sahil ke­

narlarına taşındı. Evleri enkaza dö­

nenleri hatırlayan bile yok. 

Hani nerede kalıcı konutlar? 

Kaç kış daha geçecek? 

Başucunda acil yardım 

çantasıyla yatanlar, korkusun­

dan evini barkını satanlar, 

Kandilli'yi mesken tutanlar, 

TV'lerde ortalığı birbirine ka­

tanlar, birkaç gün daha görü­

nüp kaybolurlar şimdi. Birin­

ci yıldönümü diye depremin. Sonra 

hep birlikte unuturuz yine. Toplumsal 

bellek kaybı başlar yeniden. Hatta 

birkaç yıl daha büyük acılar yaşan­

mazsa eğer, davullu zurnalı kut­

lamalara bile değer. Hele bir de, par-

çalıysa fay hattı, İstanbul'lu boşuna 

korkmuş meğer. 

Bahçesinde ebruli hanımelleri açan 

yazlık uğruna, yarab ne güneşler 

batıyor. Internet ağlarıyla örülü dün­

yada, örgütsüz insanlar yan gelip 

yatıyor. 

Ya yıldızlar altında, ya toprağın al­

tında. 

kbalci@tr-net.net.tr 

mailto:aslie@interpro.com.tr
mailto:kbalci@tr-net.net.tr
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Ulaştırma'dan baza son nokta 
ASLI EVREN 

Sayfa 1 > 

Milli Eğitim ve Çevre 

Bakanlarıyla Ulaştırma 

Bakanı'nı karşı karşıya 

getiren baz istasyonları­

nın kuruluş yerleri, öl­

çümleri, işletilmesi ve 

denetlenmesi hakkında 

bir yönetmelik çıkaran 

Bakanlık, baz istasyonla­

rının kuruluş yerlerine sı­

nırlamalar getirirken 

meskun mahal adı verilen 

bölgelerde de ölçümün 

üstüne çıkan istasyonla­

rın kurulmasını yasakla­

dı. 4 Ağustos 2000 tarihli 

Resmi Gazete'de yayın­

lanan yönetmeliğe göre 

baz istasyonları, sağlık 

kurumları ile okul öncesi 

eğitim, temel eğitim ve 

orta öğretim kurumlarına 

ait alanlara ancak kuru­

mun yetkilisi ve söz ko­

nusu il veya ilçenin mül­

ki amirinden izin almak 

şartıyla kurulabilecek. 

Bakanlık onaylarsa 
ölçümü şebeke 
işleticileri 
yapabilecek 

Yönetmelikte ilk ola­

rak ölçümü yapacak yet­

kili kuruluşlar şu şekilde 

sıralanıyor: 

Bakanlık ve/veya gö­

revlendireceği kurum ve 

kuruluşlar, TÜBİTAK'a 

ait ölçüm merkezleri, ba­

kanlıkça tespit edilecek 

üniversitelere ait ölçüm 

merkezleri, uluslararası 

akreditasyon belgesi olan 

gerçek veya tüzel kişiliğe 

sahip bağımsız elektro­

manyetik alan ölçüm la-

boratuvarları, akredite 

laboratuvarlar tarafından 

ölçüm cihazları kalibre 

edilmiş olan ve bakanlık­

ça onaylanan ölçüm ku­

rum veya kuruluşlar ve 

bakanlık denetiminde ya­

pılmak kaydıyla; mobil 

telekomünikasyon şebe­

kesi işletmecileri. 

Yönetmeliğin bundan 

sonraki bölümünde öl­

çüm cihazlarının ne gibi 

özellikler taşıması gerek­

tiği anlatılıyor. Ölçüm sı­

rasında yapılacak işlem­

ler bölümünde ise öl­

çümlerin, ölçümü yapıla­

cak hücrelerin konuşma 

yükünün en yoğun oldu­

ğu saatlerde yapılacağı 

belirtiliyor. 

Yapılan ölçümlere gö­

re baz istasyonunun limit 

değerleri aştığı tespit edi­

lirse işletmeciye istasyo­

nu normal değerlere ge­

tirmesi için yedi günlük 

süre verilecek. Bu süre 

içinde belirlenen değer­

lere indirilmeyen baz is­

tasyonları kapatılacak ya 

da söktürülecek. İstasyo­

nun ölçüm değerleri limit 

değerlerinin altında ka­

lırsa da bu istasyonun 

standartlara uygun oldu­

ğuna dair bir belge Ba­

kanlık tarafından ölçüm 

yapan kuruluşa ya da iş-

letmeciye verilecek. 

Yönetmelikte bu konu­

ların dışında istasyonlarla 

ilgili aylık raporların ha­

zırlanıp bakanlığa sunul­

ması gerektiği, limit de­

ğerlerin aşıldığı taktirde 

meskun mahallere baz is­

tasyonu kurulmayacağı, 

baz istasyonlarında yapı­

lacak değişikliklerin ba­

kanlığa rapor edileceği 

de belirtiliyor. • 

aslie@interpro .com.tr 

Baz istasyonu 
tartışmasının geçmişi 

Y
argıtay'ın kurumlarında çalışan beş ki­

şinin baz istasyonu kurulduktan sonra 

kansere yakalanarak öldüğü gerekçe­

siyle Başbakanlık'a bir tedbir alınması 

için başvurmasından hemen sonra Milli Eğitim 

Bakanlığı okullardaki baz istasyonlarının kaldırıl­

masına karar vermiş, Çevre Bakanı da bir genelge 

yayınlayarak baz istasyonlarına kısıtlamalar getir­

mişti. Türk Telekom Genel Müdürü İbrahim Hak­

kı Alptürk, baz istasyonlarının zararlı olduğuna 

dair bilimsel kanıt bulunmadığını ve bunun GSM 

1800 lisansları öncesinde öne sürülen kasıtlı bir 

iddia olduğunu söylerken, Ulaştırma Bakanı Enis 

Öksüz de önce iddiaları reddederek diğer bakan­

larla ciddi tartışmalara girmişti. Bakan Öksüz son­

radan baz istasyonlarıyla ilgili iddialara hak vere­

rek yönetmeliği çıkardı. • Compaq, bilgi cihazları üretecek 

P
C pazarının 

önemli oyuncu­

larından Com­

paq Computer, 

Internet'e erişim sağla­

yan bilgi cihazlarının 

üretimine soyunuyor. Bu 

hafta içinde ABD'nin 

New York şehrinde bir 

toplantı düzenleyerek 

yeni stratejisini anlata­

cak olan şirket, burada 

ayrıca yeni bilgi cihazla­

rının tanıtımını gerçek­

leştirecek. Yeni ürünler 

arasında iPaq MP3 çalar, 

Microsoft'un MSN hiz­

meti için bir Internet ter­

minali ve gelecek nesil 

bilgi cihazları yer alacak. 

Konuyla ilgili olarak 

bir açıklama yapan Com­

paq Masaüstü PC Bölü­

mü Başkanı Jerry Meer-

katz, kısa süre sonra iPaq 

markasının el bilgisayar­

ları, cep telefonları ve di­

ğer cihazlara da yaygın­

laştırılacağını belirtti. 

Öte yandan, bilgi tek­

nolojileri endüstrisine 

yönelik araştırmalar ya­

pan ABD merkezli ARS 

şirketi analistlerinden 

Matt Sergent, PC ve tü­

ketici elektroniği pazar­

larının birleşmeye başla­

dığını, Compaq'in bu ye­

ni girişiminin pazardaki 

bu gelişmenin önemli bir 

sonucu olduğunu kaydet­

ti. Sergent, "Internet eri­

şimi sağlayan cihazlar 

üreten şirketler tek başı­

na ayakta kalamıyorlar. 

Ancak Compaq gibi PC 

üreticileri pazardaki 

isimlerine, pazarlama 

ilişkilerine, geniş dağı­

tım ve satış kanallarına 

güveniyorlar. Bu nedenle 

tüketici elektroniği ya da 

bilgi cihazları işine gir­

mekten çekinmiyorlar" 

dedi. 

Konuyla ilgili yorum 

yapan diğer uzmanlar da 

MP3 çalar benzeri cihaz­

ların tek başına pazarla­

masının yapılmasının 

zorluğuna dikkat çeke­

rek, bu ürünlerin ancak 

yazıcı, tarayıcı gibi PC 

çevrebirimleriyle birlikte 

satılabileceğini ifade et­

tiler. 

Dell Computer ve Ga­

teway gibi şirketlerin de 

bilgi cihazları üretimine 

hazırlandıkları ve Com­

paq'ı takip edecekleri 

bildiriliyor. • 

Uzun ve sıcak yaz... 

D
üşen faiz oranlarına karşın 

kendini bir türlü toparlaya-

mayan, dibe vurmuş borsa, 

hükümet komiserleri mari­

fetiyle bastırılmaya çalışılan tüketim 

eğilimleri, nereye yönleneceğini şaşır­

mış tasarruflar sıcak Ağustos'un daya-

nılmazlığını biraz daha artı­

rıyor. 

İş sahiplerinin de parala­

rıyla birlikte tatil yaptıkları 

bu ayı işbaşı yapacakları 

bir Eylül izleyecek. 

Başta kamu yatırımları 

olmak üzere kamu harca­

malarının azaltılması esası­

na dayanan enflasyon dü­

şürme reçetelerinin sınırlı bir başarı 

kazandığı, yakınması gerekenlerin ya­

kınmalarından anlaşılıyor. 

Böyle bir ortamda bilişim sektörü 

ne yapıyor? Geleneksel bilgi teknolo­

jisi şirketleri durgunluğu ve düşen do­

nanım fiyatlarını, giderek orta ve kü­

çük ölçekli şirketleri bilgisayar des­

tekli üretim, pazarlama ve müşteri yö­

netimi becerileri ile tanıştıran yazılım 

ve yönetim uzmanlık desteği ağırlıklı 

çözümlerle dengelemeye çalışmakta­

lar. 

Kişisel bilgisayar üretici, ithalatçı 

ve satıcıları, sayısal hedeflerine eriş­

mek için Internet'in dayanılmaz cazi­

besini kullanmaya ve gelecekteki ge­

lirlerine karşılık giderlerini şimdiden 

yapmaya devam ediyorlar. Zaten çok 

düşük kazanç kremasının uçup giden 

kısmını, düşen kredi faizleriyle ucuca 

getirerek ayakta kalmaya çalışıyorlar. 

Katma değeri yüksek uygulama ya­

zılım projesi ile uğraşanlar mevcut iş­

lerini sürdürürken gelecek işleri yaka­

layıp sürdürebilecek kalite ve sayıda 

bir iş gücünü nasıl elde tuta­

bileceklerinin kaygılarını ya­

şıyorlar. Daralan kamu proje­

lerinin kısıtı ile yeni yatırım­

lara yönlenmeyi bekleyen atıl 

paranın cazibesi arasında gi­

dip gelen piyasa dengelerin­

den nasıl yararlanacaklarının 

ince hesaplarını da yapmak­

tan vazgeçmiyorlar. 

İş/aile imparatorluklarının ikinci ku­

şakları yeni bir iş anlayışının koşulla­

rını mevcut yöneticilerine kabul ettir­

meye çabalıyor. Patron gözüyle riskler 

ve olanaklar değerlendirmesi, profes­

yonel yöneticinin perspektifleri ile her 

zaman örtüşmüyor. Yorganın kısa kal­

dığı noktada sırtı açıkta kalan ve yeni 

bir yorgan arayan doğal ki profes­

yonel yöneticiler oluyor. Şu sırada 

yeni yorgan arayan epey kişi var. 

Bunların çoğu ne hikmetse yorganı 

tatil kentlerinde, yurtdışında ve Ege 

kıyılarında arıyor. 

Sektör doludizgin son çeyreğe doğ­

ru koşarken sorunlar da çözümler de 

tükenmiyor. Her zaman bir ihtimal 

daha varoluyor. 

akine@interpro.com.tr 

http://com.tr
mailto:akine@interpro.com.tr
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GSM istasyonları sağlığımızı tehdit ediyor mu? 
VOLKAN GAZIOĞLU 

G
SM istasyon­

ları (radyo 

baz istasyon­

ları) son gün­

lerde kamuoyunun gün­

demini sürekli meşgul 

eden bir konu. İnsanları­

mız bu istasyonların 

sağlığımızı tehdit ettiği 

yolunda çıkan haberler­

le huzursuz olmuş du­

rumda. Peki radyo baz 

istasyonları gerçekten 

sağlığımızı tehdit ediyor 

mu? 

Konuyla ilgili olarak 

Dünya Sağlık Örgütü 

(WHO) (www.who.int) 

Medical College of Wis-

consin'den Radyasyon 

Onkolojisi Profesörü 

John E. Moulder'in Sık­

ça Sorulan Sorular 

(FAQ)'ını kapsamlı ve 

yetkin bir belge olarak 

referans gösteriyor. Prof. 

Moulder'ın soru ve ce­

vaplarından bazılarını 

aşağıda bilginize sunu­

yorum. Hemen belirte­

lim, spesifik teknik ve 

regülasyon konuları 

ABD kaynaklı olsa da, 

temel mühendislik ve bi­

yoloji konularının tüm 

ülkeler için aynı olduğu 

raporda yer alıyor. 

Soru: Bir istasyon ya­

kınında yaşamak, çalış­

mak, oynamak ya da 

okula gitmekten kaynak­

lanan rahatsızlıklar var 

mıdır? 

Cevap: Hayır. İnsanlar 

antenlerle doğrudan te­

mas etmedikçe sorun 

yok. Zira bu istasyonla­

rın yaydığı enerji çok dü­

şük. Dünya bilim cami­

ası bu konuda uzlaşmış 

durumda. 

Soru: Kullanılan mo-

bil iletişim teknolojisinin 

farklılığının önemi var 

mı? (bizde GSM, 

ABD'de PCS örneğin) 

Cevap: Hayır. Kulla­

nılan bu teknolojilerin 

konu açısından araların­

daki tek fark değişik fre­

kanslarda çalışmalarıdır. 

Soru: İstasyonlar rad­

yasyon yayar mı? 

Cevap: Evet. Bu istas­

yonlar RF (radyofrekans) 

radyasyonu yayarlar. Bu 

radyasyon iyonize değil­

dir ve biyolojik etkileri, 

x-ışını cihazlarının üret­

tiği radyasyondan temel­

den farklıdır. 

Soru: İstasyonlar için 

güvenlik standartları var 

mı? 

Cevap: Evet. En geniş 

kabul görmüş olanlar 

ANSI/IEEE, ICNIRP ce 

NCRP tarafından gelişti­

rilmiş olanlardır. 

Soru: Bu standartların 

bilimsel bir temeli var 

mı? 

Cevap: Evet. Radyo-

dalgaları konusunda ya­

pılmış araştırmalar gü­

venlik standartları geliş­

tirmek için yeterli yo­

ğunluktadır. 

Soru: Tüm bu güven­

lik standartları aynı mı? 

Cevap: Hayır. Fakat 

bu standartlar arasındaki 

farklılıklar herhangi bir 

biyolojik farklılığa neden 

olacak derece değildir. 

Soru: İstasyonların 

güvenlik standartlarına 

uymadığı durumlar var 

mı? 

Cevap: Evet. Düzgün 

olarak tasarlanmamış is­

tasyonların güvenlik 

standartlarının dışına 

çıktığı durumlar vardır. 

Soru: İstasyon anten­

lerinin güvenlik standart­

larına uygun olarak ku­

rulmaları için gereken 

kriterler nelerdir? 

Cevap: Özel bir öneri 

için; mekan, anten ve bi­

na yapısı ile ilgili detay­

lı teknik bilgilere ihtiyaç 

duyulmasına rağmen, 

genel kriterler mevcut­

tur. Bu kriterlerle uyulup 

uyulmadığı ile ilgili şüp­

heler varsa, antenler ça­

lışmaya başladıktan son­

ra yapılacak ölçümlerle 

bu şüpheler giderilebilir. 

Soru: Çatısında istas­

yon kurulu bir evin son 

katında oturmak güvenli 

mi? 

Cevap: Genel olarak 

güvenlidir. 

1) Antenler doğrudan 

aşağıya çok enerji yay­

mazlar. 

2) Evin tavanı RF 

enerjisinin büyük mikta­

rını absorbe edecektir. 

Soru: Mevcut RF gü­

venlik standartları herkes 

tarafından kabul görmüş 

mü? 

Cevap: Herkes değil. 

Bilimadamlarının arasın­

da bile düşük düzeyli 

radyo dalgalarına maruz 

kalmanın zararlı olduğu­

nun açık olduğunu iddia 

edenler var. Bununla bir­

likte, bu bilimadamları 

bile genel olarak düzgün 

olarak kurulmuş istas­

yonlar etrafındaki düşük 

değerlerin zararlı oldu­

ğunu iddia etmiyorlar. 

Soru: İstasyon anten­

leri kalp cihazlarını etki­

ler mi? 

Cevap: Hayır. Kont­

rolsuz maruz kalma sı­

nırları ANSI standartları 

içerisinde kalmak sure­

tiyle antenlerin kalp ci­

hazları ve benzeri tıbbi 

cihazları etkilediğine da­

ir bir kanıt yoktur. 

(Cihazın üzerine doğ­

rudan konulan bir mobil 

aygıtın etki yaratması 

muhtemeldir. Bu durum 

sadece belirli tip cihazlar 

ve mobil aygıtlar için ra­

por edilmiştir). 

Soru: İstasyonlar ba-

şağrısına neden olur mu? 

Cevap: Böyle düşün­

mek için neden yok. Bu 

konuda yapılmış ciddi 

bir araştırma olmamakla 

beraber, konuyla bir bağ­

lantı kurulabilecek biyo-

fiziksel ya da psikolojik 

temel bulunmamaktadır. 

Rapor çok detaylı. An­

laşılan o ki, ülkemizde 

radyo baz istasyonlarının 

kuruluşunda temel alınan 

standartların ne olduğu 

ve bunlara uygulamada 

ne kadar bağlı kalındığı­

nın açıklanması gereki­

yor. Ancak o zaman bir 

"oh" çekebileceğiz, kim-

bilir? • 

volkang@interpro.com.tr 

*Yazıda ele alınan rapo­

ra http://www. who. 

intlpeh-emflfaql q&ama-

in.htm adresinden ulaşıla­

bilir. Bu yazı tamamen bil­

gilendirme amacıyla yazıl­

mıştır. Yazarımız, raporda 

yer alan herhangi bir ifade­

den kaynaklanabilecek 

olumsuz bir durumdan so­

rumlu tutulamaz. 

Cep telefonu / Sağlık 

C
ep telefonu baz istasyonla­

rının yaydığı enerjinin top­

lum sağlığı üzerine etkileri 

tartışılmaya devam ediyor. 

Tartışmalar bir süre daha süreceğe 

benzer. İlgili ve bilgili olanların belki 

de yanıt vermeye değer bulmadıkları 

için suskun kalmaları, top­

lumun gerçeklere değil de 

inanmak istediklerine inan­

masına ortam hazırladı. 

Evet doğrudur, cep tele­

fonu baz istasyonları, faz­

lası insan sağlığına olum­

suz etki edecek bir enerji 

yaymaktadır. 

Ama; bir kullanıcı, baz 

istasyonundan aldığı enerjinin on 

binlerce katını kendi kullandığı cep 

telefonundan almaktadır. 

Kullanmayanların ortamdaki ener­

jiden etkilenebilecekleri de doğrudur. 

Bu nedenle insan sağlığı için belir­

lenmiş olan sınır değerin geçilmeme­

si sıkı bir şekilde denetlenmelidir. 

Beri yanda, toplum sağlığına olum­

suz etki açısından elimizde henüz ye­

terli istatistiki bilgi yoktur. Bu neden­

le söz konusu sınır değerin bile gü­

venli olduğu kesin değildir. 

Üstelik, insan sağlığına olumsuz 

etkileri olan tek enerji kaynağı cep 

telefonu değildir ki? Belki en büyük 

kaynak evlerde sabahtan akşama açık 

duran televizyon alıcılarıdır. Bunların 

yaydığı enerjinin sağlığa olumsuz et­

kileri yönünde elimizde daha tutarlı 

bilgi mevcuttur. Ama kimseler çıkıp 

TV alıcıları şehir dışına taşınsın da 

demiyor! 

Konunun olumlu yanları­

na bakalım: GSM'in enerji 

kontrolü var. Baz istasyonu 

yakınsa, enerjiyi azaltıyor. 

Bu nedenle daha sık baz is­

tasyonu kurulması toplum 

sağlığı açısından yararlı. 

Yakın zamanda kullanmaya 

başlayacağımız DCS, 

GSM'e göre on kat daha az 

enerji yayıyor. Bir süre sonra bu ne­

denle sorun oldukça azalacak. 

(UMTS) üçüncü kuşakta da enerji 

DCS düzeyinde. 

Girişimcilere bir çağrı: "Internati­

onal Comission on Non-Ionizing Ra­

diation Protection Guidelines'a göre 

GSM için 42 V/m, DCS için 59 V/m 

olan sınır değerlere göre bir radyas­

yon birikimi ölçer cihaz yapsınlar. 

Meraklı olan da alsın cebinde taşısın, 

ne dozda enerji aldığını ölçsün. 

Eğer toplumun çoğunluğu sınır de­

ğer düzeyinde enerji alıyorsa, fırtına­

yı o zaman koparalım. 

akurgal@netas.com.tr 

Kültür Bakanlığı: Internet'te 
Türk dilini korumalıyız 

HABER MERKEZI 

K
ültür Bakanlı­

ğı, Internet'te 

Türk Dili'nin 

k o r u n m a s ı 

için Türkiye Bilişim Der­

neği ile işbirliği yaptığını 

duyurdu. Türkçe'nin tek­

noloji alanında da korun­

ması gerektiğini vurgula­

yan Kültür Bakanı İstemi-

han Talay, bu duyurunun 

yapılması için sembolik 

olarak Harf Devrimi'nin 

yıldönümü olan 8 Ağustos 

tarihini seçtiklerini belirt­

ti. Talay, Internet ve WAP 

kullanıcılarını Türk diline 

sahip çıkmaya çağırdı. 

TBD ve Kültür Bakan­

lığı'nin bu konudaki çalış­

maları birlikte yürüttükle­

rini söyleyen Talay, Inter­

net ve WAP araçları üreti­

cileri ve ithalatçılarını ar­

tık Türkçe karakterleri 

kullanmaları gerektiğini 

kaydetti. Talay, bu şirket­

lerin kendilerini Türkçe 

karakterlere adapte etme­

leri için 1 yıl süre tanına­

cağını da sözlerine ekledi. 

Bu uygulamanın başla­

masıyla şirketlere bazı ya­

sal yaptırımlar getirdikle­

rini söyleyen Talay, "Şir­

ketlere sunduğumuz bu is­

teklerimizi yasal olarak 

Kültür Bakanlığı kanalıy­

la duyuruyoruz. Bize ya­

nıt vermeyen şirketlerin 

satış ve ithalat işlemlerini 

engelleyeceğiz. İstekleri­

mize cevap veren şirketle­

re de kolaylık sağlayaca­

ğız" dedi. 

TBD Yönetim Kurulu 

Üyesi Prof.Dr. Ümit Ka-

rakaş ise "Türkçe'ye sa­

hip çıkmak amacıyla In­

ternet'te ve WAP uygula­

malarında dilin eksiksiz 

ve tam kullandırılması 

misyonunu üstlenmiş bu­

lunuyoruz" dedi. Bilgi ci­

hazlarında Türkçe karak­

terlerin kullanımının 10 

yıldır mümkün olduğunu 

belirten Karakaş, sözleri­

ne şöyle devam etti: "Bu 

konuda meslek birlikleri 

ile de işbirliği içindeyiz. 

Biz şirketlere Türkçe ka­

rakter kullanımı ile ilgili 

uyarının yakın zamanda 

devletten geleceğine iliş­

kin ön mesajları vermiş­

tik" dedi. Talay, "Inter­

net'te ve Dünyada Türk 

Alfabe Devrimi, Yeni­

den" sloganını kullandık­

larını, Türkiye'nin kendi 

alfabesinin kullanımını 

tüm dünyada destekleme­

si gerektiğini kaydetti. 

Talay, alfabetik bilgi içe­

ren her yeni teknolojiyle 

birlikte Türkiye'nin 

Türkçe alfabeyi korumak 

adına savaş vermesi ge­

rektiği de ifade etti. 

Talay, WAP standartla­

rının Avrupa'nın önemli 

dillerini dışlamayacak bi­

çimde oluşturulmasını 

sağlamak amacıyla Türk 

şirketleri, ülke delegas­

yonları ve Türkiye'de bu­

lunan uluslararası şirket­

lerle de işbirliği yapılaca­

ğını belirtti. • 

bthaber@interpro.com. tr 

www.bthaber.com.tr 
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Kurum mühendise 300 milyon lira verecek 
ASLI EVREN 

T
elekomünikas­

yon Kurulu 

Başkan ve Üye­

lerinin, Ücret 

ve Diğer Mali Haklarının 

Tespiti ve Telekomüni­

kasyon Kurumu Kadrola­

rında Çalıştırılacakların 

Unvan, Sayı ve Nitelikle­

ri, Hizmet Sözleşmesi ve 

Sözleşme Usül ve Esasla­

rı", 5 Ağustos tarihli Res­

mi Gazete'de yayınlandı. 

Buna göre, Bakanlar Ku­

rulu tarafından yeni bir 

düzenleme yapılıncaya 

kadar Kurul Başkanı'na 

aylık net 2 milyar lira, 

Kurul üyelerine de 1 mil­

yar 700 milyon lira öde­

necek. 

Daha önce önerilen 

temsil giderlerinin kaldı­

rılması, harcırahların 

devletteki esaslara göre 

belirlenmesi gibi konula­

rı Telekomünikasyon 

Kurulu'nun önerdiği şe­

kilde düzenleme yapan 

Bakanlar Kurulu'nun al­

dığı karara göre Ku-

rum'un merkez teşkilatı­

na 357, taşra teşkilatına 

da 185 kişilik kadro tah-

sis edilecek. 

Konu ile ilgili olarak 

görüştüğümüz Teleko­

münikasyon Kurulu Baş­

kanı Fatih Mehmet Yur-

dal, çıkan karara göre 

özerkliklerine dokunul-

madığı için mutlu olduk­

larını, ancak personele 

ödeyecekleri maaşların 

öngördüklerinin üçte biri 

olduğunu belirterek şun­

ları söyledi: 

"Personele ödeyeceği­

miz ücretler konusunda 

büyük sıkıntıdayız. Biz 

bütün personele sözleş­

me yapma inisiyatifinin 

bize bırakılmasını isti­

yorduk. Bu inisiyatif çer­

çevesinde devleti koru­

mak açısından en iyisini 

yaparız diye söz de ver­

dik, ama maalesef kari­

yer uzmanı, yardımcısı, 

daire başkanı ve üstü ola­

rak çalışacaklar sözleş­

meli personel olarak be­

lirtilirken diğerleri söz­

leşme dışında bırakıldı. 

Bu bizi çok rahatsız edi­

yor, çünkü görevimiz ge­

reği burada işini çok iyi 

bilen insanlar çalıştırmak 

durumundayız. Turkcell 

ya da Telsim'de 2 milyar 

lira maaş alanlar burada 

1 milyar 200 milyon gibi 

maaşlarla çalışabilecek­

lerini söylemişlerdi, biz 

onlara 300 milyon lira 

verebileceğiz, gelmeleri 

mümkün değil. Bu şekil­

de ancak yeni mezunları 

buluruz, onlar da işi öğ­

rendikten sonra kaçar. 

Yine de mevcut imkanlar 

çerçevesinde elimizden 

geleni yapacağız." 

Kim kimin emsali? 
Bakanlar Kurulu kararı­

na göre kurum personeli­

ne ödenecek ücretlerin ek 

ödemelerle birlikte topla­

mı, Başbakanlık'ta çalışan 

emsal unvanlı personele 

ödenecek ücret ile 657 sa­

yılı Devlet Memurları Ka-

nunu'na göre çalışan em­

sal unvanlı personele öde­

nen aylık maaş toplamının 

yüzde 20 fazlasını geçe­

meyecek. Emsal unvan 

bulunmaması halinde, 

Devlet Personel Başkanlı­

ğınca Başbakanlıktaki 
unvanlar arasından tespit 

edilecek emsal unvan esas 

alınacak. 

Başbakanlık maaşları­

nın vergilerinin diğer ku­

rum vergilerinden düşük 

olduğunu da dile getiren 

Yurdal, bu şekilde yüzde 

20'lik fazlanın da eriye­

ceğini söyledi. 

Kurul Başkanı Yurdal, 

maaş konusundaki bu 

olumsuzluğa rağmen ku­

rumun tamamen özerk 

bir yapılanma olacağı 

için sevindiklerini de 

kaydetti. Yurdal sözleri­

ne şöyle devam etti: 

"Dünya Bankası'yla 

bir görüşme yapacağız, 

onların da kaygısı özerk 

bir yapıda olup olamaya-

cağımızdı. Böylece so­

run kalmamış oldu. Ta­

sarruf tedbirleri dahilin­

de kalmadığımız belli ol­

du. Hiçbirşeyi olmayan 

bir kurumun tasarruf ted­

birlerinde birşey alama­

yacağı, kiralayamayaca-

ğı ve harcayamayacağı 

düşünülürse bu konunun 

kaldırılmış olması da son 

derece mantıklı. Harcıra­

hımız ayrı belirlenecek, 

temsil giderlerimiz kaldı­

rılmadı. Bunların hepsi 

olumlu şeyler." 

Yurdal, gazetemiz ya­

yına hazırlandığı sırada 

Resmi Gazete'de çıkma­

sı beklenen kurumun res­

men kurulmuş olmasıyla 

ilgili ilandan sonra bir­

çok yönetmeliği sırayla 

çıkaracaklarını da anlattı. 

Disiplin, sicil ve çalışma 

esasları ile ilgili yönet­

melikleri sevkettiklerini 

söyleyen Yurdal, katma 

değerli telekomünikas­

yon hizmetlerinde lisans 

almak için başvuran şir­

ketlere bir an önce cevap 

vermek gerektiğini vur­

guladı. • 

aslie@interpro.com.tr 

Telekomünikasyon Kurumu'nda 

çalışacaklarla ilgili çalışma 

esaslarını içeren Bakanlar Kurulu 

kararı 5 Ağustos tarihli Resmi 

Gazete'de yer aldı. Kurumda 

kariyer uzmanı, yardımcısı, daire 

başkanı ve üstü kadroları 

haricindeki çalışanlar 657 sayılı 

kanuna bağlı olacak. Bu duruma 

göre bir mühendise 300 milyon lira 

maaş verebilecek olan kurum, 

şimdi kara kara bu şartlarda kimi 

çalıştırabileceğini düşünüyor. 

Türkçe ve IT 

Y
akın gelecekte eşyalarıyla 

konuşan insan, kendi dilini, 

aletlere öğretmek zorunda. 

Bunu İngilizce, İspanyolca 

ve diğer bazı çok kullanılan lisanlarda 

yaptılar bile. 

Ancak Türkçe için bu çalışma, "he­

nüz" ortada yok. Henüz di­

yoruz zira bazı projeler baş­

latıldı bile. Ancak bu, teko-

nojinin değil, Türkçe'nin bi­

lim adamları ve kullanıcıla­

rının sorunu. Biz yapmaz­

sak, bir başkası bunu bizim 

için yapmayacak. Ve yapıl­

mayınca da, bilgisayar veya 

bilgi eşyalarla iletişimde, et­

rafımızı kuşatan teknolojiye "Fransız" 

kalacağız. 

Kültür Bakanı İstemihan Talay, 

önemli bir noktaya temas ediyor. 

Bir dilin korunması ve geliştirilmesi­

nin, konuşulması ve yazılmasına bağlı­

dır. Türk dili kendi alfabesiyle bu tek­

nolojilerde yer almaktadır. Bunu iste­

mek bizim hakkımızdır Internet ve 

WAP kullanıcılarının bu bilinç içerisin­

de Türkçemize sahip çıkmaları gerek­

mektedir." 

Meclis Bilgi Grubu Başkanı ve DSP 

Milletvekili Prof.Dr. Ziya Aktaş'tan 

sonra bir siyasinin Türk diline sahip 

çıktığını görmek, büyük mutluluk. Geç­

tiğimiz ay Meclis'te on-line çeviri ko­

nusunda bir sunum yapmama fırsat tam 

yan Aktaş, bilgi teknolojilerinin artık, 

Türk Dili'ni okuyup yazması gerektiği-

ni, grup üyesi milletvekillerine anlat­

mıştı. Ortaya çıkan şu oldu: Meclis'teki 

grup üyeleri, Türk Dili'nin bilgi tekno­

lojilerine entegre edilmesi için ellerin­

den gelen tüm desteği vermede kararlı 

gözüktüler. 

Peki devlet bu konuda ne katkı sağla­

yabilir? Bakan Talay'ın bir sö­

zünü kayda geçirmekte fayda 

var: "Özellikle WAP kullanı­

mıyla ilgili olarak üreticiler ve 

ithalatçılardan beklentilerimiz 

yasal çerçevede gündeme gele­

cektir ve önümüzdeki 1 yıllık 

dönemde bu aletleri üreten, sa­

tan, ithal eden tüm firma ve 

kuruluşların Türkçe kullanımı­

nı gerçekleştirmeleri konusunda hükü­

met nezdinde bugünden itibaren girişim­

de bulunacağız. Buna dönüşmeyen, bu 

konudaki beklentilere yanıt vermeyen 

firmaların satış, ithal gibi kolaylıklarını 

engellemek veya bizim istediğimiz doğ­

rultuda görev yapanlara kolaylık sağla­

mak gibi bir amaca yöneleceğiz." 

Bu noktada bir önerim var. Bakan Ta­

lay, madem ki devletin e-Türkçe konu­

sundaki desteğini vaadediyor. Bunun 

yöntemi hakkında Atatürk'ün izinden 

gidebilir. Atatürk, Türk Dil Kurumu'nu 

bu amaçla tasarladı ve TDK bugün, 

elindeki onca kaynağa rağmen, hiç bir 

iş yapmıyor. Acaba TDK'nın, gelişen 

ihtiyaçlar doğrultusunda, e-Türkçe için 

çalışması ve elinde tuttuğu kaynaklan 

bu alanda kullanması sağlanamaz mı? 

seref@oguz.net 
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Sağlık Bakanlığının tartışmalı 
alımını DMO yapacak 

ASLI EVREN 
GAMZE GÖKER 

S
ağlık Bakanlığı 

Bilişim Derne-

ği'nin bir süre 

önce donanım 

şirketlerine gönderdiği 

bir yazıyla iki yıl içinde 

249 hastanede kurulacak 

hastane bilgi sistemi 

(HBS) için teklif istemesi 

sektörde hoşnutsuzluk 

yarattı. Bir derneğin Ba­

kanlık adına koşulları 

belli olmayan bir alım 

yapacak olmasından ra­

hatsız olduklarını ifade 

eden sektör temsilcilerine 

karşılık olarak Sağlık Ba­

kanlığı Bilgi İşlem Daire 

Başkanı ve Sağlık Ba­

kanlığı Bilişim Derneği 

Başkanı Suat Duranay, 

gönderilen yazıdan habe­

ri olmadığını, bunun bir 

araştırma süreci olduğu­

nu, alımın 2886 sayılı 

Devlet İhaleler Genelge­

si'nin M/6 maddesi uya­

rınca DMO tarafından 

yapılacağını açıklayarak 

şirketlere yeni bir yazı 

gönderildiğini bildirdi. 

"Amacımız yalnızca 
piyasa araştırması" 

Sağlık Bakanlığı Bilgi 

İşlem Daire Başkanı Suat 

Duranay olan Bilişim 

Derneği'nin şirketler ta­

rafından tepki gören ya­

zısında Hastane Bilgi 

Sistemleri projesi kapsa­

mında bir yıllık süreç 

içinde 38 hastaneye, ikin­

ci yılın sonunda ise top­

lam 211 hastaneye bilgi 

sistemleri kurulacağı ve 

bununla ilgili donanım 

cihazlarının tespitine baş­

landığı yazıyor. Yazıda 

en çok dikkati çeken ifa­

de ise şöyle: 

önerilerinizi, nasıl 

bir çalışma ortamı, imka­

nı, fiyat ve destek imkan­

ları sağlayabileceğinizi, 

bir defa daha pazarlık 

edilmeyeceği de düşünü­

lerek, yazılı olarak aşağı­

da belirtilen adrese 

10/08/2000 saat 18.00'e 

kadar gönderilmesini 

önemle rica ederim." 

Şirketleri harekete ge­

çiren bu yazı karşısında 

Sağlık Bakanlığı Bilgi İş­

lem Daire Başkanı, Sağ­

lık Bakanlığı Bilişim 

Derneği Başkanı ve SB 

Bilişim Ltd. Şti. kurucu 

ortağı Suat Duranay, ya­

zıdaki bu ifadeden şirket­

ler sayesinde haberdar ol­

duğunu söyleyerek der­

neğin amacının yalnızca 

piyasa araştırması oldu­

ğunu ifade eden yeni bir 

yazının şirketlere gönde­

rildiğini belirtti. Derne­

ğin ihale yapmayacağını, 

ihalenin yapılış şeklini 

Başbakanlığın belirledi­

ğini de kaydeden Dura­

nay, "Yazıdaki ifadenin 

yanlış olduğunu kabul 

ediyorum, amacımız sa­

dece piyasa araştırması 

yapmaktı" dedi. 

Her hastanenin gereksi­

nimine ve büyüklüğüne 

göre değişecek ancak has­

tane başına ortalama 200 

istemci, ağ altyapısı ve 

sunucu baz alındığında 

249 hastane için 100 mil­

yon dolarlık bir donanım 

alınacağı tahmin ediliyor. 

İhale açıldığında her has­

tane bütçesini kendi dö­

ner sermayesinden karşı­

layacak. 

Yeni şirket: 
SB Bilişim Ltd. Şti 

Sağlık sektörünü bira­

raya getirmeyi amaçla­

yan bir sivil toplum örgü­

tü olarak kurulan Sağlık 

Bakanlığı Bilişim Derne­

ği, donanım şirketlerine 

yazılar göndererek Has­

tane Bilgi Sistemleri tek­

liflerini isterken diğer ta­

raftan da SB Bilişim Ltd. 

Şti. adıyla kurulan şirket 

hastanelere yazı göndere­

rek Internet bağlantılarını 

kendisinin yapacağını 

duyurdu. 

Uzun ismi "SB Bilişim 

Elektronik Bilgi Sistemle­

ri Turizm ve Sağlık İşlet­

mesi Sanayi ve Ticaret Li­

mited Şirketi" olan şirket, 

hastanelere gönderdiği 

"Internet Bağlantısı Refe­

rans Ücreti" başlıklı yazı­

da hesap numaralan veri­

lirken "Sağlık Bakanlığı 

Bilişim Ltd." olarak geçi­

yor. Ankara Ticaret Oda­

sı'na 5 Mayıs 2000 tari­

hiyle kayıt olan şirketin ti­

caret sicil gazetesindeki 

kaydında yüzde 97,5 his­

sesi Sağlık Bakanlığı Bili­

şim Demeği'ne, yüzde 2,5 

hissesi de Suat Duranay'a 

ait olarak belirtiliyor. 

Internet referans 
ücreti 500 dolar 

Sağlık Bakanlığı 81 il 

valiliğine tüm devlet has­

tanelerinde HBS veya 

bilgisayar sistemi olup 

olmadığına bakılmaksı­

zın Internet altyapısı ku­

rulacağını belirten bir ya­

zı gönderdi. Bu yazının 

ekinde kurumların Inter­

net hizmeti alabilmeleri 

için 500 dolar referans 

ücreti ödemeleri gerekti­

ği, bu ücretin aylık gider­

ler dışında bir defaya 

mahsus ödeneceği bildi­

rildi. Ödemenin şirketin 

hesap numarasına yapıl­

ması gerektiği de kayde­

dildi. 

Suat Duranay, bu şir­

ketin Internet servis sağ-

layıcılığı yapmak ama­

cıyla kurulduğunu ve şu 

anda aylık 1 milyon 300 

bin dolan bulan Internet 

masraflarında 1 milyon 

dolara yakın bir tasarruf 

sağlayacaklarını söyleye­

rek şirketin HBS ile ilgili 

hiçbir işe girmeyeceğini 

söyledi. Ancak konu üze­

rine görüştüğümüz Ege 

Üniversitesi Uluslararası 

Bilgisayar Enstitüsü Mü­

dürü Mehmet Cudi Okur, 

hastane bilgi sistemleri 

projesinin yazılım ayağı­

nı üniversite ile SB Bili­

şim Ltd.'nin birlikte gö­

türeceğini söyledi. 

Ege Üniversitesi-
Sağlık Bakanlığı 
ilişkisi arapsaçı 

İşin yazılım ayağında­

ki tüm tepkilere rağmen 

sessiz sedasız yazılımla­

rını üretip uygulamaya 

başlatan Ege Üniversitesi 

ve onun bir vakıf şirketi 

olan Ünipa, Sağlık Ba­

kanlığı ile çelişkili ifade­

ler kullanmaya devam 

ediyor. İlk etapta 38 has­

tane için yazılım hizmeti­

ni vermeyi planladıkları-

nı belirten Okur, Sağlık 

Bakanlığı Bilişim Ltd. ile 

de bu projede ortak çalı-

şacaklannı kaydetti. 

Okur, "Proje, Bakanlı­

ğın belirleyeceği hastane­

lerde Eylül ayı başında 

doğrudan başlayacak. Pi­

lot uygulama falan olma­

yacak. İstanbul Üniversi­

tesi Cenahpaşa Fakültesi 

projesini bitirdik. Bura­

dan Çapa'ya geçiyoruz. 

İstanbul Üniversitesi ile 

Ege Üniversitesi sözleş­

me imzaladı. Sağlık Ba­

kanlığı da bu çalışmaya 

bir şekilde bir ihale for­

mülü bulacak. 249 hasta­

nede iyi çalışırsa Türkiye 

çapına yayılacak" dedi. 

Suat Duranay ise Ege 

Üniversitesi ve Üni­

pa'nin açıklamalarının 

kendilerini rahatsız etti­

ğini ve bu yüzden kendi 

içlerinde 12 kişilik bir 

yazılım grubu kurarak 

çalışmalara başladıklarını 

anlattı. Ege Üniversite-

si'yle herhangi bir anlaş­

ma yapılmadığını, 38 

hastanenin yazılımı için 

bir söz verilmediğini vur­

gulayan Duranay, pilot 

proje gerçekleşmemesi-

nin mümkün olmadığını 

söyleyerek "Ege Üniver­

sitesi ile anlaşmazlığa 

düştüğümüz anda yazılım 

işini kurduğumuz grup 

üstlenecek" dedi. 

Sağlık Bakanlığı'nın 

yaklaşık 8 ay önce yayım­

ladığı bir kararla ikinci bir 

emre kadar tüm hastane­

lerin alım yapmasını ya­

saklamasına rağmen 26 

Temmuz 2000 tarihinde 

Kayseri Devlet Hastane­

sinde bir ihale yapıldığı 

öğrenildi. Hasta sıralama, 

yönlendirme ve bilgilen­

dirme sistemi alımı içeren 

ihalenin tahmini bedelinin 

40 milyar lira olduğu, ba­

kım ve destek hizmetleri 

ile birlikte yaklaşık 140 

milyar liraya çıktığı bildi­

rildi. Sağlık Bakanlığı 

Bilgi İşlem Daire Başkanı 

Suat Duranay konuyla il­

gili araştırma yapılacağını 

ve gerekenin yerine geti­

rileceğini açıkladı. • 

aslie@ interpro.com. tr 

gamzeg@interpro.com.tr 

Sağlık Bakanlığı Bilişim Derneği'nin 

hastane otomasyonu için donanım 

şirketlerinden teklif istemesine 

sektörün tepkisi sürerken Sağlık 

Bakanlığı, alımın DMO tarafından 

yapılacağını açıkladı. 

Kim kimdir? 

4
502 sayılı yasa gereği kurul­

ması gereken Telekomünikas­

yon Kurumu'nun Bakanlar 

Kurulu tarafından bekletilme­

si fazlasıyla olumsuz bir gelişme. Üs­

telik meselenin bu Kurum'da çalışa­

cak olan uzmanların maaşlarıyla ilgili 

olması anlaşılır gibi değil. 

Regülasyon ortada olma­

dığı için kimse sağlıklı ola­

rak önünü göremiyor. Yatı­

rımcılar elleri ceplerinde 

beklemekte. Internet'in bü­

tün dengeleri değiştirmesi 

sonucunda hem kamu hem 

de özel sektör ortama ayak 

uydurmaya çalışmakta. 

Yıllardır Telekom Operatörü tekeli 

yaşanan ülkemizde, Internet sayesin­

de birçok şirket kendisini Alternatif 

Operatör'lük işinde buldu. Durumu 

düzeltmek amacıyla dernekler, çalış­

ma grupları, kurullar ve üst kurullar 

kuruldu. Kişiler bu işe kafa patlatma­

ya devam ettikçe, insanlık tarihinde 

yüzyılda bir ortaya çıkan bir olayla 

karşı karşıya olduklarının farkına 

vardılar. 

Bizim gibi ülkeler, her zaman ol­

duğu gibi, gelişmiş ülkeler ne yapar­

sa benzerine yapmaya devam ettiler. 

Ancak birçok şeyde olduğu gibi ma­

alesef Internet ve Telekomünikasyon 

olayında da sınıfta kaldılar. 

Bakınız bir tarafta ISS'ler regülas­

yon anlamında hiçbir şekilde kimlik­

leri belli olmamasına rağmen, kur­

dukları dernek vasıtasıyla, Kablo 

üzerinde bile hakları olduğunu söy­

lerken, diğer tarafta O.D.T.Ü. "Deli 

Dumrul" misali DNS'in hamiliğini 

eline almış kendi belirlediği 

kuralları uygulamaya de­

vam ediyor. Türk Telekom 

A.Ş. (TT) ise başka bir 

alem, başlık parasını arttır­

mak için giydiriliyor da 

giydiriliyor. Ancak TTNet 

gibi giyecekler kaliteli se­

çilmediği için bizce gelin 

kızımızın değeri herkesi dü­

şündürmeye devam ediyor. Kısaca 

herkes kimlik bunalımı yaşamakta. 

Regülasyon çok önemli;'çünkü bu 

sayede herkes kim olduğunu anlaya­

cak ve belirtilen kurallar uyacak. Ka­

nun bunu bir nebze olsun sağlıyor 

ancak arkasını dolduracak yönetme­

likler ve uygulayacak Kurum olmadı­

ğı için maalesef daha uygulanmaya 

başlanmış değil. 

Yeri gelmişken hiç mi hiç anlaya­

madığımız bir olay daha var; ortada 

regülasyon yokken TT'nin özelleşti­

rilmesiyle ilgili Eylül ayındaki ihale­

ye şirketler hangi güvencelerle gire­

cekler? 

gereky@fit. com.tr 
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GSM 1800 yıl sonunda "a lo" dedirtecek 
HABER MERKEZI 

L
isans devir söz­

leşmesini para­

fe eden İş Ban-

k a s ı - T e l e c o m 

Italia konsorsiyumu yd 

sonunda GSM 1800 abo­

nelerine "alo" dedirtmeyi 

planlıyor. 

Konsorsiyumun şebe­

keyi kurmak üzere Erics­

son ve Siemens ile bir iyi 

niyet anlaşması yaptığı 

belirtildi. Şartnamesini 

şirketlere dağıtarak 17 

gün içerisinde paket tek­

liflerini beklediklerini 

açıklayan konsorsiyu­

mun, altyapı için yakla­

şık 3 milyar dolar yatırım 

yapacağı tahmin ediliyor. 

İş Bankası Genel Müdü­

rü Ersin Özince daha ön­

ceki açıklamalarında alt­

yapı için 5 milyar dolar 

yatırım yapılacağını 

açıklamıştı. 

Ön protokolün imza­

lanmasının ardından Re­

kabet Kurumu'nun ona­

yına giden sözleşme da­

ha sonra da Danıştay vi­

zesini bekleyecek. 

Türk Telekom'un ken­

di GSM şebekesi için 

Ericsson, Netaş, Teletaş, 

Siemens ve Nokia'ya da­

vetiye gönderdiğini ve 

görüş beklediğini açıkla­

yan Türk Telekom Genel 

Müdürü İbrahim Alptürk 

bundan sonra ihale süre­

cini başlatacaklarını be­

lirtti. 

Özelleştirme süreci 
krize mi girecek? 

Ankara'da Türk Tele­

kom'un yüzde 20'lik bö­

lümünün özelleştirilmesi 

sürecini krize sokan bir­

takım gelişmeler yaşanı­

yor. Türk Telekom'un sa­

tışı ile ilgilenen dünyanın 

önde gelen telekomüni­

kasyon şirketlerinin satı­

şa sunulacak payın yüzde 

20'nin üzerine çıkarılma­

sı ve yönetimde daha çok 

temsil hakkı istedikleri 

yolundaki açıklamalar 

tarafların karşılıklı geril­

mesine yol açtı. 

Kendilerine henüz şir­

ketlerden bu doğrultuda 

resmi bir istek gelmedi­

ğini, yapılan açıklamala­

rın İhale Komisyonu 

Başkanı Hakkı Sürel'in 

kişisel görüşü olduğunu 

ancak kimsenin bu süreci 

krize sokmaya, spekülas­

yon yaratmaya hakkı ol­

madığını belirten Türk 

Telekom Genel Müdürü 

İbrahim Alptürk "İhale 

komisyonunun görevi 

Türk Telekom'un yüzde 

20'lik bölümünün satışı­

nın ihalesini yapmaktır. 

İhale komisyonunu Ba­

kanlar Kurulu yani hükü-

met görevlendirir. Bizim 

görevimiz ise satışı yap­

mak için gerekli şartları 

hazırlamaktır" şeklinde 

konuştu. 

Bu tür açıklamaların 

ortalığı bulandırmaktan 

başka bir işe yaramadığı 

yorumunu yapan Alp­

türk, "Şirketler henüz 

tekliflerini sunmadı. Yö­

netsel haklar konusunda 

da normali neyse onu ya­

pacağız. Onlar istiyor di­

ye hemen kararları değiş­

tirip verecek değiliz. 

Türkiye bağımsız bir ül­

kedir" dedi. 

Beş şirket şartname 
aldı 

France Telecom, Vi­

vendi, Bell Kanada, 

SBC, Telecom Italia, De­

utsche Telecom gibi bü­

yük telekomünikasyon 

şirketlerinin henüz şart­

name almadığı, süreci 

uzaktan izlemekle yetin­

dikleri aktarıldı. 

Buna karşın Koç Hol­

ding, Sabancı Holding, 

Doğuş Holding, Cıngıllı 

Holding, Turkcell'in sa­

hibi Çukurova Holding 

ve Sakarya Telekom'un 

şartname aldığı belirtil­

di. • 

bthaber@interpro.com.tr 

Superonline artık Fintur bünyesinde 

S
u p e r o n l ı n e ın 

hisseleri, Turk­

cell, Sonera, 

Çukurova Hol­

ding ve Yapı Kredi ban­

kası ortaklığıyla kurulan 

Fintur Şirketi'ne geçiyor. 

Hollanda'da kurulan 260 

milyon dolar sermayeli 

Fintur öte yandan Digi-

turk, Topaz, Mobicom, 

Verinet ve Turkcell'in 

Türki Cumhuriyetler'de­

ki iştiraklerini de çatısı 

altında topluyor. Çuku­

rova Holding'in bu yeni 

yapılanmasında amacın, 

yeni ekonomiyi ve ileri 

teknolojiyi temsil eden 

şirketlerini tek çatı altın­

da toplayarak daha dina-

mik ve sinerji yaratacak 

bir yapıya kavuşturmak 

olduğu belirtiliyor. 

Superonline Genel Mü­

dürü Savaş Unsal, yeni 

ekonominin tüm unsurla­

rını bünyesinde barındı-

ran Fintur içerisinde bun­

dan böyle stratejik ve tek­

nolojik atılımlarını çok 

daha dinamik ve grup si­

nerjisinden yararlanarak 

gerçekleştireceklerini be­

lirtti. Unsal, bu yeni yapı­

da Superonline'ın özellik­

le elektronik ticaret ala­

nında çok daha hızlı iler­

leyeceğini kaydetti. Supe­

ronline'ın Ağustos'un ilk 

haftası ulaştığı abone sa­

yısının ise 455 bin olduğu 

açıklandı. 

Superonline Türkçe 

konuşan dünyanın portalı 

olma iddiasıyla Alman­

ya'da attığı adımı, Azer-

beycan ve KKTC'de sür­

dürmeyi planlıyor. • 

jimihendrix.com? 
nlü yayıncı Penguin, bir ki-

Ü
tabına isim olarak, birine ait 

bir Internet adresini seçince 

ortaya hukuki bir tartışma 

çıktı. Katie Jones adlı İngiliz kadın, 

kendisine ait katie.com adresini, Pen-

guin'in, kitap ismi olarak kullanması­

na itiraz etti. 

Katie Jones, ismini taşı­

yan adresi 1996'dan beri 

kullanıyormuş. Adaşı Katie 

Tarbox ise, başından geçen 

bir cinsel taciz olayını ro-

manlaştırmış. Penguin de 

bunu katie.com ismiyle ya­

yınlamış. Bu isimde bir ad­

res var mı diye araştırma­

dan. 

Katie Jones'un web sitesine, cinsel 

tacizle ilgili bir sürü posta gelmeye 

başlamış. Kadının huzuru kaçmış. 

Penguin'e bir şikayet mektubu yaz­

mış. Ama Penguin, bu konuda hukuki 

bir açıklık olmadığını savunmuş. Ba­

sılıp dağıtılmış bir kitaba yeni bir 

isim verip yeniden basıp dağıtmanın 

söz konusu olmadığını bildirmiş. 

Katie Jones, şimdi kendi web sitesin­

de hem Penguin hem de adaşı Katie 

Tarbox'a "bu işi halledin" diye rica 

ediyor. 

Penguin eğer bu ricaya makul bir 

yanıt vermezse belki de cybersquat­

ting (siber işgal) konusunda ilk kez 

böylesi bir örneğe hukuki bir çözüm 

aranacak. Bugüne kadar cybersquat­

ting şöyle işliyordu: Önemli ve med-

yatik bir isim için birisi adres alıyor, 

sonra bunu o kişiye çok yüksek bir 

paraya satıyordu. Katie olayında du­

rum farklı. 

Cybersquatting o kadar 

çok sorun yaratan bir konu 

olmuştu ki, Birleşmiş Mil­

letler, çözüm olarak Dünya 

Fikri Mülkiyet Örgütü'nü 

kurdu. Örgüt, bir uzlaşma 

kurulu gibi görev yapıyor. 

Tarafları dinleyip biri lehine 

hüküm veriyor. Daha geçen 

hafta, 1970'lerin pop gitar 

ustası Jimi Hendrix adına açılmış ve 

1 milyon dolara satışa sunulmuş bir 

adresin geçersiz olduğuna hükmetti. 

Adresi, Jimi Hendrix'in üvey kızkar-

deşine verdi. Bu işin ticaretine me­

raklı davalının elinde ise halen el-

vispresley.net, jethrothull.com, mick-

jagger.com ve paulmccartney.com ad­

resleri duruyormuş! 

Katie ve Katie'nin sorununda ise 

hukuki bir boşluk olduğu belli. İngi­

liz yargıçların kararı, siber hukukta 

örnek oluşturacak. 

21. yüzyıla, daha önce örneği ol­

mayan hukuki sorunlarla girmiş bulu­

nuyoruz. 

eeoymen@hotmail.com 

Alcatel Teletaş yine Gürcistan'da 

T
elekomünikas­

yon ve Internet 

teknolojileri ve 

u y g u l a m a l a r ı 

konusunda hizmet göste­

ren Alcatel Teletaş, Gür­

cistan'ın GSM operatör­

lerinden Geotell'le bir 

radyo link sözleşmesi 

imzaladı. 520 bin Euro 

değerindeki proje çerçe­

vesinde Gürcistan'ın çe­

şitli şehirlerine şehirlera­

rası otoyollarına Alcatel 

teknolojisiyle üretilen 

radyo link sistemleri yer­

leştirilecek. Böylece Ge-

ocell'in çeşitli merkezler­

deki baz istasyonlarıyla 

merkez santralleri ara­

sında iletişim sağlana­

cak. 

Mevcut kaplama alanı­

nın genişletilmesiyle 

GSM kullanıcılarının ke­

sintisiz haberleşmesini 

sağlayacak proje kapsa­

mında Alcatel Teletaş, 

söz konusu radyo link 

sistemlerini sözleşme ta­

rihinden itibaren 3 ay 

içinde hizmete sunacak. 

Alcatel Teletaş, daha 

önce Batum-Tiflis ara­

sında Gürcistan Tele-

kom'a ait ilk radyolink 

transmisyon altyapısını 

kurmuş, Batum merkez 

telefon santralinin ulus­

lararası çıkışlarının Tif­

lis'e taşınmasını sağla­

mıştı. • 

HP ve Softbank'tan 
Japon e-ticaretine katkı 

H
ewlett Packard 

ve Softbank 

E-Commerce, 

Japon tüketici­

ler için bilgi teknolojileri 

ve çözümlerine yönelik 

bir e-ticaret şirketi kur­

mayı planlıyor. Ortak bir 

isim altında kurulacak 

olan yeni şirket, HP'nin 

Japon pazarındaki tüketi­

cilerine yönelik BT 

ürünlerinin ana e-teda-

rikçisi olacak. 

HP'ye ait HP Pavilion 

PC'lerin, DeskJet yazı­

cıların, sarf malzemele­

rinin, sayısal görüntüle­

me çözümlerinin ve el 

bilgisayarlarının ana te­

darikçisi olarak Japon 

piyasasına girecek şirke­

tin yeni e-ticaret operas­

yonu için uzmanlık, do­

nanım, yazılım ve danış­

manlık hizmetlerini HP, 

yeni sitenin geliştirme 

ve yönetim işlerini de 

Softbank E-Commerce 

üstlenecek. • 

www. bthaber. com. tr 

mailto:bthaber@interpro.com.tr
http://jimihendrix.com
http://katie.com
http://katie.com
http://vispresley.net
http://jethrothull.com
http://jagger.com
http://paulmccartney.com
mailto:eeoymen@hotmail.com


BThaber • Sayı 281 • 14-20 Ağustos 2000 Haberler 1 3 

WAP'a yeni 8 model 
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Sayfa 1 > 

Ülkemizde son 7 ayda 

WAP özelliği taşıyan 9 

ayrı model cep telefonu 

satışa sunuldu. Yıl sonuna 

kadar ise yine WAP özel­

liği taşıyan 8 yeni mode­

lin daha pazara sunulaca­

ğı öğrenildi. Konu hak­

kında görüştüğümüz üre­

tici şirketler Türk insa­

nının yaşamını kolaylaştı­

ran teknolojiye karşı son 

derece duyarlı olduğunu 

belirtirken WAP telefon-

lanna olan ilgiden de son 

derece memnun oldukla­

rını ifade ettiler. 

Bilindiği gibi bu yılın 

başında Nokia'nin 7110 

modeli ile Türkiye'de sa­

tışa sunduğu WAP uyum­

lu cep telefonunu diğer 

cep telefonu üreticileri 

Ericsson, Siemens, Alca­

tel ve Motorola'nin yeni 

modelleri izledi. 

Şu anda satılan WAP 

uyumlu cep telefonu mo­

delleri Ericsson R320, 

Nokia 7110, Siemens 

S35i, M35i, C35i, Alcatel 

OneTouch View db, Mo­

torola T2288, V.2288 ve 

P7389. 

Ericsson'un Eylül ayı 

içerisinde pazara sunacağı 

WAP uyumlu cep telefo­

nu modeli R serisinin 

R380 modeli. Bu arada 

Ericsson, piyasaya suna­

cağı tüm yeni telefonlan-

nın WAP uyumlu olacağı­

nı belirtiyor. Nokia iki ye­

ni WAP uyumlu modeli 

olan 6250 ve 6210 ile pa­

zara girmeyi hedefliyor. 

Alcatel'in ise gelecek mo­

dellerinden OneTouch 

302 ve 303 modelinin Ey­

lül ayında, 501 modelinin 

Ekim ayında ve hem 

WAP hem de GPRS tek­

nolojilerini destekleyen 

701 modelinin ise Kasım 

ya da Aralık ayı içinde 

Türkiye pazarında olması 

bekleniyor. Panasonic'in 

WAP uyumlu GD93 mo­

deli de Eylül-Ekim ayları 

içinde Türkiye pazarına 

sunulacak. 80 gr. ağırlı­

ğında olacağı belirtilen bu 

telefonun WAP telefonla-

n arasında en hafif olma 

özelliği taşıyacağı da id­

dia ediliyor. 

Cep telefonlarının 
yüzde 48'ı WAP'lı 

Uzmanlar, 1980Tİ yıl­

ların ortalarında kişisel 

bilgisayarların yaptığı 

devrim gibi WAP tekno­

lojisinin de şirketlerin 

geleneksel yöntemlerin­

de ve BT stratejilerinde 

önemli değişikliklere ne­

den olacağını belirtiyor­

lar. Ayrıca WAP uygula­

malarının kapsamının 

daha da genişletilmesi ve 

farklı fiyat seçenekleriy­

le piyasaya sunulması 

sonucunda sistemin daha 

yaygın kullanımı ve pa­

zarda WAP uyumlu tele­

fonların tercih edilme 

oranı artırıyor. 

Yakında mobil telefon­

ların hızının saniyede 2 

MGbit'e çıkması ile bu 

tür cihazlar üzerinden te-

lekonferans ya-

p ı l a b i l e c e k . 

Yeni teknoloji­

ler ve standart­

lar ile masaüs-

tü PC'lerde ya­

pılan günlük işle­

rin bir bölümünün de 

WAP'h mobil telefonda 

yapılması mümkün ola­

cak. 

Financial Times'da 

yayınlanan bir habere 

göre bugün dünyada 

kullanılan mobil tele­

fonların ve PC'lerin sayı­

ları sırasıyla 300 ve 400 

milyon dolayında. Önü­

müzdeki üç yıl içinde 

PC'lerin sayısı 500 mil­

yona çıkarken web tara-

yıcılı WAP telefonlarının 

sayısının 1 milyara yak­

laşması bekleniyor. 

Öte yandan 'NPD İn-

telect' adlı şirket tarafın­

dan yapılan piyasa araş­

tırmasının sonuçlarına 

göre ise, 2000 yılının 

ikinci üç aylık dönemin­

de satılan cep telefonları­

nın yüzde 48'inde WAP 

özelliği bulunuyor. Bu 

oranın, geçen yıl yüzde 5 

olduğu belirtiliyor. WAP 

uyumlu cep telefonla­

rının, normal cep tele­

fonlarına oranla yüzde 

30-35 daha pahalı satıl­

dığı da kaydedilirken ge­

çen yıl ortalama 211 do­

lara satılan Internet bağ­

lantılı cep telefonları fi­

yatlarının bu yıl 164 do-

lara kadar gerilediği de 

söyleniyor. 

Ücretlendirme nasıl 
olacak? 

WAP teknolojisine sa­

hip telefonların pazara su­

nulmasıyla birlikte WAP 

servislerinin ücretlendiril-

mesi de önem kazandı. 

Ücretlendirme konusunda 

Turkcell ve Telsim de 

kendi yaklaşımlarını orta­

ya koydular. Üretici şir­

ketlerin WAP servisleri­

nin ücretlendirilmesi ko­

nusunda çok büyük bir ro­

lü olmadığı da görülüyor. 

2003 yılı itibariyle tüm 

dünyadaki mobil opera-

törlerdeki veri trafiğinin 

ses trafiğinden çok daha 

fazla olacağı tahmin edili­

yor. Dolayısıyla ücretlen­

dirme konusunda verile­

cek stratejik kararlar ope-

ratörlerin önümüzdeki 

yıllarda içinde bulunacak­

ları pozisyonlarını çok 

ciddi bir şekilde etkileye­

cek. 

1999 yılının Aralık ayı 

itibariyle WAP altyapısını 

hazırlayan Turkcell, WAP 

uygulamalarını Mart 

ayında devreye soktu. 

WAP'a 1 Ağustos 2000 

tarihine kadar ücretsiz 

olarak bağlanabilen Turk­

cell aboneleri, 1 Ağustos 

2000'den itibaren WAP 

kullanımı için, Turk­

cell'in data hattı kullanım 

bedeli olan 100 bin li­

ra/dakika ödeyecekler. 

WAP erişimli cep tele­

fonuna sahip Telsim abo­

neleri ise, Intemet'e bağlı 

kaldıklan süre boyunca, 

Telsim'den Telsim'i ara-

dıklannda yüzde 25 indi­

rim avantajından yararla­

nacaklar. Aboneler aynca 

yüzde 30'luk özel data 

hattı indirimine de sahip 

olacaklar. Telsim Cep-

WAP servisine bağlan­

mak için gereksinim du­

yulan data servisinin hat 

tesisi de ücretsiz olarak 

sunuluyor. 

Hizmetler artıyor 
Turkcell, WAP servis­

lerinin ilk aşamasında, 

SMS bilgi ve katma de­

ğerli servislerinin WAP 

uyarlamalarının yanı sıra, 

hava ve trafik durumu, 

borsa, döviz bilgileri, nö­

betçi eczane, restoran ad­

resleri, milli piyango/spor 

loto sonuçlan ve vizyon­

daki filmler gibi günlük 

hayatta sık sık gereksinim 

duyulan bilgilere cep tele­

fonundan doğrudan ulaş­

ma olanağı bulunuyordu. 

Bugün Turkcell aboneleri, 

bu bilgilerin yanı sıra çe­

şitli bankacılık, haber-

medya servisleri, borsa 

bilgileri, çevrimiçi Türk­

çe, İngilizce, Fransızca, 

Almanca sözlük, elektro­

nik posta gönderimi ve 

erişimi, oyun ve şehir reh­

beri gibi uygulamalan da 

kullanabiliyorlar. 

Turkcell'in altyapısını 

sağladığı WAP'ta Akşam, 

NTV, CNN Mobile gibi 

haber siteleri, Superonli­

ne, Done, Ericsson Cep-

Port, Enter, Link-Sistem, 

İstanbul.com.tr, TC. Kül­

tür Bakanlığı gibi portal 

hizmetleri, YKB WAP, 

Finanslnvest WAP, Forex 

WAP gibi finansal bilgi­

ler, KVK, Gen-pa, DHL, 

İhlas Net, Netsoft ve çok 

yakında açılacak olan Va­

ran gibi çeşitli markaların 

sitelerine ait linkler bulu­

nuyor. Bu linkler sayesin­

de WAP kullanıcıları tele­

fon ayarlarını değiştirme­

den Turkcell WAP sayfası 

üzerinden, kısa yoldan 

erişim olanağına sahip 

oluyorlar. Turkcell abone­

lerinin WAP uygulamala­

rından yararlanabilmeleri 

için data hatlarını açtır­

maları ve WAP uyumlu 

bir telefona sahip olmala­

rı gerekiyor. 

Telsim WAP kullanıcı­

ları ise, bağlantı yaptıkla­

rında öncelikle, "Kişisel 

Finans, Eğlence, Talih 

Oyunları, Sinema, Haber­

ler, Spor, Genel ve Yeni 

Adres" seçeneklerinin bu­

lunduğu ana menüye ula­

şıyorlar. 

Kişisel menüsü içinde 

Fatura Bil­

gileri ve 

Telsim Bi­

l i n m e y e n 

Numaralar; 

Finans me-

nüsünde Mer­

kez Bankası 

ve Serbest Pi­

yasa döviz fi­

yatları, altın pi­

yasası bilgileri ile 

İMKB kapanış 

endeksi ve günlük 

en çok işlem gören 

10 hisse senedine ait 

bilgiler yer alıyor. 

Eğlence menüsünden 

günlük fal, günün bulma­

cası ve adam asmaca oyu­

nuna, Talih Oyunları me­

nüsünden Milli Piyango, 

Sayısal Loto çekiliş so­

nuçlan ve kazanılan ikra­

miyelerin tutarına, At Ya­

nsı bölümünden ise gün­

lük koşu bilgileri ve ertesi 

günün yanş tüyoları, üçlü 

ve altılı ganyan sonuçlan-

na ulaşılıyor. 

Kullanıcılar, sinema 

menüsünden film ve sine­

ma salonuna göre arama 

yapabiliyor, haberler me­

nüsünden ekonomi, poli­

tika, sanat, magazin, dış 

haberler, spor, gündem, 

flaş haber konularında en 

güncel bilgileri alabiliyor. 

Spora meraklı olan 

aboneler ise Spor menü­

sünden Türkiye 1. Futbol 

Ligi, 1. Basketbol Ligi, 1. 

Voleybol Ligi maç sonuç-

lan ve puan cetveli bilgi­

lerine ulaşabiliyor. Ayrıca 

Genel bölümünden Türki­

ye'deki tüm illere ait hava 

durumu, İstanbul Deniz 

Otobüsü Tarifesi, İç Hat­

lar Uçak Tarifeleri konu­

sunda bilgiye erişiliyor. 

CepWAP kullanıcılan, 

Yeni Adres bölümüne gi­

rip WAP teknolojisi ile 

hazırlanmış başka bir site­

nin adresini yazarak bu si­

teye bağlantı da yapabili­

yorlar. 

Ericsson tarafından ku­

rulan Ericsson Cep Net 

servisi de WAP uygula­

malarına bir örnek teşkil 

ediyor. Ericsson, Cep Net 

sayesinde WAP protoko­

lünden beklenebilecek 

tüm servislerin yakın ge­

lecekte Türkiye'de uygu­

lanabileceğini söylüyor. 

Ericsson Cep Net sistemi­

nin içeriğinde; son dakika 

haberleri, hava durumu, 

hastane ve eczane bilgile­

ri, taksi, sinema bileti al­

ma, borsa ve finans hiz­

metleri, şans oyunları ve 

WAP üzerinden oyunlar 

gibi etkileşimli hizmetler 

yer alıyor. Ericsson, WAP 

uygulamalannda hastane, 

eczane, restoran, sinema 

bilgileri ile ilgili çalışma-

lannı da sürdürüyor. 

WAP bankacılığı 
Gelişen tüm teknoloji­

leri müşterilerine sunmak 

amacıyla bankalar da 

WAP hizmetleri vermeye 

başladılar. Türkiye' de 

WAP bankacılığı kavra­

mını ilk olarak gündeme 

getiren bankalar İş Ban­

kası ve KoçBank oldu. Bu 

bankaların ardından İkti­

sat Bankası, Garanti Ban­

kası, Türk Ekonomi Ban­

kası, Yapı Kredi Bankası, 

Vakıfbank geldi. WAP 

Bankacılığında amaç, bü­

tün hizmetleri cebe taşı­

mak olarak özetleniyor. 

Bankalar, müşterilerinin 

zaman ve yer sının olma­

dan onlara ulaşabilmesi 

için hiçbir erişim cihazın­

dan ve erişim platformun­

dan uzak kalmayacakları-

nı söylüyorlar. WAP ban­

kacılığı sayesinde müşte­

riler yatınmlarını yönlen-

direbiliyor ve hesap baki­

yesini öğrenebiliyor. • 

bthaber@interpro.com.tr 

www.bthaber.com.tr 

mailto:bthaber@interpro.com.tr
http://www.bthaber.com.tr
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Apple/Bilkom, 2 0 0 0 yılından umutlu 
HABER MERKEZI 

A
pple/Bilkom, 2000 

yılı ilk 6 ayında, 

1999 yılının aynı 

dönemine oranla 

ciro bazında yüzde 80 büyüme 

gösterdiğini bildirdi. Bilkom 

sattığı ürün adedi bazında ise 

geçen yıla oranla yüzde 200 

oranında büyüdü. Ürün bazın­

daki bu büyümede iMac'lerin 

büyük payı olduğunu bildiren 

Apple/Bilkom, 2000 yılı so­

nunda pazar payını yüzde 

2.7'ye yükseltmeyi hedefliyor. 

Konuyla ilgili olarak görüş­

lerini aldığımız Apple/Bilkom 

Genel Müdürü Tijen Mergen, 

1999 yılında sektörün yüzde 

17, kendilerinin ise yüzde 18 

büyüme gösterdiğini belirte­

rek, Türkiye'deki pazar payla­

rının şu anda yüzde 1.7 civa­

rında olduğunu kaydetti. Mer­

gen, sözlerine şöyle devam et­

ti: "1998 yılının son aylarında 

pazara sunulan iMac ile 1999 

yılında ürün adedi bazında 

sektörün üzerinde büyüme 

göstermemize rağmen ciro ba­

zında beklenen büyümeyi kay­

dedemedik. Ancak ağırlıklı 

hizmet verdiğimiz yayıncılık 

ve eğitim pazarlarının geliş­

mesiyle 2000 yılının ilk altı 

ayında olumlu bir gelişme gös­

terdik. Hedefimiz pazar payı­

mızı her sene en az yüzde bir 

oranında yükseltmek". 

2000 yılında Apple'ın kuv­

vetli olduğu alanlarda, sunucu 

satışlarının ve gerçekleştirdik­

leri proje sayısının arttığını da 

kaydeden Mergen, "PC'lere 

kaptırdığımız pazar payını geri 

kazanmayı hedefliyoruz. PC 

kullanan bazı reklam ajansları­

nı şimdiden Mac platformuna 

döndürmeyi başardık" dedi. 

Mergen, önümüzdeki dö­

nemlerde farklı şirketlerle iş or­

taklığına girerek projeler ger­

çekleştireceklerini ve bu saye­

de tüketici pazarında daha ag-

resif olacaklarını belirtti. 

Profesyonel pazara yönelik 

olan kanal yapılarını yeniden 

yapılandırdıklarını da söyle­

yen Mergen, 11 çözüm ortağı­

na ve 110 bayiye ulaştıklarını 

bildirdi. Sene sonuna kadar ba­

yi sayısını 150'ye çıkarmayı 

planladıklarını ifade etti. 

Turkport ile Turkport'un 

eğitim portalı projesi için an­

laşma yaptıklarını belirten 

Mergen, Eylül ayında yapıla­

cak tanıtımla devreye girecek 

portalda ilkokuldan üniversite 

seviyesine kadar tüm öğrenci­

leri, velileri, öğretmenleri ve 

idarecileri kapsayan bir hedef 

kitleye hitap edeceklerini söy­

leyen Mergen, hazırladıkları 

içerik sayesinde eğlenceli bir 

eğitim ve öğretim programı 

sunacaklarını belirtti. 

Internet üzerinden radyo ve 

TV yayıncılığı konusunda ça­

lışmaları olduğunu dile getiren 

Mergen, "WAP teknolojileriy­

le ilgili çalışmalarımız da var. 

Internet üzerinden uygulama­

ların geliştirilmesine yönelik 

olarak pazara sunduğumuz 

WebObjects yazılımının da pa-

zarlanmasına ağırlık verece­

ğiz. Profesyonel, perakende ve 

hizmet pazarlarındaki kanalla­

rın geliştirilmesi ve desteklen­

mesi yönünde çalışmalarımız 

sürüyor" dedi. 

Apple/Bilkom, 1999 yılında 

11 milyon dolar olan cirosunu 

bu çalışmalarla 2000 yılında 

18 milyon dolara çıkarmayı 

planlıyor. • 

bthaber@interpro.com.tr 

Apple/Bilkom, 1999'da 11 milyon dolar 

olan cirosunu 2000 yılında 18 milyon 

dolara yükseltmeyi hedefliyor. 

Apple/Bilkom Genel Müdürü Tijen Mergen, 

birkaç yıl içinde 45-50 milyon dolarlık bir 

şirket olacaklarını söyledi. 

mailto:bthaber@interpro.com.tr
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POS A.Ş.'nin hedefi 2003'te 50 milyon dolar 
Perakendecilik 

sektöründe gözle 

görülür bir 

canlanma 

olduğuna dikkat 

çeken POS A.Ş. 

2003 yılında 50 

milyon dolarlık 

ciro hedefliyor 

Ö Z G Ü R K A R A G Ö Z 

P
e r a k e n d e c i l i k 

sektörüne hiz­

met veren POS 

A.Ş., 2000 yılı 

sonunda 20 milyon do­

lar, 2003 yılı sonunda ise 

50 milyon dolarlık ciro 

hedeflediğini açıkladı. 

Kurulduğu 1994 yılın­

dan bu yana , 5 bin 700 

yazar kasa satışı gerçek­

leştirdiğini kaydeden 

POS A.Ş., makinelerinin 

akıllı kartlara uyumlu 

hale getirilmesine yöne­

lik de çalışmalar yapıyor. 

Konuyla ilgili olarak 

bilgi aldığımız POS 

A.Ş. Genel Müdürü Fe­

ridun Yuğaç, yazar ka­

saların sadece para top­

laması yönündeki genel 

anlayışın artık değiştiği­

ni, kullanılan verilerin 

artık işlenme noktasına 

geldiğini kaydetti. 

Yuğaç, "Hizmet verdi­

ğimiz pazar her geçen 

gün daha da hareketleni­

yor. Bugün Türkiye pera­

kende pazarının yüzde 

6'sı yazar kasa, kiosk ve 

POS'lan kullanıyor. İn­

sanlar 3 yıl önce market 

açarken bu cihazlan kul­

lanmayı düşünmüyorlar­

dı. Artık bu konuda talep­

ler gelmeye başladı. Yeni 

ürünlerin gelmesiyle pa-

zarın büyümesi daha da 

ivme kazanacak" dedi. 

Önümüzdeki yıllarda 

kioskların yaygınlaşaca­

ğını ve işletmeler açısın­

dan önem kazanacağını 

belirten Yuğaç, kioskla­

nn dünyada 25-26 yıldır 

mevcut olduğunu, Türki­

ye'de ise henüz 5 yıldır 

kullanıldığına dikkat çek­

ti. Yuğaç, gelecek yılların 

en önemli aracının akıllı 

kartlar olacağını da öne 

sürerek, "Şu anda kulla­

nılan bütün kartların akıl­

lı kartlar ile değiştirilmesi 

konusunda yatırımlar ya­

pılıyor. Bu doğrultuda bi­

zim makinelerimiz de 

akıllı kartlara uyumlu ola­

cak" dedi. 

Ürünler konusunda en 

son yenilikleri de anlatan 

Yuğaç, banka POS'larını 

oltadan kaldıracak bir ya­

zılım geliştirdiklerini söy­

ledi. Yuğaç, "Bu yazılım 

sayesinde kart yazar kasa­

dan geçtiğinde doğrudan 

bankaya bağlanılacak. 

Kullanıcılar, tüm kasala-

nn yanına 4-5 tane POS 

cihazı koymak zorunda 

kalmayacaklar. Bankalar 

ise POS cihazlarının bakı­

mı için harcanan masraf­

lardan kurtulacaklar" de­

di. Diğer bir yeni ürünleri­

nin de kablosuz yazar ka­

sa olduğuna dikkat çeken 

Yuğaç, bu yeniliğin kulla­

nıcıları ara kablo ve artı 

kablo maliyetinden de 

kurtaracağını belirtti. • 

ozgurk@interpro. com. tr 
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Bilişim'e Doğru 

TBD 17. Bilişim Kurultayı'nda e-Türkiye 

B
ilişim 2000 Et­
kinlikler kap­

samında düzen­

lenecek olan 

TBD 17. Bilişim Kurulta­

yı, her yıl olduğu gibi bu 

yıl da bilgi ve iletişim tek­

nolojilerinin önemli uz­

manlarını, yöneticilerini 

bilim adamlarını, profes­

yonelleri ve akademisyen­

leri biraraya getiren bir 

tartışma platformu olacak. 

TBD 17. Bilişim Kurulta­

yımın amacı, bilişim pro­

fesyonellerini biraraya ge­

tirerek sektörün gelişimi­

ne katkıda bulunmak ve 

küresel bilgi toplumu ya­

ratma konusunda strateji­

ler geliştirmek. 

Bilişim 2000 Etkinlik­
ler'in ana teması olan "e-
Türkiye", TBD 17. Bili­

şim Kurultayı'nda aşağı­

daki konular çerçevesinde 

ele alınacak. Her gün bu 

konulardan biri ayrıntılı 

olarak işlenecek: e-iş, e-

birey, e-toplum, e-iletişim. 

TBD 17. Bilişim Kurul­

tayı'nda Bildiriler, Çalış­
ma Grupları ve Otu­
rumlar yer alacak. Bildi-

riler'de, bilişimin her da­

lındaki gelişmeler, çözüm­

ler ve özgün çalışmalar ta­

nıtılacak ve tartışılacak. 

Aynca işletme ve yönetim 

sorunları da dile getirile­

cek. 

Çalışma Grupları'nda, 

bilişimcilere yönelik ola­

rak teknik konular, mesle­

ki ve ulusal sorunlar, bir 

oturum yöneticisinin yön-

lendirilmesiyle katılımcı­

larla birlikte ele alınarak 

tartışılacak. 

Açık oturumlarda ise, 

belirlenecek tartışma ko­

nuları çerçevesinde ko­

nuşmacılar, bir yönetici­

nin başkanlığında görüşle­

rini dile getirecekler. 

Etkinlik Kayıt Kabul 
Bilişim 2000 Etkin-

likler'de katılımcılar için 

yazılımı İnterpro Bilgi 

Sistemleri tarafından ha­

zırlanan Etkinlik Kayıt 

Kabul Sistemi hizmet ve­

recek. Etkinlik katılımcı­

larının yaka kartları Mic­

rosoft tarafından hazırla­

nıyor. 

Sunular 
Sunu sahiplerinin tüm 

görsel ve işitsel gereksi­

nimleri için kullanıla­

cak teknik ekipmanlar 

Bilişim 2000 Etkinlik­
ler süresince MBS 

sponsorluğunda temin 

ediliyor. • 

Bilişim çalışanlarına TBV Eğitim Seminerleri 

B
ilgi toplumu­

na giden yol­

da bilişim ça­

l ı ş a n l a r ı n ı n 

da önemli bir rolü oldu­

ğunu düşünen TBV, bu 

düşünceden yola çıka­

rak, sektörel eğitim se­

minerleri ve uluslarara­

sı toplantılarla Bilişim 

2000 Etkinliklere des­

tek olacak. TBV bu se­

minerler ile, bilişim ça­

lışanlarının Bilişim 
2000 Etkinliklerde en 

geniş biçimde bilgi, gö­

rüş ve deneyimlerini 

p a y l a ş a b i l m e l e r i n i , 

dünyadaki en son geliş­

meleri anlayıp öğrene­

bilmelerini amaçlıyor. 

Sektörel Eğitim Se­

minerleri çerçevesinde, 

arzu eden katılımcılara, 

mesleki bilgilerini gün­

celleme olanağı sağla­

mak amacıyla önemli 

görülen konularda eği­

tim seminerleri verile­

cek. 

Uluslararası Toplantı­

lar ise, çeşitli ülkelerle 

ve uluslararası toplu­

luklarla bilişim alanın­

da iletişimi artırmak ve 

işbirliği olanaklarını 

geliştirmek amacıyla 

uluslararası bilgi fo­

rumları şeklinde düzen­

lenecek. • 

Rakamlarla Bilişim 

Y
eni giriş sistemi ve yeni salonla­

rı ile 130 binden fazla ziyaretçi­

yi karşılamaya hazırlanan Bili­
şim 2000 A CeBIT Event, 44 

bin metrekare kapalı, 3 bin metrekare açık 

alanda yaklaşık 26 bin metrekare sergileme 

alanına sahip olacak. Bilişim fuarı son 5 yıl­

da, katılan ziyaretçiler, şirketler ve fuar ala­

nı olarak ciddi bir büyüme gösterdi. 1995 

yılında 21 bin olan ziyaretçi sayısı, 1997 yı­

lında 52 bine, 1998 yılında ise 100 bine 

ulaştı. 1995 yılında bin 200 metrekare olan 

fuar alanı, 1997 yılında 10 bin metrekareye, 

1998 yılında 14 bin metrekareye çıktı. Bili-

şim'e 1995 yılında 71 şirket katılırken, 

1997 yılında 458, 1998 yılında 612 şirket 

katıldı. 

Bilişim'99 ise, 113 bin ziyaretçi ve 745 

şirketin katılımıyla 17 bin 500 metrekare 

net alanda gerçekleştirildi. 

Daha ayrıntılı ve güncel bilgilere www. 

bilisim2000.com.tr adresinden ulaşılabilir. • 

Konaklama Semor'dan 

B
ilişim 2000 A CeBIT Event ve Bilişim 
2000 Etkinlikler'e katılacak ziyaretçiler 

için konaklama olanakları Semor tarafın­

dan sağlanıyor. Bu hizmetlerle ilgili ayrın­

tılı bilgi, kongre@semor.com.tr adresinden alınabili­

yor. Ayrıca, www.semor.com.tr adresinden çevrimiçi 

rezervasyon da yapılabiliyor. 

Bilişim 2000 A CeBIT Event 'e İstanbul dışından 

katılımlar için Semor'un sunduğu seçenekler şöyle: 

Holiday Inn Crowne Plaza (Ataköy) 

Holiday Inn Hotel (Ataköy) 

Istanbul Klassis Resort Hotel (Silivri) 

Kumburgaz Princess Hotel (Kumburgaz) 

The Radison SAS Hotel (Sefaköy) 

Bilişim 2000 Etkinlikler için ise anlaşmalı oteller 

şöyle: 

Hyatt Regency Hotel (İstanbul) 

İstanbul Hilton Hotel 

The Marmara İstanbul 

Lion Hotel 

Feronya Hotel 

Bilgi için: Semor A.Ş. 

Ankara adresi: Atatürk Bulvarı No: 127 Kat: 3 

No: 302-311 Kızılay/Ankara Tel: 0312- 418 04 41 

Faks: 0312-417 55 97 

İstanbul adresi: 

Uzunçayır Cad. Kadıköy Yapı Merk., D 1 Bl. D.26 

Hasanpaşa Kadıköy / İstanbul 

Tel: 0216-428 31 46 

Faks: 0216-428 08 35 

E-posta: turizm@semor.com.tr veya 

info@semor.com.tr 

Şirketlerden tanıtım seminerleri 

Ş irket Tanıtım Se­

minerleri TÜYAP 

Beylikdüzü Fuar 

ve Kongre Mer-

kezi'ndeki üç salonda 

düzenlenecek. Her üç 

salon da fuar alanında, 

zemin katta bulunuyor: 

Ege Salonu, Karadeniz 

Salonu, Sedef Salonu. 

Tanıtım Seminerle-

ri 'nde şirketler çeşitli 

teknolojilerini tanıtacak, 

yeni ürünleriyle ilgili 

ayrıntılı bilgiler vere­

cekler. 

Fuarın ilk gününden 

itibaren başlayacak olan 

tanıtım seminerlerinde 

ayrıca, ISS Altyapısı, 

Tedarik Zinciri Yöne­

tim Altyapısı, Sektörel 

Internet Çözümleri, Do­

küman Yönetimi gibi 

başlıklarla genel anlam­

da bilgilendirici semi­

nerler de gerçekleştiri­

lecek. • 

www. bthaber. com. tr 

http://bilisim2000.com.tr
mailto:kongre@semor.com.tr
http://www.semor.com.tr
mailto:turizm@semor.com.tr
mailto:info@semor.com.tr
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Etkinlik Haberleri 

Telsim GPRS hizmetini başlattı 

G
SM operatörü 

Telsim, Mo­

torola Türki­

ye ve Cisco 

Systems Türkiye ile bir­

likte gerçekleştirdiği ça­

lışmalarla, WAP'tan son­

ra en ileri veri iletişimi 

teknolojisi olan GPRS'i 

(General Packet Radio 

Service) hizmete sundu. 

Telsim'in GPRS hizmeti, 

ilk olarak Okmeydanı ve 

çevresinde devreye so­

kuldu. 

GPRS teknolojisinin 

tanıtıldığı toplantıda bir 

konuşma yapan Telsim 

Pazarlama Müdürü Mu­

rat Aktaş, abonelerinin 

belli bir mekana bağlı 

kalmadan daha özgürce 

yaşamasını sağlayan 

GPRS uygulamalarının, 

gelecekte evlerdeki 

elektronik eşyalara ko­

mut vermeyi, etkileşimli 

çokluortam ve görüntülü 

telefon hizmetlerinden 

yararlanmayı da müm­

kün kılacağını ifade etti. 

GPRS teknolojisinin 

İngiltere ve Alman­

ya'dan sonra üçüncü ola­

rak Türkiye'de uygula­

maya konduğunu iddia 

eden Telsim, daha yük­

sek veri erişim hızı sağ­

layan bu teknolojiyle 

farklı birçok veri hizme-

tinin sunulabileceğini 

kaydetti. Bu teknoloji, 

WAP hizmetlerinin daha 

hızlı ve verimli kullanı­

mına ve kullanıcıların 

ofis dışındayken de di-

züstü bilgisayarlar ve 

GPRS uyumlu cep tele­

fonları aracılığıyla şirket 

intranetlerine bağlanarak 

çalışmalarına olanak 

sağlıyor. Üçüncü kuşak 

cep telefonu olarak bili­

nen 3G (Third Generati­

on) ağlarının başlangıcı 

sayılan GPRS teknolojisi 

mobil alışveriş, mobil 

bankacılık Internet'e hız­

lı erişim ve telemetri gibi 

birçok hizmet sunacak. 

Konuyla ilgili olarak 

bilgi veren Telsim yetki­

lileri, GPRS teknolojisiy­

le kullanıcıların telefon­

larını açık tuttukları süre­

ce kesintisiz olarak Inter­

net'e bağlı kalabildikleri­

ni belirttiler. GPRS plat­

formunun en önemli 

özelliklerinden biri de, 

WAP teknolojisine oranla 

daha ekonomik olması. 

Telsim yetkilileri, bilgile­

rin paketler halinde hazır 

bulunması sonucunda, 

GPRS abonelerinin bağ­

lantı süresi için değil, sa­

dece gerçekleştirdikleri 

veri transferi kadar ücret 

ödeyeceklerini ifade etti­

ler. GPRS teknolojisiyle 

ayrıca, Intemet'e bağlan­

mak için özel bir hat tah­

sisine de gerek kalmadığı 

belirtildi. 

Telsim, bu uygulama 

için ilk etapta 100 milyon 

dolar yatırım yaptığını 

açıkladı. Yıl sonuna kadar 

tüm Türkiye'de yaygın­

laştırılması amaçlanan 

GPRS için toplam harca­

manın 300 milyon dolan 

bulması bekleniyor. • 

Bakır işlemciler IBM'in 
pazar payını büyüttü 

I
BM Türk Çözüm Ortakları Yönetimi Müdürü 

Ali Güven, IBM'in orta boy Unix sunucu pa­

zarında lider konumda olduğunu açıkladı. In­

ternational Data Corp.'un (IDC) verilerine da­

yanarak açıklama yapan Güven, IBM'in 2000 yılı­

nın ilk üç ayında orta boy Unix sunucu pazarında 

birinciliğe yükseldiğini belirtti. IDC, orta boy sunu­

cuları 100 bin ile 1 milyon dolar arasındaki sistem­

ler olarak tanımlıyor. Güven, IBM'in büyümesinde, 

RS/6000 Unix sunucu dizisine büyük performans 

artışı sağlayan bakır işlemcilerle donatılmış sunucu­

ların katılmasının önemli rol oynadığını ifade etti. 

IDC'nin 2000 yılı ilk çeyreğine ilişkin raporunda 

IBM'in orta boy Unix sunucular pazarındaki payı­

nın son yıllarda yüzde 8.2'den yüzde 16.4'e ve bu 

yıl da yüzde 24.6'ya doğru hızla büyüdüğü görülü­

yor. Rapor, pazardaki en güçlü sunucusu olduğu id­

dia edilen RS/6000 S80'in dönem içinde 982 adet 

satıldığını gösteriyor. 

IBM Türk Kurumsal Sistemler Satış Müdürü İh­

san Tunçer, IBM'in yeni RS/6000 sunucusu 

M80'in de, bakır mikroişlemcileri sayesinde orta 

boy sunucular alanında hareket işlem rekoru kırdı­

ğının IDC'nin raporunda belirtildiğini ekledi. 

M80'in sahip olduğu bakır telleme teknolojisine 

sahip mikroişlemcilerin, elektrik iletimini çok da­

ha güçlü bir şekilde gerçekleştirdiğini belirten 

Tunçer, böylece mikroişlemcilerin hızı arttırıp fi­

yatı düşürdüğünü dile getirdi. Tunçer, bakır tekno­

lojisine sahip mikroişlemcilerin bu sayede gele­

neksel alüminyum tellerin kullanıldığı işlemcilere 

göre daha yüksek performans sağladığını kaydetti. 

Tunçer, IBM'in Unix pazarıyla ilgilenmediğine 

dair yanlış bir kanı olduğunu, bundan böyle bu pa­

zarda iddialı olduklarını kaydetti. İhsan Tunçer ay­

rıca, IBM'in tüm ürünlerini bir aile haline getire­

cek ve bir arada çalışmalarını sağlayacak Freeway 

adındaki yeni ürünlerini piyasaya sunmaya hazır­

landığını da açıkladı. • 

"Değişim"in yeni adı, Panasonic GD92 

T
ekofaks Panasonic, 

GD serisine bir ye­

nisini ekleyerek 

GD92 modelini Tür­

kiye pazarına sundu. Türkiye 

tanıtımının yapıldığı gecede, 

GD92'nin tüketiciye sağlaya­

cağı fayda ve günlük hayatı 

kolaylaştırıcı özellikleri çeşitli 

dans ve Tekofaks Show tekne­

sinin yaptığı gösterilerle anla­

tıldı. Tekofaks Panasonic Pa­

zarlama ve Satış Direktörü 

Tula Emre Balcı, "Değişim" 

sloganı ile piyasaya sundukla­

rı GD92'nin satış fiyatının 

189 milyon olduğunu belirtti. 

Balcı, ayda 20- 25 bin adet 

GD92 satmayı hedefledikleri­

ni söyleyerek, yakın gelecekte 

sunacakları GD52 modeli ile 

de ayda 50 bin adet satış yap­

mayı hedeflediklerini dile ge­

tirdi. Panasonic'in WAP 

uyumlu telefonu olan GD93 

modelinin ise önümüzdeki ay­

larda Türkiye pazarına sunul­

ması bekleniyor. 

GD92, "kişiye özel kayde­

dilebilir- zil sesi" ve birden 

fazla konuşmacının telefon 

görüşmesine dahil olma-

özellikleri taşıyor. • 





'Ölçmediğiniz bir şeyi geliştiremezsiniz." 

Tom Peters 

Teknik işlerde çalışmak 

T
eknik olumluluk ya da 

olumsuzluk içermeyen nötr 

bir ifade. İçinde ne estetik 

var, ne sanat, ne duygu, ne 

mana. Sadece fonksiyonellik ve fay­

da. Makine gibi... Bilgisayarların 

memnuniyeti bizi ilgilendirmiyor. Gü­

zelliği, nezaketi, olumlu ya da olum­

suz tutumları yok. Aslında genelde 

yüzyılımız böyle. Odaların kapılarını 

kapatmamız gerekmiyor. Onlar kendi­

leri kapanıyorlar. Hamburger yerken 

çatal bıçak kullanamıyoruz. Bilgisa­

yarların komutları, hemen ve hatasız 

yerine getirmesini bekliyoruz. Sorun 

çıkaranı değiştiriyoruz. Makineler sa­

yesinde bol üretim var ve biz tükettik 

çe tüketiyoruz. Yeni bir cep telefonu, 

daha yeni bir cep telefonu, ve daha 

yenisi... Sabır kayıp, vefa yok, neza­

ket gereksiz. Önemli olan hız, fonksi­

yonellik, yenilik... Maalesef beyaz 

adamın durumu da aynıydı. Hızla da­

ha büyük, çok daha büyük çiftlikler 

kurmaya çalışıyordu. Karşı­

sına çıkan yerlileri yok edip, 

zencileri köle ederken sade­

ce fonksiyonellik ve fayda 

peşinde koşuyordu. Nezake­

te vakti yoktu. 

Teknokratlığın ve başdön-

dürücü bir hizla ilerleyen 

teknolojinin en fazla etkisin­

de olanlar bilgisayar sektö­

ründekiler. Mühendislik eğitiminin in­

sanı nasıl analitik, fonksiyonellik ve 

fayda odaklı hale getirdiğini hepimizin 

bildiğini sanıyorum. Doğa nasıl bu ka­

dar tahrip edildi sanıyoruz? Fonksiyo­

nel olmadığı düşünülen canlı ve can­

sızların ortadan kaldırılmasıyla... Bir 

barajın çevreye en az zararlı olabilece­

ği yerin seçilmesi gerektiği düşünül­

medi bile.. Çünkü baraj yararlıydı. 50 

yıl için! Orada binlerce yıldır varola-

gelmiş kurdun kuşun, börtü böceğin, 

toprağın, çamurun ne yaran vardı? Kuş 

sesinin güzelliğini, doğa manzarasının, 

temiz havanın iç açıcılığını kimse 

umursamadı. Sadece biz değil, dünya 

bu hatayı yaptı. Binlerce yıllık tarihi 

kültürel arkeolojik bölgeler, enkaz gibi 

algılandı. Ve bu hala böyle sürüyor. Bir 

yenisi asla oluşturulamayacak değerler 

tek tek elden gidiyor; kısa vadeli fayda 

ve fonksiyonellik adına. 

Bu yüzyılda yaşıyor olmakla ve 

teknik alanda bulunmakla tehdit altın­

dayız. Sezgilerimizi, estetik değerleri­

mizi yitirme tehdidi altında. Analitik 

kafalarımız, bizlerle aynı yüzyılda ya­

şayan pek çok kişiden de ileri. Bu, zi­

hinlerimizi belirli bir alanda derinleş­

tiriyor. Makineleşmemek için ve den­

geleri korumak için teknikdışı alanla­

ra da kaymamız gerekiyor. Renkler, 

şekiller, müzik, spor, doğa, kültür, ar­

keoloji, tarih, insanlarla iletişim kur­

mak bizler için gerekli. Bir çiçek ekip 

onun gelişmesini izlemek, hem ne ka­

dar yavaş, hem de ne kadar hızlı oldu­

ğunu görmek, bir şiirdeki anlamı içi-

vermek, doğanin mükemmelliğini ve 

estetiğini gözlemlemek bizler için çok 

önemli. Tarih bilmek, çok kültürlü dü­

şünceyi geliştirmek, sevgiyi, saygıyı, 

nezaketi, yıllar içinden süzülerek gel­

miş toplumsal kuralları öğrenmek 

önemli. Olumlu ve yapıcı olmak, eği­

tici ve geliştirici olmak gibi gönüllü 

model-antrenör-öğretmen 

davranışları, incelmemiz 

için çok önemli.Toplumsal 

kural derken kadınların dö­

vülmesini, putlaştırılmış 

anlamsız adetlerin tabu gi­

bi uygulanmasını, sahte­

karların uydurma tedavi 

yöntemlerinden yararlanıl­

masını kasdetmiyorum. 

Gerçek, güzel ve anlamlı toplumsal 

kurallardan söz ediyoruz. Toplumsal 

bağları kuvvetlendiren, olumluluk 

üreten... 

Fonksiyonellik, fayda ve kolaylaş­

tırma tabii ki olacak, ama incelme yo-

lundaysak makineleşmeden bunu ba­

şarabileceğiz. Makinelerin dünyasında 

makineleşmeden insanlıkta derinleşe­

bilmek için birşeyler yapmamız gere­

kiyor. Olumluluk, güzellik, incelik pe­

şinde koşmanın bizi inceltince zayıf­

latacağını da sanmayalım. Mühendis 

olarak biliyoruz ki ince, hassas olup 

da, esnekliği de, dayanıklılığı da çok 

yüksek olan maddeler vardır. Fikrimi­

zi, zihnimizi ince, hassas ama güçlü, 

dayanıklı ve esnek hale getirmek bizi 

zayıflatmaz, ancak yüceltir. Bu düşün­

celeri çevremize aşılamak da yalnız 

kalmamızı engelleyecektir. 

meltemy@altavista.com 

insan kaynaklarında: 
Kimin projesi en iyi? 

NURAY ŞUMAN 

yıldır Türkiye'de 

de insan kaynak­

ları alanında eği­

tim ve seminer­

leriyle, şirketlere özel 

çözümleriyle faaliyet 

gösteren Management 

Centre Türkiye, ülke­

mizde bir ilki başlatıyor. 

Kurumsallaşmış şirketle­

rin insan kaynakları pro­

jelerini belirleyerek 

ödüllendiriyor. 

Yabancı sermayeli bir 

şirket olan Management 

Centre Türkiye, temelini 

1999 yılında attığı insan 

kaynakları ödülleri et­

kinliğini 2001 yılında 

düzenleyecek. 

Şirketin Türkiye Yö­

netici Ortağı ve Genel 

Müdürü Alper Utku pro­

jeyi, yeni bir iletişim ka­

nalı yaratmak, müşterile­

rini daha yakından tanı­

mak için yarattığı bir 

araç olarak tanımlıyor ve 

bunun çok daha ötesinde 

farklı amaçlara hizmet 

etmeye çalıştıklarını da 

sözlerine ekliyor: 

"Bizim yaşama nede­

nimiz, suyumuz, toprağı­

mız olan konu; insan 

kaynakları. Türkiye'de 

bu konu daha da gelişsin, 

ileriye gitsin, hak ettiği 

yeri bulsun diye amaçlı­

yoruz. Bundan yola çıka-

rak insan kaynakları 

ödüllü projesini başlat­

tık." 

İnsan kaynakları proje 

ödülü uygulamasının 

ABD ve Avrupa'da ör­

nekleri bulunuyor. İnsan 

Kaynakları Ödülleri 

2001'in organizasyonun­

da üç otorite var: Ödül 

organizasyonunda görev 

alanların rolleri şöyle be­

lirlenmiş: 

Management Centre 

Türkiye; kavram geliştir­

me, proje koordinasyonu 

ve uygulama, kurumsal 

iletişim ve kalite güven­

ce ve süreç denetimi ko­

nularından sorumlu. 

Linkage; ödül modeli­

nin oluşturulması, baş­

vuru değerlendirme, sü­

reç yönetimi, raporlama, 

teknik altyapı konuları 

ile ilgileniyor. 

Ödül danışma kurulu 

ise kavramsal ve modele 

ilişkin danışmanlık, yön­

lendirici ve geliştirici ge­

ri bildirim konularında 

destek veriyor. Bu kurul­

da hepsi konusunun uz­

manı ve dünya çapında 

tanınmış kişiler görev 

alıyor. 

Projenin modelini be­

lirleyen ve seçim yapan 

kuruluş, Linkage. MCT, 

bu konuda uluslararası 

düzeyde çalışan üç şir­

ketle görüşüyor ve so­

nunda Linkage ile birlik­

te yol almayı seçiyor. 

Proje seçimi ise Linka­

ge'de oluşturulan denetçi 

grubun önerileri doğrul­

tusunda yapılıyor. Danış­

ma Kurulu, bir jüri işlevi 

görmüyor. Danışma Ku­

rulu daha çok yön göste­

rici, yönlendirici bir rol 

oynuyor. 

Objektif olmanın bura­

daki en önemli kriter ol­

duğuna işaret eden Utku, 

belirledikleri diğer kri­

terleri de şöyle sıralıyor: 

Uygulamaya yönelik ol­

ma, iş hedeflerine uy­

gunluk, özgün olma, so­

nuç odaklılık. 

Projeyi bir ölçme-

değerlendirme çalışması 

olarak tanımlayan Alper 

Utku, bu noktada 

MCT'nin faaliyet göster­

diği alanda lider konum­

da olmasının projenin 

başarısını olumlu etkile­

yeceğini söylüyor. 

"Bir ehliyet, lisans ya 

da diploma vermiyoruz. 

Bunu, şirketlerin kendi­

lerini kıyaslamaları ve 

daha ileriye gidebilmele­

ri için yapıyoruz" diyen 

Utku, kavramsal, teorik 

ve ayakları yere basma­

yan bir insan kaynakları 

projesine ölçme ve de­

ğerlendirme uygulama­

yacaklarını ekliyor. 

> Sayfa 4 

Management Centre Türkiye, 

'Türkiye nin en iyi insan 

kaynakları uygulamaları için 

sloganıyla insan kaynakları 

maratonuna start veriyor. 

Türkiye'nin en başarılı insan 

kaynakları projeleri seçilerek 

ödülleri, Şubat 2000'de sahiplerine 

veriliyor. 

mailto:meltemy@altavista.com


2 İnsan Kaynakları BThaber m Sayı 281 • 14-20 Ağustos 2000 



BThaber » Sayı 281 • 14-20 Ağustos 2000 İnsan Kaynakları 3 



4 İnsan Kaynakları BThaber • Sayı 281 • 14-20 Ağustos 2000 

insan kaynaklarında: Kimin projesi en iyi? 
Sayfa 1 > 

Bilişim sektörünün 

yükselen değeri ve insan 

kaynaklarına verdiği 

önem gözönünde bulun­

durulduğunda bu projeye 

katılacak şirketlerin 

ödüllere büyük katkısı 

olacak. Ödüllerde ku­

rumsallaşmış şirketlerin 

katılımını beklediklerini 

açıklayan Utku, 3 kate­

goride başvuru yapılabi­

leceğini vurguluyor. 

Bunlar: Çalışan sayısı 

500'ün üzerinde olan ve 

büyük şirketlerin katıldığı 

büyük ödül, 500'den da­

ha az çalışanı olan KO-

Bİ'ler için büyük ödül, 

100'ün üzerinde çalışanı 

olan şirketlerde farklı in­

san kaynaklan yönetimi 

konularında 'En İyi Uy­

gulamalar' ödülleri. 

En iyi uygulamalar baş­

lığının altında ise şunlar 

bulunuyor: İnsan kaynak­

lan planlama, değişim yö­

netimi, eğitim ve geliştir­

me, çalışanlann motivas­

yonu ve ödüllendirme, 

performans yönetimi, li­

derlik geliştirme, ücretlen­

dirme, insan kaynakları 

bilgi sistemi. 2001 yılı 

ödüllerinde sektörel bir 

kategorilendirme bulun­

muyor. Ancak gelecek yıl­

larda, otomotiv, bankacı­

lık, bilişim gibi alanlarda 

bu ödülün yaygınlaştınl-

ması planlanıyor. • 

nurays@interpro.com.tr 

İnsan Kaynakları Ödülleri'nin amaçları 
• Ülkemizde insan kaynakları yönetimi kavramının öne çıkarılması ve 

yaygınlaştırılması 

• Başarılı insan kaynakları uygulamalarının özendirilmesi 

• İnsan kaynakları uygulamaları konusunda bir 'benchmarking' fırsatı 

yaratılması 

Katılan şiketlere sağlayacağı yararlar 
• Paylaşarak gelişim 

• Kurum içinde insan kaynakları konusunda bilincin artırılması 

• İnsan kaynaklan çalışmalarına bir dış göz yardımıyla bakabilme olanağı 

• En iyilerle 'benchmarking' yapabilme fırsatı 

Diyalog, şirketlere 
yol gösteriyor 

D
iyalog Bilgi­

sayar Üretim 

S i s t e m l e r i , 

k e n d i l e r i n i 

sürekli yenilemek iste­

yen sanayi şirketlerine 

yardımcı olabilmek ama­

cıyla www.diyalog.com 

adresinde iş dünyasına 

yönelik bölümler açtı. 

"Dünya Klasında Üre­

tim" adıyla açılan bö­

lümde, şirketlere iş dün­

yasında izleyebilecekleri 

yöntemler, bugüne kadar 

yapılan çalışmalar ve iz­

lenen yollar hakkında 

bilgi aktarmak üzere ha­

zırlanmış. 

"En İyi Pratikler" adı 

verilen bölümde ise 10 

başlık altında, üretimde 

verimlilik, kalite yöneti­

mi, bilgi sistemlerinin 

seçimi ve uygulanışı, et­

kin satınalma ve darbo­

ğaz yönetimi gibi alan­

larda şirketlerin yapma­

ları ve yapmamaları ge­

rekenler ele alınıyor. 

"Teknik Rapor" adlı bö­

lümde de, bir konunun 

detaylı analizi yer alıyor. 

Bu bölümde ele alınan 

ilk konu "İşletmelerdeki 

maliyet prosedürleri ni­

çin gözden geçirilmeli?" 

adlı çalışma. 

Daha çok altyapı çalış­

maları ve prosedürlerin 

iyileştirilmesine yönelik 

düşünce ve önerileri 

kapsayan sitede, hem şir­

ketlerin hem de bu konu­

larda öğrenim görenlerin 

yararlanabilmesi için da­

ha çok teorik bilgilere 

yer veriliyor. • 

ExecuTrain'den Internet 
eğitim programı 

T
eknik ve kulla­

nıcı bilgisayar 

eğitimleri ve­

ren ExecuTrain 

Corporation, Internet'le 

ilgili konularda uluslara­

rası eğitimler düzenleyen 

Prosoft'la işbirliği yapa­

rak temel ve ileri düzey­

lerde Internet eğitimleri 

sunmaya başladı. Bu eği­

tim çalışmalarından ilki 

olan temel bilgiler prog­

ramı, Internet'le ilişki 

içinde olan herkese açık 

olup, 21-25 Ağustos ta­

rihleri arasında 09:00-

17:00, 28 Ağustos-11 Ey­

lül tarihleri arasında da 

18:30-21:30 saatlerinde 

düzenlenecek. ExecuTra­

in Eğitim Merkezi'nin 

Şişli ofisinde gerçekleşe­

cek eğitim programında­

ki kurslar şöyle: 

- Temel Internet çalışma 

programı-1 gün 

- Frontpage ile 

HTML-2 gün 

- İleri Internet çalışması 

programı-1 gün 

- Network-1 gün 

Bilgi ve rezervasyon: 

0212-288 02 51 

Bilkom'dan tatilcilere 
ücretsiz Internet hizmeti 

A
pple Türkiye 

Distribütörü 

Bilkom, Ca­

mel Trophy 

çadırlarıyla dolaşan i-

mac'lerle, tatil yörelerin­

deki ziyaretçilerine üc­

retsiz Internet cafe hiz­

meti sunuyor. 

Internet kullanıcıları i-

mac'ler sayesinde, Inter­

net'te surf yapabiliyor, e-

postalarını kontrol edip 

e-posta gönderebiliyor­

lar. Alanya, Kalamış 

Marina ve Ayvalık Sa­

rımsaklı Plajı'nin ardın­

dan i-macler 10-13 

Ağustos'ta Çeşme-Ala-

çatı'da, 17-24 Ağustos 

tarihleri arasında da Şi­

le'de hizmet verecek. 

Ziyaretçiler Camel ça­

dırlarında i-mac'ler ve 

Internet'i yakından tanı­

ma olanağı bulabilecek­

leri gibi, duvar tırmanışı 

ve dağ bisikletine binme 

yarışlarına katılıp Ca­

mel'dan çeşitli hediyeler 

kazanma şansını da ya­

kalayacaklar. • 

ADS'den kurumlara eğitici oyunlar 

A
DS, üç yeni 

eğitici oyu­

nunu iş dün­

yasına sun­

du. Yurtdışında birçok 

şirketin sıkça yararlan­

dığı eğitici oyun ve si-

mülasyonların, Türki­

ye'de de örneklerini ge­

liştiren ADS'nin tasar­

ladığı Kral ve Ben, 

Omuz Omuza ve Kapta­

nın Seyir Defteri adlı 3 

oyun eğlendirerek ve 

yaşatarak öğretme he­

definde. Kurum kültü­

rünün önemine dikkati 

çeken ADS, bu oyunlar­

la tüm kurumlara, özel­

likle de geniş şube ağı 

ve bayilerle çalışan şir­

ketlere, klasik yöntem­

lerle elde edilenlerden 

daha etkin metodlar su­

nuyor. 

Çalışmalarını yurtdı­

şında tanıtma hazırlık­

ları içine de giren ADS, 

geçen yıldan bu yana 

kurumsallaşma, yeni­

den yapılanma ve şirket 

birleşmeleri gibi konu­

larda kültür ve davranış 

değişimine yönelik uy­

gulama ve danışmanlık 

hizmeti de sunuyor. • 
Epsilon Türk okuyucuyu 
Net Force'la tanıştırıyor 

E
psilon Yayıne­

vi, Tom 

C l a n c y ' n i n 

ABC televiz­

yonu için yazdığı Net 

Force dizisinden esinle­

nerek yazılan Net Force 

kitaplarını Türk okuyu­

cusuna sundu. Bilim­

kurgu meraklılarına ses­

lenen serinin "Birinciler 

Hep Yalnızdır" ve "En 

Ölümcül Oyun" adlı ilk 

iki kitabındaki öyküler 

gelecekte geçiyor. 

Işık Uçkun tarafından 

dilimize çevrilen "En 

Ölümcül Oyun", sanal 

ortamda oynanan bir sa­

vaş oyununun giderek 

gerçek dünyaya tasma­

sıyla yaşanan olayları ko­

nu alıyor. Yılmaz Özpo-

lat'ın çevirisiyle sunulan 

"Birinciler Hep Yalnız­

dır" da ise Maj Green'in 

tamamladığı son simülas-

yonuna bir arkadaşının 

zarar vermesi sonucunda 

gelişen olayları anlatıyor. 

Kitaplar 3 milyon liradan 

piyasaya sunuldu. • 

Literatür Yayıncılık'tan 
finansçılara destek kitabı 

L
iteratür Yayın­

cılık, para ve 

sermaye piya-

salarında en 

gerekli ve sık kullanılan 

konuların temel ve ileri 

düzeyde işlendiği bir fi­

nans kitabı olan "Excel 

ile Finans" adlı kitabını 

yayınladı. Matematik, is­

tatistik ve kantitatif ana­

liz tekniklerinin de anla­

tıldığı kitapta finans ala­

nında bilginin en hızlı 

şekilde kullanılması ge­

reken bu ortamda Micro­

soft Excel programı yar­

dımcı olarak kullanılı­

yor. 1. hamur kağıda ba­

sılmış 544 sayfadan olu­

şan "Excel ile Finans" 

kitabında finansal rapor­

lama temel analiz, teknik 

analiz, basit iskonto, cari 

hesap, yatırımlar, para 

piyasası araçları, menkul 

kıymet yatırımları ve 

portföy kuramı gibi 

önemli konular ele alını­

yor. Fulya Alpan, Gür-

man Tevfik ve Arman T. 

Tevfik'in birlikte kaleme 

aldığı kitap, 7.5 milyon 

liradan satışa sunuldu. • 

IBM'e yeni terfiler, yeni soluk 
BM, üst düzey yö-

İ
netiminde birta­

kım yeni düzenle­

meler gerçekleş­

tirdi. 

Yeni düzenlemeler 

doğrultusunda IBM'in 

kıdemli başkan yardım­

cılarından Samuel J. 

Palmisano, şirketin tüm 

ürün ve hizmet operas­

yonlarının günlük yöne­

timinden sorumlu mü­

dürlüğe getirildi. Yine 

şirketin kıdemli başkan 

yardımcılarından John 

M. Thompson da hızlı 

büyüme potansiyeli 

olan yeni alanlardaki gi­

rişimleri idare etmek 

üzere, yönetim kurulu 

başkan yardımcısı ola­

rak atandı. 

IBM Genel Müdürü 

Lou Gerstner'in yaptığı 

açıklamaya göre Palmi­

sano, IBM'in günümüz 

e-ticaret stratejisinin 

yönetimini üstlenirken, 

yine e-ticaret dünyasına 

yönelik geliştirme çalış­

maları Thompson'ın so­

rumluluğu altında ola­

cak. IBM'de Palmisano 

ve Thompson' ın yanı 

sıra, beş üst düzey yö­

netici daha farklı görev­

lere terfi etti. • 

mailto:nurays@interpro.com.tr
http://www.diyalog.com
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Sektör Haberleri 
Mobil servis sağlayıcılara 
HP desteği 

H 
ewlett Pac­

kard, kablo­

suz servis 

sağlayıcıları­

na, uygulama geliştirici­

lere ve kurumsal müşte­

rilere yönelik yeni bir 

program geliştirdi. Mo­

bil e-hizmetler sunma 

konusunda işletmelere 

yardımcı olmayı amaçla­

yan uygulama "Mobil e-

hizmetler destek progra­

mı" olarak adlandırılı­

yor. Konuyla ilgili olarak 

bir açıklama yapan HP, 

programın mobil servis 

sağlayıcılarına görev kri­

tik uygulamalarda destek 

sağladığını belirtti. 

İlk aşamada Avrupa 

pazarına sunulacak olan 

programla HP, konuyla 

ilgili olarak 7 gün 24 sa­

at Internet'ten ve tele­

fonla destek sunacak. HP 

bu uygulamaya yönelik 

olarak ayrıca bir de hiz­

met paketi sunuyor. Bu 

paket, danışmanlık, fi-

nansal destek ve ortak 

pazarlama etkinlikleri 

gibi pek çok ürün ve ser­

visi içeriyor. Şirket, daha 

önce de Finlandiya ve 

Singapur gibi kablosuz 

servislerin geliştirilme­

sinde öncü rol oynayan 

ülkelerde Mobile E-ser-

vices Bazaars (Mobil e-

hizmet Pazarları) uygu­

lamasını başlatmıştı. • 

Dünya Göz Hastanesi Internet'te 

D
ünya Göz Hastanesi, hasta­

larına daha etkili hizmet su­

nabilmek amacıyla Inter­

net'te bir web sayfası açtı. 

www.dgh.com.tr adresinde Internet 

kullanıcıları, lazerle miyop-astigmat-

hipermetrop tedavisi, katarakt, göz tan­

siyonu, kornea hastalıkları gibi göz 

sağlığıyla ilgili pek çok konuda sorula­

rına yanıt bulma olanağı buluyorlar. 

Sayfada ayrıca hastane hakkındaki bil­

gilere de ulaşılabilirken, bu sayfadaki 

formu dolduranlar Dünya Göz Hasta­

nesi'nde yaptıracakları muayene ve 

operasyonlarda indirim sağlayan 

"prestij kart"a sahip olabiliyorlar. • 

Ericsson iş 
süreçlerini 
otomasyona 
geçiriyor 

E
ricsson İngilte­

re, iş süreçleri­

nin otomasyo­

nunu sağlayan 

Finans 2000 projesini 

başlattı. Verimlilik düze­

yini artırmak ve müşteri 

odaklı bir yapıya geç­

mek amacını taşıyan 

proje, ilk aşamada satın 

alma bölümüne ait iş sü­

reçlerinin otomasyonu 

için uygulamaya kondu. 

Bu proje dahilinde bu 

bölümdeki tüm iş akışla­

rı elektronik ortama taşı­

narak tam otomatik hale 

getirildi. 

Ericsson, bu uygula­

ma için Staffware iş akı­

şı çözümünü kullanıyor. 

Bu çözüm sayesinde ka­

ğıt kullanımı terk edilir­

ken, elektronik olarak 

üretilen ve saklanan tüm 

belgeler denetleniyor ve 

dağıtılıyor. Bu yeni iş 

akışı sistemi aynı za­

manda iş programlarının 

uygulanması, sipariş iş­

lemlerinin gerçekleştiril­

mesi gibi konularda ko­

laylık sağlıyor. Staffwa-

re'in Ericsson'a sağladı­

ğı bir başka olanak da, 

tedarikçilerle olan ilişki­

lerin düzenlenmesi. 

Ericsson İngiltere, Fi­

nans 2000 projesini şim­

di işletme geneline yay­

mayı amaçlıyor. • 

92. Escortland Izmir-Çiğli'de 

E
scort Bilişim 

Holding şirket­

lerinden biri 

olan Deniz Ma­

ğazacılık ve Dağıtım, İz­

mir Çiğli Kipa Alışveriş 

Merkezi'nde Escortland 

Store açtı. 92. Escortland 

mağazası, Çiğli müşteri­

lerine yerli ve yabancı 

markaların yazılım ve 

donanımları, Internet hiz­

metleri, elektronik mal­

zemeler, bilgisayar mo­

bilyaları ve aksesuarları 

gibi geniş bir ürün yelpa­

zesiyle hizmet veriyor. 

Müşterilerine uygun 

fiyat, ödeme kolaylıkları 

ve satış sonrası destek 

garantisi veren Escort­

land Store Çiğli'de, kre­

di kartı ve Advantage 

Card'la ödeme yapmak 

da mümkün. Escort-

land'lere önümüzdeki 

günlerde Mecidiyeköy 

Profilo Alışveriş Merke­

zi'nde açılacak olan Es­

cortland Store Profi­

lo'yla bir yenisi daha ek­

lenecek. • 

Acıbadem Hastanesi 
Alpha Server'larını yeniledi 

A
cıbadem Has­

tanesi, BT 

ekibinin ken­

di bünyesinde 

gerçekleştirdiği Hastane 

Otomasyonu yazılımını, 

Compaq Alpha Server 

üzerinde uygulamaya al­

dı. Merkez ofiste kurulan 

Alpha Server DS20 

6/500 modelinde 1 GB 

bellek bulunuyor. 

Projenin ikinci bölü­

münde gerçekleştirilen 

geniş alan ağı kuruluşu 

ise, Datasistem tarafın­

dan gerçekleştirildi. 

WAN kuruluşunda, mer­

kezi Acıbadem'de bulu­

nan hastane ile Türk Te­

lekom Acıbadem santrali 

arasında, Türkiye'de alt­

yapısı yeni kurulan El 

Channel teknolojisi ile 

hat çekildi. Cisco 

yönlendirici ve Newb­

ridge modemler kullanı­

larak, merkez ile farklı 

bölgelerin ağ bağlantıları 

sağlanmış oldu. 

Carousel Hastanesi'ne 

de Alpha Server DS20 

modelini satın alan Acı­

badem Hastanesi, diğer 

poliniklerde ve yeni has­

tanelerinde Compaq Alp­

ha Server'lar ile çalışma­

larına devam edecek. • 

Resmi Gazete "resmen" Internet'te 

T
.C. Başbakanlı­

ğ ı n a bağlı 

Mevzuatı Ge­

liştirme ve Ya­

yın Genel Müdürlüğü ta­

rafından Resmi Gaze-

te'yi web sayfalarında 

yayınladığı gerekçesiyle 

Tam Bilgi İletişim Şirke­

ti aleyhine Kadıköy 1. 

Asliye Mahkemesi'nde 

açılan dava sonuçlandı. 

Mahkemenin reddettiği 

davada son sözü söyle­

yen Yargıtay 11. Hukuk 

Dairesi, Mevzuatı Geliş­

tirme veya Yayın Genel 

Müdürlüğü'nün temyiz 

başvurusundaki mahke­

me kararına itirazını red­

detti. Böylelikle Türki­

ye'nin ilk Internet dava­

sı, Resmi Gazete'nin 

web sayfalarında yayın­

lanması için izin gerek­

tirmeyen bir telif eser ol­

duğunun kabul edilme­

siyle sonuçlanmış oldu. 

Mahkeme ve Yargıtay 

kararlarının tam metinle­

rine, www.rega.com.tr 

adresinden ulaşılabili-

yor. • 

3Com, Internet radyosu Kerbango'yu aldı 

A
ğ çözümleri 

ü r e t i c i s i 

3Com dünya­

nın ilk Inter­

net radyosunu kuran 

"Kerbango"yu satın aldı. 

3Com'un bu satın alma 

işlemi sonucunda ev ve 

ofis kullanıcıları tam bir 

Internet işitsel çözümüy­

le Internet deneyimine 

sahip olacak. Satın alma 

işlemi tamamen sona er­

diğinde 3Com, Kerban-

go ürün ve servislerinin 

dağıtımını artırabilmek 

amacıyla ana distribütör­

lerle anlaşmalara imza 

atacak. 

Ağ bağlantı dünyası­

nın gelecekte en önemli 

kollarından birinin evler-

deki Internet uygulama­

ları olacağını belirten 

3Com başkanı Eric Ben-

hamou, şirketinin gele­

cekteki sayısal evler için 

düşündükleri basit ev 

bilgiişlem çözümlerini 

yönlendirdiğini kaydedi­

yor. 

Internet radyosu ve 

servislerinin sektörün en 

basit ve kişisel Internet 

uygulaması örneği oldu­

ğunu anlatan Benhamou, 

tüketicilerin yeni bir 

programlama alanına 

bağlanmaktan memnun 

kalacaklarını, şirketlerin 

de yeni dünyanın müşte­

rileri için yeni dağıtım ve 

satış kanallarına kavuşa­

caklarını ifade ediyor. 

Kerbango Başkanı 

Jon Fitch de satıştan 

duydukları memnuniyeti 

dile getiriyor ve 

" 3 C o m ' u tercih ettik 

çünkü bu iki şirket aynı 

amacı taşıyor: Kullanı­

cıların Internet uygula­

malarına yönelik heye­

canı besleyen, radikal 

anlamda basit ve zengin 

ağ çözümleri" diyor. 

3Com'un sayısal ev dü­

şüncesiyle aile üyeleri­

nin birbirlerine ve evin 

içinde ya da dışındayken 

önemli bilgilere bağlan­

ması amaçlanıyor. 

Bu proje, tüketicilerin 

hayat tarzını basit ve gü­

venilir ürünlerle zengin­

leştirmeyi hedefliyor. • 

AlphaServer GS Serisi'nin 
ilk sevkiyatı yapıldı 

C
ompaq, dün­

yanın en güç­

lü iş bilgisa­

yarı olarak ta­

nımladığı AlphaServer 

GS serisinin ilk dağıtı­

mını, Danimarka'da bu­

lunan Lego Şirketi 'ne 

yaptı. 

Compaq, gen şifresi­

nin de çözümünde kul­

lanılan bu bilgisayar se­

risinin satış zincirinde 

2000 sonunda 1 milyar 

dolarlık teslimat amaç­

lıyor. Bu teslimatın 

ikinci büyük partisi ise, 

Ağustos ayı içinde 

Fransız Atom Enerji 

Kurumu CEA'ya yapıla­

cak. CEA'ya teslim edi­

lecek Compaq Alpha­

Server GS bilgisayarla­

rın, mevcut sistemden 

yedi kat daha güçlü ola­

cağı belirtiliyor. Alpha­

Server GS serisini tek 

kümeleme sistemi 

(single cluster) ile kul­

lanacak olan Lego, bu 

seri sayesinde küresel 

bilişim işlemlerini tek 

bir noktada birleştirip 

yönetecek. 

Şirket, satın aldığı 

AlphaServer GS serisi­

ni, Danimarka'nın Bil-

lund şehrindeki merke­

zinden, dünya çapında 

tüm ofislerini ve Dani­

marka, Amerika ve İs­

viçre'deki üretim tesis­

lerinin tüm bilişim ge­

reksinimlerini karşıla­

mak için kullanmayı 

planlıyor. Aynı seriyle, 

şirketin dünyadaki tüm 

satış organizasyonları­

nın da bilişim gereksi­

nimleri karşılanacak. 

Fiat, Ericsson, France 

Telecom gibi dünyanın 

çeşitli büyük kuruluşla­

rının AlphaServer serisi 

için daha şimdiden 100 

milyon dolarlık sipariş 

verdiği duyuruldu. • 

www.bthaber.com.tr 

http://www.dgh.com.tr
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Sektör Haberleri 
Teknoloji Holding'in bankacılık ödeme 
sistemleri Planet'te 

T
eknoloji Hol­

ding, bankacı­

lık ödeme sis­

temleri bölü­

münü Yeşilköy'deki Ser­

best Bölge'ye taşınan 

Planet adlı şirketi altında 

topladı. Daha önce Exim 

Genel Müdürü olarak gö­

rev yapan Soner Çaşur, 

Planet'in genel müdürlü­

ğüne getirildi. Soner Ça­

şur, Planet'in sadece ban­

kacılık ödeme sistemle­

rinde uzmanlaşmış bir 

şirket olarak yurtiçi ve 

yurtdışındaki müşterileri­

ne daha iyi hizmet vere­

ceğini belirtti. 

Bankacılık ödeme ter­

minalleri üreticisi Ingeni-

co'nun Türkiye temsilci­

si olan Planet, uluslarara­

sı pazarda Ingenico'yla 

ortak projelere imza at­

mayı hedefliyor. Şirket, 

bankacılık sektöründe 

POS sistemleri, elektro­

nik ödeme sistemleri ko­

nusunda çözüm geliştir­

me, yazılım üretimi ve 

uygulama hizmetlerine 

ağırlık veriyor. Şirketin 

yeni adresi şöyle: 

İST AHL Serbest 

Bölgesi A Blok No:47 

Yeşilköy-istanbul 

Tel: 0212-465 05 95 

EXE Technologies'ten 
Türk şirketlere öneriler 

E
-iş konusunda 

uygulamalarda 

bulunan EXE 

Technolojies'in 

Ortadoğu Bölgesi Genel 

Müdürü David Clarke, 

Internet üzerinden ticaret 

yapan yabancı şirketlerin 

Türk şirketleri için tehli­

ke oluşturduğunu söyledi. 

Gerçekleşen değişimin 

farkına varamayan ve In­

ternet'in varlığını küçüm­

seyen her şirketin tehlike­

de olduğunu söyleyen 

Clarke, Türkiye'de etkin­

liklerini sürdüren şirket­

ler için en büyük tehlike­

nin Amerikalı ve Avrupa­

lı şirketlerin pazara Inter­

net sayesinde güçlü ola­

rak girmeleri olduğunu 

kaydetti. Clarke, Internet 

üzerinde ticaretle birlikte 

tedarik zincirinin mutlaka 

doğru şekilde yapılandı­

rılması gerektiğini belirt­

ti. Clarke'ın Internet'le il­

gilenen şirketlere verdiği 

öğütler arasında kendi 

web sitelerini oluşturup 

reklam yapmaya başla­

maları, Intemet'ten yarar­

lanırken ücretsiz hizmet 

veren diğer şirketlerle 

birlikte çalışma yollan 

aramaları, başarılı olmak 

için gerekli fiziksel süreç­

leri göz ardı etmemeleri 

de bulunuyor. EXE Tech­

nologies, Türkiye'de Tek­

noloji Holding Şirketle-

ri'nden Veriset A.Ş. ile 

kritik e-iş uygulamaları­

nın gerçekleşeceği teda­

rik zinciri otomasyonu 

alanında hizmet veriyor. 

E-iş dünyasındaki birçok 

önemli kişiyle çalıştıkla­

rını söyleyen Clarke, 

Amerika'nın öncü şirket­

lerinin yaptığı hataları 

yapmalarını önleyerek 

Türkiye'deki şirketlere 

yardım edebileceklerini 

belirtiyor. • 

Shell'de 
ATM 
uygulaması 

S
hell akaryakıt is­

tasyonları, müş­

terilerine kolay­

lık sağlayabil­

mek amacıyla ATM'leri 

hizmete sokuyor. Select 

Cafe'ler, Shell Helix Ser­

visler ve ilk olarak Gözte­

pe Shell akaryakıt istas­

yonunda hizmete giren 

Internet Cafe'nin ardın­

dan Shell, Osmanlı Ban­

kası, Yapı Kredi Bankası 

ve İş Bankası'yla işbirliği 

yaptı. Shell'in büyük şe­

hirlerde istasyonlarına 

yerleştirmeye başladığı 

ATM' ler 7 gün 24 saat 

hizmet verecek. Yıl so­

nuna kadar 50 tanesinin 

hizmete girmesi planla­

nan ATM'lerden, nakit 

çekme, bakiye görüntüle­

me, havale ve virman gibi 

işlemler yapılabiliyor. • 

Türk Nokta Net'ten haber atağı 

T
ürk Nokta Net, 

haber kanalını 

Anadolu Ajan­

sı desteğiyle 

hizmete soktu. Bu yeni 

haber kanalına www. 

turk.net/haber adresin­

den ulaşılabiliyor. Hızlı 

ve tarafsız haber vermeyi 

amaçlayan Türk Nokta 

Net'te ulaşılabilecek top­

lam 9 haber kategorisi, 

ekonomi, politika, dün­

ya, güncel, yaşam, eği­

tim, çalışma hayatı, spor 

ve yerel haber başlıkları 

altında toplanıyor. 

Ayrıca kullanıcılar, et­

kileşimli yorum köşesin-

de düşüncelerini başka­

larıyla paylaşma şansına 

da sahip oluyor. 

Türk Nokta Net sayfa­

larında, "Bu haberi baş­

kasına gönder" hizmetiy­

le, ilgili herkese web üze­

rinden haber gönderebil­

irle ve kullanıcıların ter­

cih ettikleri haberleri "en 

çok okunanlar" listesinde 

bulma imkanı sağlıyor. • 

Alyans'tan şirketlere kampanya 

A
nahtar teslim 

projeler ko­

nusunda çalı­

şan Alyans 

Teknoloji Çözümleri, şir­

ketlerin bilgi sistemleri 

bölümlerine yönelik bir 

kampanya başlattı. Şir­

ketlerin bilgi sistemleri­

nin sorunlarının çözül­

mesini sağlamak ama­

cıyla başlatılan kampan­

ya, donanım ve yazılım 

ürünlerinde yüzde 40'ı 

aşan oranlara kadar indi­

rim olanakları sunuyor. • 

Bilgi için: 

Tel: 0212-213 56 22 

Futbolun yeni adresi 

W
ww.bigg-

look.com, 

futbol bö-

1 ü m ü n ü 

Internet meraklılarının 

hizmetine sundu. Bigg-

futbol adı verilen bu bö­

lümde futbolla ilgili 

güncel haberlere, çarpıcı 

röportajlara anket ve fo­

rumlara ulaşabilmek, çe­

şitli oyunlarla sürpriz 

hediyeler kazanmak 

mümkün. 

Biggfutbol ayrıca haf­

tanın toplu maç sonuçla­

rını ve ertesi haftanın 

maçlarını görebilme ola­

nağı sunuyor. Ziyaretçi­

ler bu sitede birinci ligde 

haftanın en iyilerini de 

seçebiliyor. Biggfut-

bol'da 1959'dan bugüne 

önemli isimlerin portre­

lerinin yanı sıra, ligin 42 

yıllık tarihini ele alan ar­

şiv bölümü de bulunu­

yor. • 

Telsim'den 
0543 hattı 

T
elsim, yeni 

hattı 0543'ü 

hizmete soktu. 

Şirket, bu uy­

gulamanın sayıları 3 bu­

çuk milyonu aşan abo­

nelerine daha iyi hizmet 

verebilmek amacıyla ya­

pıldığını belirtti. Tel­

sim'in 0543'lü aboneleri 

de, 0542'li abonelerin 

yararlandığı tüm hizmet­

lerden yararlanma ola­

nağı bulacak. • 

http://turk.net/haber
http://Www.bigg-
http://look.com
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Koç.net yeni yapıyla hedefini büyüttü 
Koç.net yeni yapısını tamamladı. 

Yıl sonuna kadar 15 milyon dolar 

yatırım yapmayı planlayan 

şirketin son 6 ayda hedeflediği ciro 

ise 11.5 milyon dolar. 

GÜNEŞ KAZDAĞLI 

K
oç Toplulu-

ğu'na bağlı 

K o ç S i s -

tem'den sonra 

bulunduğu pazarda ken­

dine büyük hedefler ko­

yan Koç.net de yeniden 

yapılandı. Ağustos ayı 

itibarıyla ayrı bir şirket 

olarak faaliyet gösterme­

ye başlayan Koç.net A.Ş 

bu yıl sonuna kadar har­

cayacağı yaklaşık 15 

milyon dolar tutarındaki 

altyapı yatırımıyla birlik­

te kurumsal pazarda açık 

farkla lider olmayı he­

defliyor. Koç.net'in önü­

müzdeki 6 ay için hedef­

lediği ciro ise 11.5 mil­

yon dolar. 

Koç.net A.Ş Genel 

Müdürü Bülent Yıldırım, 

yeni yapılanma ve bu ya­

pılanmayla birlikte artan 

altyapı yatırımlarının ku­

rumsal bağlantılarda çe­

şitlenen hizmetler ve ar­

tan müşteri memnuniyeti 

anlamına geldiğini söyle-

di. Yıldırım: "1996 yılın­

da faaliyete başlayan 

Koç.net olarak yatırımla­

rımız, müşteri portföyü­

müz, pazar payımız ve 

kullandığımız teknoloji­

lerle kurumsal pazarda 

lideriz. Hedefimiz yıllar 

geçtikçe arayı daha da 

açacak şekilde büyüt­

mek. Kurumlara anahtar 

teslim iletişim projeleri 

yapmayı istiyoruz ve bu 

projeleri kurumların dış 

kaynak kullanımı mantı­

ğıyla gerçekleştirmeyi 

hedefliyoruz" dedi. Koç. 

net kurumsal pazarda 

hizmetleri sadece kiralık 

hat üzerinden Internet 

erişimi olarak değil ku­

rumların geniş alan ağ 

yönetimi de dahil olmak 

üzere dış kaynak kullanı­

mıyla gerçekleştirmeyi 

hedefliyor. Yukarıda sö­

zü edilen ve yaklaşık 15 

milyon dolar olarak orta­

ya konan ve gelecek yıl 

da bunun altına düşme­

yeceği belirtilen altyapı 

yatırımının da işte bu 

hizmetlerde farklılığı, 

çeşitliliği ve kaliteyi ya­

kalamak için yapıldığı 

belirtiliyor. 

Bilindiği gibi Koç.net 

söz konusu yapılanma 

sürecine girdiğinde yine 

kurumsal alanda faaliyet 

gösteren Fornet'i satın 

almıştı. Bülent Yıldırım, 

şirketi güçlendirme anla­

mında satın almaların sü­

receğini ve çeşitli servis 

sağlayıcı şirketlerle gö-

rüşmelerin devam ettiği­

ni söyledi. Halen satın 

alma görüşmeleri devam 

eden ISS'ler arasında İs­

tanbul ağırlıklı çalışan 

şirketlerin yanısıra Ana­

dolu'daki şirketlerin de 

olduğu öğrenildi. 

Kanal yapımızı 
oluşturacağız 

Koç.net'deki yeniden 

yapılanmayla ilgili ola­

rak satış ve pazarlama­

dan sorumlu Genel Mü­

dür Yardımcısı Tunç Taş­

man ve teknik altyapıdan 

sorumlu Genel Müdür 

Yardımcısı Zafer Ana-

yurt'la da görüştük. Taş­

man yeni yapılanmayla 

birlikte Koç.net'in Hazi­

ran ayı sonunda 52 olan 

çalışan sayısının Fornet 

ekibinin de katılımıyla 

75-80'e ulaştığını ve yıl 

sonunda çalışan sayısının 

yaklaşık 120 olacağını 

söyledi. Koç.net'e bir ka­

nal yapısı oluşturma ko­

nusunda da çalışmaların 

başladığını belirten Taş­

man, "Koç.net olarak 

kendi kanal yapısını ku­

rarak coğrafi olarak ya­

yılmak istiyoruz. For­

net'ten devraldığımız 

çok iyi bir kanal yapısı 

var. Buradan gelen iş or­

taklarımız olacak ve bun­

lara yenileri eklenecek. 

Ancak iş ortaklarımızdan 

belli bir katma değer ya­

ratmalarını isteyeceğiz" 

dedi. 

Zafer Anayurt ise 

Koç.net'in hizmetlerini 

çeşitlendirecek ve farklı-

laştıracak çalışmalarda 

altyapı yatırımları konu­

sunda bilgi verdi. Ana­

yurt özetle şunları söyle­

di: "Öncelikle müşterinin 

bu alanda tüm sorumlu­

luğunu almak istiyoruz. 

Temel yaklaşım müşteri­

ye sorun yaratan, eleman 

tutmak zorunda bırakan 

ağ yönetiminin dışkay-

nak kullanımı yoluyla bi­

ze devredilmesi. Bu baş­

lamış bir operasyon. 

Belki data center'lara 

doğru ilerleyecek, bunun 

için oluşturduğumuz çok 

güçlü bir teknik destek 

birimimiz var. İkinci ko­

nu servislerin hızlı bir şe­

kilde verilmesi. Şu anda 

verdiğimiz servislerin dı­

şında bir dizi yeni ürün 

ve bunlara bağlı olarak 

geliştirilen servisler var. 

Biz artık 6 ay içerisinde 

yeni servis verme yete­

neğinde olmayan ISS'le-

rin yaşayamayacağını 

düşünüyoruz. Servis ya­

pımızı bu düşünceden 

hareket ederek oluştur­

duk. 

Üçüncü konu, faturala­

ma sistemimizi bütün 

sistemin çalışmasının 

ana mantığını oluşturan 

bir süreç olarak meydana 

getirdik. Örneğin daha 

sonra bizim üzerimizden 

video konferans yapacak 

bir müşteri bu hizmetin 

bedelini sistemi kullandı­

ğı saat ölçüsünde ödeye­

cek. Özetle her hizmet 

kullandığın kadar öde 

mantığıyla faturalandırı-

lacak." 

Öte yandan Koç.net 

yetkilileri önümüzdeki 

günlerde şirketlerini böl­

gede de sözü edilen yeni 

projelerle göreceğimizi 

de söylediler. KOBİ'lere 

yönelik çalışmaların ve 

kampanyaların da gün­

demde olduğunu belirten 

şirket yetkilileri KO­

Bİ'lere, kendi ürünlerini 

pazarlayabilecekleri, In­

ternet bağlantısı, hostin-

gi, uygulama yazılımı, 

sevkiyatı, lojistiği içeren 

hizmetlerle anahtar tes­

lim projeler düşündükle­

rini söylediler. 

Ayrıca 2001 yılında 

mevcut müşteri sayısını 

yüzde 200 artırmayı da 

planlayan Koç.net, şu an 

yaklaşık 250 olan VPN 

(kurumsal müşteri) bağ­

lantı sayısını bine çıkar­

mayı hedefliyor. • 

gunesk@ interpro .com.tr 

Bilişim'e yaklaşırken 

B
ir aydan az bir süre kaldı 

Bilişim Haftası'na. Bu teri­

mi kullanıyorum çünkü bu 

yıl iki ayrı mekanda, birbiri 

ni tamamlayan aktivitelere katılacağız 

Fuar yine Beylikdüzü'nde. Sayılar 

büyümüş ve en önemlisi dünyanın en 

büyüğü CeBIT ile kolkola ve ortakla­

şa. 

Geçen yılların fuar için­

de yer alan konferansları, 

açık oturumları bu yıl yeni 

bir yapı ve çatı altına taşın­

dı. Mekan Lütfi Kırdar, za­

man 6-9 Eylül ve yepyeni 

yüzü ile Bilişim 2000 Et­

kinlikler. Beklenen dört bin 

Bilişim profesyonelinin bu 

süre içinde tartışması, öğ­

renmesi, öğretmesi, yemesi, içmesi ve 

eğlenmesi. Genel açılışta sürpriz bir 

konser var ve öncesinde önemli ko­

nuşmacılar. Katılımcılar Hindistan'ın 

başarısının ardındaki isimlerden Meh-

ta'yı dinleyecekler. Etkinlikler'in ana 

teması e-Türkiye. Açılış ortak oturu­

munda ise Türk bilişim sektörünün 

geçmişini geleceğe bağlayan bir per­

formans var: "Geçmişten Geleceğe 

eY-Türkiyem". 

Etkinlikleri beş paralel kulvar ola­

rak düşünün zaman boyutunda. Birin­

ci kulvarda TBD 17. Bilişim Kurulta­

yı tüm toplantıları ile yer alıyor. Dört 

gün boyunca 69 konuda dinleyecek ve 

tartışacağız. 

TBV'nin profesyonellere yönelik 

sürekli eğitimleri ikinci kulvarda. 

Üçüncü kulvarda, Tübisad ve Sa­

bancı Üniversitesi işbirliği ile çok 

önemli bir forum yer alıyor risk ser­

mayesi üzerine. Sektörün en önemli 

gereksinimi olan sermaye üzerine uz­

man yerli ve yabancı konuş­

macıları dinleme fırsatı. 

Dördüncü kulvarda uluslar-

arasına çıkacaksınız, konu: 

Avrasya Bilişim Pazarı. İki 

gün süresince, altı oturum ve 

çeşitli ülkelerden gelen yirmi 

konuşmacı İngilizce olarak 

Avrasya Bilişim Pazarını çe­

şitli yönleri ile tartışacak. 

Beşinci kulvarda sektör şirketleri 

gündemde olanları yansıtan teknoloji 

toplantıları yapacaklar. 

Sosyal aktiviteler diğerlerinden ge­

ride değil. Her akşam Şirket Bar var. 

Günün sponsoru şirketin tüm üst 

düzey yöneticileri barmen önlüğü 

giyerek içki servisi yapacak. Gelirler 

öğrenci burs fonlarına. Son gün Şarap 

Kültürü üzerine özel ve uygulamalı 

bir oturum var. Konserler, müzik din­

leyip film izlenecek dinlence odaları, 

sergiler ve diğerleri. 

Renkli bir Eylül bizi bekliyor. 

zaferk@interpro.com.tr 

www.bthaber.com.tr 

http://com.tr
mailto:zaferk@interpro.com.tr
http://www.bthaber.com.tr
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Internet vizyonu ile Microsoft ".net" 
PıNAR UYLUM 

DİKİCİ 

M
i c r o s o f t , 

yeni Inter­

net vizyonu 

".net"i, her 

türlü cihazdan, her za­

man, her yerden Inter­

net'e ulaşabilmek ve In­

ternet üzerinde her türlü 

işlemi yapabilmek olarak 

tanımlıyor. 

Bütün Internet'in stan­

dart programlama dilinin 

XML olacağına inandık­

larını dile getiren Micro­

soft Türkiye Internet 

Grup Müdürü Mustafa 

Kılıçaslan, "Microsoft 

olarak bütün yatırımımızı 

XML üzerine yapıyoruz. 

Cep telefonu için ayrı dil, 

Internet için ayrı dil, TV 

için ayrı dil değil, bir ke­

re yazılacak bütün cihaz­

lardan aynı bilgiye erişi­

lecek ve kolaylıkla her 

türlü işlem gerçekleştiri­

lecek bir dil ile tüm ci­

hazlara erişeceğiz" dedi. 

Mobil e-ticaret ile birlikte 

WML dilinin geçici 

olarak gündemde olduğu 

nu belirten Microsoft 

Türkiye İş Geliştirme 

Müdürü Yiğit Kulabaş ise 

"WAP bugün var ama ya­

rın olmayabilir. Yann ola­

cak şeyde XML tabanlı 

olacak, o yüzden şimdi­

den buna hazırlanıyoruz" 

dedi. 

Kılıçaslan, Microsoft 

Türkiye Internet Grubu'-

nun Internet servis sağla­

yıcıları, Telekom şirket­

leri, ASP'ler, büyük web 

siteleri, portallar, Inter­

net içerik sağlaycılar, In­

ternet'in üzerine ve alt­

yapısına yatırım yapan, 

hizmet veren ve bunlar 

için cihazlar üreten şir­

ketlerle ilişki içinde bu­

lunduğunu olarak söyle­

di. Kılıçaslan, elektronik 

ticaret konusunda müşte­

rilerine Microsoft olarak 

çözüm sunmanın yanı sı­

ra yine bu amaçla iş bir­

liklerine gittiklerini dile 

getirdi. 

Yiğit Kulabaş, elektro­

nik ticarete, B2B, B2C 

ve B2E diye üç açıdan 

baktıklarını ve bu üç ti­

caret şeklinin de birbirle­

ri ile bütünleşik çalıştığı­

na değindi. B2C ile şir­

ketlerin müşterilerine bi­

rebir ulaşarak kendi 

ürünlerini, servislerini 

satmasını kasdettiklerini 

söyleyen Kulabaş, Mic­

rosoft'un bu platforma 

çok fazla yatırım yaptığı­

nı belirtti. Elektronik Ti­

caret projeleri ve bunun 

altyapısını sağlayan iki 

Microsoft ürününün (ana 

ürün olarak Commercial 

Server ve veritabanı ola­

rak SQL Server) yakında 

2000 uyarlamalarının çı­

kacağını söyledi. 

B2E platformu ile şir­

ketin çalışanlarının sipa­

rişlerini tamamen Internet 

üzerinden girmesinin an­

laşıldığını belirten Kula­

baş, yurtdışında çok yay­

gın olan B2E yaklaşımı­

nın Türkiye genelinde de 

yaygınlaşacağına inandık­

larını ifade etti. Kulabaş, 

"Bizde satınalma depart­

manı var ve herşeyi onlar 

sipariş ederler. O değişi­

yor, Internet üzerinden 

bütün şirket çalışanları, 

belirlenmiş kriterlere uy­

gun olarak Internet üze­

rinden siparişler verebili­

yorlar. Microsoft bu şekil­

de çalışıyor. MSmarket 

dediğimiz bir araçla, her 

türlü siparişimizi veriyo­

ruz" dedi. Microsoft Tür­

kiye B2B, B2C ve B2E 

alanında Türkiye'de her 

ürün için uzmanlaşan işor-

taklarını yetiştirmeyi he­

defliyor. Şirketin bir diğer 

beklentisi de Micro­

soft'un yurtdışındaki çö­

züm ortaklarının Türki­

ye'ye gelmesi ve onlarla 

yeni birliktelikler kurmak. 

Internet'e 
adaptasyon şart 

Mustafa Kılıçaslan, 

"Elektronik ticareti yapa­

bilmek için şirketinizin 

boyutu önemli değil. In­

ternet'i bilip bilmemeniz 

hatta bilgisayar kullanıp 

kullanmamanızda önem­

li değil. O veya bu şekil­

de kendi işinizi Inter­

net'te adapte etmezseniz 

önümüzdeki dönemde 

yaşama şansınız son de­

rece azalır" dedi. 

Kılıçaslan, şirketlerin 

elektronik ticaret ortamı­

na doğru iş modeli ile 

girdikleri ve uygun za­

manda doğru adımlar at­

tıkları takdirde kar etme­

melerinin mümkün olma­

dığını belirtti. "Elektro­

nik ticaret her şirketi kü­

resel bir şirket haline ge­

tiriyor. Ticarette en 

önemli unsurlardan biri 

de müşteridir. Internet, 

müşteri kitlenizi sizin fi­

ziksel sınırlarınızdan çı­

karıyor. Bütün dünya si­

zin potansiyel müşteriniz 

oluyor, eğer iyi ve sabırlı 

bir şekilde ilerlerseniz, 

insanların sizi tanımama­

sı, hizmetlerinizden fay­

dalanmaması gibi bir şey 

söz konusu olamaz" dedi. 

Türkiye'nin Internet pa­

zarında inanılmaz bir bü­

yüme potansiyeli olduğu­

na değinen Kılıçaslan, "Bu 

da elektronik ticaretin en 

önemli ateşleyicilerinden 

biri olacaktır" dedi. • 

pinaru@interpro.com.tr 

Komsa'da yeniden yapılanma 
Mekanik ve hibrid devre üretimi 

alanında çalışan Komsa, 

uluslararası standartlara sahip 

olmak amacıyla yeniden yapılanma 

çalışmalarına başladı. 

HABER MERKEZI 

E
ricsson, Nokia, 

N e t a ş - N o r t e l 

Networks, Ves-

tel gibi şirketle­

re mekanik ve hibrid 

devre ürünleri sağlayan 

bir yan sanayi kuruluşu 

olan Komsa Elektronik, 

yeniden yapılanıyor. 

Ayrıca uluslararası stan­

dartlara sahip olabilmek 

için çok iyi bir altyapının 

gerekli olduğuna dikkat 

çeken şirket altyapısını 

geliştirmek için her yıl 3 

milyon dolarlık yatırım 

yaptığını bildirdi. Kom­

sa, rekabetçi pazar koşul­

ları nedeniyle yatırımla­

rına devam edeceğini ve 

ithalata ağırlık vereceği­

ni de belirtti. 

Şirketin yan sanayi 

alanında öncü bir kuru­

luş olduğunu iddia eden 

Komsa Yönetim Kurulu 

Üyesi Cem Gür, ulusla­

rarası alanda rekabet et­

tiklerini, bu nedenle ma­

liyetlerini uluslararası 

standartlarda tutmaya ça­

lıştıklarını kaydetti. 

Yeniden yapılanma 

çalışmalarıyla ilgili ola­

rak bilgi aldığımız 

Komsa Planlama ve Bil­

gi Sistemleri Müdürü 

Bülent Ömerderelioğlu 

ise, müşterilerine hızlı 

çözümler üretebilmek 

ve stok seviyesini her 

zaman aşağıda tutabil­

mek için ERP (Kurum­

sal Kaynak Planlama) 

uygulamalarına önem 

verdiklerini söyledi. Şir­

ketin bu uygulama doğ­

rultusunda yönetilmesi 

gerektiğini düşündükle­

rini vurgulayan Ömerde­

relioğlu, "Komsa'nın 

yöneticisi ERP olacak, 

bizler de bu ERP'nin 

mühendisleri olacağız" 

dedi. Ömerderelioğlu, 

ERP uygulamalarının 

kriterlerini, parametrele­

rini ve stok analizlerini 

doğru değerlendirecek­

lerini, böylece ERP'nin 

hem şirketi hem de müş­

teri ilişkilerini yönetme­

sini sağlayacaklarını an­

lattı. 

Komsa'nın 1965 yı­

lında "PTT-ARLA" 

araştırma laboratuvarı 

olarak kurulduğunu, 

özelleşip Teletaş adını 

aldıktan sonra Alcatel 

tarafından satın alındığı­

nı hatırlatan Gür, "1996 

yılında Alcatel bünye­

sinden ayrıldık. Ama bi­

ze Alcatel-Teletaş'tan 

geçen bir MRP mantığı 

var. Bu nedenle ERP uy­

gulamasında son derece 

başarılı olduğumuzu dü­

şünüyoruz" dedi. 

Diğer taraftan yeniden 

yapılanma çalışmaları 

kapsamında elektronik 

veri transferi projesine 

de başlamayı düşündük­

lerini söyleyen Ömerde­

relioğlu, "Bu projeyle 

müşterilerimizle çok hız­

lı ve doğru bilgi akışı 

sağlamayı planlıyoruz. 

Bu uygulama stok sevi­

yelerimizi de dengeleye­

cek" şeklinde konuştu. 

Ömerderelioğlu, henüz 

düşünce aşamasında olan 

bu projenin altyapı çalış­

malarına başladıklarını 

söyledi. • 

bthaber@interpro.com.tr 

Sniffer Technologies-Concorde 
Communications işbirliği 

E
-ticaret alanın­

da ağ ve uygu­

lama yönetim 

çözümleri su­

nan Sniffer Technologi­

es, e-iş ve servis sağlayı­

cılarına maksimum gün­

cellemeleri ve yüksek 

hızda ağlar ve uygula­

malar sağlamak amacıy­

la aynı alanda altyapı 

performansının arttırıl­

ması için çözümler su­

nan Concorde Commu-

nications'la stratejik or­

taklık kurdu. 19 Tem­

muz 2000'de imzalanan 

anlaşmayla Sniffer 

Technologies, Fortune 

500 Şirketleri'nin yüzde 

90'ından fazlası tarafın­

dan kullanılan Sniffer ağ 

analiz ve uygulama yö­

netim cihazlarını, Con­

corde'un endüstriye da­

yanan eHealth çözümle­

riyle 24x7 uçtan uca 

kontrol, yönetim, analiz 

ve raporlama çözümü 

sağlaması amacıyla bir­

leştirdi. 

Bu yeni çözüm, ku­

rumların ve servis sağla­

yıcıların masraflarını 

azaltmasının yanı sıra ev­

rensel bir tabanda proak-

tif olarak ağ ve uygulama 

problemlerinin bulunma­

sını sağlayarak servis ka­

litesini arttırdı. • 

Sağlık alanında EMC-General Electric takımı 

G
eneral Electic 

ve veri depo­

lama alanın­

da faaliyet 

gösteren EMC, tıbbi bil­

gi arşivleme çözümleri 

geliştirmek amacıyla iş­

birliği yaptılar. GE'nin 

Medikal Sistemler bölü­

mü ve EMC, bu işbirli­

ğinde birlikte çalışmak 

amacıyla ortak bir takım 

oluşturdular. 

Bu yeni ürünle, bilgi 

kayıt merkezlerindeki 

tıbbi görüntüler arşivle-

niyor ve web tabanlı 

olarak dağıtımları yapı­

lıyor. Bu çözümün bilgi 

altyapısını ise EMS 

sağlarken, GE de Inter­

net üzerinden kullanım 

başına ücretlendirecek, 

tıbbi koruma uygula­

maları sunacak ve yö­

netimini gerçekleştire­

cek. • 

www. bthaber, com. tr 
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Nebim dağıtım kanalını genişletiyor 
Ürün yelpazesini genişleten Nebim 

Yazılım, yeni ürünlerine yönelik 

eğitimlere ağırlık vererek dağıtım 

kanalını genişletiyor. 

ÖZGÜR KARAGÖZ 

W
indows ta­

banlı yazı­

lım geliş­

tirme pro­

jesine 1997 yılında baş­

layan Nebim Yazılım, bu 

proje sonucunda iki yeni 

ürün geliştirdi. Bu ürün­

lerden mağazacılık sek­

törüne yönelik olan Win­

ner Mağazacılık Yazılı­

mı, 8 ay önce pazara su­

nulmuştu. Bu ürünle 

tekstil, konfeksiyon, be­

yaz eşya, market gibi 

alanlarda yoğun olarak 

hizmet vermeye başlayan 

Nebim, şimdi de ticari 

bir yazılım olan Partner'ı 

pazara sunmaya hazırla­

nıyor. 

Konuyla ilgili olarak 

görüştüğümüz Nebim 

Genel Müdür Yardımcısı 

Jef Sisa, Partner ürünü­

nün iki farklı uyarlaması­

nın duyurusunu "Bilişim 

2000 A CeBIT Event"de 

yapacaklarını belirtti. Si­

sa, 5 kullanıcının üzerin­

de ve 1-5 kullanıcı ara­

sında olmak üzere iki 

farklı uyarlaması olan 

Partner yazılımının tüm 

ticari kuruluşlara yönelik 

olduğunu söyledi. Bili­

şim 2000'de ayrıca, Win­

ner yazılımının da yeni 

bir uyarlamasını tanıta­

caklarından bahseden Si­

sa, "Bu yıl Bilişim'e ka­

tılma amacımız, hem ye­

ni ürünlerimizi tanıtmak 

hem de dağıtım kanalla­

rımıza ekleyebileceğimiz 

yeni bayilerle tanışmak. 

Bu nedenle standımızda, 

yeni ürünlerimizin tanıtı­

mını içeren çeşitli semi­

nerler düzenleyeceğiz" 

dedi. 

Sisa, Nebim'in ürünle­

rinin dağıtım kanalları ve 

müşteriler tarafından çok 

iyi tanınması amacıyla 

yaklaşık 1 aydan beri ba­

yilerine eğitimler verme­

ye başladıklarını söyledi. 

Ayda 3-4 defa yapılan 

eğitimlerin dağıtım kana­

lı için çok büyük önemi 

olduğuna dikkat çeken 

Sisa, bu eğitimler saye­

sinde pazarda Nebim 

ürünlerinin bilinirliğinin 

arttığını ifade etti. 

Yüzde 40 büyüdük 
Bu yılın ilk 6 ayının 

beklentileri doğrultusun­

da geçtiğini anlatan Sisa, 

geçen yılın ilk 6 ay ra­

kamlarına göre yüzde 40 

oranında bir büyüme ger­

çekleştirdiklerini söyle­

di. Sisa, "Bu yıl sonu için 

hedeflediğimiz ciro 3 

milyon dolar. Bu hedefi 

çok rahat bir şekilde ya­

kalayacağız" dedi. Yeni 

ürünleri Winner ve Part­

ner ile pazar paylarını 

yükselteceklerini belir­

ten Sisa, pazarda Win­

dows tabanlı yazılımlara 

çok fazla gereksinim du­

yulduğunu söyledi. 

Sisa'dan aldığımız bil­

gilere göre, Nebim'in 

bundan sonraki hedefle­

rinden biri de, pazara 

elektronik ticarete yöne­

lik çözümler sunabilmek. 

Internet uygulamaları 

için her türlü altyapının 

mevcut olduğunu vurgu­

layan Sisa, Internet'ten 

sipariş alabilme konu­

sunda projeler üzerinde 

çalıştıklarını söyledi. 

Winner'la "En iyi 

Proje" ödülü 
Nebim Yazılım, Win­

ner mağazacılık otomas­

yonu ile katıldığı Micro­

soft Türkiye tarafından 

Fethiye'de düzenlenen 

"Hedef 2001" toplantı­

sında " En iyi Proje" da­

lında birincilik ödülünü 

aldı. Winner Mağazacılık 

Yazılımı ile işletme bün­

yesinde bilginin hızlı ve 

istenen formatta alınarak 

stratejik kararların alın­

masında çok önemli bir 

rol oynadığını belirten 

Nebim Yazılım Pazarla­

ma Müdürü Gülay Coş­

kun, Nebim'in teknoloji­

yi yakından takip ettiğini 

ve son kullanıcılar için 

en iyi çözümü hedefle­

diklerini söyledi. • 

ozgurk@interpro.com.tr 

BusinessObjects, Dataserv desteği ile Philip Morris'te 
PıNAR UYLUM 

DIKICI 

P
hilip Morris Sa­

bancı İzmir Tor­

balı Fabrikası 

SAP Fabrika 

Bakım Projesinde, rapor­

lama aracı olarak Türki­

ye yetkili satıcılığını Da­

taserv'in yaptığı Busi­

nessObjects kullanılma­

ya başlandı. Philip Mor­

ris Sabancı SAP Proje 

grubu üyesi SAP Geliş­

tirme Lideri Murat Öz­

kan, bu proje ile kullanı­

cı raporlarının Business 

Objects kullanılarak ha­

zırlandığını, analizlerin 

kolaylıkla yapılmasına, 

raporların istenilen şekil­

lerde alınmasına olanak 

sağlandığını belirtti. 

Business Objects ça­

lışmalarının rapor hazır­

lama ve Universe deni­

len iki ayrı süreçten geç­

tiğini belirten Özkan, bu 

iki sürecin tasarımında 

Dataserv ile ilişkilerinin 

çok yoğun olduğunu 

söyledi. 

Business Objects'in 

kendileri için yeni bir 

araç olduğunu vurgula­

yan Özkan, çalışmaları 

sırasında Dataserv'den 

sürekli destek aldıklarını 

söyledi. 

Uygulamaya soktukları 

SAP ile bütünleşik Busi­

nessObjects projesinin 

Türkiye'de ilk ve dünya­

da sayılı projelerden biri 

olduğunu öne süren Öz­

kan, sözlerine şöyle de­

vam etti: "SAP'nin kendi 

programlama dili olan 

ABAP/4 ve PMIS deni­

len Fabrika Bakım Bilgi 

Sistemleri kullanıcı istek­

lerine tam cevap veremi­

yordu. SAP'nin dışında 

BusinessObjects'in ismi­

ni diğer Philip Morris 

fabrikalarında kullanıl­

masından dolayı duymuş­

tuk. Business Objects'in 

avantajları ve dezavantaj­

ları konusunda bir araştır-

ma raporu düzenledik. 

Business Objects'i önce­

likle İstanbul ofisinde 

kendi geliştirdiğimiz bir 

paket ile kullanmaya baş­

ladık. SAP Fabrika Ba­

kım Modülü içindeki ra­

porları Business Objects 

ile geliştirebileceğimiz 

kanısına vardık". 

Ocak ayında çalışma­

lara başladıklarını ve 

Mart ayında kullanıma 

geçtiklerini belirten Öz­

kan, bu çalışmayı Philip 

Morris Sabancı SAP 

Fabrika Bakım Projesi 

Lideri Ayşen Kartal ile 

gerçekleştirdiklerini vur­

guladı. 

Universe'in Business 

Objects raporları üzerin­

de çalışan bir veritabanı 

olduğunu belirten Öz­

kan, projenin en fazla za­

man harcanan bölümü­

nün Universe süreci ol­

duğunu da belirtti. 

Özkan, Business Ob­

jects ile sağladıkları ya­

rarı şöyle dile getirdi: 

"Yapılan çalışmalar so­

nucunda kullanıcıların 

tam olarak gereksinimle­

rini karşılayan, onlara 

kullanım kolaylığı sağla­

yan, çeşitli bakış açıları­

na göre bilgiyi sunabilen 

ve kullanıcıların en üst 

seviyeden başlayarak en 

alt seviyeye kadar bilgi­

ye tek rapor içinde ulaşa­

bileceği altı büyük ana 

rapor ortaya çıktı. Bu altı 

raporun, her birinin için­

de de beş tane alt rapor 

ortaya çıktı. SAP Fabrika 

Bakım Modülü için top­

lam olarak 30 tane rapor 

hazırladık." Toplam kul­

lanıcı sayısının 35 oldu­

ğunu vurgulayan Özkan, 

kullanıcılara iki günlük 

Business Objects eğitimi 

verdiklerini söyledi. 

Fabrika Bakım Modü­

lünden sonra diğer bö­

lümlerden de Business 

Objects'i kullanmak 

için istekler geldiğini 

söyleyen Özkan, bu ara­

cın kullanıcılara esnek­

lik sağladığını, istedik­

leri gibi bir raporun ko­

lonlarını değiştirebil­

diklerini ve fontlarla is­

tedikleri gibi oynayabil­

diklerini belirtti. Veriyi 

Business Objects'in dı­

şına Microsoft Excel bi­

çiminde çekebildikleri­

ni, ufak bir kullanıcı is­

teği için yazılımcıların 

uğraşmasının gerekme­

diğini söyledi. • 

pinaru@ interpro.com. tr 

M-ticarette Motorola-
MasterCard işbirliği 

M
otorola Inc. ve MasterCard Internati­

onal, mobil ticareti geliştirmek amacıy­

la gerekli kaynakların sağlanması konu­

sunda ortak çaba göstereceklerini açık­

ladılar. Mastercard'ın elektronik ödeme sistemleri ve 

Motorola'nın kablosuz Internet cihaz ve platformları 

arasında operasyonel etkileşim sağlama amacını gü­

den işbirliği çerçevesinde iki şirket araştırma ve ge­

liştirme projelerine birlikte imza atacak. Anlaşmaya 

göre iki şirket, ortak pazarlama etkinlikleri yoluyla 

m-ticaretin avantajlarını tüketicilere anlatacak bir di­

zi ayrıcalıklar üzerinde işbirliği yapacak. Şirketler 

aynı zamanda çip tabanlı bütünleşik kredi sistemi 

MasterCard M/Chip ve MasterCard'ın çip tabanlı 

elektronik nakit ödeme sistemi Mondex'i de kapsayan 

mevcut akıllı ödeme sistemlerini mobil çevreye uyar­

lamak üzere de birlikte çalışacak. Motorola ve Mas­

terCard ayrıca birbirlerinden uzmanlık, liderlik ve 

marka bilinirliği konularında da yararlanacak. • 

Beko ekranlar 
Index bayilerinde 

I
ndex Bilgisayar A.Ş, Beko ekranlarının Türki­

ye'deki tek dağıtıcısı oldu. Bugüne kadar 

PC'lerle birlikte sattığı ekranları bundan böyle 

artık yalnızca Index üzerinden bayi kanalına 

sunacak olan Beko, böylece üstün teknolojisi ve yay­

gın teknik hizmet ağıyla pazarda söz sahibi olmayı 

amaçlıyor. 

Index Beko Ürün Müdürü Belma Özkömürcü, üs­

tün üretim teknolojisi, özgün tasarımı ve en iyi fiyat 

performans ilişkisiyle Beko'nun ekran pazarına hızlı 

bir giriş yapacağını belirtti. Index Bilgisayar ilk 

olarak BM 1500 15 inç ve BM 1700 17 inç model­

lerini bayileri aracılığıyla piyasaya sürdü. • 

www.bthaber.com.tr 
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Mobil teknoloji kullanımında 
Avrupa üstünlüğü 

Avrupa'da 2003 yüında tüm cep 

telefonu kullananların yüzde 85'ini 

oluşturan 200 milyondan fazla 

abonenin mobil telefonla 

Internet'ten bilgiye ulaşması 

bekleniyor. 

Derleyen: A M İ L K U N T 

M
obil tekno­

lo j i le r in in 

Avrupa 'da 

en yoğun 

kullanıldığı 6 milyon nü­

fuslu Finlandiya'da Iobox 

adlı bir Internet şirketi 

tıpkı Silikon Vadisi'nde 

yeni kurulan bir şirket gi­

bi çalışıyor. Internet paza­

rında ilklerden biri olmak 

için çalışma saatlerinin 

gece yansına sarktığı Io­

box Silicon şirketleri gibi 

çok hızlı ve stressli bir 

tempoya ayak uyduran, 

risk almayı seven perso­

nelinin çoğunu büyük şir­

ketlerden transfer etmiş 

bulunuyor. Örneğin, üst 

düzey iki yönetici Ander­

sen Consulting ile Credit 

Suisse First Boston gibi 

kuruluşlardan ve mühen­

dislerin çoğu Nokia ve 

Sonera'dan gelmiş dene­

yimli kişiler. Risk serma­

yesi gruplan ve girişimci­

leri tarafından destekle­

nen Iobox son zamanlarda 

Morgan Stanley adlı ku­

ruluşun başında bulundu­

ğu bir gruptan sağladığı 

13 milyon dolarlık bir 

destekle yeni girişimlere 

hazırlanıyor. 

Öte yandan sayısal 

mobil teknolojisinde Av­

rupa'nın Amerika'dan en 

az iki yıl daha ileride ol­

ması bu şirkete önemli 

bir avantaj sağlıyor. Io­

box 'in hedefi büyümeye 

başlayan, alışverişin, 

banka işlemlerinin yapıl­

dığı web sitelerindeki bil­

gilerin erişildiği mobil 

Internet servislerinden 

oluşan "mobil ticaret" 

işinde güçlü bir konuma 

gelmek. Avrupa'da geliş­

tirilen yeni uygulamalar 

ile m-ticaret pazarında 

pay kapmak için her ay 

birçok şirket kuruluyor. 

Bu şirketlerin yakın bir 

gelecekte Amerika'ya m-

ticaret hizmetlerini götü­

rerek Avrupa'nın bu 

alandaki üstünlüğünü da­

ha da ileri götürmeleri 

bekleniyor. E-ticaret işi 

Silikon Vadisi'nden yü­

rütülüyor ise mobil Inter­

net ticareti de şimdi Av­

rupa kablosuz endüstrisi 

tarafından yürütülüyor. 

Finlandiya'daki başarı­

lı denemelerden sonra Io­

box şimdi hem standart 

mobil telefonlar ve hem 

de WAP standardına uy­

gun yeni kuşak mobil ci­

hazlar ile m-ticaret servi­

sini Avrupa ülkelerinde 

sağlamaya başlıyor. Fin­

landiya, İsveç, Almanya 

ve İngiltere'de şimdiden 

350 bine yakın kullanıcısı 

bulunan Iobox'a günde 

bin 500 yeni abone katılı­

yor. Gene bir Fin şirketi 

olan WAPIT gibi kablo­

suz Internet şirketleri ser­

vislerini Avrupa ülkeleri­

ne ve ABD'ye yayıyorlar. 

Mobil bankacılık bu 

tür servisler içinde en 

hızlı gelişeni. Mobil tele­

fonlar bu servis ile elekt­

ronik cüzdan oluyor. Hel­

sinki'de 19. yüzyıldan 

kalma bir binanın tarihi 

dekoru içinde en yeni 

teknolojileri bankacılık 

sektöründe ilk kullanan 

Merita Nordenbanken'in 

1.2 milyon müşterisi ban­

kacılık işlemlerini Inter­

net ve mobil telefonlar 

aracılığı ile yapıyor. 

Bu bankanın işlemleri­

nin sadece yüzde 6'sı ay­

rı bir şubede geleneksel 

yöntemler ile yürütüyor. 

Finlandiya'daki banka 

işinin yüzde 40'ına sahip 

Merita Internet kullanımı 

ile Avrupa'da ortalama 

yüzde 18 olan kar marjını 

yüzde 23'e yükseltmiş 

bulunuyor. 

Merita ile Nokia ve kre­

di kartı kuruluşu Visa In­

ternational arasında bir pi-

lot proje de büyük dikkat 

çekiyor. Nokia biri normal 

GSM telefonu ve diğeri de 

Visa için içinde iki yonga 

bulunan özel cep telefon­

larını yakında Finlandi­

ya'da kullanılmak üzere 

çıkarıyor. Bu telefonlar 

sadece telekomünikasyon 

cihazı değil aynı zamanda 

şifreli tuşlarına basılarak 

otomatik olarak kredi kar­

tı yerine kullanılabilen bir 

ödeme cihazı da olacak. 

Böylece kredi kartının ta­

şınması, ödeme özel ma­

kineden geçirilip proviz­

yon alınması, fişin imza­

lanması ortadan kalkacak. 

Bu servisin nüfusunun 

yüzde 65'den fazlası mo­

bil cihaza sahip Finlandi­

ya'da büyük ilgi görmesi 

bekleniyor. 

Avrupa'da 2003 yılın­

da tüm cep telefonu kul­

lananların yüzde 85'ini 

oluşturan 200 milyondan 

fazla abonenin mobil te­

lefonla Internet'ten bilgi­

ye ulaşması bekleniyor. 

Bu durumda m-ticaret 

işinin aynı yıl içinde 23.7 

milyar dolar olacağı he­

saplanıyor. 

Avrupa'daki bu gelişme 

ülkelerinde aynı potansi­

yeli bulamayan Amerikan 

yüksek teknoloji şirketle­

rinin de Avrupa'ya yönel­

melerine neden oluyor. 

Kablosuz telefonlara In-

ternet'e servis için yazılım 

üreten kuruluşların birço­

ğu Avrupa'daki yeni In­

ternet şirketlerini satın alı­

yor. Microsoft da Ericsson 

ile bu alanda ortak bir gi­

rişime başlarken Infospa-

ce kablosuz Internet tek­

nolojisinde uzman bir ku­

ruluş olan Saraide'nin his­

selerinin yüzde 80'ini sa­

tın aldı. 

Amerika'nın mobil ile­

tişiminde penetrasyon, 

kullanım ve uygulama 

yönlerinden iki yıl geride 

kalmasıyla Avrupa m-ti-

caret'te büyük bir üstün­

lük sağlamış durumda. 

Bu kıtada 1998 yılının so­

nunda 33 milyon Internet 

bağlantılı bilgisayar kul­

lanıcılarına karşılık cep 

telefonlarını kullananla­

rın sayısı 90 milyona yak­

laşıyordu. Mobil telefon­

ların bu denli yoğunluğu­

nun nedeni ise Avrupa ül­

kelerinde GSM'in tek bir 

standart olarak kullanıl­

ması. Amerika'da ise bu 

yönde henüz olumlu so­

mut adımlar atılmış değil. 

Oysa Avrupa son yıllarda 

telekomünikasyonda In­

ternet kullanımının test 

laboratuvarı oldu. Böyle­

ce Avrupa m-ticaret şir­

ketleri kablosuz Internet 

servisleri ile sağladıkları 

karlarla yükselen hisse 

senetlerinin borsadaki de­

ğerlerini şimdi mobil ci­

hazlarının ekranlarında 

zevkle izleyebiliyorlar. • 

Çanlar kime? 

A
BD'nin 76 milyar dolarlık 

bilgisayar dağıtım kanalla­

rında önemli değişiklikler 

oluyor. Son birkaç aylık 

dönemde üç dev dağıtımcı (CHS 

Electronics, Micro Age, InaCom) 

konkordato ilan etmek zorunda kaldı. 

Oysa 3 dağıtımcı da maliyetlerini 

düşürmek için büyük otomasyon yatı­

rımları yapmışlardı. Talebi 

hızlı karşılayabilmek için 

her biri ülkeye yayılmış 

30'dan fazla depo ve mon­

taj tesisine sahipti. Otomas­

yon yatırımları sonucunda 

1997'de 12 hafta olan orta­

lama stok süresini 5 haftaya 

düşürmüşlerdi. Ancak rafta­

ki PC'lerin her hafta yüzde 

1 değer kaybettiği bir sektörde bu yine 

de, Dell'in 6 günlük ortalamasına gö­

re, çok yüksek kalıyordu. 

Önce Compaq, Mayıs 99'da, 39 

olan dağıtımcı sayısını 4'e indirme 

kararı aldı. Bu tarihte Compaq satışla­

rının yüzde 80'i dağıtımcılar üzerin­

den yapılıyordu. Bugün ise Compaq 

doğrudan satışta yüzde 60'ı hedefli­

yor. Bu gelişmeye paralel olarak dağı­

tımcılara tanınan geri ödeme ve rek­

lam desteği de kaldırıldı. 

5 milyar dolarlık cirosu olan Ina­

Com, dağıtım ve depolama tesislerini, 

Şubat ayında, 370 milyon dolara 

Compaq'a satmak zorunda kaldı. 

10 milyar dolarlık cirosu olan CHS 

ise 1999'u 299 milyon dolarlık zararla 

kapatmıştı. Yirmi kadar daha küçük 

dağıtımcıyı satın alarak cirosunu bü­

yütme girişiminin ise, durumu kötü­

leştirmekten başka, bir işe yaramadığı 

görülüyor. 6 milyar dolar cirosu olan 

MicroAge 1999'u 160 milyon dolar, 5 

milyar dolar cirosu olan Merisel 54 

milyon dolar zararla kapamışlardı. 

Ayakta kalabilen dağıtıcılar ise ürün 

ve hizmet yelpazelerini büyütme yarı­

şı içindeler. Ingram Micro 

(cirosu 29 milyar dolar) yatı­

rımlarını e-ticaret'de yoğun­

laştırıyor. Tech Data (cirosu 

17 milyar dolar) ürün yelpa­

zesini 75 bin farklı ürünü 

kapsayacak şekilde genişletti. 

Bunlara karşılık doğrudan 

satış cephesinde de her şey 

yolunda gitmiyor. Gelecek 

açısından Dell'in en zayıf noktası ola­

rak çözüm ortakları ağına sahip olma­

ması, dolayısıyla sunduğu iş çözümle­

rinin yetersiz kalması gösteriliyor. 

Dell modelinin eskimeye başladığın­

dan söz ediliyor. 

Doğrudan satışlarını arttıran IBM 

ve Compaq ise bir zamanlar dağıtım 

kanalına yükledikleri stok ve operas­

yon maliyetlerini şimdi kendileri üst­

lenmek durumundalar. "Sıfır stok" ya 

da "tam - zamanında - üretim" zorla­

maları ise sık sık talebin karşılanama­

ması ve müşteri memnuniyetsizliği ile 

sonuçlanıyor. 

Çanların çaldığı kesin. Ama kimin 

için çaldığını anlamak hiç de kolay 

değil. 

hsevand@tepum. com. tr 

www.bthaber.com.tr 

http://www.bthaber.com.tr
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AMD ve Transmeta treni kaçırıyorlar mı? 
Derleyen: 

MAHİR B. AŞUT 

şlemci pazarında 

Ibirşeyler oluyor. 

Üst segmentte en 

hızlı işlemciyi üret­

me yarışı devam ederken 

(ki bu yarışta Intel 1.13 

GHz'lik işlemcisi ile 

AMD'nin -1.1 GHz- bir 

adım önünde) bu yazının 

konusu olacak giriş sevi­

yesi PC işlemcileri de 

ateşli çarpışmalara taraf 

oluyor. 

Düşük fiyatlı işlemci­

ler, özellikle eğitim ku­

rumları, öğrenciler ve ev 

kullanıcıları tarafından 

isteniyor. Intel bu pazarı 

başarılı Celeron işlemci­

sinin yeni modelleri ile 

sürekli olarak beslerken 

en önemli rakibi AMD 

treni kaçırmak üzere. 

Kısa bir süre önce tanı­

tımı yapılan ve geçtiği­

miz Temmuz ayında pa­

zara sürülen -kırpılmış 

Athlon sürümü- Duron 

işlemcisi ile üretilen 

PC'ler, bilgisayar üretici­

lerinin takvimleri, 

AMD'nin takvimi ile 

uyuşmayınca yılbaşı se­

zonuna kaldı! 

Compaq, Gateway gibi 

dev üreticiler, Duron iş­

lemcili PC'leri en erken 

Eylül ayının sonlarında 

pazara sürebileceklerini 

belirtiyorlar. Bu durum­

da büyük bir alıcı kitlesi­

ni oluşturan okul pazarı 

sonbahar alışverişini yi­

ne Intel'den yapmak du­

rumunda kalacak. 

AMD, 700-1000 do­

larlık düşük bütçeli PC 

pazarına K6-2'si ile ses­

lenmeye çalışıyor. Daha 

önceki duyurularında 

K6-2'yi bir süre daha pa­

zarda tutacağını açıkla­

yan AMD'nin bu strateji­

si analistler tarafından 

pek yerinde bulunmuyor. 

"Zamanlama 
hatası" 

Yeni Celeron'lar karşı­

sında AMD K6-2'ye 

şans tanımayan PC Data 

analistlerinden Stephen 

Baker şunları söylüyor: 

"(AMD'nin) perakende 

pazarındaki payı bir süre 

için pek parlak görünmü­

yor. Yeni sezona girerken 

ellerinde sadece Athlon 

var. 800 doların altındaki 

pazarı Celeron'a teslim 

edecekler." 

Bir başka analist Matt 

Sargent (ARS) üreticile­

rin okul sezonuna yöne­

lik planlarını çok önce­

den yaptıklarını bildiri­

yor ve AMD'nin Tem­

muz ortasında yaptığı 

duyuruyu geç buluyor, 

"Okul sezonuna yetişe­

cek PC'ler için Temmuz 

ayının ortası çok geç bir 

zaman.. .Bu tam bir sürp­

riz. Büyük markalar Du-

ron'a ilgisiz kaldılar." 

Bu ilgisizlik AMD'nin 

üretim zincirine de olum­

suz yansıdı. AMD'nin 

verdiği bilgiye göre olası 

talebi karşılamak için Al­

manya'da kurulan yeni 

üretim tesisi tüm üretim 

gücünün ancak yüzde 

30'unu kullanabiliyor. 

MicroDesign analisti Pe­

ter Glaskowsky, böyle 

bir durumda AMD'nin 

Athlon üretimine ağırlık 

verebileceğini kaydedi­

yor, '"Bundan böyle 600 

dolarlık yongalar yerine 

150 dolarlık yongalar 

üretelim' demek için çıl­

gın olmak lazım." 

Duron, büyük üretici­

ler tarafından yeterli des­

teği görmese de 750 

MHz'lik sürümü Ey­

lül'ün sonlarında pazara 

verilecek. 600 MHz'lik 

işlemci yine pazarda ola­

cak ancak yıl sonuna 

doğru temel PC'lerin as­

gari 650 MHz seviyesin­

de olacağı söyleniyor. 

Toplama PC'lere razı 

olan kullanıcıların şansı 

biraz daha fazla. Onlar 

küçük üreticilerden Du­

ron'larını alabilirler. 

Crusoe nerdesin? 
AMD'nin zamanlama 

ve üretim sorunları PC 

pazarında Intel'in ekme­

ğine yağ sürerken; note­

book, sub-notebook ve 

avuçiçi pazarına girmeye 

hazırlanan yeni oyuncu­

ların gecikmesi Intel'i 

başka segmentlerde de 

avantajlı konuma getiri­

yor. 

AMD, Pentium lir ler­

den iki kat daha fazla 

enerji harcadığı söylenen 

mevcut Athlon işlemcisi 

ile notebook pazarına 

-henüz- adım atamazken 

bir süre önce yalnızca ta­

şınabilir bilgisayar ve In­

ternet cihazları için iş­

lemci üretmek amacıyla 

yola çıkan Transme-

ta'nın Crusoe'su ortalar­

da görünmüyor. 

Büyük ortağı IBM'in 

çapraz lisans anlaşması 

sayesinde Intel uyumlu 

işlemciler üretebilecek 

olan Transmeta, kendi 

üretim tesislerine sahip 

olmadığı için rekabet ko­

nusunda Intel ve 

AMD'ye karşı ciddi 

dezavantaj yaşıyor. Şir­

ket, Tayvan'lı yonga üre­

ticileri ile dirsek teması 

içinde, IBM'in bakır tek­

nolojisine dayalı yonga­

sını üretmenin yollarını 

arıyor. 

Crusoe işlemcileri, ra­

kiplerine gore çok daha 

düşük bir güç seviyesin­

de çalışabileceği için pil­

le çalışan bilgi cihazla­

rında tercih edilebilirler. 

Ancak Gartner Group 

analistlerinin dikkat çek­

tiği gibi işlemcinin düşük 

güç harcaması sabit disk, 

ekran gibi diğer cihaz bi­

leşenlerinin de düşük güç 

harcaması anlamına gel­

miyor (işlemci tarafından 

bir ölçüde bu cihazlar 

üzerinde enerji denetimi 

sağlansa bile.) 

Pocket PC ivmesi 
Motorola, Hitachi gibi 

üreticiler, geleceğin el ci­

hazları olarak gösterilen 

Microsoft'un Pocket PC 

standardına uygun işlem­

cilerin üretilmesinde ol­

dukça başarılılar. Cru­

soe'nun en çok iddialı ol­

duğu segment büyük bir 

hızla birbirinden farklı 

ve zengin ürünlerle dolu­

yor. 

Transmeta'nın Crusoe 

ile hedeflediği bir başka 

alan olan notebook pa­

zarında ise Intel'in haki­

miyeti tartışılmaz. Seri 

olarak üretilen Crusoe 

işlemcili notebook'ları 

2001 yılının sonları hat­

ta 2002'den once göre­

meyeceğiz. Elbette Intel 

de bu süre boyunca boş 

durmayacak -ve daha 

hızlı işlemciler üretecek. 

AMD de Athlon'unu no­

tebook kullanımına uy­

gun hale getirecek. 

Transmeta, yıllar bo­

yunca gizli kalmayı ba­

şardıktan sonra geçtiği­

miz aylarda planlarını 

duyurmuş ve yeni Cru­

soe işlemcisinin proto­

tiplerini bazı üreticiler 

aracılığı ile CeBIT 

2000'de tanıtmıştı. Bu 

tanıtımın ardından geniş 

bir "hayran" kitlesi edi­

nen Crusoe'nun hayran­

ları bakalım beklemeye 

ne kadar dayanabile­

cek... • 

mahir@mbaic.com 

Microsoft ve Netscape'te yeni güvenlik açıkları 

D
ünya üzerinde 

kullanılan iş­

letim sistem­

lerinin yüzde 

90'ından fazlasının Mic­

rosoft ürünü olduğu düşü­

nülünce, bu sistemlerin 

güvenliğinin son derece 

önemli olduğu anlaşılıyor. 

Özellikle Internet'in ha­

yata geçmesinden sonra, 

Microsoft işletim sistem­

lerinde çeşitli güvenlik 

açıklan bulundu. Kurum, 

bu sorunlara bir yama, bir 

hizmet paketi, ya da yeni 

sürüm bir ürün çıkartarak 

çözüm bulmaya çalıştı. 

Ancak Internet tabanlı bir 

işletim sistemi web üze­

rinde tüm tehlikelere 

açıktı ve bir gedik kapa­

nırken bir diğeri açılıyor­

du. Elbette, bu kadar yay­

gın bir işletim sistemi ve 

yazılım üreticisiyle reka­

bet eden şirketler Micro-

soft'un bu güvenlik zaafı­

nı sonuna kadar kullan-

maya gayret ettiler. Özel­

likle Sun Microsystems, 

Microsoft'u önce Ameri­

ka'da, sonra da Avrupa'da 

rekabetle ilgili mercilere 

anti-tröst iddiasıyla şika­

yet etti ve şirketi bölünme 

aşamasına getirdi. 

"Açmam açamam 
e-postamı..." 

Internet Explorer'la 

birlikte gelen Outlook 

Express, ya da Office 

araçlarından biri olan 

Outlook'u posta istemcisi 

olarak kullandığınızda 

herhangi bir virüsün, 

kurtçuğun ya da truva atı­

nın sisteme bulaşabilmesi 

için daha önce, e-posta 

yoluyla gelen dosyaları 

çalıştırmak gerekiyordu. 

Ancak yeni güvenlik açı­

ğıyla, yollanan dosyanın 

giden tarafından açılma­

sına gerek kalmadan sis­

teme bulaşabileceği ve 

çökertebileceği tespit 

edildi. İşte bu tespitle 

dünya bir anda sarsıldı. 

Microsoft, Internet Exp­

lorer 5.5'in yüklenmesi­

nin bu güvenlik gediğini 

kapatacağını açıkladı, 

ama bu açıklamalar ka­

muoyunu tatmin etmedi. 

Nitekim, birkaç gün önce 

yeni bir güvenlik açığı 

daha tespit edildi. Georgi 

Guniski adlı güvenlik uz­

manı tarafından tespit 

edilen bu gedik, şöyle ça­

lışıyor: Web üzerinde 

host ettiğiniz bir Word 

dokümanı eğer sistemini­

zi çökertecek, ya da öteki 

bilgisayarlara, kendi bil­

gisayarınızdaki bilgileri­

nizi gönderecek zararlı 

bir Visual Basic kodunu 

içeren bir Access verita-

banını işaretliyorsa, bu si­

teyi ziyaret ettiğinizde bu 

doküman kendini hisset­

tirmeden sisteminize sü­

zülüyor. Bu güvenlik açı­

ğı ortaya çıktıktan sonra 

Microsoft güvenlik ürün 

yöneticisi Scott Culp, 

"Bu olay anlatıldığı kadar 

da büyük bir sorun de­

ğil. .." şeklinde bir açıkla­

ma yaparken, konunun 

muhataplarından biri olan 

Security F o c u s . c o m ' u n 

CTO'su Elias Levy, ko­

nuyu "çok ciddi bir so­

run" olarak ele alıyor. 

Gülme komşuna 
gelir başına 

Aslında Microsoft sık­

ça yaşadığı bu güvenlik 

krizleri hakkında belirli 

bir deneyime sahip oldu. 

Ancak, daha Netscape 

6'nın yeni beta 

uyarlamasının tanıtımını 

yapan Internet Explo-

rer'un en büyük rakibi 

Netscape, kullanıcıları 

tedirgin eden yeni bir gü­

venlik açığıyla gündeme 

geldi. Bu açığı keşfeden 

22 yaşındaki güvenlik 

uzmanı Dan Brumleve, 

Brown Orifice (Burada 

daha önce Microsoft işle­

tim sistemli bilgisayarları 

sunucu haline getirerek, 

bunlara uzaktan erişimi 

sağlayan Back Orifice 

adlı yazılıma nazire yapı­

yor) adını verdiği bu Java 

bug'ı ile ilgili olarak şun­

ları söyledi: "BO ile 

Netscape Java yerleşimi 

sırasında belirsiz bir Java 

appletinin kullanıcının 

bilgisayarındaki bilgileri 

okumasını sağlayabili­

yorsunuz" 

Güvenlik uzmanı Chris 

Rouland Netscape'deki 

bu açığın başka sorunları 

da yaratacağını düşünü­

yor: "Back Orifice'de 

kullanıcılar bilgisayarla­

rını temizleyebiliyorlar­

dı. Ancak bu kötü niyetli 

herkesin Netscape'in bu 

hatasını kullanmasına 

imkan tanıyan bir güven­

lik açığı." 

Netscape tarafından 

yapılan açıklamayla soru­

nun araştırılmaya başla­

dığını ancak kullanıcıla­

rın da dikkatli olmaları 

gerektiği duyuruldu. "So­

runun kaynağını bulmak 

için araştırmalar yapıyo­

ruz. Bulduğumuzda prog­

ram yaması üreteceğiz. 

Kullanıcıların güvenlik­

leri için Netscape'i Java 

özelliğini kapatarak kul­

lanmalarını öneriyoruz." 

Netscape kullanıcıları­

nın programın Edit/Pre -

ferences/Advanced Opti­

ons menülerine sırasıyla 

girerek Java ve Java 

Script özelliklerinin ya­

nındaki işareti kaldırıp 

kapalı hale getirmeleri 

gerekiyor. 

Bu sorun 4 adet Java 

kodunda bulunuyor. Bu 

kod sayesinde normal bir 

PC web sunucusuna dö­

nüşüyor ve bu web sunu­

cusu sabit diskindeki tüm 

bilgileri gösterebiliyor. • 

www.bthaber.com.tr 
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ürün Haberleri 

Kodak PalmPix Türkiye'de 

K
odak, sayısal 

fotoğraf ma­

kineleri serisi 

k a p s a m ı n d a 

ürettiği PalmPix'i Türki­

ye pazarına sundu. 

Palm'ın Türkiye genel 

distribütörü Robotics 

Şirketi'nin dağıtımını 

üstlendiği normal bir fo­

toğraf makinesinin üçte 

bir boyutlarına sahip 

Palm uyumlu PalmPix, 

doğrudan Palm'a takıla­

rak resim çekme özelli­

ğine sahip. 24 bit'lik 

renkli resimler çekip 

bunları Palm cihazında 

gri olarak görme olanağı 

sunan PalmPix, hotsync 

işlemi sonunda PC'ye 

renkli transfer olan gö­

rüntüyü BMP, JPEG gibi 

istenen formatlara dö­

nüştürmeyi ve görüntü­

nün Palm'dan Palm'a 

aktarımını da mümkün 

kılıyor. Enstantane hızı 

1/15-1/1500 arası ayarla­

nabilen PalmPix 10 sani­

yelik bir zaman ayarlayı-

cısına sahip. 2x sayısal 

zoom'uyla 90 cm'den 

sonsuza kadar netleme 

yapabilen cihazla çekilen 

her poz 100 K kadar yer 

kaplıyor. Ağırlığı sadece 

45gr. olan PalmPix, 2 

adet AAA tipi pille çalı­

şıyor. • 

PalmPx 

Bilgi için: Robotics 

Robot ve iletişim 

Cihazları San. A.Ş. 

Tel: 0 212 233 54 03 

Proxima-Asa projeksiyon cihazlarını geliştirdi 

M
u l t i m e d y a 

p r o j e k t ö r 

c i h a z l a r ı 

ü r e t i c i s i 

Proxima-Asa, 1999 yı­

lında "Mobile Compu-

ting& Communications" 

Dergisi tarafından yılın 

en iyi projeksiyon cihazı 

ödülünü alan Proxima 

LXl ' in 2000 uyarlama­

sında kullanıcılara daha 

geniş imkanlar sağlaya­

bilmek amacıyla birta­

kım teknolojik değişik­

likler yaptı. Proxima 

LX2 ve LS2 adıyla paza­

ra sunulan cihazın en 

önemli özelliği 1200 

ANSİ Lümen ışık gü­

cünde olması. Görüntü­

sü de yenilenen cihazlar­

dan LX2 1024x768, al­

ternatifi olan LS2 ise 

800x600 çözünürlüğe 

sahip. 

Her türlü PC, işistas-

yonu ve görüntü sağlayı­

cıyla uyumlu olarak çalı­

şan cihazlarda fare kont­

rollü uzaktan kumanda­

da bir lazer pointer da 

bulunuyor. Birçok gö­

rüntü kaynağına bağla­

nabilen cihazlarda, +/-12 

derece Keystone düzelt­

me özelliği bulunuyor. 

Zoom ve focus özellikle­

ri motorlu olan LX2 ve 

LS2 cihazlarında sayısal 

zoom Ta resimleri daha 

büyük boyuta taşımak da 

mümkün. 3.9 kg ağırlığa 

sahip olan ve 42dB ses­

siz fanla çalışan cihazlar 

kullanıcıya iki yıllık ga­

rantisiyle birlikte sunu­

luyor. • 

Proxima LX2 - LS2 

Bilgi için: Datagrafik 

Tel: 0212- 222 32 35 Toplantılarda Panaboard rahatlığı 

T
ekofaks Pana­

sonic, KX-

BP535 ve KX-

BP635 serisi 

PanaboardTarı piyasaya 

sürdü. Bir PC yazıcı gibi 

çalışan KX-BP535 ve 

KX-BP635, temiz ve 

düzgün toplantı notu da­

ğıtımı sağladığı gibi, 

ofis ortamında sistema­

tik bir işleyişi de sürekli 

kılarak toplantılarda ko­

laylık sağlıyor. Panabo-

ard'un bu iki yeni serisi 

de A4 kağıda çoklu bas­

kı yapabilmesinin yanı 

sıra kendinden yazıcı 

özelliği taşıyor. Özel 

ayakla kullanımı müm­

kün olan KX-BP35 seri­

si Panaboard'lar isteğe 

göre duvara da monte 

edilebiliyor. • 

Panaboard 

Bilgi için: Tekofaks 

Manugistics'ten e-ticarete Bstreamz çözümü 

M
anugi s t ics 

e-iş uygula-

m a l a r ı n a 

yönelik ye­

ni çözümü Bstreamz'i du­

yurdu. Şirketlerin tedarik 

zincirlerini, işbirliği yap­

tıkları diğer şirketlerin te­

darik zincirleriyle Inter­

net üzerinden birleştiren 

Bstreamz, böylece şirket­

ler arasında ticaret ağlan 

kurulmasını sağlıyor. Bil­

gi ve malzemelerin şir­

ketler arası çokyönlü akı­

şını kolaylaştıran ticaret 

ağları, iki şirket arasında 

bire bir olabildiği gibi 

(müşteri-tedarikçi ilişki­

si), bir şirketten çok şir­

kete (üretici şirketin teda-

rikçileriyle ilişkisi), ya da 

şirketler arasında (pekçok 

tedarikçi ve müşteriye 

açık ağlar) olabiliyor. 

Manugistics Optimizas-

yon ve Planlama araçları­

nın kullanılması, bu tica­

ret ağlarını akıllı ve senk­

ron ticaret ağlarına dö­

nüştürüyor. Bstreamz e-iş 

çözümüyle şirketler bü­

tünleştirilmiş tedarik zin­

cirleri sayesinde maliyet­

lerini düşürüp karlılığı 

arttırabiliyor. Tedarikçi 

ve müşterilerin tek bir or­

tamda buluşturan Bstre­

amz, "Networks" optimi-

zasyon çözümleriyle şir­

ketlerin akıllı ticaret ağla­

rı üzerinde çalışmasını 

sağlayacak bir altyapı 

oluşturuyor. • 

Bstreamz 

Bilgi için: 

Boğaziçi Yazılım 

0216- 361 76 60 

Tekrar merhaba 
ş-güç, yaz-sıcak, yurtdışı-yurtiçi, 

İ
hastalık-sağlık vs. derken uzun 

bir süredir birlikte olamadık. Bu 

haftadan itibaren tekrar en az iki 

haftada bir düzenli bir şekilde birlikte 

olacağız. 

Geçtiğimiz haftalarda Microsoft'un 

yıllık Fusion toplantısına 

katıldım. Sadece Microsoft 

değil, yüzün üzerindeki ba­

ğımsız iş ortağının katıldığı 

mini-fuar sayesinde piyasa­

yı da koklama şansı bul­

duk. 

ASP - Application Servi­

ce Provider - Uygulama 

Servis Sağlayıcıları konusu 

Microsoft'un defalarca üzerine vurgu 

yaptığı önemli konulardandı. Uzun bir 

süredir yazılım işinde hizmet sağlayıcı 

olmanın öneminin çok daha fazla arta­

cağı konuşulan bir gerçek zaten. 

ASP konusunda Türkiye'de de ciddi 

yatırımlara girişmiş yerli şirketler var. 

Amerika'da ise çoktan ciddi bir sektör 

olmuş durumda. Türkiye bilişim sek­

törü olarak en fazla birkaç sene faz 

farkıyla Amerika'yı çok iyi takip etti­

ğimizi düşünürsek (hatta bazen önde 

bile olabiliyoruz - şaka değil) burada 

da ASP'lerin seslerinin yükseleceğini 

kolaylıkla görebiliriz. 

Birçoğumuzun şu anda alakasız ol­

duğu Pocket PC'ler Amerika'da müt­

hiş ilgi görüyor. Pocket PC'ler üzerin­

de çalışan birçok çözüm çıkmış, hatta 

Pocket PC Magazine dergisi bile piya­

sada! Pocket PC'nin genişleme yuva­

sına telsiz aparatlar, barkod okuyucu­

ları, kamera vs. birçok şey takıp çalış-

tırabiliyorsunuz. 340 MB (belki de da­

ha da fazla) depolama kapasitesine sa­

hip olabiliyorlar. İşin daha da ilginç 

yanı çözümler gerçekten bir­

çok yerde çoktan hayata geçi­

rilmiş. Adamlar peynir ek­

mek gibi satıyorlarmış. Daha 

da ilginç yanı Türkiye'ye dö­

nünce üreticilerle konuştum, 

Amerika'daki talebe yetişe­

mediklerinden Türkiye'ye 

stoklara getiremiyorlarmış! 

Hep söylediğimiz şekilde bir 

defa daha gördüm ki MS Office uygu­

lamalarını bizim gibi daktilo, e-posta, 

tablolar vs. olarak kullanmıyorlar. 

BackOffice ve Office'in yetenekleri 

arttıkça, müthiş entegrasyon sayesinde 

olağanüstü çözümler oluşturmak kaçı­

nılmaz hale geliyor.. 

Biraz da ürünler; SQL Server 2000, 

Exchange 2000 ve ardarda birçok 

elektronik ticaret ürünü geliyor. Özel­

likle elektronik ticaret için gelecek 

ürünleri gördükçe şaşıracaksınız. Steve 

Ballmer'ın yaptığı, bir elektronik tica­

ret sitesi oluşturup, siparişi girip, telsiz 

Pocket PC'ye konfirmasyonun ulaştırıl­

dığı demo gerçekten etkileyiciydi.. 

Daha konuşulacak çok şey var, on­

ları da ileriye saklayalım. İyi haftalar. 

onder.eker@netron.com.tr 

Compucom "Ellere Bahar" getirdi 

C o m p u c o m , 

Visor'un tü­

müyle kişi-

selleşebilen 

çok özellikli el bilgisa­

yarı Handspring'i Tür­

kiye'de piyasaya sun­

du. Bir databankın tüm 

standartlarına sahip olan 

Handspring Visor, Palm 

Pilot'ı yaratanlarla Mac 

yaratıcılarının ortak üret­

tikleri bir ürün. Müzik 

dinleyip ses kaydedilebi­

lecek özellikler taşıyan 

Handspring Visor, fotoğ­

raf çekme, e-posta atma, 

Internet'te pek çok yazı­

lıma ulaşma olanağı su­

nuyor. Handspring tüm 

dünyada el ci­

hazları piyasa­

sında yüzde 78 

paya sahip olan 

PalmOS işletim 

sistemini kullanı­

yor. Üstelik 

Handspring, ya­

kında cep telefonu ola­

cak şekilde genişleyen 

bir el bilgisayarı. • 

Handspring Visor 

Bilgi için: Compucom 

Tel: 0212-283 15 53 

Otomatik kütüphane kolaylığı 

T
ürkiye'de veri 

güvenliği ala­

nında bütünle­

şik hizmet su­

nan Datatek, Türkiye pa­

zarında temsil ettiği 

ADIC Şirketi'nin (Ad­

vanced Digital Informa­

tion Corporation) ürettiği 

AML otomatik kütüpha­

nelerini piyasaya sundu. 

AT&T Digital Media 

Centers tarafından tercih 

edildiği açıklanan ADIC 

AML otomatik kütüpha­

neler, tek bir kütüphane­

de çok yüksek kapasite 

gerektiren bilgi depola­

ma gereksinimleri için 

ölçeklenebilir otomatik 

yönetim sunuyor. 

Optik formatların yanı 

sıra, DTF, DLT, 3590, 

AIT, VHS, BetaCAM, 

3480/3490 ve 9840teyp 

formatlarını da destekle­

yen AML kütüphaneleri, 

çeşitli medya teknoloji­

lerinin aynı kütüphanede 

otomatik kullanımını 

olanaklı hale getiriyor. 

Yeni sayısal yayın tesis­

lerinde program içeriği 

için ana depo olarak kul­

lanılmak üzere ADIC 

AML otomatik kütüpha­

neleri seçen AT&T Digi­

tal Media Centers, bu kü­

tüphaneleri geleneksel 

yayın kontrol odaları ye­

rine doğrudan doğruya 

bilgisayar disklerinden 

içerik yayınlamaya geçi­

şinde kilit öğeler olarak 

kullanacak. • 

ADIC AML 

Bilgi için: Datatek 

Tel: 0216- 465 05 00 

www. bthaber, com. tr 

mailto:onder.eker@netron.com.tr
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Ürün Haberleri 
Bilkur'dan yeni barkod yazıcılar 

B
ilkur Argox 

barkod etiket 

y a z ı c ı l a r ı n ı 

piyasaya sür­

dü. Zebex ve Metrolo-

gic Türkiye dağıtıcısı 

Bilkur Bilgisayar, bar­

kod okuyucuların ardın­

dan barkod yazıcıları da 

piyasaya sundu. Bil­

kur 'un dağıtımını üst­

lendiği Argox OS 214tt, 

ekonomik masaüstü 

barkod yazıcı, düşük 

maliyetli termal ve 

doğrudan termal baskı 

yapabiliyor. 76mm/s 

baskı hızı, 203 dpi çö­

zünürlük ve 512K dış 

bellek, barkod yazıcının 

diğer özellikleri. Argox 

OS 214tt, KDV hariç 

619 dolardan satışa su­

nuluyor. Argox X-2000 

modeli barkod yazıcı 

ise, endüstriyel ve hızlı 

çözümler sunuyor. 

127mm/s baskı hızı, 

203 dpi çözünürlük, ge­

niş barkod fontları gibi 

özellikleri olan bu mo­

del, 512 flash ve 2 M 

DRAM belleğe sahip. 

Ancak bu modelin en 

büyük özelliği, oku ve 

bas özelliği sayesinde 

barkod okuyucu veya 

klavye bağlanarak bil­

gisayarsız kullanılabil­

mesi. Bu modelin fiyatı 

ise KDV hariç 1219 do­

lar. Argox etiket yazıcı­

ların yanında seri ve pa­

ralel arabirim kabloları 

ve piyasa değeri 300 

dolar olan Codesoft 4 

XLT Plus (windows dri­

ver; Win 3.1/95/98/NT) 

etiket programı ücretsiz 

veriliyor. 

Öte yandan Bilkur, 

Türkiye pazarına yeni bir 

taşınabilir veri terminal 

de sundu. Zebex'in yeni 

modeli PDL_20, gelişti­

rilmiş teknik özellikleri­

nin yanı sıra cep telefonu 

boyutunda olmasıyla 

dikkat çekiyor. Bilgisa­

yardan bağımsız çalışan 

kablosuz PDL_20, 1 MG 

bellek ve 128 K ROM'a 

sahip. Pil ömrü 24 saat 

olan PDl_20'nin ağırlığı 

ise sadece 115 gram. • 

Bilgi için: Bilkur 

Bilgisayar San. ve Tic. 

Tel: 0212-212 60 14 

Philips'ten dar 
mekanlara yeni ekran 

P
hilips, yerden 

tasarruf sağla­

yan yeni 140S 

LCD panel ek­

ranı piyasaya sürdü. 

Sınıfında en kısa de­

rinliğe sahip olan 140S 

LCD panel ekran, daha 

parlak ve daha katı gö­

rüntülerin okunmasını, 

kolay metinlerin ve sayı­

ların titreşimsiz olarak 

elde edilmesini sağlayan 

geometrisiyle göz rahat­

sızlıklarını azaltıyor. 

Philips 140S LSD 

ekranın diğer özellikleri 

şöyle: 14.1 inch/35.8 ek­

ran büyüklüğü, dikey ek­

ran tazeleme hızı 56-75 

Hz, yatay frekans 31-60 

KHz, OSD, 27 W nor­

mal çalışırken güç tüke­

timi, MPR II, EPA, Nu-

tek, TCO'99. • 

Philips 140S LCD 

Panel Ekran 

Bilgi için: Boğaziçi 

Bilgisayar 

Tel: 0212-217 29 29 

M-ticarette YES.wallet kolaylığı 

D
oğatek'in çö­

züm ortağı 

Thyron, mo­

bil telefonun 

WAP teknolojisini kulla­

narak kolay ve hızlı işlem 

yapabilmesini sağlayan 

YES.wallet'i mobil paza­

rına tanıttı. YES.wallet, 

kullanıcılara Internet üze­

rinden girdikleri kredi 

bilgileriyle hazırladıkları 

sanal cüzdan aracılığıyla 

ödeme yapma olanağı 

sağlıyor. Ödeme işlemi 

için YES.wallet link'ini 

tıklayarak sanal cüzdanı­

na ulaşan kullanıcılar, bu­

rada şifre ve PIN numara­

sını yazarak ödemelerini 

sanal cüzdanına kayıtlı 

kredi kartıyla gerçekleşti­

rebiliyor. Kullanıcılar, In­

ternet servis sağlayıcılar 

veya GSM operatörleri 

tarafından sağlanan 

YES.wallet hizmetinden 

ücretsiz olarak yararlana­

biliyorlar. • 

YES.wallet 

Bilgi için: Doğatek 

Iç ve Dış Tic. Ltd. Şti. 

Tel: 0212-284 41 90 

Üç boyutlu grafikte 
HP Visualize fx'le hızlanın 

K
urumsal bilgi 

işlem çözüm­

leri sunan 

Hewlett Pac­

kard, üç boyutlu uygula­

malar için HP Visualize 

fx5 ve fx 10 grafik hız­

landırıcılarını piyasaya 

tanıttı. Performansı artır­

mak ve en yüksek görsel 

gerçekliği yakalamak 

için HP Visualize fx5 ve 

fxlO'un bellek ve görün­

tü mimarileri yeniden ta­

sarlanmış. HP Visualize 

fx5, orta ve büyük mon­

tajlar, animasyonlar ve 

seri setleri geliştiren Me­

kanik Tasarım Otomas­

yonu (MDA) mühendis­

lerine yönelik bir uygu-

lamayken, HP Visualize 

fx 10 büyük ve karmaşık 

nesneleri görselleştire-

bilmesi ve manipüle ede­

bilmesi ve çok yüksek 

hızlarda çalışabilmesi 

nedeniyle, özellikle Sa­

yısal İçerik Yaratma 

(DCA) gibi daha üst dü­

zey projelerde kullanılı­

yor. HP Visualize fx gra­

fik Hızlandırıcıları, üs-

tün performansıyla yük­

sek seviyeli görsel ger­

çeklik sağladığı için, et­

kileşimli model aydınlat­

ması ve rotasyonu için 

üretilmiş olan yeni PA-

RISC Geometri Motoru 

Teknolojisi'ni kullanı­

yor. HP Visualize fx5 ve 

fxlO'un avantajları ara­

sında hacimsel görselleş-

tirme ve gerçek zamanlı 

gölgeler için 3D ve doku 

işlemesi, 16384x16384 

ebada kadar çıkabilen 

doku haritaları, tama-

miyle düzgün bir görün­

tü elde edilebilmesi ve 

hareketten kaynaklanan 

bulanıklık durumunun 

giderilmesi için donanım 

tarafından hızlandırılmış 

biriktirme arabelleği de 

bulunuyor. 

Bağımsız yazılım sağ­

layıcı sertifikasyon har­

camalarını azaltmak 

amacıyla hem fx5 hem 

de fx 10 için eş yazılım 

arayüzleri ve cihaz sürü­

cüleri ve üst uç 3D uygu­

lamalarından en yüksek 

performansın alınabil­

mesi için tüm bilgisayar 

sistemi göz önünde bu­

lundurularak yapılmış ta­

sarım da HP Visualize fx 

serisinin diğer sağladık­

ları arasında. • 

HP Visualize fx serisi 

Bilgi için: HP Türkiye 

Tel: 0212- 224 59 25 

İçeriğinizi kaça satıyorsunuz? 

M
erhaba. İşi bilgi satmak 

olan şirketleri bugüne ka­

dar teknolojinin hep yakı­

nında görmek pek şaşırtı­

cı değildi. Bugün yakın takip yerini 

"teknolojiyle yatıp, teknolojiyle kalk­

maya" bıraktı. Tabi yatacak zaman ka­

lıyorsa. 

Internet'in sunduğu im­

kanlar, değişimleri de bera­

berinde getirmekte. Yani, 

Internet işinizi yeniden şe­

killendirmenizi gerektiriyor. 

Bu değişimin miktarı ve bo­

yutu işin niteliğine göre de­

ğişiklik gösterse de, sonuç­

lar her zaman pozitif olma­

yabiliyor. Özellikle içerik satıcılan çok 

dikkatli olmak zorunda. Yeni oyunda 

basan için mutlaka uzman göz lazım. 

Ürettiğiniz şey bilgi olduğuna göre, 

onu satmak zorundasınız. Internet üze­

rinde iş yapanların çoğunun gelir mo­

dellerini "reklam alma" üzerine kur­

makta olduklarını görüyoruz. Finansal 

bir destek olmadan bu işlerin ayakta 

durabileceğini zannetmiyorum. İşin 

başansı karlılıkla ölçülüyor malum. 

Bu tür iş modellerinin hızla "kazanç 

artırma" metodolojileri üzerinde yo­

ğunlaşması gerekiyor. 

Bilgi satışı çok avantajlı bir iş. Üret­

tikten sonra istediğiniz kadar satabili­

yorsunuz. Çok rahat şekillendirebili-

yorsunuz. Çok rahat parçalara bölebili­

yorsunuz. O halde küçük ödemeler bi­

le sizin için büyük anlam kazanıyor 

demektir. Bir haber şirketinin, haberle­

rini küçük ücretler karşılığı insanlara 

sattığını düşünün. Ne kadar çok habe­

rin ne kadar çok alıcısı olacak. Qpass 

Inc, içerik satıcılarıyla alıcılarını bira­

raya getiren bir Uygulama Servis Sağ­

layıcısı (USS). Üyelerinin bir­

kaç tıklamayla içerik satın 

alabilmesini sağlıyor. Telif 

hakları sorunu, Internet kulla­

nım oranının düşüklüğü, alt­

yapı yetersizlikleri ve ekono­

mik koşullar, ülkemizde bu 

tür "mikro ödeme sistemleri­

nin" yaygın bir şekilde kulla­

nımı için zaman gerektiğini 

ortaya koyuyor. 

işiniz birkaç yıl içerisinde neredeyse 

tamamen Internet'e taşındığında ger­

çeklerle yüzyüze kalacaksınız. Internet 

üzerinde yaşadığınız başarısızlıklar, 

muhasebe kayıtlarınızın eksi hanesinde 

yerini alacak. "E-business" in gerçek­

ten ne olduğunu belki ancak böyle an­

layabileceksiniz. Rakiplerinizin 

küresel basarı öyküleri sizi nerede hata 

yaptığınız yolunda uzun soluklu top­

lantılara sürükleyecek. Eğer oyunu 

kurallarına göre oynamazsanız. 

Böylece ben de bir "Aman ha..." 

yazısı yazmış oldum. Internet endüst­

risi ve teknolojileri, trendler, yorumlar 

ve "Internet Türkiye" onbeş günde bir 

internext'te. Hoşçakalın. 

volkang@interpro.com.tr 

Dell'den ultra hafif dizüstü bilgisayar 

D
ell, ultra ha-

fif-ince diz 

üstü modeli 

L a t i t u d e 

LS' i piyasaya sundu. 

Üst düzey yöneticile­

rin beklentilerini karşı­

lamak amacıyla tasarla­

nan Dell Latitude LS, 

1.6 kg. ağırlığı ve 

272x220x 25.5 mm. bo­

yutlarıyla sağladığı ra­

hatlığın yanı sıra, hafif­

liği sayesinde kullanı­

cıların yükünü hafifle­

terek sağlık sorunlarını 

da ortadan kaldırıyor. 

128 M B ' a ulaşabilen 

belleğe sahip olan Lati­

tude LS, 12 GB kadar 

yükselebilen sabitdisk 

kapasitesine de sahip. 

Ayrıca özellikleri 

arasında magnezyum 

alaşımlı kasası, modü­

ler DVD- ROM sürücü­

sü ve entegre 3Com 

10/100 Ethernet kartı 

da bulunan Latitude 

LS, özel deri kılıfı için­

de sunuluyor. • 

Dell Latitude LS 

Bilgi için: Sentim, 

Sispa 

Tel: 0216- 528 33 66 

0216-361 74 72 

www.bthaber.com.tr 
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M erhaba, 

Sana oldukça yoğun geçen bir haftanın ardından yazıyorum. 
Bu yaz sektör etkinlikleri yazlık mekanlara taşındı. Geçen haf­
ta Tekofaks Panasonic yeni cep telefonu GD92 modelinin tanı­
tımı için inanılmaz bir davet düzenledi. Elime gelen parlak zarf 
ve içinden çıkan şık davetiye, "Değişim" sloganı ile piyasaya 
sunulan GD92'yi gerçekten güzel ifade etmiş doğrusu. 

Tanıtım için sosyetenin gittiği meşhur mekan Laila seçilmiş­
ti. Doğrusu senin de burada olup daveti görmeni çok isterdim. 
Ama merak etme, geceyle ilgili herşeyi anlatacağım. 

Kapıdan girip davetiyedeki "değişim kartı"nı teslim ettikten 
sonra boynuma bir "değişim kolyesi" takıldı. Ne anlama geldi­
ğini anlayamadığım kolyeyi takarken açıkçası biraz yadırga­
dım, ama Laila'nın içine girince gördüğüm "değişim kolye"li 
kalabalığı görünce şaşırdım kaldım. Ne çok değişim geçirmek 
isteyen varmış diye geçirdim içimden. Dev ekranda sürekli 
GD92 tanıtımı yapılırken, denizdeki Tekofaks Show Boat tek­
nesi ise gösteri için hazır bekliyordu. 

Sektörün yöneticilerinden sosyetik simalara, futbolculardan 
mankenlere kadar tanıdık birçok kişi oradaydı. Tanıdık kimseyi 
gördün mü diye sorarsan bu tür etkinlikleri kaçırmayan Micro­
soft Türkiye Genel Müdürü Süreyya Ciliv oradaydı. Diğer bir 
tanıdık sima ise Likom Marmara Bölge Müdür Gökhan Say idi. 
Tabi ki Tekofaks Panasonic yetkilileri de gecede ev sahipliği 
yapmak üzere eşleri ile birlikte gelmişlerdi. Ama gelgelelim o 
kadar kalabalık ve gürültülü bir ortamdı ki bir kere gördüğüm 
kişiyi bir daha göremedim. 

Saat gece 11 'e doğru gösteriler Tekofaks Show Boat ile baş­
ladı. Boğaz'da ışık gösterilerini havai fişekler takip etti. Ardın­
dan gözler sahnede dans etmeye başlayan dansçılara döndü. 

O saate kadar "değişim kolyesi"nin içki almak dışında ne işe 
yaradığını anlamamıştım. Dans gösterisinin ardından herkesin 
kolyesinin arkasına bakması istendi ve GD92 yazılı olanların 
Panasonic GD92 kazandığı duyuruldu. Duyduğuma göre 50 ta­
ne GD92 verilmiş o gece. 

İşte sektör etkinlikleri anlattığım gibi böyle eğlenceli toplan­
tılarla sürüp gidiyor. 

Sana son birkaç haftadır askere giden dostlarımızdan bahse­
diyordum. Çoğu bir aylık bedelli askerlik yaptığı için bu hafta 
geri dönüyor. Halkla İlişkiler şirketi Ünite'den Ercüment Şener 
de teskeresini almaya hazırlananlardan. Duyduğum kadarıyla 
Şener, bu hafta iş başı yapacakmış. İşte göz açıp kapayana ka­
dar geçti bir ay. 

Geçen gün bir arkadaşımın yolladığı bir hikayeyi yazmak is­
tedim. Belki bu yazı haftaya gülümseyerek başlamana yardımcı 
olur: 

"Art arda kırdığı potlarla nam salan Japonya'nın çiçeği bur­
nunda Başbakanı Yoşiro Mori'nin, gafların en büyüğünü Mayıs 
ayındaki Washington ziyareti sırasında yaptığı ortaya çıktı. 
Washington'daki Japon Büyükelçiliği kaynaklarından sızan ha­
bere göre, Japon yetkilileri tek kelime İngilizce bilmeyen Mo-
ri'ye, ABD Başkanı Bill Clinton'la karşı karşıya geldiğinde, 
"How are you?" (Nasılsınız) diye sormasını, karşılığında "Fine 
thanks, and you" (İyiyim, ya siz?) cevabı alacağını ve bunun 
ardından da "Me too" (Ben de) demesi gerektiğini öğretmiş. 
Mori bunları bir güzel ezberlemiş, ancak Clinton'la karşı kar­
şıya geldiğinde bir anda kendisine tembihlenen her şeyi 
unutuvermiş. Ve olaylar şöyle gelişmiş: Mori, 

"Who are you?" (Siz kimsiniz?) diye sormuş. Önce kısa bir 
süre şaşıran Clinton, işi şakaya vurup, "Well, I am Hilary's hus­
band" (Şey, ben Hilary'nin kocasıyım) demiş ve kahkahayı bas­
mış. Mori de Clinton'ın kahkahalarına aynı neşeyle katılıp, 
cevabı yapıştırmış: "Me too. 

Hoşçakal. 






