eneralmente el empresario pyme que
llega a alguna oficina de vinculacion,
lo primero que dice es necesito tal

cosa. Y quizés en vez de eso, lo que
necesita es un proyecto para poder
encontrar un complemento, sea éste

financiero, tecnologico o de mercado”.

“Quiero contarles una anécdota sobre un
empresario que se dedicaba a la fundicion gris (el
tipo de fundicion de acero mas habitual) y se nos
acerco hace ya anos al Instituto Tecnologico de la
CGI, porque queria comenzar a hacer fundicién
nodular, mas tecnologica. Cuando me encuentro
con él me dice que lo que necesitaba era un horno
de induccion magnética”.

“planteado de este modo, el proyecto de este
senor era comprar por un bien de capital, alo
que yo le estaba practicamente por contestar que
nosotros no ibamos a poder ayudarlo en eso. Sin

embargo, se ; £
qierer, T B
La anécdota (mas ; o
desenlace) es del pimhn
cion Tecnolégica P
Gonzalez, quien diserté durante
online organizado por la Fund
Aires y la Camara de Emp g

1C




¢ la Ley 23.877 de Vinculaciéon Tecnologica de
1990, en su momento votada por unanimidad en
ambas camaras. Durante el encuentro compartio

u disertaciéon con el titular de I+D+i, Fernando
Peirano, v el responsable de Fontar, Aleiandro
Primbas. Otros participantes fueron el dsrect_or
ejecutivo de Vintecar 4.0, Fabidan Ruocco, (_zl tu_tular
de la Confederacién Econémica de la provincia de
Buenos Aires (Cepba), Guillermo Siro y la anfi-
triona, Maria Eugenia Ruiz, pfesidepta ttel Focava.

Sigue el relato de Conrado Gonzalez: M;re.

me dice el empresario. Yoen realidad trabajo
con la fundicion gris y quiero pasar a trabajar con
fundicion nodular. De los distintos proveedores que

tengo de fundicion nodular ninguno tiene la ca{;dad
que yo necesito. Entonces quiero hacer mi propia
materia prima, es decir, la fmgdmén_nodular. y
para ello necesito el horno de induccion magneé
tica”.

o

N Conzélez impuisor de
la Ley de Vinculacién

| Tecnolbgica, fue quien
abri6 el encuentro de
Focava y la Fundacién
Pro Buenos Aires

“Entonces, fijense ustedes que a partir de
una necesidad y de cierta empatia en una charla
logramos formular un proyecto de modernizacién
tecnol6gica que implicaba, entre otras cosas, que
el objetivo no era comprar un horno de induc-
ci6n magnética: el objetivo era hacer morsas de 24
pulgadas para la industria del petréleo”.

Concluy6 Gonzilez: “Hay muchas cosas que
son posibles, para las cuales es necesario el
didlogo y la generacién de empatia entre quien
tiene una necesidad y quien pueda resolverla”,

ACTORES

Peirano planteé que tanto desde 1+D+i como
desde Fontar acompanaron el desarrollo del
barbijo Atom Protect, mas conocido como
“barbijo del Conicet”, una experiencia que utilizé
como ejemplo de lo que se puede lograr cuando
la financiacién va mas alla de la adquisicién de
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“No hay pyme que pueda
llegar a desarrollar y
transitar la pandemia y
post-pandemia sin haber
incorporado tecnologia en
todos sus procesos”.

un equipo o el apuntalamiento del capital de
trabajo, para abordar cuestiones menos tangi-
bles, como el asesoramiento o el desarrollo de
un plan de negocios.

“En estos (ltimos meses venimos acompanando
experiencias tangibles, como con la empresa textil
Kovi SRL de La Matanza, una fabricante de toallas
que venia haciendo un esfuerzo interesante por
mejorar su producto para repeler rapidamente la
humedad y que volviera a estar lista para otro uso,
sin acumular hongos, malos olores, etc”.

Prosiguié Peirano: “En el camino de buscar esa
mejora dirigida a su mercado, a sus clientes,en
Kovi tenfan un dialogo con distintas instituciones,

U

distintos actores de nuestro sistema cientificoy

tecnolégico. En ese punto fue que lo
pandemia y la necesidad de cuidarnos
barbijo. Por ese camino previo fue
ir y golpear las puertas de la Uni
Martin y asociarse y construil
famoso, el barbijo del Conicet
en La Matanza, que incorpo
grupo de trabajo en la:
elementos que permi

rias. Me parece que es
sante de lo que (

T

tener hisopos. El hisopo parece algo muy simple
pero tiene que cumplir normas muy estrictas. La :
empresa encontré en la Universidad de LaPlata
la capacidad técnica para resolver cada uno de '
los aspectos que implicaba producir un hisopo en
Argentina. Lo hizo en un plazo muy breve con.
ayuda y el apoyo de la Agencia I+D+i hoy te
hisopos producidos en Argentina para g
nos demore ni nos obstaculice la posib
hacer un test serolégico, m ar ¢
para quien tenga una sospec
Peirano remarcé que ¢

dei ova §
que Espana con
tener otra e




-

LINEAS. Alejandro
Primbas detallé en el
encunetro las lineas
de crédito disponibles
desde el Fontar

para todo tipo de
emprendimientos.

INSTRUMENTOS
\lejandro Primbas, de Fontar, describié el obje
tivo v alcance de las lineas disponibles: ANR
\sociativos (financian parcialmente proyectos
cuya finalidad sea el desarrollo innovador.de
tecnologia a escala piloto y prototipo), Asisten-
cias Tecnologicas Individuales (para ayudar a
empresas a identificary solucionar su's<re.tos
tecnolégicos que afecten a su c0:11pet1l1y1dad,
mediante el apoyo de asesores tecpplog:cos. en
el marco del Programa de [nnovaclgn Tecno-
l6gica) y Asistencias Tecnolégicas Grupales
( il‘\’ucla a identificar y soluciona_r retos tecno-
logicos que afecten la competitividad de
empresas).

‘%I'.I primer instrumento que tenem?st;\sct; ses
una ventanilla permanentev son las asis .

. diio Prinbas. “Con un monto le

tecnologicas”, djo Fimera aproxi-
100 millones de pesos, €s unap

macion para ampliar el circuito de empresas que
que ya conocen el mecanismo del Fontar. Lo que
permiten las asistencias es generar el financia-
miento para contratar a expertos tecnologicos,
que ayudan a la pyme a generar un mapa de de su
potencial. No es para desarrollar un proyecto en si
sino para generar el semillero, la hoja de ruta de
proyectos o formas de encarar y agregar valor a
través de esta modernizacion, innovacion y demas
cuestiones”.

En este caso, detallé Primbas, el aporte de la
agencia [+D+i ya a sea individual, por empresa
o por pyme es de hasta 800.000 pesos por esta
consultoria, tiene un plazo maximo de 12 meses de
ejecucion (ese es el limite nominal) y se financia
hasta el 60% del costo total del proyecto. “Es
decir, la empresa tiene que hacer un aporte de
contraparte”, agregd. “Basicamente, el mecanismo
es que la propia empresa es la que trae ese perfil
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“Hay que destacar mas a las
numero uno como Tecme,
cuyos respiradores de alta
complejidad nos permitieron
expandir las camas de
terapia intensiva“.

de consultor, El mismo instrumento también
tiene una modalidad grupal y lo que tiene de
diferencia no es el objeto en si, pero si la posibi-
lidad de trabajar en algtn cluster, algun aglome-
rado productivo o en alguna relacion proveedor-
(liente. de modo que esa consultoria pueda ser
financiada en un grupo desde 3 hasta 15 pymes”.
Prosiguio Prinbas: “Este otro instrumento
rambién es una ventanilla permanente y es la
posibilidad de incorporar en las empresasa
especialistas que vengan del ambito cientifico

academico. Historicamente, este fue un instru- i

mento que estaba pensado para doctore

NECESIDAD.

*En términos de
innovacién, Argentina
tiene 11 veces menos
que Espafa, con la
misma poblacion®, dijo
Fernando Peirano,

TIv

no habian comenzado la carrera de investiga
dores en el Conicet y querian enfocarse hacia el
sector productivo. Entonces, lo que hicimos fue
ampliar un poco ese espectro porque tampoco
es tan facil encontrar un doctor en una empresa.
Lo que hicimos fue ampliarlo con la idea de
que tamb}én. sin tener el doctorado, pudiesen
tener algun tipo de especializacion y sobre todo
antecedentes en I+D. La gran diferencia es que
ese m\{estizndor no viene a ser una consultoria
sino a instalarse en la némina de la pyme, en la
nomina concreta del sector productivo durante
un plazo de tres anos, pero para fortalecer inter-
namente las capacidades de innovacion y desa
geuo mléetco de esa empresa. Lo que finan-
amos es un periodo de 13 sueldos anuales
aplicados al costo laboral en una escala decre-
ciente Wmmmu incorpo-
dﬁm s hasta el 809% de ese costo laboral durante
primer o, el segundo o s del 60% y 1

e s
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Rondas

ANR
El titular del Fontar pasé entonces a describir
la lineas ANR Participativo, que describié como
la “insignia” del organismo. “El ANR sirve a
todo tipo de sector y a todo tipo de solucién
productiva, siempre y cuando se encuentre en
una fase de 1+D y llegando a una escala piloto
de prototipo. La idea es generar este nuevo
conocimiento y llegar hacia una innovacién

del producto o de nuevos procesos. Recién

esta abierta la convocatoria, que estard hasta
mediados de agosto. Es un buen incentivo para
volver a enfocar provectos de 1+D, con subsi-
dios de hasta 15 millones de pesos sobre el cual
la agencia siempre financia una parte de ese
riesgo que es el 60% mientras que la empresa
tiene que aportar una contraparte del 40%".

La linea total, dijo Primbas, puede llegar a
totalizar 1.000 millones de pesos. Y luego detallé
la linea de Aportes Reembolsables para la Presta-
c1on v Consolidacion de Servicios Tecnologicos.
“El siguiente instrumento tienedosfases.de
e)ecucion: una fase 1, que es exactamente igual
que la que Mencionamos recién, pero no es para
cualquier 1ipo de proyecto sino para los proyectos
que brinden soluciones en ejes estratégicos en los
que la Argentina tiene mucho potencial: toda la
agenda de transformacion energética y también
Ix agenda de transformacion digital y todo lo que

1a agroindustria, asi como

es agregado de valor en
una mirada a la agenda mas verde de produc-
(1on mas sustentable, mas limpia y de impacto
Jdel sector productivo en términos del medio
ambiente”. ¥

Agrego: “Se puede recofrer una etapa 1 ¢
un subsidio de hasta 15 P
del Fontar. Y R
(10n de ese subsidio, en una Seg!
va a evaluar la capd 0 o
¥ podra a




