Girisiminizin Adi
Bir cumle ile en basit sekilde ne yaptigini anlatin.

Yatirbmci Sunumu

Ad Soyad, Girisimdeki Rolunuz



Asansor Cumleniz

(Yatirimci niye sizi dinlemeli ? Dikkatini gekin!)
(Ornek: Sizi 2015 yilinda Tlrkiye'de en gok indirilen uygulama ile tanistiracagim.)



PrOblem Girisiminizin Adi

(PROBLEM 1 - Veriye Dayali Ispat)

(Problem hem buyuk olmali, hem de ¢ok kisiyi etkilemeli)

(PROBLEM 2 - Veriye Dayali Ispat)

(PROBLEM 3 - Veriye Dayali Ispat)




Girigsiminizin Adi

Cozum onerinizi bir cumle ile en buyuk ayristirici ozelliginiz ile birlikte yazin

(Ornek: Avukatlarin davalarini takip etmesi icin aylik abonelikli en hesapli SaaS ¢ozimi)



Girigsiminizin Adi

(Urinlintiz bir cimle ile anlatin)

WWW.dirisiminizinadresi.com

v/ Ozellik 1
v/ Ozellik 2
v/ Ozellik 3 D

(Arkasindaki teknoloiji ile ilgili de bilgi verin)

(Demo yapmamaya calisin, belki onceden kaydedilmis ekranlar gosterebilirsiniz.)


http://www.girisiminizinadresi.com

Gelir Modeli Girigiminizin Adi

w

Abonelik Reklam
10 TL/ay Dogal Reklam
v Eger bu modeli test v Eger bu modeli test

ettiyseniz belirtin ettiyseniz belirtin



Pazar Girigiminizin Adi

ls Modelinizden

Pazar hakkinda bilgi ve
v/ J

pazardaki firsati anlatin ~ dolay:
T0p|am Pazar gidilebilecek pazar

v Pazar neden sizin driine muhtac
anlatin

Girisiminizin ve
ekibinizin
limitlerinden dolayi
ulasabileceginiz
pazar




BUylme Stratejisi Girisiminizin Ad

+ Biyime motorunuzla ilgili bilgiler ve ispatlar
(en verimli kanaliniz...)

«/ Pazarlama Stratejiniz

+/ Dagitim Kanallariniz

April May June July



\Y ugte rilerimiz Girigiminizin Adi

Bu sirketler urunumuze guvendi ve bizi cok sevdiler
(Sadakatlari ile ilgili birkag metrikten bahsedin)



Rakiplerimiz

Kriter 1

Kriter 2

v/
v/
Kriter 3 v
v/

Kriter 4



Su an ne durumdayiz ? Girisiminizin Ad

Ik Para Odeyen Webrazzi En lyi

llk Beta Kullanicimiz Miisterimiz Girisim Odili

Amerika pazarina giris

simdi

Kas 2014
Oca 2015 \ Ara 2015

............ OOOOOOO

Ara 2014 )
Nis 2015 Haz 2015 Mar 2015

| WW\N@I

Prototip Web lansman iIPhone Uygulama Lansmani



Metriklerimiz Girigiminizin Adi

125 CAC:

LTV:

CHURN:

Aktif Kullanici:

Toplam Kullanici:

April May June July

Aylik kullanici/gelir buyume oranimiz %X



Finansallarimiz Girisiminizin Ad:

125 Burn Rate:
Revenue Run Rate:
Runway:

Gross Margin:

April May June July

Jan-16 Feb-16 Mar-16 ... Dec-16 2017 2018

Gross Revenue

Less: Cost of Goods Sold
Gross Margin
Operating Expenses

HR

Marketing

G&A

Net Income Before Tax

Cash Flow

more detailed version is in the appendix



Yatirom Turu Girisiminizin Ad:

0
15% Pazarlama 40% Ekip

%15 icin $200K ariyoruz.

Bir melek $40'1 taahhiit
Vot ’

12 aylik donemde
v kullanacagiz.

20% Yeni Pazarlar

25% Yeni Altyapi

14



Takimimiz Girigiminizin Adi

)
\
\
¢ {
< 7
7
7

Kurucu Ismi Kurucu Ismi Takim Uyesi Ismi
Rol Rol Rol
Bu girisimi en iyi sizin Bu girisimi en iyi sizin Bu girisimi en iyi sizin
buyutebileceginize dair ipuclart: buyutebileceginize dair ipuclari: gelistirebileceginize dair

Egitim, is tecrubesi... Egitim, ig tecrubesi... ipuclari: EQitim, is tecrubesi...



Ortaklik Yap IMIZ Girigiminizin Adi

Melek Yatirimci
15%

Kurucu 1
45%

Mevcut Ortaklik Yapimiz
(girisiminiz.com)

Kurucu 2
40%



Neden bize yatirrm yapmalisiniz? Girigiminizin Ady

4
v/
v/
v/
v/

Takimla ilgili avantajlar

Pazara ilk girme avantajlariniz

Pazara girme bariyerleri

IP bazli haklariniz

Teknolojik avantajlariniz



Girigsiminizin Adi

Neden su anda dogru zaman ?

4
v/
v/
v/
v/

Global benzerlerin ¢ok Iyi yatirimlar almasi

Cikis seceneginin cok olmasi

Musteriden ¢ok yogun ilgi gormesi

Sonraki yatirim turlarinda ilginin ¢gok olacaginin ispati

Kulturel, regulatif, teknolojik degisimler



kurucu@agirisiminiz.com

05411234567

Sorulariniz



mailto:kurucu@girisiminiz.com

