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FENALCO supera sus expectativas de ventas en el Salon del Automovil
Ventas por $87 mil millones en EXPOMOTOR

Culmind con éxito en Cali la Por su parte Claritza Ospina,
version 22 de EXPOMOTOR, el directora Comercial de Nissan,
Salon del Automovil que realiza comenta: «Este aflo la sacamos
la Federacion Nacional de del estadio con la version de

camionetas SUV, vendimos



Comerciantes, FENALCO Valle
del Cauca.

Con ventas de 87 mil millones de
pesos y méas de 40 mil asistentes
en los cuatro dias del evento,
EXPOMOTOR 2019 — Salén del
Automovil le da un fuerte impulso
a la venta de vehiculos nuevos en
el suroccidente colombiano.
FENALCO agradece a todas las
marcas de vehiculos nacionales e
Importados que se comercializan
en el pais, asi como a las
entidades financieras, empresas de
accesorios y servicios afines al
sector, que se sumaron a esta
edicion del evento.
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El domingo 9 de junio, a las ocho
de la noche, en el Centro de
Eventos Valle del Pacifico,
culmind con éxito la version 22 de
EXPOMOTOR. Cuatro dias con
la mas completa y atractiva
exhibicion y venta de vehiculos
nuevos, motos de alto cilindraje y
vehiculos de transporte publico y
pesado.

La feria se destacé por presentar a
los asistentes los ultimos
vehiculos en todas las marcas,
lanzamientos 2020 y desarrollos
tecnologicos, que brindan mayor
seguridad y confort al conducir.

muchas en ese segmento, todas
nuestras gamas fueron muy bien
aceptadas por los visitantes ”.

A Audi le fue muy bien, asi lo
expreso Juan Russi, Gerente de
Audi «Hicimos presencia de
marca que es lo mas importante
para nosotros, miles de personas
tuvieron contacto con nosotros y
nuestros lanzamientos.
Cumplimos el objetivo en ventas.
En dos afos volvemos».

Y para Davivienda, en opinion de
Carlos Rodriguez, Gerente de
Vehiculos el balance es

positivo: «Hicimos
posicionamiento de marca,
vinculamos nuevos clientes y
atendimos a nuestros clientes».

Tecnologia y variedad de
marcas, grandes protagonistas

Las marcas destacaron en sus
vehiculos atributos como la
velocidad crucero adaptativa, el
radar de mitigacién de colision
frontal, el detector de puntos
ciegos, el sistema de parqueo
asistido, ademas de desarrollos
tecnologicos que brindan mayor
confort al conducir: encendido sin
llave, cabina climatizada, guantera
central con sistema de
refrigeracion, aire acondicionado



Balance en cifras

«En EXPOMOTOR 2019
impulsamos ventas por $87 mil
millones, lo que superd
ampliamente nuestras
expectativas. 2.050 vehiculos
vendidos en cuatro dias de evento,
consolida a EXPOMOTOR como
la plataforma de venta mas
importante para el sector en todo
el suroccidente. Con la
realizacion de este evento,
FENALCO dinamiza la economia
del sector automotriz, no solo de
concesionarios, sino de todo el
claster, que vincula a entidades
financieras y de segurosy
empresas de servicio y accesorios
como talleres, lubricantes, llantas,
tecnologia, entre otros», expresa
el presidente de la Junta Directiva
de FENALCO, Octavio de Jesus
Quintero Gomez.

Por su parte, la directora del
Gremio en el Valle del Cauca,
Gladys Barona de Conde
comenta: “El éxito del evento se
debe también al gran esfuerzo de
las marcas participantes que se
comprometieron a exhibir en
EXPOMOTOR lo mejor que
tienen en su portafolio. Pudimos
ver lo mas competitivo del
mercado americano: carros de
ultima generacion, la mas
reciente tecnologia, carros

bi-zona con eliminador de
bacterias, cargador inalambrico de
celulares, sillas eléctricas con
memoria por usuario, pantalla
tactil con sistema de conectividad
Apple Car y Android Auto, GPS
google 3D integrado, mando por
voz, luces led, por mencionar
algunos.

Para otras marcas, el diferencial
de sus vehiculos esta en los
caballos de fuerza, en los motores
biturbo, la caja de velocidades, las
llantas, el techo panoramico o
corredizo, el nimero de asientos,
entre otras caracteristicas propias
de su marca.

Los asistentes destacaron la
variedad de marcas, los precios de
feria y planes de financiacion, las
actividades para la familia, la
organizacion y la tecnologia entre
los beneficios de comprar carro en
Expomotor.

Para Ana Lucia Ortega, cliente
Nissan: “Expomotor permite ver
todas las marcas en una oferta
muy completa. Me decidi por
Nissan porque se ajustaba a mi
presupuesto y aproveché los
beneficios de la feria.

Por su parte Alvaro Escobar,
cliente Audi, destaca que: “Este es
el tipo de eventos que debe
promover FENALCO para



hibridos o de conduccion
semiautomatica. Mas de 40 mil
personas encontraron vehiculos
desde $29.990.000 hasta $400
millones, todas las gamas y
marcas, incluso aquellas que
estan abriendo plaza en Cali
como Jaguar. Con estas ventas
aportamos a las cifras de ventas a
nivel nacional».

Las marcas participantes dieron
un balance positivo del evento, al
alcanzar y en algunos casos
superar sus metas de venta,
destacando la organizacion y
convocatoria de FENALCO y el
esfuerzo de todas las marcas para
hacer una excelente exhibicion de
sus vehiculos en los diferentes
pabellones del evento.

Dinora Marino, gerente de
Automotora Norte y Sur comenta:
“Superamos el objetivo y estamos
felices. El sabado y domingo
atendimos todo el tiempo clientes
potenciales. Los concesionarios se
esmeraron por tener muy buena

»

exhibicion”.

dinamizar la economia de la
ciudad. Una feria multi-marcas,
marcas multi-estrato. Llegamos el
domingo a las seis de la tarde y
tuvimos la oportunidad de hacer
un muy buen cierre de negocio,
accediendo a precios y beneficios
especiales».

A Angela Sandoval, visitante a la
feria le gusto “encontrar un evento
tan organizado, con variedad en
marcas de vehiculos y buenos
planes de financiacion. Nos gusto
encontrar actividades para la
familia especialmente la
presentacion del violinista y el
show de salsax.

A Luis Leon, le gusto “ver los
modelos 2020, los desarrollos
tecnologicos y encontrar todas las
marcas para comparar y escoger.
Yo coticé un vehiculo y estoy
esperando la aprobacion del
crédito para comprar el carro«.

Por su parte Juan Fernando
Llanos, comento: “encontramos
las marcas que nos interesaban a
mi esposa y a mi, y a mis padres
que también quieren comprar
vehiculo. En los stands nos
atendieron bien, brindandonos la
asesoria gue necesitabamos.
Cotizamos dos carros, esperamos
poder comprar»



	VENTAS POR $87 MIL MILLONES EN EXPOMOTOR
	Ventas por $87 mil millones en EXPOMOTOR


