
数 字 资 产 世 界 的 纽 交 所



你有多久不带现金了
互联网人才能感觉到的分水岭
互联网红利已尽尾声，随着BAT寡头集团

的资本化进程结束和信息网络的全面成

熟，互联网所产生的连接赋能，已经完

全升级到更为纯粹的金融阶段。



7%

52%
2017年中美股民人数占全民比例

中产阶级股份化
个人资产的“城镇化”进程
随着中产阶级的兴起和中国从低端制造

经济向上游转型，一二线城市的多数人

进入金融市场成为必然。

手中有投资，心里不发慌
中国的改革进程即是资本集中于少部分人的进程

过去十年，存款不加入地产增值周期，即被转移

未来十年，存款不加入金融增值周期，即被转移



健康的交易市场是西方经济的根本
我们不对中国和中国股市的体制本质加以评论，

我们只想说，一个公正，透明，专业，权威的资

本交易市场对健康的市场经济是如此重要

更公平的交易市场，

要让大部分人享受到

经济增长的红利



2013年8月 比特币在德国合法化

2013年12月 比特币在加拿大合法化

2017年4月 比特币在日本合法化

2017年5月 比特币在加州合法化

2017年7月 比特币在澳大利亚合法化

2018 俄罗斯、韩国、印度正在拟定合法化

数字货币爆发倒计时

数字货币不断确立合法地位
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2017年，美国、中国、日韩、欧洲等地均有

大量热钱希望涉足区块链投资和交易场所，

其中包括大量的传统资本和专业机构

各方资本本年度投入大幅攀升
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世界资本汹涌进入



大众指数风向标风口渐成
数字货币和数字交易市场发展之快，是去中

心化金融体系的生命力体现。过去两年，已

渐成风口。（以下为各关键词的百度指数）

比特币

区块链

数字货币
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XSTAR 应时而来
数字资产纽交所的理想
我们的理想，是塑造一个可以让个人资产

更加公平、透明，快速分享数字资产公司

经营红利的交易所，让数字资产经济体形

成正向循环。并借助全球庞大的区块链投

资者用户基数和经济成长速度，成为全球

型的标杆交易平台。



1602 从阿姆斯特丹的世界上第一个股票交
易所成立，过去了415年

全球数字资产交易所在香港成立

数百年岁月更迭
交易标的从当时的瓷器 | 香料 | 纺织品

变成了如今的数字资产

2017



全面升级
强化交易平台4大核心能力

高责任 | 高体验

全球化 | 多语种



离线冷钱包

（资产安全）

高责任能力
银行级别的安保体系

GSLB分布式集群

（交易保证）

5重加密安全技术

（信息、交易安全）

防拦截防篡改

Google 双因素认证，专业级高速撮合引擎，离线冷存
储，云端多重加密，安全措施必须杀鸡用牛刀
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高体验设计
最性感的数字资产交易所

提高行业体验标准
以P网和B网为代表的币币交易所，操作界面原始落后

，交易流程不够流畅，用户体验亟待提升。区块链产

业发展速度太快，很多从业企业是被动的被市场推着

从小到大，但在产品和架构层面，仍然留下很多不足

，积重难返。

体验与速度的平衡
我们认为，交易平台在保证稳定、安全的同时，应当

提供良好的用户操作和使用体验，保障用户顺畅的交

易操作。



国际化起点
全球区块链市场整合能力

整合境外区块链新兴市场

除传统的中国和欧美市场外，Xstar.io还将积

极扩大在新生区块链热点区域的影响力，例如

日本、韩国、俄罗斯、东南亚、印度等

整合境外区块链成熟市场

Xstar.io将致力于沟通境内外区块链市场，让

中国资本能够投资更多的优质国外项目，也让

境外资本更好的了解中国项目



数字资产拥有与生俱来的全球化特征，但主

流币币交易所如Poloniex、Bittrex仅支持英

文，这对非英语国家用户来说进一步提高了

使用门槛，Xstar.io平台为世界多语种投资者

提供了更多选择

多语种平台
让世界语言多一些选择

中文 ENGLISH

日本語 DEUTSCH

대한민국 русский



数字货币交易业务

Xstar.io 平台将上架主流数字资产

BTC ETH LTC

ZEC LMC XSR

盈利方式

手续
费

提现
费

其他
收入

其他收入包括：可能的新币发行上架等服务费用

包括但不限于以上币种，其他经过慎重考察研究，
具有发展潜力和投资价值的品种也将陆续上架



从2013年始，创始团队在数字货币行业推出

了众多成功产品，并积累了大量的忠实用户

其中，邻萌宝已积累了数十万国内用户，以

及日渐繁荣的海外社区，此部分用户将构成

Xstar.io的基石。

Xstar.io上线之初，正值全新打造的邻萌宝2.0全球发布和

海外拓展阶段，将可共享邻萌宝快速发展的全球用户资源，

抢占海外优质用户的同时，打造Xstar.io与中国项目深度合

作的标杆。

携手百万用户 引领行业方向



水到渠成的产业链延伸
从挖矿到应用到交易市场

创始团队成功研发多款高性能ASIC矿机，
领先当时全球矿机技术半年，并成功销
售超过十万台
全球第一款图形化挖矿管理软件 WiiBox，
覆盖全球数万矿工

2013~
2015年

创立邻萌宝，成为国内第一家众筹超过
1000万人民币的区块链项目
培育区块链行业精准用户数十万

2016年

发起创办Xstar.io交易平台，完成数字货
币领域的产业链延伸

2017年



XSR代币发行

Xstar.io 代币代号 XSR，总发行量1亿，永不增发

发行 XSR 的目的：

1 筹集资金，用于交易平台的技术投入、系统持

续研发升级、安全防护、营销推广，以及合规性

建设

2 通过众筹，获得种子用户和长期价值投资者的

支持，也让更多对 Xstar.io 的未来有期待的朋友，

或对 Xstar.io 的发展有帮助的朋友能够参与进来，

共享资源，分享收益



回购机制

XSR 的价值支撑，来自于交易所业务的健

康发展，以及周期性回购和销毁。

Xstar.io 交易所上的所有品种交易手

续费收入的30%，将用于回购 XSR

。回购上限为总量的50%（共5000万 XSR），

回购的 XSR 将被销毁并可在链上查询。

每天系统会对当日交易量及手续费收入进行快照

，并公示。

每月初对上月交易手续费收入进行汇总，计算出

可供用于回购的资金额，在该月内进行回购操作

，并在月末销毁。



XSR发行和分配方案

ICO：20%

天使及私募：30%

团队：40%

推广及资源合作：10%

XSR 总量1亿枚，永不增发

其中，团队40%初始释放8%，剩余32%锁仓，分4年

解冻，每年解冻8%

天使轮募资方式

面向区块链行业资深人士，各类合作资

源方等。每份10BTC，共40份，每名天

使最多可认购5份。每份可获 XSR 

300,000枚。

天使 XSR 初始释放20%，其余80%锁仓

三个月，自代币发币起算



XSR发行和分配方案

ICO：20%

天使及私募：30%

团队：40%

推广及资源合作：10%

XSR 总量1亿枚，永不增发

其中，团队40%初始释放8%，剩余32%锁仓，分4年

解冻，每年解冻8%

私募轮募资方式

面向区块链行业生态参与者，对邻萌宝和

谷壳宝生态有贡献的海内外铁杆粉丝。

每份2BTC（或等价的 ETH、LMC、

GOOC、ICOCoin，具体比例待通知），

共400份，每人最多可认购5份。

每份可获 XSR 45,000枚，无锁仓。



XSR发行和分配方案

ICO轮募资方式

面向全球范围内更广泛的潜在用户和投

资者。

总量20%的 XSR 共20,000,000枚，开放

认购。

ICO 轮开启时间预计在交易所上线前一

周，但官方有权决定是否推迟。如在

XSR 开始交易前，未开启 ICO，则该部

分XSR 将在未来某个时刻不低于3倍私募

价格发行。如因各种原因，在两年内未

开启 ICO，或 ICO 失败，则该部分XSR 

将公开销毁。



1.技术研发升级 30%

3.全球市场运营 35%

2.运维及安全 15%

4.机动 15%

交易平台的安全防护投入，不仅体现在软硬件系统解
决方案上，也需要大量投入在专业的安全管理和维护
团队，和管理机制上。

相比其他新兴平台，Xstar.io 具有先天的用户群积累
和流量来源，可以节省大量营销成本。但作为有志成
为全球领先的交易平台，我们仍然需要在品牌建设，
以及全球的营销运营推广上保持较大投入

保留一部分资金，用于预算外开支、跨界合作、应急
处理突发事件等用途

安全、稳定、体验是交易平台的三大技术门槛，
Xstar.io 本次募集资金将持续在技术上加大投入，持
续扩充技术研发团队和安全运维团队，并提供奖励

资金使用规划



2017年3月，交易平台项目启动，立项进入
产品技术研发阶段

2017年7月底前，PC 版系统内测基本完成，

进入系统上线前运营和推广准备

2017年8月中旬，手机版系统内测完成，

IOS/安卓APP测试完成

2017年8月下旬，交易平台上线公测，接受

充币提币

2017年8月下旬，交易平台代币XSR发放，

并开启交易

2017年9月起，陆续上线海内外优质数字资

产

进展路线图



清华大学 MBA，北京航空航天大学工科学士

2013年加入比特币行业创业，曾创办 DigInForce（全球第

一款 LTC矿机参与研发及销售）、WiiBox（全球第一款图

形界面挖矿管理软件）、SFARDS（与李笑来和李丰合伙

创办，挖矿芯片及矿机研发）等比特币及区块链行业企业。

2016年创办邻萌宝，乃国内第一个千万人民币级ICO 项目，

发展并培育行业数十万用户

在加入比特币和区块链行业之前，熊立健先生在数字营销、

互联网产品领域有着卓越建树，曾任外企和国内上市公司

高管，并担任多个知名大学和知名企业数字营销顾问、特

聘讲师等身份

熊立健 CEO

联合创始人

创始团队



云南大学软件工程硕士，云南大学应

用电子学士，19年IT从业经验，一直致

力于软件技术研发工作。精通IT技术下

的各类软硬件架构和原理应用，10年以

上互联网开发经验，具备金融、能源、

政府等多个行业的企业信息化、互联

网应用、平台研发、IT管理的丰富经验

和技能。

创业前，曾任某国有上市公司软件研

发部经理，某知名上市公司研发部总

经理，某电子商务公司CTO。

林睿 CTO

联合创始人

前Gridseed海外市场负责人，毕业于

中国政法大学、荷兰鹿特丹大学和美

国威斯康星大学，法学博士。

纽约州和威斯康星州执业律师。

2013年接触比特币。前Gridseed矿机

核心团队成员，负责海外市场。对于

区块链产业链各环节的机会和风险有

深刻认识，对海外市场经验丰富。林

云竹先生将负责Xstar.io的海外拓展、

风险控制和战略合作。

林云竹

联合创始人

创始团队



底层技术架构师，算法设计师

复旦大学物理学博士，全国中学物理

奥赛获奖者。4年以上区块链及加密货

币开发经验，15年以上底层软件、嵌入

式系统、通信系统及相关算法开发经

验，曾任某著名芯片外企研发负责人，

曾作为项目负责人承担并完成上海市

科委某重点项目，具有丰富的带领团

队完成复杂项目研发和实施的能力

王晓东

联合创始人

应用服务开发经理

湖南大学软件工程专业，4年以上区块

链应用开发经验，8年以上互联网技术

开发经验。全球第一款图形化矿机管

理软件WiiBox 开发者。熟悉从底层软

件到上层控制软件再到硬件部署脚本

的整套系统架构，有丰富的架构、算

法经验，技术极客，喜欢贡献开源代

码艺术、系统入侵和防护艺术、研究

嵌入式系统、智能硬件、博弈算法

文格彬

联合创始人

创始团队



赵东
墨迹天气联合创始
人，国内最大的
OTC交易员

天使阵容

黄建
重庆数字资产交易
平台创始人，
ICOZG 创始人

丁浩（融合）
亚洲区块链协会
（DACA）创始会
员。币趣创始人，
CEO

李丰
第一颗BTC/LTC双
挖芯片公司创始人，
天使投资人

郭洪才 （宝二爷）
BitAngle 创始人
比特币和区块链天
使投资人

许元鸿
MoMChain 创始
人，前百度早期团
队成员，原五八同
城商务副总和小米
高管，Gridseed合
伙人

更多土豪隐身中……

Ramble
北美区块链协会主
席，贵阳区块链金
融监管沙盒总架构
师，贵阳区块链金
融孵化器董事长

谢坚（疯狂小强）
玄链创始人，烤猫
矿机董事，比特基
金 LP，小强矿机
创始人

杨林科
比特币中国交易所
创始人
ICOCOIN 创始人



顾问阵容

谭磊
前微软高管
NABA北美区块链
协会联合创始人

Wilson Weng
Esmart（专业矿机
服务器提供商）创
始人，天使投资人

谭博超
前乐视金融高管
咔咔买房创始人
CEO

蓝天
陆吾基金创始人，
天使投资人

更多顾问上图中
……



风险声明

本白皮书只用于宣传Xstar.io信息，并不构成买

卖 Xstar LIMITED 公司股份或证券的相关意见，

也不构成任何邀请买卖任何证券的行为。

Xstar代币，或 “XSR”，是一种与Xstar.io平台相

联系的加密货币。 该币：

(i) 不能用来购买相关物品或者服务；

(ii) 不是一种投资；

(iii) 不承诺任何回报；

(iiii) Xstar.io平台本身不是XSR代币购买者的共同

投资载体。



转币地址

LWhaVEG1Yeiaicpn1caYqDXpTtdF8mjCRN

1P6UzFT6uy1okWUoNtyJ136tLZpQGuz2sD

0x8e202D04efe07DC90dD89fB0b7B9fc879af6591b

ETH 接收地址

BTC 接收地址



欢 迎 您 的 加 入


