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Missao
Seruma empresa referéncia no segmento de manutencdo automotiva, garantindo

a exceléncia na entrega de produtos e servicos, gerando valor para os nossos
clientes

Estar entre os principais Players do mercado e ser referéncia de exceléncia de
servicos e produtos Automotivos.

sls Valores

@ Inovacdo e seguranca - Procuramos sempre inovadr nossos |/ ]
servicos e comportamentos para impactar o mercado e manter ¢

nossos colaboradores motivados e integros.

Trabalho em equipe - Manter todos os membros da equipe
alinhados em busca do mesmo objetivo, focando sempre em
contribuirum com o outro.

Integridade - Ndo fazer para o outro nenhuma acdo que ndo
tenha ética.

Melhoria continua - Contribuir com sugestdes para melhorar os
processos, otimizando a produtividade.

Respeito aos clientes e colaboradores — Nunca utilizar de praticas
desonestas para conseguir atingir resultado.

Entusiasmo ao cliente e satisfacdo — Proporcionar ao nosso cliente
um servico melhor que ele possa imaginar, sempre
surpreendendo-o positivamente com nossa exceléncia no
atendimento e na execuc¢do do servico.




PORQUE INVESTIR

EM FRANQUIA?

@ Imagem consolidada

Ao investirem uma franquia pode-se conta com o pretigio e renome damarca, por
isso sGio descartados os principais problemas iniciais de uma empresa como:
Aceitacdo do mercado e dividas de instalagdo e execucdo de projeto.

@ Treinamento e assisténcia

A franqueadora proporciona todo o treinamento e assisténcia necessaria para que
se possa obter a méaxima qualidade e padronizacdo dos produtos.

O Plano de negocio

Estudo de mercado e andlise, considerando fatores politicos-sociais e econdmicos
sdo feitos constantemente, fazendo com que o franqueado cresca com o menor
risco financeiro possivel.

@ Planejamento de instalacao

Ao optar por uma franquia o empresdrio deixa de se preocupar com o layout
arquiteténico, além de contar com todo o suporte da franqueadora para o
procedimento de montagem do empreendimento.

@ Marketing

A franqueadora conta com uma excelente equipe de profissionais capacitada a
definir um plano de midia eficaz para atingir o maior nUmero de pessods nos canais
modernos de comunicacdo. Sendo assim, ao se adquirir uma franquia pode-se
contar com toda a projecdo mididtica da marca. Trata-se de uma enorme
vantagem competitiva.

Centro Automotivo & Domicilio
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FRANQUIA

> _ECOMOTIVE

1)

- Para cidades com mais de 100mil habitantes;
- Baixo custo de investimento;

- Loja com metragem até 40m2,

- Projeto bonito e descolado, estilo americano;
- Montagem simples;

- Ambiente limpo e organizado;

- Servico eficaz de delivery;

-Operacao simples;

- Poucos funcionarios

- Alta lucratividade.
@ 9.950,00€ + iva (21%)
. 15.000,00€
. 10.800,00€
. 18.000,00€
. l 37.839,00€




PLANO DE EXPANSAO
E SUPORTE AO FRANQUEADO
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Servico de atencdo ao franqueado

QAL

APP para Android e 10S
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O QUE A FRANQUIA

OFERECE?

« Direito de uso da marca;

« Auxilio e avaliacao do ponto comercial;

« Treinamento do franqueado e seus funciondrios;

« Layout arquiteténico;

« Cadastro junto aos fornecedores e fornecimento 2
de produtos exclusivos;

v Assiténcia inicial a operacao da Franquia

apoio na inauguracao da loja);

« Fornecimento de manuais de implantacao;

« Uso do suporte ao franqueado;

« Exclusividade e preferéncia territorial de acordo
com a modalidade de franquia;

« Direito a comercializa¢ao dos produtos da marca;

« Equipe de pés-venda preparada para prestar suporte
pés-venda durante a implementacaao e instalagao
da franquia, visando o pefeito funcionamento.

~

INFORMACOES AO
FUTURO FRANQUEADO

- Pay Back: 12 Meses

- TRI (Taxa de Retorno Interno): 20%

- Taxa de Renovacao de Franquia: 50% do valor da franquia atualizado.
- Atualizacdo de layout da franquia: Inexigivel e negociavel

- Periodo de concessao da franquia: 5 anos

- Percentual de lucratividade: 20% a 25% do faturamento bruto

- Fundo de propaganda: 1% ao més do faturamento bruto

- Taxa de Royalties: 8% ao més do faturamento bruto

- Treinamento e manuais: Fornecidos pela franqueadora




PERFIL DO
FRANQUEADO

Andlise de Perfil do Franqueado

Disponibilidade de tempo

Identificac¢tio com a marca, com os produtos e com os métodos da
franquia

Querer ser dono do préprio negoécio

Ter perfil de geréncia e estratégia

Conhecer e dominar o local onde serd instalada a franquia

S

TORNE-SE UM
FRANQUEADO EM 21 PASSOS.)

01 - Remessa ao interessado da Ficha Cadastro e Plano de Negécio
02 - Entrega da COF (Circular de Oferta de Franquia)
03 - Entrevista

04 - Test Drive na Franqueadora e franquia padrao
05 - Apresentacdo detalhada de modelo de franquia
06 - Assinatura dos contratos

07 - Entrega do Regimento Interno e Condutas

08 - Pagamento da taxa

09 - Escolha do ponto comercial

10 - Selo de Aprovacao de Ponto

11 - Criagao do Layout Arquiteténico

12 - Selo de aprovacgdao do Layout Arquitetonico

13 - Adequacao da loja no modelo padrao

14 - Selo de Aprovacao da Adequacao da Franquia
15 - Plano de midia de Inauguragao e Implementacéo
16 - Selo de Aprovacdao do Plano de Midia

17 - Inicio da montagem da Franquia

18 - Treinamento do Franqueado e equipe

19 - Selo de Conclusdo do Treinamento

20 - Selo de Conclusdo da Montagem de Franquia

21 - Termo de Autorizagéo para Inauguragao da Franquia
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TREINAMENTO

VOCE E SUA EQUIPE
TOTALMENTE PREPARADOS

A fim de garantir a qualidade, da recep¢do ao cliente a ECOMOTIVE oference
TREINAMENTO PRATICO a nova equipe, em Sede propria compostar por AUDITORIO
onde o franqueado e toda sua equipe recebe o treinamento pratico por equipe
especializada e capacitada para o perfeito funcionamento emtodo o processo de
atuacdo.

Além disso, tem a oportunidade de conhecer toda a Equipe da ECOMOTIVE e
aprender sobre estratégias de marketing, conhecer estatisticas do mercado,
definir estratégias comerciais de sucesso e ainda receber orientacdo juridica,
contabil e esmpresarial.

Dispoe ainda de conteldo altamente diddtico, através de manual impresso e

videos de passo a passo. Ao final do treinamento é entregue o CERTIFICADO DE
CONCLUSAO.
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PARCEIROS DE SUCESSO

° l — /o - &
illenniu EI\

C
excecao

ssssssssssssssssssssss

A. Castro - Assessoria de Empresas, Lda

Creative

CONTATOS

Calle Curros Enriques, 02 - Ourense — Espanha
Cep: 32002-000
Telefones:
Espanha: +34 988 382 403 / 658 215 858
Portugal: +351 913 588 941
Email: info@immigrant.pt
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